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انتقاد رئیس كل  بانك مركزی از طرز برخورد با تولیدكنندگان بدهكار
امكان بهینه سازی با صرف هزینه كم در همه روش های تولید فولاد وجود دارد
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مقایسه روش هاي تولید فولاد پس از اجرایي شدن قانون هدفمندكردن یارانه ها
 فولادهاي كم آلیاژ استحكام بالا

مجسمه های سیمی

71 آمار و جداول



دهم تیر ماه، 
روز صنعت و معدن را گرامی 

می داریم
مدیریت و پرسنل انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
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هدفمندی یارانه ها و ارتقاء بهره وری 
صنعت فولاد کشور

سرمقاله

محمدعلی رجایی
رئیس انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

با اجرایی شدن طرح ملی هدفمند کردن یارانه ها، امکان اصلاحات زیر بنایی اقتصادی فراهم شد که اکنون پس از گذشت 6 ماه تا حدودی 
می توان به برخی از نتایج مثبت آن در صنعت و اقتصاد کشور پی برد. البته مشکلاتی هم در روند اجرا پیش آمد که با بسته های حمایتی و 

تمهیدات دولت و همکاری و تعاون مجدانه بخش خصوصی تعدیل شد. 
صنایع انرژیبر فولاد پس از اجرای طرح هدفمندی و آزاد شدن حامل های انرژی با واقعیاتی روبهرو شدند که آن ها را به استانداردهای جهانی 
نزدیک تر کرد؛ زیرا تخصیص یارانه ها به صورت قبلي باعث پنهان شدن مسائل بهره وري گردیده بود و در حقیقت پایین بودن قیمت حامل هاي 
انرژي به ایجاد صنایع دست چندم انرژي بر منجر شده بود. حال مي بایستي به این موضوع توجه نمود که چگونه ممکن است طرح هدفمندي 
موجب توسعه سرمایه گذاري در راستاي افزایش بهره وري بشود و چگونه این طرح باعث مي شود که صنایع به سمتي بروند که نسبت به اصلاح 

روش هاي تولید، بهینه سازي تجهیزات و نهایتاً کاهش قیمت تمام شده محصولات خود براساس شرایط رقابتي عمل نمایند.
در گذشته وجود یارانه ها به صورت پنهان اثرات زیان باري در فولاد و سایر صنایع داشته و مثل یک پوشش ضخیم مسائل مربوط به بهره وري 
را پنهان مي نمود. به طوري که در مواقعي قیمت پایین حامل ها موجب مي گردید که بسیاري از واحد ها به منظور رسیدن به سود هاي کوتاه 
 مدت، خطوط تولید دست چندم ارزان و انرژي بر را به روش هاي تولید کم مصرف تر ترجیح داده و حتي متاسفانه باعث مي گردید که بسیاري 
از طرح هاي صنعتي توجیه پذیر نش��ان داده ش��وند. ولي در حال حاضر این گونه روش هاي توجیهی مي بایس��تي تغییر یافته و    
فرصتي شود تا واحدهاي تولیدي به دنبال شناسایي و ارتقاء فن آوري و بکارگیري نیروهاي متخصص در مدیریت انرژي     
                 و استفاده صحیح از منابع باشند و به اهمیت این موضوع در توجیه طرح هاي صنعتي توجه بیشتري نمایند.

بنابراین فضای پس از هدفمندی می تواند به اس��تقلال و قدرت رقابت پذیری صنعت بومی       
                 کش��ور کمک کند. البته دولت نیز هم چنان دغدغه حمایت از صنایع به خصوص 
            صنایع سنگین را دارد و اثرات مستقیم حامل های انرژی بر واحد های تولیدی 
             را مانیتور کرده و بسته های حمایتی از تولید را اجرایی می کند. 
            در اصل نیز، هدف از اجرای این طرح، سوق دادن توان 
مدیریتی دولت از سمت هزینه های جاری به           
س��وی توس��عه صنعت بومی و فراهم سازی           
فرصت های سرمایه گذاری در بخش صنعت و           

                  تولید بوده است.
از ش��رکت های صنعت��ی از جمل��ه               در مقاب��ل 
                ش��رکت ه��ای فولادی نیز این انتظ��ار می رود که 
            موقتاً حاشیه سود فعلی را بپذیرند تا این طرح بزرگ 

 

             ملی روند تثبیت خود را طی کند که صدالبته بخش 
            خصوص��ی صنعت در عمل همکاری بس��یار خوبی در 
           اجرای این طرح با دولت داشته است. امید است که طرح 
هدفمن��دی به کاهش مصرف انرژی و نوس��ازی و مجهز          
ش��دن به تکنولوژی های روز کم��ک کند و بخش فولاد          
                       کش��ور بتواند با حمایت های دولت در مس��یر کارآمدی و 

                  بهینه سازی گام های جدیدی بردارد.
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	ادامه روند نزولی قیمت ها در بازارهای جهانی
روند نزولی قیمت محصولات فولادی و محصولات میانی)بیلت،بلوم،اسلب( که از ماه مارس شروع شده بود تا ماه آوریل ادامه داشت. 
خس��ارت ناش��ی از زلزله و سونامی و شرایط اضطراری ایجاد شده در ژاپن، اثری قابل ملاحظه روی بازارهای جهانی نداشتد. دلیل آن 
را هم می توان در مدیریت س��ایر کارخانه ها در پوش��ش دادن تقاضا در کوتاه مدت جس��تجو نمود. واردات محصولات تخت و اسلب 
از کش��ورهای CIS، کمبود موقت و کوتاه مدت این محصولات در ژاپن را جبران کرد وتولید کنندگان چین و کره جنوبی هم نبود 
ژاپن در بازارهای جهانی را پوش��ش دادند. ایجاد چنین ش��رایطی در بازار محصولات تخت امیدبخش بهبود اوضاع و ثبات در افزایش 
مصرف محصولات تخت پس از یک تابس��تان آرام می باش��د. چش��م انداز بازار محصولات طویل اما خوشایند به نظر نمی رسد. تقاضا 
تنها زمانی بهبود می یابد که خاورمیانه به شرایط ثبات برسد. تا زمانی که شرایط حساس سیاسی- نظامی در منطقه حکمفرماست، 

تلاش خریداران برای ثبات بازار بی نتیجه خواهد ماند.

تحلیل و پیش بینی بازار فولاد 
بر اساس مراجع بین المللی

تحلیل بازار
ترجمه و تنظیم: آسیه سید علیان
انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

پیش بینی قیمت محصولات فولادی در بازارهای جهانی
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شرایط مایوس کننده بازار جهانی بیلت 	
ضعیف بودن تقاضای بیلت در تمامی بازارهای جهانی در ماه آوریل س��بب کاهش بیش��تر قیمت ها شد. در 
اواس��ط ماه آوریل بیلت FOB -CIS دریای س��یاه با قیمت 590 تا 610 دلار هر تن و با 25 دلار کاهش 
نسبت به ماه مارس معامله شد. بیلت ترکیه هم با 35 دلار کاهش نسبت به ماه مارس با قیمت 605 تا 610 

دلار FOB مورد معامله قرار گرفت.
تقاضای محصولات طویل طی سه ماهه گذشته همچنان ضعیف باقی ماند. با ادامه بحران های سیاسی در خاور میانه و شمال 
آفریقا، فعالیت های تجاری و بازرگانی به خصوص فعالیت های س��اختمانی در این منطقه به کمترین حد خود رس��یده اس��ت و به نظر 

می رسد تا زمان به ثبات رسیدن شرایط سیاسی در این ناحیه، سکون در بازار باقی بماند.
در ایران و امارات قیمت محصولات طویل فولادی 25 دلار دیگر در یک ماه کاهش یافت. احتمال افزایش قیمت محصولات طویل برای 
مدتی کوتاه قبل از شروع ماه رمضان وجود دارد اما تا زمان ثبات در شرایط سیاسی منطقه، بازار محصولات طویل بهبود نخواهد یافت. 
تا آن زمان تقاضا و قیمت محصولات فولادی روند نزولی خواهد داشت. در جنوب شرق آسیا هم مصرف محصولات ساختمانی فولادی 
نامطلوب و ضعیف است که این مسئله در ادامه سیاست های پولی و مالی منطقه می باشد. در طی فصل بارندگی در تابستان در جنوب 

شرق آسیا نیز فعالیت صنایع ساختمانی و مصرف محصولات طویل کاهش خواهد یافت.
تقاضا برای بیلت چهارگوش رو به افول است. علی رغم افزایش سرمایه گذاری روی صنایع ساختمانی و بهبود وضعیت بورس، بازار ایران 
همچنان ضعیف است که عمده ترین دلیل آن را می توان در نامطمئن بودن شرایط منطقه و انتظار فولادسازان داخلی برای کاهش بیشتر 

قیمت ها جستجو نمود. البته احتمال افزایش خرید و فروش در اواخر ماه ژوئن برای افزایش موجودی انبارها بسیار زیاد است. 
ب��ا وجود افزایش اندک فعالیت بازار در ماه آوریل، تقاضای واردات بیلت چهارگوش ترکیه هنوز ضعیف اس��ت. همچنین اختلاف قیمت 
بیلت و میلگرد از مرز 35 تا 40 دلار هر تن بالاتر نرفته است. در جنوب شرق آسیا با توجه به اختلاف بیشتر قیمت میلگرد در مقایسه 
با بیلت )در حدود 70 دلار هر تن و افزایش حدود 30 درصد نس��بت به اوایل س��ال(، تقاضای بیلت از اواخر ماه آوریل و اوایل ماه می رو 

به افزایش است.

صادرکنندگان بیلت در تلاشند تا مانع کاهش بیشتر قیمت ها با کاهش عرضه در نیمه دوم سه ماهه دوم سال شوند. علی رغم بسته شدن 
سفارش ماه آوریل، اکثر عرضه کنندگان CIS عجله ای برای عرضه محصولات ماه می ندارند. بنابراین فولادسازان قصد دارند تا تولید و صادرات 
خود را کاهش دهند. در همین راستا شرکت ZSMK میزان تولید بیلت خود را با 57 درصد کاهش نسبت به ماه آوریل به 30 هزار تن خواهد 
رساند. شرکت Ural Steel نیز تولید خود را به نصف و حدود 35 هزار تن خواهد رساند. شرکت Oskol Electric Steel هم که بیش از 
20 درصد صادرات روسیه در سال 2010 را از آن خود نموده است، تصمیم دارد تا کوره قوس الکتریکی شماره 1 خود را به منظور تعمیر و 

بازسازی در ماه های می و ژوئن از مدار خارج نماید که سبب کاهش 10 درصدی تولید و 22 درصدی صادرات روسیه خواهد شد.
با توجه به موارد یاد شده و مشکلات فروش مواد اولیه و محصولات طویل، فولادسازان ترک هم مجبور به کاهش تولید خود خواهند شد. به 

هر حال کاهش هزینه تولید ممکن است از عواملی باشد که سبب کاهش قیمت ها در ماه ژوئن شود. 

تقاضای واردات بیلت در خاورمیانه رو به کاهش و در جنوب شرق آسیا رو به افزایش است.

بیلت
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	کاهش قیمت محصولات طویل
تقاضای جهانی خرید محصولات طویل در ماه آوریل ضعیف بوده اس��ت. به ش��کلی که علیرغم 
تلاش تأمین کنندگان ترک برای افزایش قیمت ها، آنها مجبور به کاهش 25 دلاری و رسیدن  
ب��ه قیمت 645 تا 655 دلار هر تن –FOB  ش��دند. در اواس��ط ماه آوری��ل قیمت محصولات طویل 
کش��ورهای CIS  روی 650 دلار هر تن FOB  دریای س��یاه باقی ماند که در مقایس��ه با ماه مارس حدود 10 دلار هر 

تن کاهش داشت.
 پیش بینی می شود تقاضای محصولات فولادی مورد استفاده در صنایع ساختمانی تا سه ماهه سوم سال هم بهبود نیابد. به نظر نمی 
رس��د ش��رایط بحران سیاسی در خاورمیانه و شمال آفریقا به زودی پایان یابد. قیمت بالای نفت )120 تا 125 دلار هر بشکه در اواخر 
ماه آوریل( و همچنین افزایش بودجه دولتها، باید س��بب افزایش تقاضای محصولات فولادی به خصوص س��اختمانی گردد؛ اما تجار و 
خریداران به دلیل مس��ائل یاد ش��ده ترجیح می دهند خریدهای خود را به صورت مقطعی و کوتاه مدت و در حجم کوچک و از تأمین 
کنندگان محلی انجام دهند. بنا به گزارش ها متال اکسپرت اعتقاد دارد با پایان ماه رمضان در ماه جولای، فعالیت بازار افزایش خواهد 

یافت. 
در جنوب شرق آسیا با توجه به سیاست انقباضی پولی دولت چین و ویتنام به انضمام شرایط نامطلوب ناشی از زلزله اخیر ژاپن، بازار 
محصولات طویل این منطقه را مختل نموده است. پیش بینی می شود افزایش فعالیت بازار در منطقه جنوب شرقی آسیا در اواخر ماه 

می و پس از یک تابستان آرام شروع گردد.
کاهش هزینه های تولید ممکن اس��ت یکی از عوامل کاهش قیمت محصولات باش��د. احتمال کاهش قیمت قراضه وجود دارد که این 
احتمال تنها مربوط به عرضه کنندگان عمده دنیا، آمریکا و کشورهای اروپایی در ماههای آتی نمی باشد؛ بلکه احتمالا میزان صادرات 
قراضه ژاپن هم در ماههای آتی افزایش چشمگیری خواهد یافت. هر چند بسیاری از خریداران از معامله با فروشندگان ژاپنی به دلیل 

احتمال آلوده بودن محصولات به تشعشعات رادیواکتیو اجتناب می نمایند.
متال اکسپرت انتظار کاهش 4 تا 5 درصد تولید فولاد در کشورهای اصلی واردکننده قراضه از جمله ترکیه و کره جنوبی در ماه ژوئن 
را دارد. بنابراین هزینه های تولید در کشورهای CIS نیز احتمالا در ماههای ژوئن و جولای حدود 6 تا 7 درصد کاهش خواهد یافت.

صادر کنندگان محصولات طویل با کاهش میزان صادرات سعی در جلوگیری از کاهش بیشتر قیمت ها دارند. در حال حاضر ظرفیت 
نصب شده مورد استفاده در ترکیه حدود 60 تا 70 درصد از کل ظرفیت نصب شده در سطح این کشور است. با توجه به کاهش تقاضا 
در خاورمیانه )بزرگترین مصرف کننده میلگرد( و همچنین اس��تقبال کم خریداران در بازارهای جایگزین خاورمیانه از جمله آمریکا و 

جنوب شرق آسیا، فولاد سازان ترک مجبور به کاهش 10 درصدی میزان ظرفیت مورد استفاده خود نمودند.
از اواسط ماه آوریل نیز صادرکنندگان محصولات طویل کشورهایCIS که هنوز پیشنهاد قیمت تولیدات ماه می خود را اعلام می دارند، 

میزان صادرات خود را 20 تا 30 درصد نسبت به ماه های ژانویه تا مارس کاهش داده اند.
در امارات متحده عربی افزایش قیمت در بازارهای داخلی س��بب کاهش واردات محصولات طویل در ماه های آتی خواهد ش��د. در ماه 
 VMk تولید آزمایشی واحد جدید 1500 هزار تنی میلگرد خود را آغاز نمود. شرکت های النصر و Conares Metalآوریل، شرکت
هم دو واحد جدید خود را با ظرفیت مجموع 600 هزار تن محصولات طویل راه اندازی نمودند. قابل ذکر اس��ت میزان واردات میلگرد 

امارات متحده عربی در سال 2010 افزون بر 1/32 میلیون تن بوده است.

 CIS متال اکسپرت پیش بینی می کند کاهش 9 تا 12 درصدی قیمت سنگ آهن و قراضه در سه ماهه دوم سال در
سبب کاهش 6 درصدی قیمت بیلت در این ناحیه گردد. با توجه به افزایش عرضه جهانی قراضه به خصوص از ناحیه 

ژاپن، قیمت قراضه وارداتی ترکیه نیز حدود 7 درصد کاهش خواهد یافت.
متال اکسپرت انتظار دارد شرایط نامطلوب بازارهای محصولات نهایی همزمان با کاهش قیمت قراضه، سبب کاهش 

قیمت بیلت در ماه ژوئن گردد. اما شواهد حاکی از افزایش قیمت و معاملات در اوایل سه ماهه سوم سال دارد.

متال اکس��پرت اعتقاد دارد به دلیل کاهش هزینه های تولید و همچنین کاهش قیمت محصولات طویل در ماه 
می در اکثر بازارهای مهم دنیا، علی رغم شرایط سیاسی ایجاد شده در خاورمیانه، احتمال بهبود و افزایش فعالیت 

بازار در ماه جولای بسیار زیاد است. 

محصولات طویل
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تغییرات قیمت ورق گرم در بازارهای جهانی روند معکوس��ی را نسبت به ماههای مارس 
و آوریل در پیش گرفته اس��ت. تقاضای محصولات تخت در خاور دور سبب شد تا تجار 
صادرکننده چینی بعد از یک کاهش 20 تا 25 دلاری در هر تن ورق SS400 در اوایل ماه 
آوریل، این بار بتوانند قیمت این ورق را به 720 تا 740 دلار هر تن FOB برسانند. این در شرایطی 
است که صادرکنندگان روسی مجبور به کاهش 70 دلاری قیمت هر تن ورق نسبت به ماه گذشته و رسیدن قیمت به 

مرز 695 دلار هر تن FOB دریای سیاه )تولید ماه می( شدند.
تقاضا در تمامی نقاط جهان به جز کره جنوبی و ایران در ماه می کاهش یافت. برای جبران کاهش عرضه محصولات تخت توسط ژاپن، 

ب��ازار داخلی و وارداتی کره جنوبی به خصوص از چین 
تقویت می ش��ود. افزایش تقاضا در بازار داخلی، قدرت 
افزای��ش 35 دلاری قیمت HRC در بازار داخلی کره 
جنوبی نسبت به اواسط ماه مارس را به تولیدکنندگان 
این کش��ور داد. آنها همچنین برای افزایش مجدد 40 
ت��ا 50 دلاری قیمت در آینده نزدیک آماده ش��ده اند. 
با نزدیک ش��دن فصل باران های موس��می همزمان با 
کاهش تعداد سفارش��ات کش��ور ویتنام و علائم ضعف 
 HRC تقاضای ،LC واحد پولی و مش��کلات دریافت

در جنوب شرق آسیا کاهش خواهد یافت.
کاهش موج��ودی در ایران تجار را مجب��ور به واردات 
محص��ولات تخت می نماید اما این اتفاق بعد از به کف 
رسیدن سطح معاملات اتفاق خواهد افتاد. بازار ترکیه، 
دومین واردکننده بزرگ محصولات تخت منطقه تا بعد 
از انتخاب��ات ماه ژوئن این کش��ور ضعیف باقی خواهد 
ماند. تا آن زمان و تا روش��ن تر ش��دن شرایط سیاسی 
این کشور، تجار نیز منتظر خواهند ماند. در ایتالیا هم با 
افزایش قدرت یورو به زودی خرید محصولات وارداتی 

افزایش خواهد یافت.
انتظار م��ی رود در ماه ژوئن، مصرف محصولات تخت 
در ک��ره جنوبی و ای��ران افزایش اما در س��ایر بازارها 

محصولات تخت

کاهش بیشتر قیمت محصولات وارداتی تولیدکنندگان ترک را مجبور 
به کاهش قیمت ها خواهد نمود.

پیش بینی قیمت محصولات طویل در بازارهای مهم دنیا
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کاهش یابد. در ماه ژوئن در ادامه روند صعودی 29 درصدی تولید در صنایع خودرو سازی و کشتی سازی کره جنوبی، افزایش مصرف 
محصولات تخت انتظار می رود. در هند و ویتنام نیز تولید اتومبیل با توجه به محدود شدن عرضه محصولات تخت ژاپن کاهش خواهد 

یافت. در ایران هم با توجه به افزایش همیشگی قیمت نفت در ماه های می و ژوئن، بهبود تقاضا و رونق بازار مشاهده خواهد شد.
س��اخت خ��ودرو در ترکیه در ماه مارس 13 درصد افزایش یافت و انتظار م��ی رود در ماه ژوئن 7 تا 8 درصد دیگر نیز افزایش یابد. اما 

شرایط برای لوله های درز دار نامطلوب تر است و دلیل اصلی آن هم کاهش قیمت لوله های ترک در ایتالیا می باشد.

	میزان عرضه از سوی صادرکنندگان بزرگ دنیا تا اوایل ماه ژوئن ثابت باقی می ماند
با توجه به کاهش عرضه جریان الکتریسیته ژاپن به کارخانجات نوردی و کاهش تولید آنها، میزان صادرات این کشور بیش از 5 درصد 
نس��بت به ماه مارس افزایش نخواهد یافت. با توجه به لغو قرارداد اس��ترداد قس��متی از مالیات بر ارزش افزوده پرداخت ش��ده توس��ط 
صادرکنن��دگان ورق ه��ای گرم کم کربن و کاهش صادرات این محص��ول، عرضه محصولات تخت چین نیز افزایش نخواهد یافت. ) در 

ماه های آگوست و سپتامبر 2010، چین  ماهیانه بیش از 330 هزار تن ورق صادر می نمود.(
با توجه به کاهش قیمت نقدی سنگ آهن در بازارهای جهانی، هزینه های تولید در ماه می در مقایسه با آوریل در چین کاهش داشت. 
بنابراین هزینه تولید صادرکنندگان بزرگ چین که سنگ آهن را طی قراردادهای بلندمدت خریداری می کنند، در ماه جولای کاهش 

خواهد یافت.
هزین��ه تولید HRC در کش��ورهای CIS نیز در ماه ژوئن در ح��دود 9 درصد کاهش خواهد یافت که این امر در نتیجه کاهش قیمت 
قراضه و سنگ آهن در بازارهای داخلی می باشد. کاهش قیمت مواد اولیه و هزینه تولید در ماههای می و ژوئن، شانس خرید محصولات 

تخت به خریداران را به کمترین حد خود خواهد رساند.

بنا به گزارش متال اکسپرت، در آوریل بهبود تقاضا و شروع روند صعودی معاملات در ایران و کره جنوبی 
شروع شد. اما کاهش مصرف همزمان با کاهش تقاضا از سوی کشورهای واردکننده و کاهش هزینه های 

تولید، به زودی این روند صعودی را در ماه ژوئن به نزولی تغییر خواهد داد. 

پیش بینی قیمت محصولات تخت در بازارهای مهم دنیا
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در اواس��ط ماه آوریل، قراضه )HMS 1&2 )80:20 آمریکا و اروپا به ترتیب با قیمت 450 دلار 
هر تن F&C و 455 دلار هر تن F&C در ترکیه معامله می ش��د که در مقایسه با قیمت قراضه 
در اواس��ط ماه مارس که قراضه آمریکا و اروپا به ترتیب 475 تا 480 دلار هر تن و 445 تا 450 دلار هر 
تن F&C معامله می شد، کاهش چشمگیری داشته است. در خاور دور قراضه سنگین آمریکا از قیمت 495 دلار هر تن به 
475 تا 480 دلار هر تن رسیده است و این در شرایطی است که قراضه HMS2 ژاپن با بیشترین کاهش، یعنی حدود 40 تا 50 دلار 

هر تن به 481 دلار هر تن رسیده است.
تقاضای ضعیف محصولات فولادی در اکثر بازارهای جهانی س��بب کاهش قیمت آنها و همچنین قیمت قراضه ش��د. عرضه کنندگان 
محصولات طویل ترکیه هنوز با مش��کل فروش محصولات خود روبرو هس��تند. قیمت میلگرد صادراتی در یک ماه بیش از 15 دلار هر 
تن کاهش یافته است. این شرایط در کشورهای جنوب شرق آسیا به جز کره جنوبی نیز صدق می کند. کره جنوبی تنها کشوری است 
که قیمت داخلی ورق گرم نسبت به ماه قبل از آن حدود 35 دلار هر تن افزایش داشته است و به نظر می رسد که با افزایش تولیدات 
صنعتی، قیمت ها در کره جنوبی از این هم بالاتر رود. از اواس��ط س��ه ماهه دوم سال بازار محصولات فولادی شروع به ضعیف تر شدن 

کرد که این مسئله روی قیمت قراضه و کاهش معاملات آن تاثیر گذار بوده است.
در ترکیه، تقاضای قراضه از ماه آوریل راکد ش��ده اما همیش��ه با توجه به نیاز این کش��ور به واردات قراضه، بعد از یک دوره رکود تقاضا 
به شدت افزایش می یابد. در ماههای ژانویه و فوریه، تولید فولاد ترکیه با افزایش 34 درصدی نسبت به مدت مشابه در سال گذشته، 
5/2 میلیون تن ثبت شد. با توجه به افزایش مصرف قراضه 
و کاهش موجودی آن در انبارها، خریداران ترک مجبور به 

خرید و واردات قراضه خواهند شد. 
در ک��ره جنوبی افزای��ش 8 تا 10 درص��دی تولید فولاد، 
احتم��ال افزایش مص��رف قراضه در ماه ژوئ��ن را زیاد می 
کن��د. قراضه ژاپن نیز به خصوص در چین احتمالا افزایش 
قیم��ت خواهد داش��ت. اختلاف 20 ت��ا 25 دلاری قیمت 
قراضه ژاپن با کیفیت مشابه نسبت به قراضه آمریکا سبب 
افزای��ش تقاضای قراض��ه ژاپن و بالا رفت��ن 4 تا 6 دلاری 
قیمت آن ش��ده اس��ت. در چین، قیمت قراضه ژاپن از نوع 
داخل��ی آن ارزان تر اس��ت و فروش��ندگان حاضر به عقد 
قرارداد با تخفیف های مالی مناس��ب هستند. در نیمه دوم 
س��ه ماهه دوم س��ال، با کاهش ظرفیت مورد اس��تفاده در 
تولید فولاد در کش��ورهای واردکننده قراضه، تقاضا کاهش 

خواهد یافت.
قیمت قراضه صادراتی به دنبال افزایش قیمت در بازارهای 
داخلی افزایش خواهد یافت. توکیو اس��تیل اعلام کرده که 
قیمت محصولات این ش��رکت ب��ا 12 دلار افزایش هر تن 
معامله خواهد ش��د. طبیعی اس��ت که قیمت در بازارهای 
داخلی ژاپن ب��ه دنبال افزایش قیمت قراضه این ش��رکت 
روند صعودی خود را ش��روع کند و آن را به سایر بازارهای 

جهان تعمیم دهد.

تا پایان ماه آوریل، علی رغم ضعف بازار قراضه در ترکیه، رونق معاملات آن در کره جنوبی سبب افزایش 
قیم��ت ه��ا تا پایان آوریل ش��د. در ماه ژوئن و با توجه به افزایش همیش��گی عرض��ه قراضه در این فصل، 

پیش بینی می شود که قیمت قراضه کاهش یابد. 

قراضه
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خبر ویژه

در حالی که به دنبال سیاس��ت بانک مرکزي در راستای افزایش نرخ 
دلار، معاملات فولاد در بورس کالا از سوی تولیدکنندگان فولاد بخش 
خصوصی از 18 خرداد ماه متوقف ش��د، وزارت بازرگانی از تمهیدات 
جدید دولت برای بازار فولاد خبر داده اس��ت. این در حالی اس��ت که 
تولیدکنندگان براي ورود برخي مواد اولیه و نیز تهیه ش��مش فولاد 
باید از ارز استفاده کنند و از این رو عرضه را متوقف کرده اند؛ چرا که 
در صورتی قادر به فروش خواهند بود که هزینه  های تحمیل شده را 
برآورد کرده و آن را در قیمت تمام ش��ده نیز اعمال کنند. اما بورس 

اجازه رشد قیمت را به آن ها نمی دهد.
دولت برای ایجاد انگیزه در فروش محصولات فولادس��ازان خصوصی 
در بورس کالا، وعده ارائه ش��مش فولاد خوزستان در قبال فروش در 
بورس را به آن ها داده بود؛ اما این وعده تاکنون عملی نشده و با توجه 
به افزایش تعداد فولادس��ازان خصوصی در بورس کالا، اصلا باید دید 
این وعده عملی خواهد شد یا خیر؟ در همین حال وزارت بازرگانی از 
ارائه اعتبارات ارزی به تولیدکنندگان برای عرضه در بورس خبر داده، 
اما از جزئیات این اعتبار و میزان آن نیز هنوز آمار دقیقی منتشر نشده 
اس��ت. اما در شرایط فعلی که برای کنترل روند صعودی بازار فولاد و 
سامان  دهی معاملات، همکاری و هماهنگی بین دولت و تولیدکنندگان 
مورد نیاز اس��ت، باید دید وزارت بازرگانی برای کنترل بازار فولاد چه 

راهکارهایی را به کار مي گیرد.
در همین راستا، معاون وزیر بازرگانی با اعلام جزئیات جدید تمهیدات 
دولت برای بازار فولاد گفت: تحولات اخیر ارزی، قیمت فولاد در بازار 
را افزایش داد. به گزارش چیلان به نقل از مهر، محمد حس��ن نکویی 
مهر  گفت: قیمت فولاد با توجه به تغییرات نرخ ارز تغییراتی داشت که 
با توجه به کنترل  هایی که صورت گرفت، روند کاهشی قیمت مقاطع 

در بازار آغاز شده است.
وی اف��زود: در این میان تلاش ش��ده تا برای معاملات آتی، با متعادل 
کردن قیمت  ها نس��بت به قیمت  ه��ای جهانی، رهگیری معاملات و 
شناسایی میزان فولاد موجود در واحدهای تولیدی حتی در بورس کالا 
اع��م از وجود تقاضاهای کاذب در بورس، بازار را مدیریت کنیم. معاون 

وزیر بازرگانی افزود: البته باید به این نکته توجه کرد که بخش اعظم نیاز 
داخل کشور از طریق واردات انجام می شود؛ بنابراین تا زمانی که قیمت 
 های جهانی به گونه ای باش��د که انگیزه ای برای واردات وجود داش��ته 

باشد، برای کنترل قیمت داخلی نیز تا حدی مشکل خواهیم داشت.
وی تصریح کرد: ذوب آهن اصفهان به عنوان تامین کننده مقاطع طویل 
و فولاد مبارکه به عنوان تامین کننده مقاطع تخت، عرضه خوبی را برای 
م��اه  های آتی تدارک دیده اند. دولت نیز ملاحظاتی در بخش قیمت 
فولاد دیده است. با توجه به این موضوعات احساس می شود که بازار 
محصولات فولادی از روند معقولی در آینده پیروی کند و آرامش در 

بازار به صورت کامل حاکم شود.
معاون وزیر بازرگانی با اشاره به تعرفه به عنوان یکی از ابزارهای تنظیم  
بازار خاطرنشان کرد: کاهش تعرفه میلگرد یکی از ابزارهای تنظیم بازار 
این کالا است که این موضوع در جلسات کارشناسی مطرح شده است؛ 
ول��ی اعتقاد وزارت بازرگانی این اس��ت که اگر واحدهای تولیدکننده 
نخواهن��د وضعیت قیمت و تولید را رعایت کنند، از تعرفه می توان به 

عنوان یک ابزار استفاده کرد.
نکویی مهر گفت: در این میان اگر قرار باش��د کاهش تعرفه ای صورت 
گیرد، قیمت های جهانی به سمت ایران افزایشی خواهد بود؛ بنابراین 
تاکید ما این اس��ت که از خطوط ریفاینانس برای واردات ش��مش و 
میلگرد استفاده کنیم و به خصوص، تعرفه شمش را کاهش دهیم تا 
واردات، تولید محور باشد و تولیدکنندگان بتوانند از فضای ریفاینانس 

استفاده و شمش وارد کرده و نسبت به تولید اقدام کنند.
وی اظهار کرد: البته هر کارخانه ای که به واردات شمش با استفاده از 
ای��ن خط ریفاینانس اقدام کند، محصول تولیدی را نیز باید به بورس 
بیاورد و اگر واحد تولیدی محصولات خود را در بورس کالا عرضه نکند، 
نسبت به قیمت گذاری آن اقدام خواهد شد؛ چرا که این امر تمهیدی 

برای عرضه تمامی محصولات تولیدی در بورس است. 
به گفته نکویی مهر، بر اساس تصمیم جدید دولت، عرضه فولاد به اشخاص 
حقیقی در بورس ممنوع شده است و تنها اشخاص حقوقی حق خرید 
 دارند و البته باید 24 ساعت قبل از انجام معاملات، وجه را پرداخت کنند. 

18

تمهیدات 
جدید دولت برای بازار فولاد
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رویداد

ب��ا فعال ش��دن بخش ریخته گ��ري و تولی��د ش��مش در مجتمع ف��ولاد هرمزگان، 
 تولی��د صنعت��ي در خ��ط ریخته گ��ري پیوس��ته ای��ن مجتم��ع آغ��از مي ش��ود.
هرم��زگان،  ف��ولاد  مجتم��ع  مدی��ر  خی��اط  علیرض��ا  چی��لان،  گ��زارش  ب��ه 

برنام��ه   طب��ق  و  ریخته گ��ري  خ��ط  ش��دن  آم��اده  ب��ا  گف��ت:  خب��ر  ای��ن  اع��لام  ب��ا 
 ری��زي ص��ورت گرفت��ه، تاکن��ون چن��د ص��د ت��ن تخت��ال ب��ا کیفی��ت مناس��ب در ای��ن مجتمع تولید ش��ده اس��ت.
خی��اط همچنی��ن گفت: در این مجتمع با اس��تفاده از آهن اس��فنجي تولید ش��ده در بخش احیاي مس��تقیم، کوره ذوب 
ش��ارژ و در نهایت ش��مش  ها در ماشین  ریخته گري عریض در ابعادي که تاکنون در کش��ور بي  سابقه بوده، تولید مي شود. 
مدی��ر مجمت��ع فولاد هرمزگان اضافه کرد: این مجتمع با ظرفیت تولید س��الانه 1/5 میلیون تن اس��لب به طول 12 متر و 
 عرض 90 تا 200 س��انتیمتر و وزن حداکثري 46 تن، س��نگین  ترین و عریض  ترین اس��لب کش��ور را تولید خواهد کرد.

خیاط با اشاره به تاثیرات مختلف این مجتمع در توسعه منطقه خاطرنشان کرد: این مجتمع با فراهم کردن زمینه اشتغال 
پایدار سه هزار نفر به صورت مستقیم و 10 هزار نفر نیز به صورت غیرمستقیم، نقش بسزایي در اقتصاد و رفاه مردم استان 

هرمزگان و توسعه کشور ایفا مي کند.

��د ش��مش در مجتمع ف��ولاد هرمزگان، 
ش��ود.
هرم��زگان،  ف��ولاد  مجتم��ع  ��ر 

برنام��ه طب��ق  و  گ��ري 

عریض  ترین اسلب کشور 
در فولاد هرمزگان تولید مي شود

مدیر عامل فولاد البرز اعلام کرد: با اختصاص تسهیلات از سوی صندوق توسعه 
ملی، بزرگ  تر ین واحد ذوب بخش خصوصی به ظرفیت تولید سالانه 1/5 میلیون 

تن در بندرعباس راه  اندازی خواهد شد.
حس��ن مصیب  زاده افزود: تس��هیلات مورد نیاز واحد 1/5 میلیون تنی ذوب فولاد البرز از طریق طرح آمایش از 
بانک صنعت و معدن در حال بررسی است. وی گفت: سرمایه مورد نیاز برای راه  اندازی واحد فوق حدود 600 میلیون 
یورو تخمین زده شده که از این میزان 20 درصد از محل سرمایه شرکت و 80 درصد مابقی از طریق بانک صنعت و 

معدن تامین می گردد.
به گفته مدیر عامل فولاد البرز، طرح یاد شده در دو فاز عملیاتی خواهد شد که فاز نخست آن با ظرفیت تولید سالانه 

1/5 میلیون تن و 2 سال پس از گشایش اعتبار به بهره  برداری رسمی  خواهد رسید.
وی افزود: در صورت همکاری مناسب از سوی بانک صنعت و معدن برای ارائه تسهیلات مورد نیاز، ظرفیت تولید واحد 

ذوب یاد شده تا سال 96 به پنج میلیون تن تولید در سال می رسد. 
مصیب  زاده با اش��اره به اینکه مواد اولیه مورد نیاز برای واحد ذوب فولاد البرز، س��نگ آهن و روش مورد اس��تفاده 
کوره بلند اس��ت، تصریح کرد: این درحالی اس��ت که بخش خصوصی برای دس��تیابی به س��نگ  آهن با مشکلات 

زیادی روبه رو می باشد. 

زاده افزود: تس��هیلات مورد نیاز واحد 

برنامه ساخت بزرگ  تر ین
 واحد ذوب بخش خصوصی کشور در بندرعباس
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رئیس سازمان صنایع ومعادن استان فارس از آغاز عملیات اجرایي طرح ذوب آهن و فولاد 
اقلید در این استان خبر داد.

به گزارش چیلان به نقل از پایگاه اطلاع رساني وزارت صنایع  و معادن، »غفار صفري« 
با بیان این مطلب افزود: مجوز احداث مجتمع فولاد اقلید از مصوبات  دور سوم  سفرهاي استاني هیئت 

دولت اس��ت که در راس��تاي حمایت از سرمایه گذاري و ایجاد اشتغال در ش��مال استان فارس و در شهرستان اقلید صادر 
شده است.

وي ادامه داد: عملیات اجرایي این طرح با هدف ایجاد صنایع بالادستي تا پایان خرداد آغاز مي شود.
 صفري تصریح کرد: طرح فولاد اقلید به شیوه احیاء مستقیم در زمیني به مساحت 1325 هکتار ایجاد خواهد شد و دولت نیز 
تامین مواد اولیه این طرح فولادي شامل سنگ آهن را متعهد شده است که با بهره برداري از این طرح سالانه1/5  میلیون 

تن شمش فولاد تولید خواهد شد.
به گفته رئیس سازمان صنایع و معادن فارس، ازجمله تولیدات ذوب آهن و فولاد اقلید ،  گندله آهن با ظرفیت  تولید یک 
میلون و صد و هزار تن در سال، آهن اسفنجي با ظرفیت تولید 800 هزار تن در سال، شمش فولادي با ظرفیت تولید 1/5 
میلون تن در سال، شمش فولاد سبک آلیاژي با ظرفیت تولید 150 هزار تن در سال و انواع میلگرد فولادي با ظرفیت تولید 

250 هزار تن در سال است.

آغاز عملیات اجرایي ذوب آهن و فولاد اقلید
ي طرح ذوب آهن و فولاد 

و معادن، »غفار صفري« 
ئت یئت یئت  ی سفرهاي استاني هی سفرهاي استاني ه

بانک صنعت و معدن در صورت ادغام وزارتخانه هاي صنایع و معادن و بازرگاني یا عدم آن، کماکان 
رسالت خود را که خدمت به بخش صنعت و معدن است، انجام خواهد داد و تغییري در فعالیت هاي 

این بانک ایجاد نخواهد شد.
مدیرعامل بانک صنعت و معدن با بیان این مطلب اظهار داشت: هم اکنون این بانک به ارائه خدماتي که در دنباله زنجیره تولید است 

و ماهیت بازرگاني دارد، مي پردازد. 
محمدرضا پیشرو، با اشاره به فعالیت هاي این بانک در ستاد تسهیل عنوان کرد: بیش از 70 درصد درخواست ها در این ستاد مربوط 
به موضوعات بانکي است که سعي مي کنیم با تقسیط بدهي واحدهاي صنعتي به بانک ها و تعیین تکلیف بدهي آن ها، مشکلات 

تولیدکنندگان را مرتفع و امکان دریافت تسهیلات مجدد آن ها را فراهم کنیم.
وي ادامه داد: همچنین واحدهایي که براي دریافت تسهیلات مشکل وثیقه دارند و اشتغال زایي آنها نیز بیشتر از 50 نفر نیست، مي 
توانند از صندوق ضمانت صنایع کوچک که وابسته به وزارت صنایع و معادن است، استفاده کنند. وی در ادامه اضافه کرد: در بحث 

بازسازي و نوسازي خطوط تولید نیز در حال انعقاد قرارداد با ستاد تحول وزارت صنایع براي تجهیز و بازسازي خطوط هستیم.
مدیرعامل بانک صنعت و معدن با بیان اینکه تسهیلات در این بانک فقط به بخش خصوصي اعطا مي شود، عنوان کرد: در بخش 
ذخیره ارزي حدود 1.8 میلیارد دلار گشایش داریم و موجودي ما در حدود چهار میلیارد دلار مصوب و آماده انعقاد قرارداد مي باشد 

که به محض ابلاغ صندوق توسعه ملي اجرایی خواهد شد.

جاد نخواهد شد.یجاد نخواهد شد.یجاد نخواهد شد. ن بانک این بانک این بانک ا ا

مدیرعامل بانک صنعت و معدن:

ادغام، تغییري در فعالیت هاي بانک صنعت و معدن 
ایجاد نمي کند
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ناظر تالار معاملات بورس کالا گفت: نرخي که براي محصولات ذوب آهن کشف مي شود، 
مرجع قیمت گذاري براي شرکت  هاي خصوصي است.

 به گزارش چیلان به نقل از فارس، حسین خاک در خصوص اینکه بخش خصوصي به دلیل افزایش نرخ 
ارز خواهان افزایش قیمت محصولات فولادي بود، اظهار داشت: براي قیمت گذاري محصولات فولادي، نرخ کشف شده برای 

محصولات شرکت ذوب آهن، به عنوان قیمت مرجع براي سایر شرکت  ها است.
وي با اشاره به اینکه نرخ  ها بر اساس اینکه زمان تحویل آنها یک ماهه، دو ماهه یا سه ماهه باشد و یا تحویل فوري، متفاوت 
اس��ت، گفت: پس از افزایش نرخ ارز، ش��رکت ذوب آهن س��بد میلگرد و تیر آهن را عرضه و سلف یک ماهه آن 840 تومان 
براي هر کیلو کشف نرخ شد. بنابراین شرکت  هاي خصوصي نیز به هر میزان که محصولات شرکت ذوب آهن فروخته شده 
باش��د، باید محصول خود را روي میز فروش قرار دهند. خاک در پایان با اش��اره به اینکه تنظیم بازار به عهده بورس نیست، 

اعلام کرد: بازار باید بر اساس مکانیزم عرضه و تقاضا تنظیم گردد.

در معاملات بورس کالا:

 ذوب آهن اصفهان؛ 
مرجع قیمت گذاري براي شرکت  هاي خصوصي 

 به گزارش چیلان به نقل از فارس، حس

در معاملات بورس 

حمایت هاي حداقلي از بخش تولید براي ایجاد، حفظ و تداوم اشتغال کافي نیست و واردات 
بي رویه، افزایش قابل توجه قیمت مواد اولیه و سوخت، افزایش هزینه حمل و نقل، فقدان 
حمایت بانک ها جهت نوسازي صنایع و تامین نقدینگي و سرمایه در گردش بنگاه ها و 

حذف یکباره ماده 103 جاي گلایه دارد.
به گزارش چیلان به نقل از موج، داریوش هندویي نایب رئیس شبکه خانه هاي صنعت و معدن ایران، با بیان این 

مطلب اظهار داشت: عدم تسري و تعمیم کامل ماده 103 تامین اجتماعي به برنامه پنجم در شرایط سخت فعلي جاي تاسف دارد.
وي افزود: در قانون برنامه چهارم توسعه، ماده 103 دولت را مکلف مي کرد که بخش قابل توجهي از بیمه سهم کارفرما را البته با 
شروطي معین پرداخت نماید که خوشبختانه در برنامه پنج سال�ه پنجم نیز ای�ن مصوبه با اصلاحاتي در قال�ب بند )د( ماده 80 مجدداً 

آمده است.
هندویی گفت: ام�ا متاسفانه به دلیل عدم تدوین آیین نامه هاي اجرایي آن، عملاً بنگاه هاي اقتصادي بالاخص واحدهاي بزرگ که با 
استفاده از این تسهیلات اقدام به ایجاد اشتغال قابل ملاحظه نموده بودند، با سردرگمي و چالش هاي جدي مالي رو به رو گردیدند؛ 

به طوري که مجبور به پرداخت مبالغ بالایي از بابت حق بیمه سهم کارفرما شده اند.
هندویي با اشاره به اینکه آمار بیکاري پیش بیني شده حدود 3/5 میلیوني، باید بیشتر از این حساسیت نمایندگان و مسئولین را به 
دنبال داشته باشد، تصریح کرد: با این اوصاف عرصه بر تولید، صاحبان تولید و سرمایه گذاري تنگ شده است. بنابراین انتظار مي رود 

در این ارتباط واقع بینانه تر برخورد شود.
هندویي ابراز داشت: بنابراین از دولت محترم انتظار مي رود با رف�ع خلاء قان�وني و تسریع در تدوین آیین نامه هاي اجرایي مربوطه، 

دغدغه هاي به وجود آمده در این زمینه را رفع نماید.

ست و واردات 
نه حمل و نقل، فقدان 
ه در گردش بنگاه ها و 

ان ا ران، با ب س شبکه خانه هاي صنعت و معدن ا

عضو انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران:
حذف ماده 103 تامین اجتماعی به ضرر صنعتگران است
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محم��د نهاوندیان براي دومین بار پیاپي به عنوان رئیس اتاق بازرگاني و صنایع و معادن 
ایران انتخاب شد.

 به گزارش چیلان، انتخابات هیئت رئیسه جدید اتاق بازرگاني ایران برگزار شد که محمد نهاوندیان از بین 
نامزدهاي ریاست، با اخذ اکثریت آرا بار دیگر به عنوان رئیس اتاق بازرگاني ایران برگزیده شد.

در انتخابات این دوره، رقابت بر س��ر ریاس��ت اتاق ایران بین چهره هایي هم چون محمد نهاوندیان، علي نقي خاموش��ي، 
ش��جاع  الدین بازرگاني و علیرضا بوس��تاني انجام شد. همچنین برای پس��ت خزانه دار در هیئت رئیسه اتاق ایران، محمود 
اس��لامیان نایب رئیس اتاق بازرگانی اصفهان توانست با کس��ب 137 رأی، اکثریت آراء را به دست آورد و پیروز نهایی این 

رقابت شود.

انتخاب دوباره نهاوندیان برای 
ریاست اتاق بازرگاني و صنایع و معادن ایران 

ع و معادن 

ن ین ین  یان از بیان از ب ان از بیان از بی ه محمد نهاوند
ران برگزیده شد.

اخبار داخلي

کارخانه تولید ورق نورد سرد قم فولاد غرب آسیا به بهره برداری رسید. 
با بهره برداری از کارخانه تولید ورق نورد سرد فولاد غرب آسیا سالیانه 550 هزار 
تن ورق با ضخامت  های 0/8 تا 3 میلی متر و با عرض 600 تا 1700 میلی متر 

تولید و در اختیار صنایع داخلی و بازار صادراتی کشور قرار می گیرد.
این کارخانه در 30 کیلومتری شمال دلیجان واقع در جاده سلفچگان - دلیجان در زمینی به وسعت بیش 

از 50 هکتار و با زیربنای 40 هزار متر مربع با 6 خط تولید احداث ش��ده اس��ت و 60 درصد تولید آن برای بازار داخلی و 
40 درصد آن برای صادرات در نظر گرفته شده است.

کارخانه فولاد غرب آسیا در قم افتتاح شد

 هزار 
 میلی متر 

 کیلومتری شمال دلیجان واقع در جاده سلفچگان - دلیجان در زمینی به وسعت بیش 

 معاون بهره  برداري و نوسازي سازمان گسترش و نوسازي صنایع ایران گفت: 
با اجراي طرح تکمیلي مجتمع فولاد اسفراین، فرآیند ذوب در این مجتمع 
از 120 هزار تن به 180 هزار تن و میزان تولید محصول آن از 81 هزار تن 

به 158 هزار تن خواهد رسید.
به گزارش چیلان محمدعلي وفایي گفت: این پروژه شامل تکمیل کارگاه ذوب، ایجاد واحد ذوب قطره اي، تامین خط 
ریخته گري پیوسته، تامین تجهیزات بخش تاب گیري و پوسته کني، تامین ماشین آلات کارگاه ماشین کاري سنگین، 
تامین تجهیزات کارگاه عملیات حرارتي، تامین تجهیزات آزمایشگاه و احداث ساختمان ها و تاسیسات است که در 

زمیني به مساحت30 هزار متر مربع احداث مي شود.
وي ادامه داد: این طرح با اعتباري بیش از 94 میلیون یورو آغاز شده که از این میزان بیش از 32 میلیون یورو از محل 

سرمایه گذاري خارجي و بیش از 61 میلیون یورو از محل اعتبارات وزارت صنایع و معادن تامین مي گردد.
گفتني است مجتمع فولاد اسفراین از شرکت  هاي تابعه سازمان گسترش و نوسازي صنایع ایران به شمار مي رود که 

انواع مقاطع فولادي با قطر 40 تا دو هزار میلي متر و محصولات فولاد آلیاژي از یک تا 80 تن را تولید مي کند.

به 158 هزار تن خواهد رس
ي گفت: ا به گزارش چیلان محمدعلي وفا

با اجرا شدن طرح تکمیلي، تولید فولاد 
اسفراین دو برابر مي شود
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تقاضای ورق در عربستان ثابت است و میزان موجودی انبارها کافی است. به نظر کارشناسان، 
تقاضا تا پایان ژوئن افزایش می یابد؛ چون خرید های اواخر ژوئن تا ماه سپتامبر تحویل 

داده می شود.
 ب��ه گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات ف��ولاد ایران، قیمت فعلی ورق گرم در بازار 
داخلی عربس��تان 780 تا 820 دلار است و قیمت های وارداتی 740 تا 750 دلار سی 
اف آر می باشد که مشابه قیمت های دو هفته قبل است. احتمال دارد قیمت ها کمی 

بالا برود چون موجودی انبار ها در این ماه کمتر می ش��ود. البته باید توجه داش��ت که مصرف ورق منطقه در فصل 
تابستان کاهش می یابد. 

ضمنا کارخانه حدید سابیک عربستان پیش فروش آگوست را تمام کرده و به زودی فروش تولید سپتامبر را آغاز خواهد کرد.

تقاضای ورق در عربستان ثابت است و میزان موجودی انبارها کافی است. به نظر کارشناسان، 
تقاضا تا پایان ژوئن افزایش می یابد؛ چون خرید های اواخر ژوئن تا ماه سپتامبر تحویل 

 ب��ه گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات ف��ولاد ایران، قیمت فعلی ورق گرم در بازار 
 دلار سی 
اف آر می باشد که مشابه قیمت های دو هفته قبل است. احتمال دارد قیمت ها کمی 

بالا برود چون موجودی انبار ها در این ماه کمتر می ش��ود. البته باید توجه داش��ت که مصرف ورق منطقه در فصل 

بازار عربستان در انتظار افزایش تقاضای ورق

اخبار خارجي

شاخص قیمت مصرف کننده ماه مه در چین به اوج 34 ماه گذشته خود رسید و بانک مرکزی چین را 
واداش��ت تا نرخ ذخیره احتیاطی بانک ها را برای شش��مین مرتبه در سال جاری بالا برده و 0/5 درصد 

افزایش دهد. با این حال انتظار می رود این افزایش موجب رکود بیشتر بازار فولاد چین گردد.
افزایش نرخ ذخیره احتیاطی بانک ها در بدترین زمان ممکن برای بازار فولاد رخ داد. راهکار های قبلی 
دولت چین برای آرام سازی رشد اقتصادی موجب شده تا صنایع تولیدی و بخش خودروسازی در رکود 

باشند و بعید است تا زمانی که رکود فصلی تابستان به پایان نرسد، تقاضای فولاد در چین بهبود یابد. 
کارشناسان پیش بینی کرده اند که برای کاهش شاخص قیمت مصرف کننده در جولای لازم است بار دیگر نرخ بهره بالا برود.

شاخص قیمت مصرف کننده ماه مه در چین به اوج 

باشند و بعید است تا زمانی که رکود فصلی تابستان به پایان نرسد، تقاضای فولاد در چین بهبود یابد. 

افزایش ذخیره احتیاطی بانک های چین و تاثیر آن بر تقاضای فولاد

صادرات محصولات فولادي چین در ماه مه حدود 10 هزار تن نسبت به آوریل کاهش یافته 
و به 4 میلیون و 760 هزار تن رسید.

با توجه به کاهش تقاضاي بازارهاي جهاني احتمالا کاهش صادرات چین از ماه مه بیشتر 
خواهد ش��د. هم چنین در این مدت صادرات فولاد چین 4 درصد معادل 182 هزار تن 
نسبت به مدت مشابه سال قبل افت داشته است ولي در کل از ماه ژانویه تا ماه مه صادرات 

فولاد چین 20 میلیون و 40 هزار تن بود که 12 درصد نسبت به سال قبل رشد داشته است.
 تجار چیني قیمت هاي پیش��نهادي صادرات را کاهش داده اند تا تقاضا بالا برود ولي هنوز خریداران خارجي تمایلي نش��ان 
نداده اند. اغلب تجار چیني نگران رکود بازار صادرات نیستند. تجار ورق گرم چین معتقدند حتي در صورتي که قیمت هاي 
صادراتي کاهش یابد، قیمت هاي بازار داخلي چین افت چشمگیري نخواهد داشت زیرا موجودي بازار داخلي رو به کاهش 
است و تعمیرات گسترده کارخانه ها در ژوئن و جولاي میزان عرضه را کاهش مي دهد. از طرفي چین در ماه مه یک میلیون 
و 280 هزار تن فولاد وارد نمود که 7 درصد نسبت به آوریل افت داشت و 6 درصد نسبت به مدت مشابه سال قبل پایین تر 
بود. در 5 ماه نخست سال، 6 میلیون و 830 هزار تن محصولات فولادي به چین وارد شد که نسبت به سال قبل 2 درصد 

کاهش داشته است.

کاهش صادرات فولاد چین

ل 20 فولاد چ

کاهش صادرات فولاد چ
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تقاضای ورق گالوانیزه در ترکیه پایین است و قیمت ها در سطح اوایل ژوئن قرار دارند. انتظار 
می رفت پس از انتخابات و اوایل تابستان بازار بهبود یابد ولی این طور نشد. 

 به گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات فولاد ایران، هنوز قیمت ورق گالوانیزه در بازار 
ترکیه 970 تا 1000 دلار در هر تن است که مشابه قیمت های اواخر ماه مه می باشد. 
تولید کننده ها معتقدند قیمت بالای ورق گرم اجازه کاهش قیمت ورق گالوانیزه را به 

آن ها نمی دهد. از طرفی کاهش قیمت به بهبود تقاضا کمکی نمی کند. 
قیمت فعلی بیلت و میلگرد پس از رشد قیمت اخیر نزولی شده است. بازار ورق نیز در تلاش است قبل از هر تغییر 

قیمت جدی به حرکت های بازار توجه کند. 

تقاضای ورق گالوانیزه در ترکیه پایین است و قیمت ها در سطح اوایل ژوئن قرار دارند. انتظار 

 به گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات فولاد ایران، هنوز قیمت ورق گالوانیزه در بازار 
 دلار در هر تن است که مشابه قیمت های اواخر ماه مه می باشد. 
تولید کننده ها معتقدند قیمت بالای ورق گرم اجازه کاهش قیمت ورق گالوانیزه را به 

قیمت فعلی بیلت و میلگرد پس از رشد قیمت اخیر نزولی شده است. بازار ورق نیز در تلاش است قبل از هر تغییر 

کاهش تقاضا در بازار ورق ترکیه

در ماه آوریل، 289 هزار تن قراضه از روس��یه صادر ش��ده است که افتی 93 درصدی را نسبت به آوریل 
گذشته نشان می دهد. 

به گزارش چیلان حجم صادرات قراضه این کشور طی 4 ماه اول سال جاری در حدود یک میلیون و 
175 هزار تن بوده که در این میان 655 هزار تن قراضه به ترکیه صادر شده است. 204 هزار تن نیز 
به کره جنوبی و 151 هزار تن به اس��پانیا صادر ش��ده است که به ترتیب 17/4 درصد و 36/3 درصد 

بیشتر از سال گذشته می باشد. 
در کل پیش بینی می شود که حجم صادرات قراضه روسیه در سال 2011 به 3 میلیون 530 هزار تن برسد.

در ماه آوریل، 

بیشتر از سال گذشته می باشد. 

رشد صادرات قراضه روسیه

با تشکیل دولت جدید در لبنان پس از 5 ماه نا آرامی سیاسی، در حال حاضر اطمینان به 
بازار میلگرد لبنان بازگشته و دست اندرکاران امیدوارند که شرایط سیاسی این کشور از ثبات 

بیشتری برخوردار شود.
پیش از تش��کیل دولت جدید خبرهایی مبنی بر ساخت پروژه های ساختمانی از جمله 

مراکز خرید، آموزشی و ادارات در این کشور وجود داشت.
به گزارش چیلان نگرانی هایی در جهت عدم تمایل سرمایه گذاران برای ساخت پروژه های جدید و احتمال به 
تعویق افتادن ساخت پروژه ها تا زمان بر سر کار آمدن دولت جدید در لبنان وجود داشت که این امر منجر به کاهش تقاضای 
میلگرد در این کشور شده بود. پس از تشکیل دولت جدید، بازار کمی بهبود یافته است. عده ای از دست اندرکاران امیدوارند 

که در کوتاه مدت ثبات به بازار بازگردد.
هنوز دولت مزایده ای برای ساخت پروژه های عمرانی اعلام نکرده است و با آغاز مزایده های جدید تقاضای فولاد در لبنان 

افزایش خواهد یافت.

 احتمال افزایش تقاضای فولاد در لبنان

به گزارش چیلان نگرانی هایی در جهت عدم تمایل سرمایه گذاران برای ساخت پروژه های جدید و احتمال به 

اخبار خارجي
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انعکاس

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

جلسه اعضای هیئت مدیره انجمن با معاون وزیر صنایع و معادن
پس از هماهنگی های بعمل آمده بین انجمن و دفتر آقای جعفری، معاون امور معادن و صنایع معدنی وزیر صنایع و معادن، 
جلسه ای در نیمه دوم خرداد ماه در دفتر ایشان تشکیل گردید. در این جلسه موضوعاتی همچون مشکلات فولادسازان بخش 

خصوصی، مسائل مربوط به آزادسازی قیمت ها و نیز راه اندازی سایت آهن قراضه مورد بحث و تبادل نظر قرار گرفت.
مهمترین تصمیمات و نتایج این جلسه به شرح ذیل می باشد:

به دنبال جلسه هیئت مدیره انجمن با آقایان مهندس رشیدی دبیر ستاد فولاد و آقای نعمت اللهی معاون بانک  1 -
صنعت و معدن، شرکت تعاونی حمایت فولادسازان معین به منظور تخصیص100 میلیون یورو و 10 میلیارد 
تومان جهت تأمین مواد اولیه واحدهای فولاد سازی از سوی وزارت صنایع و معدن به بانک صنعت و معدن 

معرفی گردید.
با توجه به اقدامات مقدماتی که از سوی انجمن و شرکت تعاونی جهت تأمین امکانات ورود آهن قراضه از طریق  2 -
بندر امام خمینی به عمل آمده است، مقرر شد وزارت صنایع و معادن طی نامهای به سازمان بنادر و دریانوردی 

موضوع را مورد تأکید قرار دهد.
به منظور کاهش تقاضای خرید قراضه از بازار داخل، واحدهای بزرگ فولادسازی نظیر فولاد خراسان، از سوی  3 -

وزرات صنایع و معادن ملزم به وارد کردن سنگ آهن و گندله شدند.
مقرر شد برای تعیین تکلیف واردات آهن قراضه به صورت ریفاینانس جلسه کارشناسی برگزار گردد. 4 -

وزارت صنایع و معادن هماهنگی لازم را جهت برگزاری جلسه با ایمیدرو و سایر سازمان های ذیربط در خصوص  5 -
توجیه پذیری و اقتصادی بودن طرح های تولید آهن اسفنجی با استفاده از ذغال سنگ حرارتی به عمل آورد.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

جلسه اعضای هیئت مدیره انجمن 
با مدیر کل دفتر کالاهای فلزی و معدنی سازمان حمایت 

در جلسه ای که در آخرین روز خرداد ماه در دفتر آقای میرآخورلو مدیر کل دفتر نظارت بر کالاهای فلزی و معدنی سازمان حمایت از 
مصرف کنندگان و تولید کنندگان برگزار گردید؛ هیئت مدیره انجمن مسائل مبتلا به بخش فولاد در رابطه با موضوعاتی از قبیل اثرات 
هدفمندسازی یارانه ها، مالیات بر ارزش افزوده، افزایش غیر منتظره نرخ ارز، وضعیت عرضه در بورس، هزینه انبارداری در گمرکات، خروج 
قراضه از کشور و غیره را مطرح کرد و متقابلاً مدیر کل دفتر نظارت بر کالاهای فلزی و معدنی نیز با برشمردن اقدامات سازمان حمایت در 
خصوص کنترل بازار خواستار همراهی بیش از پیش تولیدکنندگان فولاد با سیاست های وزارت بازرگانی در خصوص موضوعات حاکم بر 

بازار خصوصاً عرضه به موقع در بورس و خودداری از انباشتگی کالا در انبار گردید.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

نشست اعضای هیئت مدیره انجمن با معاون وزیر بازرگانی
جلس��ه هیئت مدیره انجمن با آقای صافدل، معاون وزیر بازرگانی در امور توس��عه روابط اقتصادی پس از چندین بار هماهنگی با 

دفتر ایشان بالاخره در نیمه دوم خرداد ماه سال جاری برگزار گردید.
در این نشست اعضای هیئت مدیره انجمن ضمن بیان مشکلات تولیدکنندگان فولاد، از آقای صافدل خواستند که زمینه ایفای 
نقش موثرتر وزارت بازرگانی در حل این مش��کلات را فراهم آورد. معاون وزیر بازرگانی و رئیس س��ازمان توسعه تجارت نیز پس 
از ش��نیدن س��خنان اعضای هیئت مدیره انجمن ابراز امیدواری کرد که راهکارهای حل مش��کلات مطرح شده، در جلسات آتی 

مورد تدوین قرار گیرد.
مهمترین موضوعات مطرح شده در جلسه مذکور از قرار زیر است:

•مس��ائل مربوط به بس��ته های حمایتی و قانون هدفمندس��ازی یارانه ها که هنوز در خصوص فولادس��ازان اجرایی نشده  	
است.

•ش��وک ناش��ی از افزایش ناگهانی نرخ ارز و مشکلات به وجود آمده برای بس��یاری از کارخانجات که خریدهای ارزی به  	
نرخ قبلی دارند.

لازم به ذکر است در این جلسه مقرر شد برای تغییرات تعرفه واردات، کارگروهی تعیین و نظرات انجمن لحاظ گردد.
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انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

پیشنهادات انجمن در خصوص تعیین ضرایب مالیاتی برای تولیدکنندگان فولاد
به دنبال دعوت اتاق بازرگانی و صنایع و معادن تهران از انجمن برای شرکت در جلسه کمیسیون رسیدگی به مشکلات تشکل های اقتصادی 
کشور در مورد تعیین ضرایب مالیاتی، انجمن در جلسه مذکور شرکت کرد و پس از نظرخواهی از شرکت های عضو، نامه ای حاوی چند 
پیشنهاد مهم را تهیه و برای وزیر امور اقتصادی و دارایی، رئیس کمیسیون اقتصادی مجلس شورای اسلامی، رئیس کل سازمان امور مالیاتی 
و دبیر کل اتاق بازرگانی و صنایع و معادن تهران ارسال نمود. در این نامه عنوان شد که ضریب مقطوع 12 درصد برای تشخیص درآمد 
مشمول مالیات تولیدکنندگان فولاد، تقریب مناسبی نبوده و واقعی به نظر نمی رسد. انجمن در این نامه ضمن برشمردن دلایل این موضوع، 

ضرایب مشخصی برای شرکت های تولیدکننده فولاد برحسب نوع فرآیند تولید پیشنهاد داد که مشروح آنها به صورت زیر است:
  • واحدهایی که کل فرآیند تولید از کنسانتره سنگ آهن تا محصول نورد شده را طی می کنند         %8	
  • واحدهایی که آهن قراضه یا آهن اسفنجی را تبدیل به محصولات نورد شده می نمایند                %6	
 • واحدهایی که آهن قراضه یا آهن اسفنجی را تبدیل به شمش فولادی می نمایند                       %3	

  • واحدهایی که شمش فولادی را به محصولات نورد شده تبدیل می کنند                                  %3	

حضور انجمن در همایش آغاز به کار شورای 
گفتگوی دولت و بخش خصوصی

ب��رای حض��ور در همایش آغ��از به کار ش��ورای گفتگ��وی دولت و بخش 
خصوص��ی، طی نامه ای از طرف دکتر نهاوندی��ان، از اعضای هیات مدیره 
و دبی��ر انجمن در این خصوص دعوت بعمل آمد. در پاس��خ به این دعوت، 
نماینده انجمن در همایش مذکور ش��رکت کرد تا انجمن در این عرصه نیز 

حضوری موثر داشته باشد. 
شایان ذکر است اعضای شورای گفتگوی دولت و بخش خصوصی متشکل 
از 8 نفر وزیر، 4 نفر از کمیس��یون های مجلس ش��ورای اسلامی، 2 نفر از 

معاونان قوه قضائیه، معاون برنامه ریزی و نظارت راهبردی رئیس جمهور، رئیس کل بانک مرکزی، شهردار تهران، دبیر اتاق تعاون ایران و رئیس 
اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران می باشد.

در ضمن با توجه به اهمیت جایگاه شورای گفت و گوی دولت و بخش خصوصی در تصمیم سازی و تصمیم گیری مسائل اقتصادی و صنعتی 
کشور در آینده نزدیک، انجمن با تشریح حجم بالای تولید، سرمایه گذاری و فروش فولاد خام و محصولات فولادی توسط اعضاء خود و یادآوری 
عضویت بیش از 75 شرکت فعال در تولید فولاد کشور در انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران، طی نامه ای از رئیس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن 

خواست تا ترتیبی اتخاذ گردد که انجمن به عنوان یکی از اعضای شورای گفتگوی دولت و بخش خصوصی انتخاب گردد.

شرکت انجمن در جلسه کمیته راهبری 
تدوین راهبردهای تامین قراضه

به دنبال پیگیری های انجمن برای تسهیل در تامین آهن قراضه مورد 
نیاز شرکت های عضو که در سال گذشته نیز منجر به افزایش عوارض 
صادراتی ای��ن کالا از 30 به 70 درصد گردید، وزارت صنایع و معادن 
پروژه »تدوین راهبردهای تامین قراضه صنعت فولاد، مس و آلومینیوم 
کشور« را به عنوان یک پروژه ملی تعریف و اجرای آن را به دانشگاه 
صنایع و معادن واگذار کرد. در این راس��تا انجمن در جلس��ات کمیته 
راهبری این پروژه ش��رکت و با استفاده از نظرات شرکت های عضو، 

راهکارهایی را نیز پیشنهاد کرد.  
 در جلس��ه مذکور آقای مهندس فاطمیان، مدیر کل دفتر امور صنایع 
معدنی و کارشناس��ان وزارت صنایع و مع��ادن و معاون و نمایندگان 
دانش��گاه صنایع و معادن نیز حضور داشتند. این جلسه مصوباتی نیز 
داشت که پس از اینکه در جلسات بعدی کمیته راهبری تکمیل شد، به 

اطلاع اعضاء محترم خواهد رسید. 

معرفی شرکت های عضو متقاضی 
تسهیلات نوسازی و بهینه سازی تجهیزات 

و خطوط تولید
به دنبال پیگیری های انجمن از وزارت صنایع و معادن جهت اعطای 
تسهیلات به اعضاء انجمن جهت نوسازی و بهینه سازی تجهیزات 
و خطوط تولید که در بخش انعکاس شماره های قبل نشریه به آن 
اشاره شد، تعدادی از شرکت های عضو که به درخواست ها و مکاتبات 
انجمن پاسخ داده و ضمن اعلام دلایل نیاز به تسهیلات، منابع مورد 
نیاز خ��ود در این زمینه را نیز برآورد کرده بودند، به دفتر امور صنایع 

معدنی وزارت صنایع و معادن معرفی شدند.
در مکاتب��ات انجم��ن ب��ا وزارت صنای��ع و معادن ضم��ن معرفی 
ش��رکت های مذکور، برآورد ریالی و ارزی مورد نیاز این ش��رکت ها 
نیز اعلام گردید. در صورت به نتیجه رسیدن پیگیری های بعدی در 
این خصوص، از طریق انتش��ارات و سایت انجمن به اعضاء محترم 

اطلاع رسانی خواهد شد.
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مجمع عمومی سالیانه انجمن 15 تیر ماه برگزار 
می گردد

با توجه به تصمیم هیئت مدیره انجمن، مجمع عمومی عادی س��الیانه 
انجم��ن در تاریخ 15 تیرماه با حضور اعض��اء انجمن و میهمانانی از 
نهادهای دولتی برگزار می گردد. همچنین طبق برنامه ریزی های انجام 
شده، جلسه مجمع عمومی فوق العاده انجمن نیز پس از مجمع عمومی 
ع��ادی در همان تاری��خ برگزار می گردد. لازم به ذکر اس��ت که زمان 
و م��کان برگزاری مجامع مذکور ط��ی دعوت نامه ای به اطلاع اعضاء 

محترم خواهد رسید.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

معرفی نماینده 
انجمن برای 
عضویت در 

هیئت نمایندگان 
تشکل های اتاق 
بازرگانی ایران

بنا به مصوب��ه هیئت مدیره 
انجمن و ب��ه منظور حضور 
موث��ر در هیئ��ت نمایندگان 
بازرگانی و  اتاق  تشکل های 

صنایع و معادن ایران، آقای مهندس س��ید رضا شهرستانی به عنوان 
نماین��ده انجمن تولیدکنندگان فولاد ای��ران جهت عضویت در هیئت 

مذکور به هیئت رئیسه اتاق بازرگانی ایران معرفی گردید.
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پیگیری انجمن برای اجرای مصوبات 
جلسه هیئت مدیره با وزیر صنایع و معادن

همان گونه در بخش انعکاس ش��ماره قبل نش��ریه اشاره شد، 
هیئت مدیره انجمن در اسفندماه سال گذشته با وزیر صنایع و 
معادن جلسه ای داشتند که این جلسه نتایج مهمی نیز داشت 
از جمله اینکه مقرر شد مصوبه ای صادر گردد که شرکت های 
فولادی بتوانند به ازاء هر 100 هزار تن تولید، 5 دستگاه کشنده 
با استفاده از وام های ترجیحی خریداری نمایند. برای پیگیری 
این موضوع، انجمن طی مکاتب��ه ای با آقای مهندس روغنی، 
معاون امور صنایع و اقتصادی وزارت صنایع و معادن، اجرای این 

دستور وزیر را خواستار شد.

اطلاع رسانی به اعضاء در خصوص مزایده 
طرح های فولادی

با توجه به مکاتبات  انجمن و سازمان توسعه و نوسازی معادن و صنایع 
معدنی ایران )ایمیدرو(، مشخص شد که این سازمان در نظر دارد چهار 
طرح از طرح های فولادی هشتگانه )شامل طرح های شادگان، بافت، 

بافق و سبزوار( را از طریق مزایده واگذار کند.
لذا در راس��تای خدمت رسانی هرچه بیشتر، با ارس��ال نامه ای، این 
موضوع به همراه روش های کسب اطلاعات تکمیلی و دریافت اسناد 
مزایده به اطلاع اعضاء محترم رس��انده شد. ضمنا برای آن دسته از 
اعضاء انجمن که متقاضی دریافت اطلاعات تکمیلی بودند، لوح فشرده 

حاوی اطلاعات مورد نیاز ارسال گردید.

اطلاع رسانی به اعضاء در خصوص معافیت 
موضوع 138 قانون مالیات های مستقیم

در پی ابلاغ دس��تور العمل معافیت موضوع 138 قانون مالیات های 
مس��تقیم از سوی رئیس کل سازمان امور مالیاتی کشور و همچنین 
مکاتب��ه مدیر کل دفتر امور صنایع معدن��ی وزارت صنایع و معادن، 

انجمن این موضوع را به شرکت های عضو اطلاع رسانی کرد.
لازم به ذکر اس��ت که طبق ماده 138 قانون مالیات های مس��تقیم، 
آن قس��مت از سود ابرازی شرکت های تعاونی و خصوصی که برای 
توس��عه ، بازسازی و نوس��ازی یا تکمیل واحدهای موجود صنعتی و 
معدنی خود یا ایجاد واحدهای جدید صنعتی یا معدنی در آن س��ال 
مصرف گ��ردد، از 50 درصد مالیات متعلق موضوع ماده 105 قانون 
مذکور معاف خواهد بود مشروط بر اینکه قبلا اجازه توسعه یا تکمیل 
یا ایجاد واحد صنعتی و یا معدنی جدید در قالب طرح سرمایه گذاری 

معین از وزارتخانه ذیربط تحصیل شده باشد.

یک عضو جدید به انجمن افزوده شد
طی ماه های اردیبهشت و خرداد سال جاری، یکی از شرکت های متقاضی عضویت در انجمن که عضویت آنها در جلسات هیئت مدیره به تصویب 
رسیده بود، پس از ارسال مدارک و پرداخت حق عضویت شش ماهه اول سال 90 ، عضویت خود را نهایی کرد. مشخصات عضو جدید انجمن به صورت 

زیر است:  نشریه پردازش : مدیر مسئول خانم رویا دهقانی و سردبیر آقای محمدرضا بالیده
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بولت�ن ش�ماره 15	• )نیمه 
دوم اردیبهشت ماه 1390(

گ�زارش اصل�ی: »فاطمي  �•
امین در پاس�خ به منتقدین: 
600 میلی�ارد توم�ان براي 
خط اعتباري هزینه انرژي به 
تولیدكنندگان پرداخت شده 

است«
بیشتر انتقادات از طرف اتاق بازرگاني 
و صنایع و معادن و برخي از نمایندگان 
مجلس شوراي اس��لامي مطرح شد 
ک��ه خلاصه حرف منتقدین به وزارت صنایع و معادن این اس��ت: 
وزارت صنایع و معادن از میزان تس��هیلاتي ک��ه دولت بابت آزاد 
ش��دن حامل هاي انرژي در اختیار این وزارتخانه قرار داده، سهمي 
 را ب��ه بخش صنع��ت و واحدهاي تولیدي اختصاص نداده اس��ت. 
س��یدرضا فاطمي امین در پاسخ به این انتقادات ادعا کرد: از زمان 
آغ��از قانون هدفمند کردن یاران��ه  ها تاکنون 9 هزار واحد صنعتي 
از 25 رش��ته صنعتي در زمره اس��تفاده کنندگان تسهیلات انرژي 
ق��رار گرفته اند. وي اضافه کرد که از ه��زار و 500 میلیارد تومان، 
600 میلیارد تومان یعني بیش از 30 درصد مبلغ مذکور براي خط 

اعتباري هزینه انرژي به تولیدکنندگان پرداخت شده است.

س�خن اول: »پتانس�یل رقاب�ت پذی�ري بخ�ش  �•
خصوصي فولاد كشور«

س��ید رسول خلیفه سلطاني، دبیر انجمن در سخن اول این شماره 

از بولتن اظهار داش��ته اس��ت: ب��ا حمایت ها و بسترس��ازی های 
مناس��ب، بخش خصوصي کش��ور این ت��وان را دارد که به رقابت 
با صنایع فولادي س��ایر کشورهاي منطقه دست یابد. براي نمونه، 
س��ال گذشته هشت واحد صنعتی فولاد با س��رمایه گذاری بخش  
خصوصی به بهره برداری  رس��ید ک��ه در مجموع دو  میلیون تن به 
 ظرفی��ت محصولات  ف��ولادی و 780 هزار تن ب��ه  ظرفیت  تولید 

 شمش فولاد اضافه کرد. 
بخش  خصوصی، سال گذش��ته در مجموع  بیش از 625 هزار  تن 
 شمش فولاد  تولید  کرد  که در  مقایسه با مدت مشابه سال 88 رشد 
47 در صدی را نش��ان می دهد.  هم چنین  میزان  تولید محصولات 
 فولادی در  واحدهای بخش  خصوصی فولاد در  این بازه  زمانی به 
 بیش از سه  میلیون و 900 هزار تن  رسید  که نسبت به  مدت مشابه 

سال 88  افزایش 4/2 در صدی داشت. 

یادداش�ت: »مدیرعامل فولاد الب�رز: هزینه تولید  �•
ف�ولاد در بخ�ش دولت�ي نصف بخ�ش خصوصي 

است«
حسن مصیب زاده، مدیرعامل فولاد البرز تاکستان در این یادداشت 
اظهار داش��ته اس��ت: 80 درصد از هزینه تمام ش��ده تولید به مواد 
اولی��ه اختصاص دارد و این در حالي اس��ت ک��ه بخش دولتي به 
دلیل دسترس��ي به س��نگ آهن ارزان از هزینه تولید بسیار پاییني 

برخوردار است.

عناوین اخبار انجمن: �•
•اطلاع رس��انی ب��ه اعض��اء در خصوص مزای��ده طرح های  	

فولادی

اولین شماره های بولتن

 انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران از سال گذشته انتشار بولتن اخبار فولاد را هر دو هفته یکبار  آغاز کرد. این رویه در سال 90 نیز  به قوت 
خود ادامه یافته و شماره های جدید بولتن منتشر شده است. در این گزارش نگاهی مختصر به مطالب ویژه بولتن می کنیم و به دلیل 

طولانی شدن گزارش،  از انعکاس خلاصه اخبار داخلی، اخبار خارجی، آمار و بورس خودداری می کنیم.

نگاهی کوتاه به شماره های جدید بولتن در  سال 90

در سال 90

ــع و معادن و برخي از نمايندگان  ــتر انتقادات از طرف اتاق بازرگاني و صناي  بيش
ــوراي اسلامي مطرح شد كه خلاصه حرف منتقدين به وزارت صنايع و  مجلس ش
ــهيلاتي كه دولت بابت آزاد  ــت: وزارت صنايع و معادن از ميزان تس معادن اين اس
شدن حاملهاي انرژي در اختيار اين وزارتخانه قرار داده، سهمي را به بخش صنعت 

و واحدهاي توليدي اختصاص نداده است. 
4سيدرضا فاطمي امين در پاسخ به اين انتقادات ادعا كرد: براي سال جاري 4سيدرضا فاطمي امين در پاسخ به اين انتقادات ادعا كرد: براي سال جاري 4 هزار 
و 500 ميليارد تومان تسهيلات در نظر گرفته شده و تاكنون از مبلغ مذكور هزار 
و 500 ميليارد تومان پرداخت شده است كه با اين اوصاف بخش صنعت و معدن 

مشكل مالي ندارد. 
ــدي يارانه ها تأثير  ــته صنعتي از قانون هدفمن ــدي يارانه ها تأثير  رش ــته صنعتي از قانون هدفمن ها تأثير  رش ــه گفت: فقط 25 ــه گفت: فقط 25وي در ادام 25وي در ادام
ميپذيرند. لذا تمام تسهيلات دولتي براي جبران افزايش قيمت حامل هاي انرژي 
15به 15به 15 هزار بنگاه توليدي خواهد رسيد. فاطمي امين خاطرنشان كرد: از زمان آغاز 
25 هزار واحد صنعتي از 25 هزار واحد صنعتي از 25 رشته صنعتي در  9 ها تاكنون 9 ها تاكنون 9 قانون هدفمند كردن يارانه
زمره استفاده كنندگان تسهيلات انرژي قرار گرفتهاند. وي اضافه كرد كه از هزار و 
500 ميليارد تومان، 600 ميليارد تومان يعني بيش از 30 درصد مبلغ مذكور براي 

خط اعتباري هزينه انرژي به توليدكنندگان پرداخت شده است. 
ــرايط حاضر براي ارائه تسهيلات را  ــتاد تحول وزارت صنايع و معادن ش رئيس س
ــادن در قانون  ــد: يكي از اهداف وزارت صنايع و مع ــت و متذكر ش مطلوب دانس
ها ارائه تسهيلات براي جبران هزينههدفمند كردن يارانه ها ارائه تسهيلات براي جبران هزينههدفمند كردن يارانه ها ارائه تسهيلات براي جبران هزينه هاي ناشي از آزاد شدن 
6 هاي انرژي براي واحدهاي صنعتي بود كه در اين راستا حدود 6 هاي انرژي براي واحدهاي صنعتي بود كه در اين راستا حدود 6 هزار  قيمت حامل

ها معرفي شدند. بنگاه به بانك ها معرفي شدند. بنگاه به بانك ها معرفي شدند. 

ــه از هفته هاي آينده بازپرداخت  ــه از هفته هاي آينده بازپرداخت امين با توضيح اين مطلب ك هاي آينده بازپرداخت امين با توضيح اين مطلب ك ــيد رضا فاطمي  ــه از هفته س ــيد رضا فاطمي امين با توضيح اين مطلب ك ــه از هفته س امين با توضيح اين مطلب ك
ــد،  ــوي توليدكنندگان آغاز خواهد ش ــهيلات خط اعتباري هزينه انرژي از س تس
ــام واحدهاي دربرگيرنده  ــهيلات طبق قانون به تم تصريح كرد: در اين مدت تس
ــرايط چطور منتقدان ميگويند وزارت صنايع و  ــت؛ با اين ش اختصاص يافته اس

معادن پولي پرداخت نكرده است؟! 
ها حذف شد ايشان پرداخت كمك بلاعوض را غيرمنطقي دانست و تأكيد كرد: يارانه ها حذف شد ايشان پرداخت كمك بلاعوض را غيرمنطقي دانست و تأكيد كرد: يارانه ها حذف شد 
ها واقعي شود لذا تقسيم پول در قالب كمك بلاعوض كارشناسي نيست. تا قيمت ها واقعي شود لذا تقسيم پول در قالب كمك بلاعوض كارشناسي نيست. تا قيمت ها واقعي شود لذا تقسيم پول در قالب كمك بلاعوض كارشناسي نيست. 

تمام واحدها بايد براي افزايش بهرهوري تلاش كنند تا روند توليد اصلاح شود. 
فاطمي امين در رابطه با ارائه تسهيلات به پروژههاي صنعتي گفت: وزارت صنايع و 
معادن كار بازسازي واحدهاي صنعتي را در سال 90 كليد زده است و طبق آمارها 
2 هزار واحد ثبتنام كردهاند و حدود 250واحد در مرحله عقد قرارداد مي باشند. 
معاون وزير صنايع و معادن با اشاره به شاخص هاي كلان بخش صنعت، آمارهايي 
8را اعلام كرد و گفت: نرخ رشد توليدات صنعتي در برنامه چهارم 8را اعلام كرد و گفت: نرخ رشد توليدات صنعتي در برنامه چهارم 10/8 بوده و اين 
در حالي ميباشد كه هدف ما 11/2 درصد بود. رئيس ستاد تحول وزارت صنايع و 
486848ها در بخش صنعت را 486848ها در بخش صنعت را 486848 ميليارد ريال عنوان  ها در بخش صنعت را گذاري ها در بخش صنعت را گذاري  معادن، ميزان سرمايه
نى شده است. سهم تسهيلات اعطايي ينى شده است. سهم تسهيلات اعطايي ينى شده است. سهم تسهيلات اعطايي  يش بيش ب ش بيش بي ي درصد اهداف پي درصد اهداف پ 86كرد كه اين عدد 86كرد كه اين عدد 86
33به بخش صنعت و معدن 33به بخش صنعت و معدن 33 درصد تعيين شده بود كه در چهار سال اول برنامه به 

7، 7، 22/7، 28/2 و 8/1 درصد بوده است.  ترتيب 32/1
ــه با وضعيت توليد محصولات بخش صنعت و معدن هم اعلام گرديد كه  در رابط
3به ترتيب درصد رشد توليدات صنعتي فولاد خام و محصولات فولادي را 3به ترتيب درصد رشد توليدات صنعتي فولاد خام و محصولات فولادي را 14/3 و 

11/8 درصد بوده است.

رئيس ستاد تحول وزارت صنايع و معادن در جواب انتقاداتي كه در رابطه باعدم پرداخت تسهيلات به واحدهاي صنعتي به وزارتخانه متبوعش وارد مي شد، گفت: 
قرار نيست به همه بنگاه ها پول بدهيم؛ وزارت صنايع و معادن كمك بلاعوض نمي كند؛ البته در شرايط خيلي خاص شايد! فاطمي امين در ادامه گفت: وزارت صنايع 
و معادن پولي را به توليدكنندگان نمي دهد بلكه اين تسهيلات به صورت مستقيم به توانير و ساير بخش ها داده مي شود تا افزايش هزينه هاي انرژي مشكلي را براي 

توليدكنندگان ايجاد نكند. 
ــد، اظهار داشت: با اين  ــوي توليدكنندگان آغاز خواهد ش ــهيلات خط اعتباري هزينه انرژي از س فاطمي امين با اعلام اين خبر كه از هفته هاي آينده بازپرداخت تس

شرايط چطور منتقدان مي گويند وزارت صنايع و معادن پولي پرداخت نكرده است؟! 
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سخن اول

600600600600600 ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه  ميليارد تومان براي خط اعتباري هزينه 
انرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده استانرژي به توليدكنندگان پرداخت شده است

سيد احمد عسكرى

پتانسيل رقابت پذيري بخش 
خصوصي فولاد كشور

فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:فاطمي امين در پاسخ به منتقدين:

ــگاه ها در محافل  ــگاه ها در محافل يرى بن ــگاه ها در محافل يرى بن رى بن ه بحث رقابت پذكه بحث رقابت پذكه بحث رقابت پذ ــت  ــت كمدتى اس كمدتى اس
ن ين ين  يه در اوليه در اول ه در اولكه در اولك كد خالى از لطف نباشد كد خالى از لطف نباشد  د خالى از لطف نباشد يد خالى از لطف نباشد ي اقتصادى مطرح شده و شا
اران و دوستان گرامى در كاران و دوستان گرامى در كاران و دوستان گرامى در  كد، با همكد، با هم د، با هميد، با همي شماره بولتن در سال جد
م. اكنون توليدكنندگان فولاد يم. اكنون توليدكنندگان فولاد يم. اكنون توليدكنندگان فولاد  ين باب صحبتى داشته باشين باب صحبتى داشته باش ن باب صحبتى داشته باشين باب صحبتى داشته باشي ا
در كشورهاي توسعه يافته جهان با استفاده از قيمت هاي 
ن ين ين  نند. بنابراكنند. بنابراكنند. بنابرا كد مى كد مى  د مى يد مى ي يواقعى انرژى و البته با سود مناسب توليواقعى انرژى و البته با سود مناسب تول
ز مي توانند با مهندسى مجدد يز مي توانند با مهندسى مجدد يز مي توانند با مهندسى مجدد  يواحدهاى داخلى در كشور نيواحدهاى داخلى در كشور ن

ن هدف دست يابند. ين هدف دست يابند. ين هدف دست يابند.  ن به اين به اين به ا يد و همراهى موثر مسئوليد و همراهى موثر مسئول د و همراهى موثر مسئوليد و همراهى موثر مسئولي يتوليتول
ت ها و بسترسازى هاى مناسب، بخش خصوصي يت ها و بسترسازى هاى مناسب، بخش خصوصي يت ها و بسترسازى هاى مناسب، بخش خصوصي  با حما
كشور اين توان را دارد كه به رقابت با صنايع فولادي ساير 
ــت يابد. براي نمونه، سال گذشته  ــورهاي منطقه دس كش
هيهيهگذارى بخش خصوصى  هشت واحد صنعتى فولاد با سرما
ون تن به يون تن به يون تن به  يليل ليلي يميم ــوع دو  ــوع دو مه در مجم مه در مجم ــوع دو ك ــوع دو كه در مجم ه در مجم كد كد  د يد ي ــ ــيرس يرس ــبردارى  ــبردارى رس رس ــه بهره ب
د يد يد  يتوليتول تولت تولت  ت يت ي يظرفيظرف ظرف هزار تن به ظرف هزار تن به  780فولادى و 780فولادى و 780 فولادى و ت محصولات فولادى و ت محصولات  ت محصولات يت محصولات ي يظرفيظرف
رد. بخشكرد. بخشكرد. بخشخصوصى صنعت فولاد طى  كشمش فولاد اضافه كشمش فولاد اضافه 
ارزشى در عرصه صنعت  سال گذشته حضور مثبت و با ارزشى در عرصه صنعت  سال گذشته حضور مثبت و با ارزشى در عرصه صنعت  10
فولادى د محصولات فولادى د محصولات فولادى  د محصولات يد محصولات ي يتوليتول تولزان تولزان  زان يزان ي يميم مه مه  ه كه ك طورىشور داشته به طورىشور داشته به طورى شور داشته به  كشور داشته به  ك
دات يدات يدات  ي درصد از تولي درصد از تول ــادل 45 ــادل 45نون مع 45نون مع ــادل ك ــادل كنون مع نون مع خصوصى هم ابخش خصوصى هم ابخش خصوصى هم ا

بخش دولتى است.
625ش از 625ش از 625 ش از يش از ي يبيب ــته در مجموع  ــال گذش ــته در مجموع ب خصوصى، س ــال گذش ب خصوصى، س بخش

ــه با مدت  ــه با مدت يس ــه با مدت يس س مقاه در مقاه در مقا ه در  كه در  ك رد  كرد  ك كرد  كرد  د يد ي كد  كد  يتوليتول ــمش فولاد  ــمش فولاد تولش تولش ــمش فولاد تن  ــمش فولاد تن ش ش تن هزار تن هزار 
هم دهد. هم دهد. هم  صدى را نشان مى درصدى را نشان مى درصدى را نشان مى ــد 47 ــد 47 رش 47 رش ــال 88 ــال 88مشابه س 88مشابه س
واحدهاى بخش فولادى در واحدهاى بخش فولادى در واحدهاى بخش  فولادى در د محصولات فولادى در د محصولات  د محصولات يد محصولات ي يتوليتول تولزان تولزان  زان يزان ي يميم من من  ن ين ي يچنيچن
ون و يون و يون و  يليل ليلي يميم مش از سه مش از سه  ش از سه يش از سه ي يبيب بزمانى به بزمانى به  زمانى به ن بازه زمانى به ن بازه  ن بازه ين بازه ي اخصوصى فولاد در اخصوصى فولاد در ا
88مدت مشابه سال 88مدت مشابه سال 88 ــبت به  ــبت به مدت مشابه سال ه نس مدت مشابه سال ه نس ــبت به  ك ــبت به  كه نس ه نس د يد ي كد  كد  ــ ــيرس يرس ــ هزار تن  ــ هزار تن رس رس 900

صدى داشت.  درصدى داشت.  درصدى داشت.  2ش 2ش 4/2 ش يش ي افزا
ــازى در بخش خصوصي مي توانند با  ــازى در بخش خصوصي مي توانند با كارخانجات فولاد س ــازى در بخش خصوصي مي توانند با كارخانجات فولاد س ارخانجات فولاد س
SLRNنى مانند SLRNنى مانند SLRN و با زغالسنگ حرارتى  نى مانند ينى مانند ي يگزيگز گزيگزي روشهاى جا
نون كنون كنون  نند. تاكنند. تاكنند. تا ــد  ــود دارد، تولي ــور وج ــد كش ــود دارد، تولي ــور وج كش ــد ك ــود دارد، تولي ــور وج ــد كش ــود دارد، تولي ــور وج ش ك وفور در ك وفور در  ه بهكه بهكه به
ن ين ين  بهرهبردارى از سه طرح فولادى در بخش خصوصى با ا
ــده است و فناورى آن بهزودى بومى مىشود.  روش آغاز ش
ــت 600 هزار  ــت ي ــت ي ــه طرح در خواف با ظرف ــه طرح در خواف با ظرفين س ين س ــه طرح در خواف با ظرفي ــه طرح در خواف با ظرفين س ن س ــت ا قرار اس
ــهر 360 هزار تن به  ــاه 300 هزار تن و قائمش ــاه كرمانش ــاه كرمانش رمانش كتن، كتن، 

بهرهبردارى برسد.
ــن اوصاف، اگر دولت از بخش خصوصي حمايت هاي  ــن اوصاف، اگر دولت از بخش خصوصي حمايت هاي ي ــن اوصاف، اگر دولت از بخش خصوصي حمايت هاي ي با ا
ــته هاي حمايتي دقت نظر  ــه عمل آورد و در بس لازم را ب
ژه اى از يژه اى از يژه اى از  ت ويت ويت و مناسبي داشته باشد، هم چنين اگر دولت حما
واحدهاى نوردى براى واردات شمش فولاد داشته باشد، مي 
متيمتيمت محصولات  ينترل قينترل ق نترل قكنترل قك كتواند به خواسته هايش از جمله كتواند به خواسته هايش از جمله 
متيمتيمتگذارى  يازى هم به قيازى هم به ق ازى هم به قيازى هم به قي يگر نيگر ن گر نيگر ني فولادي در بازار دست يابد و د

الا وجود نخواهد داشت.كالا وجود نخواهد داشت.كالا وجود نخواهد داشت. كدستورى در بورس كدستورى در بورس 

شماره پانزدهم    نيمه دوم ارديبهشت ماه شماره پانزدهم    نيمه دوم ارديبهشت ماه 13901390

خته بولتن اخبار فولاد:يخته بولتن اخبار فولاد:يخته بولتن اخبار فولاد: يخوانندگان فرهيخوانندگان فره
از اينكه در سال گذشته با نقطه نظرات، حمايت ها و همكارى هاى خود در كنار ما بوديد، از شما سپاسگزاريم. اميدواريم در سال جديد هم 

مشاركت شما بزرگواران، مايه دلگرمى انجمن و كادر تحريريه و تهيه بولتن باشد.

لطفا جهت ارتباط و همكارى بيشتر با شماره تلفن هاى انجمن توليدكنندگان فولاد ايران تماس حاصل فرماييد.
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•حضور انجمن در نشس��ت بهبود روش های هدفمندس��ازی  	
یارانه ها

•شرکت انجمن در همایش آغاز به کار شورای گفتگوی دولت  	
و بخش خصوصی

بولت�ن ش�ماره 16	• )نیمه 
اول خرداد ماه 1390(

گ�زارش اصل�ی: »روایت  �•
میرآخورلو از رویکرد وزارت 
بازرگانی نس�بت به واردات 
ف�ولاد: واردات محص�ولات 

فولادی تولید محور باشد«
مدیرکل دفتر کالاهای فلزی و معدنی 
مصرف کنندگان  حمای��ت  س��ازمان 
و تولیدکنن��دگان، اس��تراتژی وزارت 
بازرگان��ی در رابطه با ورادات محص��ولات فولادی را تولیدمحور 
خوان��د و تصریح ک��رد: رویک��رد وزارت بازرگان��ی در خصوص 
محصولات فولادی این اس��ت که اگر قرار بر واردات باشد، این 

واردات تولید محور باشد. 
این مقام مس��ئول در وزارت بازرگان��ی افزود: تمام تلاش ما این 
اس��ت که کسری نیاز واحدهای تولیدکننده محصول را از طریق 
واردات ش��مش تامی��ن کرده و ت��ا جایی که می توانیم، ش��مش 
واردات کنیم و اگر قرار اس��ت تسهیلاتی در اختیار واردکنندگان 
قرار دهیم، در اختیار واردکنندگان شمش قرار گیرد تا آنها شمش 
وارد ک��رده و در اختی��ار نوردکاران قرار دهند و کش��ور از ارزش 
اف��زوده آن بهره مند ش��ود، به خاطر همین می��زان واردات ما در 
بخش شمش و رسوب محصولات آن در بنادر، رشد چشمگیری 
داش��ته اس��ت. در این حوزه عملا واردکنندگان توفیق داشته اند؛ 

چراکه سود بازرگانی واردات شمش صفر است.

سخن اول: »مس�ائل صنفي تولیدكنندگان فولاد  �•
كشور«

غلامرضا خلیقی، مدیر عامل ش��رکت فولاد غرب آسیا در شماره 
اول خرداد بولتن قلم زده و گفته است: تولیدکنندگان فولاد کشور 
چند ماه پایانی س��ال 89 را با ابهام س��پری کردند و برنامه های 
آنان برای س��ال 90 هم با گذش��ت دو ماه، همچنان با ابهامات 
زیادی رو به رو است. در واقع سه بردار داریم که هر کدام به یک 
س��مت می رود. از یک طرف افزایش هزینه ها و از سوی دیگر 
فش��ار برای تثبیت قیمت ها. علاوه بر این ابهامات، موارد مبهم 
دیگری مانند چگونگی سرنوش��ت ادغ��ام وزارتخانه ها نیز پیش 
روی مدی��ران واحدهای صنعتی اس��ت. ابهام فراوان موجب می 

شود تا فرآیند برنامه ریزی شرکت ها دچار اختلال شود. 

عناوین اخبار انجمن: �•
•درخواست انجمن برای عضویت در شورای گفتگوی دولت  	

و بخش خصوصی
•شرکت انجمن در جلسه کمیته راهبری تدوین راهبردهای  	

تامین قراضه
•حضور انجمن در نخس��تین جلس��ه هم اندیش��ی دبیرخانه  	

ارتباط با تشکل های وزارت صنایع و معادن

• )نیمه دوم  بولتن شماره 17	
خردادماه 1389(

گزارش اصلی: »راهکارهای مقطعی 
دولت برای كنترل بازار فولاد«

قائم مق��ام معاون بازرگان��ی داخلی وزیر 
بازرگانی با تش��ریح راهکارهای مقطعی 
دولت برای بازار فولاد گفت: دولت از دو 
سه ناحیه راجع به بازار فولاد تصمیم گیری 
کرده است که ناحیه اول، موضوع عرضه 
اس��ت. براس��اس هماهنگی  های انجام 
شده، قرار شده تا به عرضه چهار کارخانه 

مهم و قطب فولادی کشور در بورس اضافه شود. 
حسین مدرس  خیابانی از بازنگری در تعرفه مقاطع فولادی خبرداد و 
تاکید کرد: اعتقاد وزارت بازرگانی این است که تنظیم نرخ تعرفه  ها بین 
شمش و سایر مقاطع فولادی، در حال حاضر یک تنظیم معقول است 
و علاقه ای وجود ندارد که برای بلندمدت، این تعرفه  ها دستکاری شود؛ 

بنابراین این تصمیم برای کوتاه  مدت اتخاذ شده است. 
سخن اول: »آثار منفی بلاتکلیفی بازار فولاد« �•

محمد علی رفیعیان، مدیر عامل شرکت فولاد اصفهان در سخن اول 
این شماره از بولتن، گفته است: از زمان سونامی فولاد در سال های 
87 و 88 تاکنون بازار فولاد کشور از تولیدکنندگان و تجار واردکننده 
فولاد گرفته تا روند معاملات در بورس، گویا دس��ت خوش سیاست 
گذاری های موقت دس��توری بوده است. اگر سیاست گذاری های 
فولاد کشور مدون و کارشناسی شده است، پس چرا تولیدکنندگان و 

کارآفرینان و بازرگانان نگران برنامه ریزی آینده خود می باشند؟
این بلاتکلیفی و فشارهای مضاعف است که باعث می شود هر از چند 
گاهی به خاطر عدم اطمینان به بازار فولاد و س��ود آوری معقول آن، 
بخشی از منابع مالی موجود در گردش فولاد که می تواند در سازندگی 
زیربنایی کشور نقش تعیین کننده داشته باشد، به بازار سکه و طلا و ارز 
سرازیر می گردد که آثار و تبعات منفی آن بر اشتغال، مسکن و سایر 

صنایع زیر دستی چشمگیر خواهد بود.
یادداش�ت: »طرح های توس�عه ای فولاد سازان در  �•

انتظار موافقت صندوق توسعه ملی«
بهروز سلیمانی، مدیرعامل مجتمع نورد فولاد کرمانشاه گفت: اجرای 
طرح های توس��عه ای این ش��رکت در انتظار تامین تسهیلات ارزی 
از سوی صندوق توسعه ملی اس��ت. وی افزود: هم اکنون عملیات 
زیربنایی طرح توس��عه ذوب آهن فرامان کرمانش��اه آغاز شده و تنها 
برای واردات ماشین آلات، منتظر ابلاغ آیین نامه و دستورالعمل های 
صندوق توس��عه ملی برای ارائه تس��هیلات ارزی است. مدیرعامل 
مجتمع فولاد کرمانش��اه تصریح کرد: باید همانن��د یارانه خانوارها 
ب��ه صنایع نیز یاران��ه تعلق گیرد زیرا که ه��م اکنون خطوط اغلب 

تولیدکنندگان فولادی از تکنولوژی قدیمی برخوردار است.
عناوین اخبار انجمن: �•

•اطلاع رس��انی ب��ه اعضاء در خصوص طرح مل��ی رتبه بندی  	
کارت های بازرگانی

•پیش��نهادات انجمن در خصوص تعیین ضرایب مالیاتی برای  	
تولیدکنندگان فولاد

•شرکت انجمن در نخستین جلسه هماهنگی گرامیداشت روز  	
صنعت و معدن

ــئول در وزارت بازرگانى  اين مقام مس
ــت كه  ــزود: تمام تلاش ما اين اس اف
ــاى توليدكننده  ــرى نياز واحده كس
ــمش  محصول را از طريق واردات ش
تامين كرده و تا جايى كه مىتوانيم، 
ــمش واردات كنيم و اگر قرار است  ش
ــهيلاتى در اختيار واردكنندگان  تس
ــار واردكنندگان  قرار دهيم، در اختي
ــمش قرار گيرد تا آنها شمش وارد  ش
كرده و در اختيار نوردكاران قرار دهند 
ــور از ارزش افزوده آن بهرهمند  و كش
شود، به خاطر همين ميزان واردات ما 
در بخش شمش و رسوب محصولات 
آن در بنادر، رشد چشمگيرى داشته 
است. در اين حوزه عملا واردكنندگان 
توفيق داشتهاند؛ چراكه سود بازرگانى 

واردات شمش صفر است.
ــت: تصميم دولت  ــه گف وى در ادام
ــت كه با مجمع عالى واردات  اين اس
ــا واردكنندگان  ــود ت وارد مذاكره ش
6زيرمجموعه آنها، 6زيرمجموعه آنها، 6 ميليون تن شمش 
مورد نياز بخش دولتى و خصوصى را 
وارد كرده و در اختيار آنها قرار دهند 
ــكلى از لحاظ كسرى محصول  تا مش

نداشته باشيم.
ــه نقش كارگروه كنترل  ميرآخورلو ب
ــاره كرد و افزود:  بازار در اين رابطه اش
ــوع در كارگروه كنترل بازار  اين موض

مطرح شده و پيشنويس اقدامات اجرايى در معاونت بازرگانى داخلى مورد تاييد و 
قرار است اهم اقدامات و فعاليت را در كارگروه مطرح كنند تا تصميمگيرى نهايى 

صورت گيرد.
ــت مصرفكنندگان و  ــازمان حماي ــزى و معدنى س ــر كالاهاى فل ــركل دفت مدي
ــته گفت:  ــدگان هم چنين درباره افزايش قيمت فولاد در روزهاى گذش توليدكنن
ــطح بازار محصولات فولادى به خصوص  با توجه به افزايش قيمتى كه اخيرا در س
ــى هاى به عمل آمده از نظر  ــايز سنگين اتفاق افتاده است، بررس ــىتيرآهن هاى س ــايز سنگين اتفاق افتاده است، بررس ــىتيرآهن هاى س ــايز سنگين اتفاق افتاده است، بررس هاى س
ــى، اين نتيجه را نشان مىدهد كه اين افزايش قيمت ها ناشى از عوامل  كارشناس
ــد كه برخى براى سودهاى مقطعى و  ــت. ميرآخورلو مدعى ش اقتصادى بازار نيس
ــان اوج تقاضا، فولاد احتكار كردهاند كه از اين پس با آنها مقابله  ــه كالا در زم عرض

خواهد شد.
ــت مصرفكنندگان و  ــازمان حماي ــزى و معدنى س ــر كالاهاى فل ــركل دفت مدي
توليدكنندگان در گفت و گو با مهر گفت: بر اساس اين بررسىها، بخش كوچكى از 
اين تغييرات قيمتى به دليل تغييرات قيمتى بازارهاى جهانى است، چراكه بخشى از 
نياز كشور از بازارهاى جهانى و از طريق واردات تامين مىشود؛ بر همين اساس قيمت 
ها در بازارهاى جهانى اندكى افزايش يافته است و بخش كوچكى از افزايش قيمت 

فولاد و محصولات فولادى در بازارهاى داخلى متاثر از تغييرات جهانى است.
اين مقام مسئول در سازمان حمايت مصرفكنندگان و توليدكنندگان تصريح كرد: 
هنوز تقاضاى موثرى به بازار رجوع نكرده است؛ چرا كه تقاضاهاى عمده مربوط به 
پروژههاى عمرانى است و هنوز تكليف بودجه سال 90 مشخص نشده است؛ يعنى 
فعالان اين عرصه، هنوز به بازار مراجعه نكردهاند؛ بنابراين نتيجه مىگيريم كه اثراتى 
از تقاضاهاى كاذب مبنى بر اينكه برخى مىخواهند اين كالاها را نگه دارند و هرج و 

مرج در بازار را سبب شوند، ديده مىشود و برخى مىخواهند احتكار كنند.
22وى اظهار داشت: از آنجايى كه محصولات فولادى در زمره 22وى اظهار داشت: از آنجايى كه محصولات فولادى در زمره 22 قلم كالاهاى مدنظر 
ــازمان  ــته نظارتى هدفمندى يارانه ها قرار دارد، س وزارت بازرگانى و دولت در بس
ــراف كامل دارد. بر  حمايت اين بازار را كنترل مىكند و روى آن و تغييرات آن، اش
اين اساس سازمان حمايت حجم معاملاتى كه در بورس كالا شكل مى گيرد را به 
همراه فهرست خريداران، در اختيار سازمان هاى بازرگانى استان ها قرار داده است 

تا اطمينان حاصل كند كه كالا به دست مصرفكننده نهايى مىرسد.
ــته باشيم كه فولاد  به گفته ميرآخورلو؛ در حالحاضر به دليل اينكه اطمينان داش
ــار مصرفكننده قرار مىگيرد، قيمت عادلانه را كه بعد  به قيمت عادلانه در اختي
ــد را در اختيار سازمانهاى  ــطح خرده فروشىها مىرس از قيمتهاى بورس به س
ــت و از امروز نيز انبارها و قيمت ها تحت كنترل قرار گرفته  بازرگانى قرار داده اس
است و با هر كسى كه با قيمتهاى بيشتر از نرخ هاى تعيين شده در بورس كالا به 
علاوه سودهاى عمده و خردهفروشى، كالا را به مصرفكننده برساند، برخورد جدى 

صورت مىگيرد.
ــفارش  ميرآخورلو با ابراز اميدوارى از كاهش قيمت ها تصريح كرد: آمار ثبت و س
ــبى را نشان مىدهد كه به قيمت هاى جهانى  واردات فولاد نيز قيمت هاى مناس
ــت؛ البته واردكنندگان نيز در حال مذاكره براى واردات هستند و ثبت  نزديك اس
سفارش در حال انجام است. بر همين اساس به طور قطع با كنترل موجودى انبارها 
و قيمتهاى فروش در سطوح عمده و خرده فروشى و وارداتى كه انگيزه مورد نياز 
براى آن با توجه به رشد قيمت هايى كه اتفاق افتاده، فراهم است به نظر مىرسد در 

روزهاى آتى شاهد كاهش خواهيم بود.
ــمول قيمتگذارى  به گفته ميرآخورلو، هم اكنون فولاد و محصولات فولادى مش
نمىشوند و مكانيزم تعيين قيمت به بورس كالا واگذار شده است كه مطابق با عرضه 
ــود و عملا هر قيمتى كه در بورس كالا شكل گيرد، به  و تقاضاى آن تعيين مىش

دليل فعاليت و مكانيزم بورس كه بر اساس عرضه و تقاضا است، واقعى است.
ميرآخورلو در ادامه گفت: تاجرهاى بزرگ با توجه به شناختى كه از اين بازار دارند 
ــخصى كه وجود دارد، وارد بازار مىشوند. اين درحالى است كه از  و تقاضاهاى مش
ها بينى ها بينى ها  ــت ماه سال جارى، فصل ساخت و ساز شروع شده است و پيش ارديبهش

براى افزايش بودجههاى عمرانى تا سقف 50 تا 60 درصد نيز لحاظ شده است.
ــى در آينده به بازار فولاد  ــا به دليل افزايش بودجههاى عمران ــزود: تقاضاه وى اف
فشار وارد خواهد آورد، اما از هم اكنون كه هنوز بودجه نهايى نشده است، برخى 
ــران پيشنگرى كردهاند و براى اوج مصرف، احتكار مىكنند؛ در حالى كه ما  تاج
ــم اين اتفاق رخ دهد و تلاش مىكنيم كه بازار، مكانيزم عادى خود را  نمىخواهي

طى كند.

مديركل دفتر كالاهاى فلزى و معدنى 
ــت مصرف كنندگان  ــازمان حماي س
ــتراتژى وزارت  و توليدكنندگان، اس
بازرگانى در رابطه با ورادات محصولات 
فولادى را توليدمحور خواند و تصريح 
ــى در  ــرد وزارت بازرگان ــرد: رويك ك
ــولادى اين  ــولات ف خصوص محص
است كه اگر قرار بر واردات باشد، اين 
واردات توليد محور باشد. ميرآخورلو 
ــاره به افزايش قيمت  همچنين با اش
ــر و تاكيد بر  ــولاد در روزهاى اخي ف
ــت در وزارت بازرگانى  ــرل قيم كنت
ــى ها و تلاش هايى كه  گفت: با بررس
صورت گرفته، در روزهاى آتى شاهد 
ــولات فولادى  ــش قيمت محص كاه

خواهيم بود.
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سخن اول

واردات محصولات فولادى 
توليد محور باشد

صنعت فولاد در برنامهريزى 
با ابهامات فراوانى

 روبرو است

واردات محصولات فولادى 

روايت ميرآخورلو از رويكرد وزارت 
بازرگانى نسبت به واردات فولاد:

توليدكنندگان فولاد كشور چند ماه پايانى سال 89
ــاى آنان براى  ــپرى كردند و برنامه ه ــا ابهام س را ب
ــت دو ماه، همچنان با ابهامات  سال 90 هم با گذش
ــه بردار روبرو  ــت. در واقع ما با س زيادى رو به رو اس
ــتند.  ــتيم كه اصلا قابل تجميع با يكديگر نيس هس
قيمت جديد انرژى متاثر از اجراى قانون هدفمندى 
ــارهاى دولتى براى قيمت عرضه  يارانه ها، بحث فش
محصولات در بورس كالا و افزايش قيمت مواد اوليه 
ــركت هايى كه مواد اوليه خود را از  خصوصا براى ش
خارج وارد مى كنند، سه موضوع مهم است كه هيچ 
ــه بردار داريم  يك با هم همخوانى ندارد. در واقع س
ــى رود. از يك طرف  ــمت م ــه هر كدام به يك س ك
ــوى ديگر فشار براى تثبيت  افزايش هزينه ها و از س
ــركت ما افزايش  ــا. به عنوان مثال براى ش قيمت ه
ــه با زمان قبل از حذف  هزينه هاى انرژى در مقايس
ــت.  ــه حامل هاى انرژى، حدود 3 برابر بوده اس ــه حامل هاى انرژى، حدود 3ياران 3ياران
علاوه بر اين هزينه حمل و نقل نيز حدود 30 درصد 
ــت. قيمت مواد اوليه ما نيز حدود  ــته اس رشد داش
ــا همچنان از ما  ــت. ام ــد افزايش يافته اس 25 درص
ــار مى رود كه محصولات خود را با قيمت قبلى  انتظ
ــه زمانى مى تواند  ــانيم. اين كار تا چ به فروش برس

ادامه پيدا كند؟
ــم ديگرى مانند  ــات، موارد مبه ــلاوه بر اين ابهام ــلاع ـلاع
چگونگى سرنوشت ادغام وزارتخانه ها نيز پيش روى 
مديران واحدهاى صنعتى است. ابهام فراوان موجب 
ــركت ها دچار  ــد برنامه ريزى ش ــود تا فرآين مى ش
ــت كه بدون برنامهريزى  ــود و مسلم اس اختلال ش
ــم به اهدافى كه بايد  ــور ه جامع و دقيق، توليد كش

برسد، دست پيدا نمى كند. 
ــتر به توان  ــت محترم با اعتماد بيش ــم دول اميدواري
ــكل هاى صنفى آن ها، اجازه  بخش خصوصى و تش
ــازى  ــازار خودش را متعادل كند. بسترس بدهد تا ب
مناسب و اعتماد به بازار و بخش خصوصى مى تواند 
به فعاليت هاى صنعت كشور رونق ببخشد و توليد را 
در مسير شكوفايى قرار دهد. اما به هر حال بنده فكر 
مى كنم در وضعيت كنونى تنها راه پيش روى بخش 
خصوصى، صبر و بردبارى است. مضاف بر اينكه بايد 
ــتر با انجمن هاى صنفى، براى  از طريق ارتباط بيش

متقاعد كردن مسئولين دولتى تلاش كرد.  

شماره شانزدهم    نيمه اول خرداد ماه شماره شانزدهم    نيمه اول خرداد ماه 13901390

گزارش اصلی: »راهکارهای مقطعی 

کرده است که ناحیه اول، موضوع عرضه 

قائم مقام معاون بازرگانى داخلى وزير بازرگانى در ابتداى سخن اش در گفت و 
گو با گسترش صنعت با تشريح راهكارهاى مقطعى دولت براى بازار فولاد گفت: 
دولت از دو سه ناحيه راجع به بازار فولاد تصميمگيرى كرده است كه ناحيه اول، 
موضوع عرضه است. براساس هماهنگىهاى انجام شده، سرپرست وزارت صنايع 
ــتور داده تا با هماهنگى معاونت معدنى وزارت صنايع و معادن، به  و معادن دس
عرضه چهار كارخانه مهم و قطب فولادى كشور در بورس اضافه شود. وى گفت: 
ــتور به موقع سرپرست وزارت صنايع و معادن در كنار ساير تمهيدات منجر  دس

به كاهش قيمت فولاد در روزهاى اخير شده است.
اين مقام مسوول در وزارت بازرگانى از بازنگرى در تعرفه مقاطع فولادى خبرداد 
و تاكيد كرد: اين كار يك سياست كوتاهمدت است؛ چراكه اعتقاد وزارت بازرگانى 
ــمش و ساير مقاطع فولادى، در حال  ــت كه تنظيم نرخ تعرفه ها بين ش ــمش و ساير مقاطع فولادى، در حال اين اس ــت كه تنظيم نرخ تعرفه ها بين ش ــمش و ساير مقاطع فولادى، در حال اين اس ها بين ش
ــود ندارد كه براى بلندمدت اين  ــت و علاقهاى وج حاضر يك تنظيم معقول اس
ــده  ــود؛ بنابراين اين تصميم براى كوتاه مدت اتخاذ ش ــتكارى ش ــود؛ بنابراين اين تصميم براى كوتاهتعرفه ها دس ــتكارى ش ــود؛ بنابراين اين تصميم براى كوتاهتعرفه ها دس ــتكارى ش ها دس

است.
ــت كه اگر وارداتى انجام مىشود به صورت شمش  وى اضافه كرد: هدف اين اس
ــد؛ چراكه دولت نمىخواهد ميلگرد به كشور وارد شود؛ اما براى كوتاهمدت  باش
نمىتوان پروژهها را متوقف كرد و بايد به سمتى حركت كرد كه بازنگرى در نرخ 

تعرفه صورت گيرد.
ــتها در حوزه تقاضاى فولاد گفت:  ــريح سياس ــين مدرس خيابانى  با تش ــتحس ــريح سياس ــين مدرس خيابانى  با تش ــتحس ــريح سياس خيابانى  با تش
ــور در  وزارت بازرگانى چند رويكرد را براى كنترل تقاضاى كاذب فولاد در كش
سازى سبدهاى  كوچك سازى سبدهاى  كوچك سازى سبدهاى  ــت كه بر اين اساس، يكى از سياست ها، ــت كه بر اين اساس، يكى از سياست ها،نظر گرفته اس ها،نظر گرفته اس
عرضه فولاد در بورس است. وى افزود: بر اين اساس، سبد هاى عرضه بورس از 
سبدهاى 440 تنى به سبدهاى 110 تنى كاهش داده شده است تا امكان اينكه 
ــود را از بورس تامين  ــتقيم، نياز خ مصرفكنندگان خرد بتوانند به صورت مس

كنند، وجود داشته باشد.
ــبد 440 تنى با   قائممقام معاون بازرگانى داخلى وزير بازرگانى گفت: تفاوت س
سبد 110 تنى اين است كه زمينه براى خريد مصرفكنندگان خرد بورس فراهم 
ــود؛ چراكه قبل از اتخاذ اين سياست، يك خريدار عمده با مراجعه به بورس،  ش
ــپس آن را در سبدهاى كوچكتر و  ــبد 440 تنى مىكرد و س اقدام به خريد س

با قيمتى بالاتر، در بازار آزاد به فروش مىرساند. بنابراين مصرفكننده خرد كه 
عنوان نمونه نياز به عنوان نمونه نياز به عنوان نمونه نياز 110 تنى داشت، بايد كالاى مورد نياز خود را با 2/5 درصد 

بيشتر از قيمت بورس، خريدارى مىكرد.
ــدن سبدهاى عرضه فولاد، پرداخت 100 درصد  مدرسخيابانى گفت: با خرد ش
ــت كه در گذشته،  وجوه خريداران بايد در بورس صورت گيرد، اين درحالى اس
خريداران پولى به بورس پرداخت نمىكردند و سفتهبازى رواج داشت؛ البته بايد 
ــت كه گاهى فضاى بورس ايجاب مىكند تا خريد و  به اين نكته هم توجه داش
ــح داد: در برهه زمانى كنونى و  ــروش از طريق مجازى انجام گيرد. وى توضي ف
ــد كه خريداران 100 درصد وجوه كالاى  در مورد فولاد تصميم بر اين گرفته ش
ــن طريق، تقاضاى كاذب در  ــده را به بورس پرداخت كنند تا از اي ــدارى ش ــن طريق، تقاضاى كاذب در خري ــده را به بورس پرداخت كنند تا از اي ــدارى ش ــن طريق، تقاضاى كاذب در خري ــده را به بورس پرداخت كنند تا از اي ش

بورس حذف شود.
ــورس گفت: اين  ــقف قيمت فولاد در ب ــاره به مديريت س مدرسخيابانى با اش
ــا در نهايت، تفاوت قيمت بازار  ــت ت ــوع مديريت در بازار نيز صورت گرفته اس ن
ــاس سازمان حمايت مصرفكنندگان  ــد. بر اين اس آزاد با بورس به حداقل برس
ــىهاى لازم براى كنترل قيمت در چرخه بيرون  و توليدكنندگان در حال بررس

بورس است تا تفاوت قيمتى بين بورس و بازار آزاد وجود نداشته باشد.
ــى ديگر از راهكارهاى موثر بر كنترل و كاهش تقاضاى بورس را كنترل  وى يك
انبارها دانست و گفت: انبارهاى كارخانههاى توليدكننده فولاد و انبارهاى عمومى 
ــوند؛ چراكه بخشى از خريداران فولاد، ممكن است  به صورت مرتب رصد مىش
ــند. بر اين اساس كارخانهها  ــته باش كالا را خريدارى كرده و در انبارها نگاه داش
ــدهاند تا به خريداران اعلام كنند كه بايد كالاها را از انبار خارج كنند؛  مكلف ش

در غير اينصورت بايد هزينه انباردارى بالاترى بپردازند. 
مدرسخيابانى در پايان اظهار داشت: بعد از اين هشدارها، اگر خريداران مراجعه 
نكنند، بهطور قطع كالاى آنها به خريداران جديد فروخته مىشود. وى از اجراى 
طرح بازرسى ويژه نظارتى از انبارهاى عمومى خبر داد و گفت: اين طرح بازرسى 
با هماهنگى سازمان حمايت مصرفكنندگان و توليدكنندگان، سازمان تعزيرات 
ــود و بر اين اساس اگر انبارى به بهانه احتكار  ــى اصناف عملياتى مىش و بازرس
ــن تعزيرات حكومتى با او برخورد  ــاس قواني و امتناع از عرضه اقدام كند، بر اس

مىشود. 

افزايش قيمت فولاد در بازار داخلى واكنش متفاوت دولتمردان و توليدكنندگان را به دنبال داشت. افزايش قيمت از جانب توليدكنندگان و صاحبان صنايع داخلى ناشى 
از افزايش قيمت  هاى جهانى و روند طبيعى بازار قلمداد شد؛ اما مديران و مسوولان دولتى تفسير ديگرى از اين روند صعودى قيمت ها داشتند و هنوز نيز بر آن مصرند. 

آنها معتقدند اين روند افزايشى قيمت طبيعى نيست و پاى محتكران در زمان اوج مصرف فولاد به بازار باز و سبب افزايش كاذب قيمت در بازار فولاد شده است.
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سخن اول
راهكارهاى مقطعى دولت براى كنترل بازار فولاد 

آثار منفى
 بلا تكليفى بازار فولاد

راهكارهاى مقطعى دولت براى كنترل بازار فولاد 
قائم مقام معاون بازرگانى داخلى وزير بازرگانى خبر داد:

ــونامى فولاد در سالهاى 87 و 88 تاكنون  از زمان س
بازار فولاد كشور از توليدكنندگان و تجار واردكننده 
ــت  فولاد گرفته تا روند معاملات در بورس، گويا دس
ــتورى بوده  ــت گذارى هاى موقت دس خوش سياس

است.
چرا انجام معاملات فولاد كشور در التهاب و اضطراب 
ــال پيش اين نگرانى بر سيمان  ــر مى برد؟ دو س بس
ــلات و قيمت  ــاس معام ــور حاكم بود. وقتى اس ــلاكش ــاس معام ــور حاكم بود. وقتى اس ـلاكش
ــر در گمى در  ــد، س ــذارى بر عرضه و تقاضا نباش گ
تجارت ناشى از  فقدان يك سياست مدون و ناپيدايى 
ــه عواقب آن گريبان  ــن ايجاد مى گردد ك افق روش
ــت اندر كاران توليد وتجارت و ساخت  گير همه دس
ــد. در چنين شرايطى  ــاز و كارآفرينى خواهد ش وس
ــرمايه ها عمدتاً به بازار واسطه گرى محض سوق  س
ــود و معامله گران غير بازرگان وارد بازار  داده مى ش
ــده و بازار را از هدايت اصولى آن خارج مى كنند.  ش
در چنين وضعيتى دولت با تمام اهرم هاى تعرفه اى 
ــود كه  ديگر كار از  و نظارتى خود وارد ميدان مى ش
كار گذشته است؛ عده اى مال اندوخته اند و عده اى 

ديگر مال باخته اند.
ــور مدون و  ــاى فولاد كش ــت گذارى ه ــر سياس  اگ
ــت، پس چرا توليدكنندگان و  ــده اس كارشناسى ش
كارآفرينان و بازرگانان نگران برنامه ريزى آينده خود 

مى باشند؟
اين بلاتكليفى و فشارهاى مضاعف است كه باعث مى 
شود هر از چند گاهى به خاطر عدم اطمينان به بازار 
ــود آورى معقول آن، بخشى از منابع مالى  فولاد و س
ــازندگى   ــود در گردش فولاد كه مى تواند در س موج
ــور نقش تعيين كننده داشته باشد، به  زير بنايى كش
ــردد كه آثار و  ــرازير مى گ ــكه و طلا و ارز س بازار س
تبعات منفى آن بر اشتغال، مسكن و ساير صنايع زير 

دستى چشمگير خواهد بود.
البته جاى بسى خوشبختى است كه تا يكى دو سال 
ديگر با راه اندازى طرحهاى هشت گانه فولادى كشور 
ــت اقدام بخش خصوصى،  ــاير طرحهاى در دس و س
ايران در توليد فولاد همانند صنعت سيمان خودكفا 
خواهد شد و اين همه دل نگرانى ها به بازار صادرات 
ــزرگ در امر  ــوقى ب ــوف مى گردد كه خود مش معط

سرمايه گذارى صنعت فولاد كشور خواهد بود.

شماره هفدهم    نيمه دوم خرداد ماه شماره هفدهم    نيمه دوم خرداد ماه 13901390

وحيد يعقوبى

ولادت مولاى متقيان ، حضرت على (عليهاسلام) و 
روز پدر بر دلاور مردان عرصه فولاد مبارك باد

ولادت مولاى متقيان ، حضرت على (عليه
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باید کار اصلاح قیمت ها را به بخش 
خصوصي واگذار کرد
دکتر محمد نهاوندیان، رئیس اتاق بازرگاني و صنایع و معادن ایران با بیان این مطلب که رقابت پذیري بین 
واحدهاي تولیدي و اصلاح الگوي مصرف از اهداف اصلي طرح هدفمند کردن یارانه هاست، به تشریح 
راهکارهایي در راستاي ایجاد مزیت رقابتي بین واحدهاي صنعتي، تعیین قیمت ها در روند بازار، حمایت از 
سرمایه گذاری بنگاه های اقتصادی و..... پرداخت که مشروح آن به سمع و نظرتان مي رسد:

رئیس اتاق بازرگاني و صنایع و معادن ایران در گفت و گو با چیلان:
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  آق�ای دکتر، به 
نظر شما آيا آزادسازي 
قيمت ه�ا که در نتيجه 
اجراي طرح هدفمندي 
محق�ق م�ي ش�ود، مي 
توان�د بس�تر مناس�بي 
ب�راي س�رمايه گذاري 

باشد؟ 
 یک��ی از دس��تاوردهایی که 
هدفمند ک��ردن یاران��ه ها و 
انرژی  الگوی مص��رف  اصلاح 
می تواند داشته باشد، تشویق 
برای سرمایه گذاری است. در 
حال حاضر در کشور ما، میزان 
مص��رف انرژی چندی��ن برابر 
استانداردهای جهانی است و تا 
زماني که اصلاح الگوي مصرف 
محقق نشود و قیمت سوخت  
پایین ت��ر از قیمت واقعی نگه 
داشته شود، مصرف این ذخایر 
بیش از حد مطلوب خواهد بود 
و در نتیج��ه فرصت س��رمایه 
گذاری لازم برای اینکه از این 
منابع استفاده بهتری شود، از 
دس��ت می رود. بنابر این همه 
ای��ن موارد تأثیر مس��تقیم بر 

سرمایه گذاري دارد.
 ه��ر چه بتوانی��م روی حامل 
های انرژی ارزش افزوده ایجاد 
کنی��م، این به ص��لاح اقتصاد 
کشور است. پس ما باید از این 
حامل های انرژی برای تشویق 
س��رمایه گذاری در حلقه های 
دیگر زنجیره ارزش مثل فولاد اس��تفاده کنیم؛ این حرف نادرستی 
اس��ت که بگوییم م��ا باید مزیت انرژی را کن��ار بگذاریم. این مزیت 
خدادادی است و ما باید از آن استفاده کنیم. اما به جای اینکه مزیت 
دسترسی به انرژی فراوان را در مصرف بی رویه هدر بدهیم، باید آن 
را تبدیل به تولید هدفمند و ایجاد زمینه مناسب در جهت سرمایه 
گذاري صنعتی کنیم. پس حفظ مزیت انرژی برای جذب س��رمایه 
گذاری همیشه باید مطرح باشد، اما میزانش باید حساب شده باشد.

آيا دس�تيابي به اين هدف، يعنی ايجاد بس�تر 
مناسب در جهت رقابتي شدن بنگاه هاي اقتصادي از 

طريق تغيير تكنولوژي، کاري زمان بر نيست؟
دس��تیابی ب��ه رقابت پذیری، در اس��تراتژی بلند مدت ش��کل می 
گیرد. اجرای یک اس��تراتژی کلان بلندمدت هم با تامین زمان لازم 
و مش��وق های لازم امکان پذیر اس��ت. زم��ان لازم برای اینکه بنگاه 
های اقتص��ادی به ویژه بخش های تولیدی بتوانند ش��رایط جدید 
را درک ک��رده و وضعی��ت خود را با ش��رایط جدید تطبیق بدهند. 
و البته مش��وق های لازم برای اینک��ه تولیدکننده بتواند بهای تمام 

ش��ده محصول خود را مدیریت کند و به س��مت کاهش بهای تمام 
شده حرکت کند. هم چنین باید نوآوری در تکنولوژی شکل بگیرد. 
تکنولوژی های بهینه س��ازی در هر صنعتی را باید به بخش تولید 
معرفی کرد. باید صبر پیشه کنیم و فرصت کافی را به تولید کننده 
بدهی��م و در این فرصت، از بخش تحقیق و توس��عه حمایت جدی 
کنی��م. در این صورت دور از ذهن نیس��ت که می توانیم در  بعضی 

بخش ها کاهش هزینه داشته باشیم.

آقاي نهاونديان اين استراتژي و فرصت هايي 
که مطرح مي کنيد شامل چه حمايت هايي است؟

در این اس��تراتژی بلند مدت بای��د حمایت های تعرفه ای، اعتباری، 
ارزی و مالیاتی تا 15 س��ال آینده کاملًا مش��خص باشد تا سرمایه 
گذار بتواند از این طریق با اطمینان از آینده، س��رمایه گذاری کند. 
به عبارت دیگر ما باید با مش��خص کردن حمایت ها و مش��وق ها، 
ابهام در پیش بینی وضعیت آینده را به حداقل برس��انیم تا سرمایه 
گذار با آگاهی و تدبیر لازم گام بردارد. بنابراین در صورت س��رمایه 
گذاری مطمئن، صرف بودجه لازم در تحقیق و توسعه و هم چنین 
دارا ب��ودن مزیت انرژی حتماً می توانیم در بازار رقابتی حرفی برای 

گفتن داشته باشیم.

با توجه به اينكه موضوع افزايش رقابت پذيری 
در محصولات صنعتی به ويژه صنعت فولاد به عنوان 
يک دغدغ�ه اصلی مطرح اس�ت و از طرفي صنعت 
فولاد به عنوان يک صنعت انرژي بر بايد توان رقابت 
با صنايع خارجي را داشته باشد، به نظر شما در شرايط 
کنوني چگونه مي ت�وان رقابت پذيري را در بنگاه هاي 

اقتصادي تقويت کرد؟
در هر صنعتی به ویژه صنعت فولاد، باید از بهترین و پیشرفته ترین 
تکنولوژی ها اس��تفاده کرد. قطعاً تقویت واحدهاي صنعتي و به روز 
شدن تکنولوژي آن ها، رقابت پذیري در بازارهاي جهاني را افزایش 
مي دهد. با توجه به اینکه درصد قابل توجهي از تکنولوژي تولید در 
کشور ما به روز نیست، ما مي توانیم در بلندمدت با تغییر تدریجی 
تکنول��وژي از افزایش هزینه ها جلوگیري کنی��م تا تولیدمان توان 

رقابتی شدن داشته باشد. 
نکته قاب��ل توجه در بحث رقابت پذیري، بودجه گذاش��تن بر روی 
تحقیق و توسعه است. در تحقیق و توسعه حتی ممکن است تغییر 
تکنولوژیکی کوچکی شناسایی شود که بتواند به میزان زیادی بهره 
وری را افزایش دهد.  کشورهاي صنعتي سال هاست که این کار را 
انجام می دهند و از این طریق توانسته اند راندمان خود را بالا ببرند؛ 
بس��یاري از کش��ورهاي دنیا با حضور در زنجیره بین المللی مشکل 
بازاریابی خود را حل کرده اند. در نتیجه ما هم باید این کار را بکنیم، 
یعنی به هی��چ وجه نباید تولیدکنندگان مان را از س��از و کارهایی 
که دیگر کش��ورها در راس��تاي تقویت توان رقابتي بکار مي گیرند 
محروم کنیم. ما همزمان که قیمت تمام ش��ده را پایین می آوریم، 
باید حمایت بلند مدت و هدفمند خودمان را از صنایعی مثل فولاد 
که مزیت نسبی دارند، ادامه دهیم و شرایطی را برای ایجاد رقابت در 

واحدهای تولیدی ایجاد کنیم.

ب�ا توجه به اين که در حال حاضر درآمدهاي 
اقتصادي و س�ازوکارهاي اش�تغال زايي در سراس�ر 
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کش�ور به ي�ک اندازه فراهم نش�ده 
اس�ت، آيا ب�ه نظر ش�ما اي�ن طرح، 
تاثيری روی اش�تغال زاي�ی دارد؟ و يا 
به عبارتی، افزايش قيمت حامل های 
انرژی فرصت های جديد ش�غلی در 

کشور را از بين نمی برد؟
ش��ور م��ا دارای منابع عظیم انرژی اس��ت و از 
طرفی قص��د دارد این انرژی را به کش��ورهای 

دیگر صادر کند. ما اگر در رابطه با ذخایر فسیلي نفت و گاز فقط 
نگاه مصرفی داش��ته باش��یم، در واقع ذخای��ر تجدید ناپذیر را که 
متعلق به همه نسل های ایران است، توسط یکی دو نسل مصرف 
ک��رده ایم. اما اگر علاوه بر مصرف معقول انرژی، در نگاه صادراتی 
هم متوجه باش��یم که ص��ادرات انرژی به صورت فرآوری ش��ده 

اس��ت که ارزش افزوده و اشتغال 
و رش��د اقتصادی ایجاد می کند 
نه صادرات انرژی به ش��کل خام، 
می توانیم جذب سرمایه گذاری و 
تولید هدفمند را انجام دهیم. در 
واق��ع اگر این موضوع را تبدیل به 
سرمایه گذاری کنیم، یعنی منابع 
درآم��د نفت��ی را از ص��ورت یک 
سرمایه زیرزمینی به یک سرمایه 
روی زمین��ی تبدیل کنیم، در آن 
صورت است که مي توانیم فرصت 
هاي جدید شغلی ایجاد کنیم. به 
اعتقاد من، اجرای مناس��ب طرح 
هدفمندی در کن��ار حمایت های 
لازم از تولی��د، م��ی تواند در بلند 
مدت پایداری ش��غل در کشور را 

افزایش دهد. 

صاح�ب  از  برخ�ی 
معتقدند  اقتصادی  نظران 
اص�اح قيمت ه�ا بايد در 
توانمندس�ازی  راس�تای 

بخش خصوصی باشد نه تامين درآمد برای دولت. 
نظر جنابعال�ی در اين رابطه چيس�ت؟ به طور کلی 
آزادس�ازی قيمت ه�ا را در طرح تح�ول اقتصادی 

چگونه ارزيابی می کنيد؟
وقت��ی صحبت از اصلاح قیمت ها به می��ان می آید، هدف بیرون 
آمدن قیمت صحیح از مکانیزم عرضه و تقاضا برای کالاهای یارانه 
ای است. اینکه ما از یک تعیین قیمت توسط دولت به یک تعیین 

قیمت دیگر به ش��یوه ای متفاوت باز هم از سوی 
دول��ت انتقال یابیم، قطعا اص��لاح قیمت صورت 
نگرفته اس��ت. در گذش��ته که اقتصاد ما دولتی 
بود تعیین قیمت در دس��تگاه های دولتی ش��کل 
می گرفت اما قیمت در بازارهای رقابتی توس��ط 
خود بازار تعیین می گردد. همه باید متوجه این 
معنا باش��یم که اگر به طور مقطعی و به اقتضای 

مدیریت روان��ی جامعه، برای اجتن��اب از وقوع 
ش��وک های قیمت��ی اقداماتی انجام ش��د، باید 
مراقب باشیم که این اقدامات ماندگار نشود و ما 
را از توجه به فلس��فه اصلی حرکتمان باز ندارد. 
به نظر می رس��د که باید کار اصلاح قیمت ها را 
ب��ه بخش خصوصی واگذار ک��رد و این بخش را 
در این عرص��ه وارد کنیم، در این صورت رقابت 
ایجاد می ش��ود و رقابت واقعی می تواند تعیین 

کننده قیمت های واقعی باشد.

آقای دکتر نهاونديان، می دانيم که نقدينگی 
عام�ل اصلی رش�د توليد اس�ت. ب�ا توجه ب�ه اينكه 
يكی از مش�كات اساس�ی واحد های توليدی کمبود 
نقدينگی است و از طرفی 
بهره بانكی ب�الا که يكی از 
مش�كات عم�ده صنعت، 
ب�ه وي�ژه صنع�ت ف�ولاد 
کمب�ود  اس�ت؛  کش�ور 
نقدينگ�ی را در بنگاه های 
اقتص�ادی دام�ن می زند، 
راهكارهايی  چ�ه  جنابعالی 
ب�رای تأمي�ن نقدينگی در 
واحدهای توليدی پيشنهاد 

می کنيد؟
ب��ر اس��اس نظرس��نجی ک��ه از 
مدیران تولیدی کشور بعمل آمده 
اس��ت، اولین مانع و مشکلی که 
صنعتگران به آن اشاره کرده اند، 
مش��کلات دسترسی به نقدینگی 
لازم در واحدهای تولیدی اس��ت 
ک��ه در مقایس��ه با کش��ور های 
رقیب، تولیدکنندگان ما را عقب 
نگه م��ی دارد و مان��ع از تحرک 
اقتص��ادی بخ��ش خصوصی می 

شود.
یکی از عوامل اصلی کمبود نقدینگی در واحدهای تولیدی، کمبود 
منابع مالی در بانک هاس��ت که باعث ش��ده در بسیاری از موارد 
پرداخت تس��هیلات به بنگاه های اقتصادی متوقف ش��ود. اصلاح 
س��اختاری نظام بانکی حتما مورد نیاز اس��ت. این اصلاحات باید 
هم در مس��یر گسترده کردن رقابت در حوزه خدمات بانکی باشد  
و هم ارائه تس��هیلات بانک ها. از بین رفتن مش��کل تسهیلات به 
بنگاه های اقتصادی قدم موثری در تامین نقدینگی در واحدهای 

صنعتی است.

سپاسگزاريم که در اين روزهای 
پرمش�غله ب�ه ما فرص�ت گف�ت و گو 

داديد.
متشکرم و امیدوارم همواره موفق باشید 

هدف از اصلاح قیمت ها، بیرون 
آمدن قیمت صحیح از مکانیزم 
عرض��ه و تقاضا ب��رای کالاهای 
یارانه ای اس��ت. اینک��ه ما از یک 
تعیی��ن قیم��ت توس��ط دولت 
به ی��ک تعیین قیم��ت دیگر به 
شیوه ای متفاوت باز هم از سوی 
دولت انتق��ال یابیم، قطعا اصلاح 

قیمت صورت نگرفته است.

مزی��ت  اینک��ه  ج��ای  ب��ه 
دسترس��ی به انرژی فراوان 
را در مصرف بی رویه هدر 
بدهی��م، بای��د آن را تبدیل 
ب��ه تولید هدفمن��د و ایجاد 
زمین��ه مناس��ب در جه��ت 
سرمایه گذاري صنعتی کنیم.
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رئیس  کل بانک مرکزی نسبت به رفتار بانک  ها 
ب��ا واحدهای تولیدی که ق��ادر به بازپرداخت 
تسهیلات دریافتی نیستند، ابراز نگرانی کرد و 
اظهار داشت: تملک اموال بنگاه  های تولیدی 

بدهکار بانکی توسط بانک  ها غلط است.
محم��ود بهمنی خطاب به بان��ک  ها در مورد 
بن��گاه  ه��ا و واحدهای تولی��دی دارای بدهی 
معوق گفت: نباید اینگونه تصور شود که تمام 
واحدهای تولی��دی دارای بدهی معوق مجرم 
هستند، بلکه بانک  ها باید به واحدهای تولیدی 
که قادر به بازپرداخت تسهیلات دریافت شده 

قبلی نیستند، کمک کنند.
رئی��س کل بان��ک مرک��زی بر تقس��یم بندی 
واحدهای تولیدی و جداس��ازی آنها از افرادی 
ک��ه به عم��د بدهی بان��ک  ه��ا را بازپرداخت 
نمی کنن��د، تأکید کرد: بس��یاری از واحدهای 
تولیدی فعالیت تولیدی و اقتصادی دارند، اما 
به مش��کلات مالی برخورد کرده اند. وی افزود: 
برخی از واحدهای تولیدی نتوانسته اند نقدینگی 
م��ورد نیاز را تامین کنند و به همین دلیل در 
بازپرداخ��ت تس��هیلات بانکی دچار مش��کل 
ش��ده اند، بنابراین باید بین اینگونه بنگاه ها و 
افرادی که مثلا در بخش بازرگانی تس��هیلات 
دریاف��ت و کالای خود را وارد کرده، فروخته و 
به پول خود رسیده اند اما تسهیلات دریافتی از 
بانک ها را بازپرداخت نکرده اند، تفاوت قائل شد. 
بهمن��ی با تاکید بر اینکه این افراد یا باید پول 
بانک ها را پس دهند و یا اینکه کالا را بدهند، 
عنوان کرد: باید واحدهای تولیدی با واحدهای 
غیرتولیدی و بخش های بازرگانی و... از یکدیگر 

تفکیک شوند.
 بهمن��ی با تاکید بر اینکه نبای��د با واحدهای 

تولیدی مش��کل دار برخوردهای سختی را در بازپرداخت تسهیلات 
داشته باشیم، اظهار داشت: برخی از واحدهای تولیدی دارای نیروی 
کار با تعداد بالا هستند و باید تمام این موارد توسط بانک  ها در نظر 
گرفته ش��ود. وی بر راه اندازی مجدد بن��گاه  ها و واحدهای تولیدی 
مشکل دار تاکید و تصریح کرد: گماردن ناظر برای واحدهای تولیدی 
می تواند موثر واقع شود. به گفته بهمنی، صدور اجرائیه، تملیک اموال 
و... واحدهای تولیدی توسط بانک ها به هیچ وجه موثر نخواهد بود، 
زیرا به طور حتم اگر واحد تولیدی در اختیار صاحب آن بماند، کارایی 
و عملکرد بهتری خواهد داشت تا اینکه به تملک بانک ها درآید. این 
امر مانند این اس��ت که فرزند را از مادر گرفته و به زن پدر بدهیم، 
هیچگاه زن پدر دلسوزتر از مادر نخواهد بود. وی تملیک واحدهای 
تولیدی بدهکار بانکی توسط بانک ها را اشتباه توصیف کرد و افزود: 
این در حالی است که باید با افراد متخلفی که از بانک  ها تسهیلات 
دریافت کرده اند و در جاهایی غیر از آنچه که باید به مصرف رسانده اند، 
برخورد شدید شود. رئیس کل بانک مرکزی عنوان کرد: در عین حال 
باید به واحدهای تولیدی که دارای نیروی انس��انی ش��اغل هستند، 

کمک کرده تا به چرخه اقتصادی و تولیدی بازگردند.
در ادامه بحث روش برخورد با تولیدکنندگان بدهکار، س��خنگوی 

س��تاد مبارزه با مفاسد اقتصادی  اظهار داش��ت: بدهکاران بانکی 
کس��انی هس��تند که غالبا طرح  های بزرگی را در دس��ت دارند و 
برخورد با آنها نباید موجب تعطیلی همه فعالیت ها شود. وی افزود: 
آنچه ایجاد اخ��لال می کند عدم پرداخت به موقع اقس��اط بانکی 
اس��ت و وقتی به فردی بدهکار بانکی می گوییم که نتواند اقس��اط 
تس��هیلات بانکی دریافت ک��رده را پرداخت کند. علی آقامحمدی 
تصریح کرد: وقتی بازپرداخت تس��هیلات ش��ش ماه طول بکشد، 
این افراد جزو بدهکاران محس��وب می ش��وند و اگر این فرآیند 18 
ماه طول بکش��د این افراد مش��کوک  الوصول به حساب می آیند و 
آنچه تحت عنوان بدهکار بانکی اعلام می ش��ود در این قالب است. 
س��خنگوی ستاد مبارزه با مفاسد اقتصادی گفت: باید تلاش کنیم 
بدهکاران بانکی به وضعیت عادی برسند نه اینکه واحدهای کاری 
تعطیل شود و مشکلات عدیده  ای برای نیروی انسانی و امر تولید 
و تعهدات خارجی به وجود آید. آقامحمدی افزود: برخورد قاطع با 
بدهکاران بانکی این اس��ت که به روال عادی بازگردند که تاکنون 
از 65 بدهکار بانکی 25 نفر به روال عادی بازگش��ته اند و در چند 
هفته گذش��ته نیز 10 نفر دیگر با پرداخ��ت معوقات خود با بانک 

تسویه کردند. 

انتقاد رئیس کل  بانک 
مرکزی از طرز برخورد 
با تولیدکنندگان بدهکار
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آق�ای مهندس، ب�ا توجه به س�ابقه طولانی 
جنابعالی در صنعت فولاد، می خواهم بدانم در حال 
حاضر و با در نظر گرفتن افزايش هزينه های توليد 
فولاد ناش�ی از افزايش قيمت حامل های انرژی، از 
چ�ه راهكارهايی می توان برای افزايش توان رقابتی 

واحدهای توليد کننده فولاد استفاده کرد؟ 
حالا که هزینه های انرژی و حمل و نقل در واحدهای تولیدکننده 
افزایش یافته اس��ت، برای بقاء در ب��ازار راهی نداریم جز افزایش 
کیفیت. ببینید کیفیت مس��تقیما با بازار ارتباط دارد. ما علاوه بر 
حل کردن مسائل روزمره، باید بهبود مستمر کیفیت را در دستور 
کار قرار دهیم. کیفیت نهایتا باعث می شود که مواد اولیه و انرژی 
کمتر مصرف ش��ود. ب��رای افزایش کیفیت هم در ش��رایط فعلی 
باید به س��راغ تکنولوژی های کم هزینه رف��ت. حتی با تغییرات 
کوچک تکنولوژیکی نیز می توانیم به سمت کیفیت بالاتر برویم. 
نمی خواهم بگویم که از فولادهای عادی به طور کامل به س��مت 
فولادهای آلیاژی برویم اما به طور قطع، با یک مهندس��ی صنایع 
س��اده در واحدهای موجود، در هر دو بعد مدیریتی و خط تولید، 

مطمئن باشید کارخانه ای نیست که نتواند بهینه شود.

منظورت�ان در تمام�ی کارخانج�ات فولادی 
است؟ در توليد همه محصولات فولادی؟ 

بل��ه، در همه واحدهای تولیدی این قدر عوامل مختلف تکنولوژی 
وس��یع شده و این قدر خوب می تواند بهینه سازی کند که با یک 
نگاه تکنولوژیک به قضیه می توانیم با صرف هزینه های کمی که 
حتی ظرف چند ماه می تواند برگش��ت داشته باشد، هر دو فرآیند 

مدیریت و خط تولید را بهینه کنیم و کیفیت را بالا ببریم.

اي�ن تكنولوژی هايی که فرموديد، روی کدام 
قسمت از زنجيره فولاد تمرکز دارد؟

ب��اور کنید از ابتدا ت��ا انتها. از همان جابجایی م��واد اولیه تا آماده 
سازی و س��ایر مراحل زنجیره تولید فولاد. مثلا در کوره بلند، اگر 
پودر زغال به کوره بزنید، عیار بالاتر رفته و مصرف انرژی هم پایین 
می آید. حتی در کوره بلند، گاز هم می تواند استفاده شود. در واقع 
مجموع پارامترها و فاکتورهای جدید می تواند در همین واحدهای 
موجود بهینه سازی را انجام دهد. مثلا در کنورتور، شما به راحتی 
می توانید با دمش های خاصی در اکسیژن، پالایش را انجام دهید. 
ی��ا مثلا در صنعت نس��وز؛ اگر کمی از این صنعت حمایت ش��ود 
پتانس��یل بالایی دارد. می توان��د کاری بکند که توقف در تولید به 

امکان بهینه سازی با صرف هزینه کم در همه 
روش های تولید فولاد وجود دارد

مهندس سید رضا اشرف سمنانی، 48 سال است که در صنعت فولاد فعالیت می کند. وی مدتی عضو هیئت 
مدیره ذوب آهن بود. در زمان وزارت معادن و فلزات سابق نیز سمت معاونت برنامه ریزی وزیر را عهده دار 
بود. از دیگر س�مت های وی، معاونت س�ابق تکنولوژی و توسعه وزارت صنایع و معادن را می توان نام برد. 
مهندس اشرف سمنانی اکنون مشاور شرکت توسعه معادن و صنایع معدنی خاورمیانه )میدکو( در پروژه های 
فولادی است. گفتگوی نشریه چیلان با ایشان، پیرامون بهبود کیفیت تولید و افزایش بهره وری است که وی 
در طول مصاحبه، بارها به بهینه سازی بر مبنای استفاده از تکنولوژی ارزان اشاره می کند و معتقد است باید 

با مهندسی مجدد، مزیت نسبی فولادسازی کشور را به مزیت رقابتی تبدیل کنیم.

مهندس اشرف سمنانی در گفت و گو با چیلان عنوان کرد:
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حداقل برس��د که البته همین کار را هم کرده است. ببینید اینقدر 
عوامل تکنولوژیک وجود دارد که ما می توانیم آنها را لیست کنیم 
و بعد با توجه به درجه عملیاتی بودن و البته هزینه نس��بی، آن ها 

را اولویت بندی و اجرا کنیم.

آقای اشرف س�منانی، شما بهره وری بر پايه 
تكنولوژی را بيش�تر برای فولادسازی توضيح داديد. 
آي�ا در نورد ه�م می توان به�ره وری تكنولوژيكی را 

انجام داد؟
ببینید بنده اساس��ا معتقدم که کشور ما دارای مزیت نسبی برای 
نورد به عنوان یک بخش مس��تقل نیس��ت. گذشته از این هم باید 
بین واحدهای فولادسازی و نوردی توازن باشد. الآن این همه واحد 
نورد در کش��ور داری��م. واقعا ما چه مزیت نس��بی در نورد داریم؟ 

در نورد وقتی مزیت نس��بی داریم که ماشین ساز 
خوبی باشیم. مزیت نسبی کشور ما در فولادسازی 
به مراتب بیش��تر از نورد است. سنگ آهن، ذغال 
سنگ، فروس��یلیس، فرومولیبدن و فرآورده های 
نسوز فاکتورهایی اس��ت که در فولادسازی مزیت 
نس��بی ب��رای ما ایجاد م��ی کند. اما ب��ه هرحال، 
در صنای��ع ن��وردی هم عل��ی رغم نق��ش پایین 
تکنولوژی در خط تولید، می توانیم با اس��تفاده از 

تکنولوژی هایی خصوصا در مورد قفس��ه ها و کوره های پیش گرم 
کن، بهره وری و کیفیت تولید را افزایش دهیم.

آيا محدوديت های بين المللی استفاده از اين 
تكنولوژی ها را با مشكل مواجه نمی کند؟

ن��ه، بهینه س��ازی هایی ک��ه مد نظر بنده اس��ت، زی��اد به ورود 
تکنولوژی نیاز ندارد. ما کل خط را نمی خواهیم اصلاح کنیم. در 
واقع قسمتی از سیس��تم قابل اصلاح است و تکنولوژی مورد نیاز 
برای این اصلاح را در داخل کشور هم می توانیم پیاده کنیم. اگر 
هم بخواهیم از خارج تامین کنیم، می توانیم از کش��ورهایی مثل 
ک��ره جنوبی و ترکیه وارد کنیم. به عبارت دیگر ما با اس��تفاده از 
تکنولوژی های بسیار ساده و کم هزینه یک مهندسی مجدد انجام 
م��ی دهیم که محدودیت های بین الملل��ی هم تاثیر زیادی روی 

این موضوع ندارد.

 در کل و ب�ا توج�ه به ش�رايط موجود، ش�ما 
اس�تفاده از کدام روش را ب�رای توليد فولاد توصيه 

می کنيد؟
به نظر بنده واحدهای زیر 500 هزار تن حساسیت کمتری نسبت 
به س��نگ آهن و یا ذغال س��نگ دارند. بنابرای��ن در این واحدها 
تکنول��وژی ها و روش هایی مثل SLRN می تواند مطرح باش��د. 
اما در س��طح مل��ی و در ظرفیت های یک میلی��ون به بالا باید به 
کوره بلند و احیاء مستقیم فکر کرد. بنابراین یک مدل را نمی توان 
برای کل کش��ور پیش��نهاد داد. ما باید با توجه به موقعیت محل و 
دسترس��ی به منابع، روش تولید فولاد را انتخاب کنیم. نکته مهم 
این اس��ت ک��ه در همه روش های تولید فولاد م��ی توان با صرف 

هزینه کم، بهینه سازی را انجام داد. 

آق�ای مهن�دس، به عنوان س�وال 
پايان�ی فك�ر م�ی کني�د در مجم�وع چه 
بس�ترهايی بايد فراهم ش�ود ت�ا بتوانيم 
به�ره وری تكنولوژيكی که مطرح کرديد 

را پياده کرد؟
م��ن عامل اصلی را ن��ام می برم. مهندس��ی کردن. 
م��ا باید از مهندس��ی آغاز کنیم. تمام مس��ائلی که 
بنده ع��رض کردم وظیفه یک مهندس اس��ت. باید 
از نیروه��ای متخصص در این زمینه اس��تفاده کرد. 
باید از تجربیات 50-40 س��اله مهندس��ان کش��ور استفاده کرد تا 
آنها فرآیندها را بررس��ی و اصلاح کنند. باید برای مهندسان ارزش 
قائل شد و از هزینه کردن برای مهندسی نترسید. هزینه مهندسی 
چندین برابر بازگشت دارد، درست برعکس کارخانه خریدن ها که 
در پایان به بن بست می رسد. تشکل های صنفی مثل انجمن تولید 
کنندگان فولاد هم می توانند در این راه تلاش کنند. تا آنجا که در 
جریان هستم، باشگاه متخصصان فولاد که انجمن تولیدکنندگان 
فولاد درصدد تشکیل آن است، می تواند به تسریع حرکت در این 

مسیر کمک کند. 

از فرصتی که به نشريه چيان داديد، از شما 
سپاسگزاريم.

بنده هم از شما و انجمن تولیدکنندگان فولاد به خاطر تلاش برای 
ارتقاء سطح دانش فولادسازان تشکر می کنم. 

باید از تجربیات 40-50 
ساله مهندس��ان کشور 
اس��تفاده کرد ت��ا آن ها 
فرآیندها را بررس��ی و 

اصلاح کنند
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ب��ه نظر بنده ادغام وزارتخانه هاي بازرگاني و صنایع و معادن، اگر به 
صورت دقیق و صحیح و با برنامه صورت گیرد مي تواند در جهت رشد 

و شکوفایي صنعت در کشور به خصوص صنعت فولاد موثر باشد.
توضیح این که در خیلي از کشورهاي دنیا از جمله انگلستان سازماني 

تحت عنوان:
DEPARTEMENT OF TRADE AND INDUSTRY( D.T.I( وج��ود 
دارد که سیاس��ت هاي بازرگاني و صنعت��ي را تدوین کرده و با ایجاد 

ساختارهایي بر اجراي آن نظارت مي کند.
این سازمان با تشکیل دپارتمان هاي مختلف که با توجه به شرایط آن 
کشور ایجاد مي گردد، سیاست واحدي را در رابطه با تجارت و صنعت 
تدوین و با توجه به اولویت هاي موجود در کشور به برخي از فعالیت ها 

وزن بیشتري مي دهد.
مثلاً در تایوان به دلیل صادرات انبوه کفش، وزیر کفش تعیین و یک 

وزارتخانه به این امر مي پردازد.
در ایران نیز باید چنین س��ازماني ایجاد گردد و با توجه به اولویت ها، 
سیاس��ت هاي خاص��ي چه در بخ��ش واردات و ص��ادرات و چه در 

بخش هاي تولیدي اعمال نماید.
در کشور ما صنایع مختلفي مشغول فعالیت هستند ولي همگي آنها از 
وزن واهمیت یکساني برخوردار نیستند. مثلاً در صنایع دستي، فولاد، 
خشکبار، سیمان و... ما امکان خودنمایي داشته و مي توانیم در دنیا حرفي 
براي گفتن داشته باشیم و در عوض در صنایعی مانند خودروسازي این 
ویژگي را نداریم. بنابراین دولت باید با توجه به اولویت ها براي هر یک از 

واحد هاي تولیدی برنامه مشخص و حمایتي داشته باشد.
مطلب دیگر اینک��ه ادغام وزارت بازرگاني و صنای��ع مي تواند به دو 
صورت انجام پذیرد. در ش��کل اول وزارت بازرگاني در وزارت صنایع 
ادغام مي گردد و سیاست هاي وزارت صنایع ارجحیت پیدا مي کند. 
این ادغام به نفع تولید و گس��ترش صنعت بوده و مفید مي باش��د، 
چرا که دید وزارت بازرگاني حمایت از مصرف کنندگان و دید وزارت 
صنایع حمایت از تولید کنندگان اس��ت. با ارجحیت سیاس��ت هاي 
وزارت صنایع واردات از خارج تحت کنترل قرار گرفته و واردات مواد 
اولیه صنعتي جاي واردات محصولات س��اخته شده را خواهد گرفت 
و دولت اجازه ورود به اقلامي که در داخل کشور ساخته مي شود را 
نمي دهد. بنابراین با این سیاس��ت صنعت و تولید از رشد بیشتري 
برخوردار خواهد ش��د. بر عکس اگر سیاست هاي وزارت بازرگاني بر 
صنعت غلبه کند، اولویت بر خروج ارز و ورود کالاي ساخته شده به 
قیمت هاي بعضاً ارزان قرار گرفته و صنایع به اجبار رو به تضعیف یا 

تعطیلي خواهند رفت .
در مجموع اینکه براي شکوفایي صنعت در کشور علاوه بر سیاست هاي 
تنظیم شده مورد نیاز، به عنوان یک اقدام اساسي باید خصوصي سازي 
صنایع در دس��تور کار جدي کش��ور قرار گیرد. دولت باید به دنبال 
سیاس��ت گذاری و وصول مالیات وتنظیم بازار باشد و کار تولید را به 

بخش خصوصي بسپارد.
ل��ذا به نظر بن��ده اولین اقدام قب��ل از ادغام، اج��راي صحیح بحث 

خصوصي سازي است.

تأثیر ادغام وزارتخانه های صنایع و 
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زمانی که بحث ادغام وزارتخانه هاي صنایع و معادن و بازرگاني مطرح شد، 
این نگراني را در بین تولیدکنندگان به وجود آورد که این ادغام ممکن 
است باعث ایجاد صدمه به صنعت و تولید شود. البته همراه با این نگرانی، 
امیدواری هم وجود داشت و البته دارد که اگر ادغام وزارتخانه های فوق 
به شکل صحیحی انجام پذیرد، زمینه رفع موانع تولید و شکوفایی صنعت 

فراهم خواهد آمد.
در کش��ور هاي پیش��رفته نیز وزارت صنایع و معادن و بازرگاني تحت 
عنوان یک وزارتخانه به امور مربوط به تولید و تجارت رسیدگي مي کنند. 
خوشبختانه در کشور ما هم روند ادغام و کوچک سازی دولت چند سالی 
است که مطرح شده است اما نکته مهم چگونگی ادغام است. در واقع باید 
مشخص شود که با یکپارچه کردن دو وزارتخانه فوق می خواهیم تولید 
داخلی را حمایت کنیم یا بنا اس��ت که ورود کالاهای خارجی غالبا کم 

کیفیت را ارجحیت دهیم.
باید دقت کرد که رشد تولید داخلی در نهایت به رفاه عموم مردم و توسعه 
کشور می انجامد. دلسوزان نظام و کشور هم  همیشه در صدد توسعه و 
ارتقاء توان تولیدی و صنعتی کشور بوده اند. لذا ادغام وزارت بازرگاني در 
وزارت صنایع و معادن هم از آرزوهاي صنعتگران و تولیدکنندگان بوده 

است. اما اخیرا مشاهده کردیم که ادغام وزارت صنایع و معادن در بازرگانی قوت گرفت و عملا اجرا هم شد.
وزارت صنایع و معادن از ادغام سه وزارتخانه معادن و فلزات و صنایع سنگین و صنایع سبک تشکیل یافته است. بنابراین به نظر بنده با توجه به 
کارآفریني و اشتغال زایي قابل توجهی که توسط واحد هاي تحت پوشش وزارت صنایع و معادن در کشور ایجاد مي شود، نادیده گرفتن منافع 
صنعتگران در این ادغام مي تواند صدمات جبران ناپذیري به بدنه تولید کشور وارد کند. و از آنجا که رشد یا زوال تولید، عاملی تعیین کننده در 

سرنوشت اقتصاد یک کشور است، مطمئنا اقتصاد کشور هم از آسیب های این شکل از ادغام وزارتخانه ها در امان نخواهد بود. 
شاید ذکر یک مثال مطلب را روشن تر کند. سازمان صنایع و معادن در استان ها با توجه به نیاز صنعت و تولید با بیش از  یکصد پرسنل اداره 

مي شود، اما اتاق بازرگاني در هر استان پرسنل معدودي داشته و رسالت امور صنفي را انجام مي دهد.
به هر حال بخش خصوصی فعال در صنعت کشور با مشکلات زیادی دست و پنجه نرم می کنند. اخیرا هم نگرانی های مربوط به افزایش نرخ ارز 
و چگونگی محاسبه بدهی های ارزی تولیدکنندگان توسط بانک ها، این مشکلات را بیشتر هم کرده است. لذا به عنوان یک تولیدکننده بخش 
خصوصی از رئیس جمهور محترم تقاضا دارم با توجه به رسالت اشتغال زایي بخش تولید، در ادغام وزارخانه های صنایع و معادن و بازرگاني در 

صورت امکان تجدید نظر فرمایند و دغدغه های تولیدکنندگان را بیشتر و بزرگتر نسازند. 

آماره��ای جهان��ی و واقعیت های موجود، س��رانه مص��رف فولاد در 
کشورهای عقب افتاده را زیر 200 کیلوگرم و برای کشور های در حال 
توس��عه بین 200 تا 350 کیلوگرم را نش��ان می دهد. کشور ایران با 
دارا ب��ودن جمعیت حدود 75 میلیون نفر و با در نظر گرفتن آمارهای 
گذشته، مصرفی حدود 21 میلیون تن در سال دارد که اگر پروژه های 
عمرانی مورد نیاز کش��ور نیز شروع شود از این میزان نیز فراتر خواهد 

رفت.
در چند دهه گذش��ته که بحث تولید فولاد بعنوان مهمترین مقوله از 
نظر ارز بری و اشتغال زایی و خود کفایی صنعتی بحث داغ کشور بوده 
است، حدود 50%  مصرف داخل را از خارج وارد کرده ایم و هم اکنون 
نیز این روند ادامه دارد. این در حالی است که ظرفیت های ایجاد شده 
یا در حال ایجاد برای تولید مقاطع و نورد بیش از سه برابر نیاز داخلی 
است و متأسفانه به دلیل عدم توازن بین تولید شمش در داخل و بالا 
بودن قیمت ش��مش های وارداتی نس��بت به محصولات فولادی، این 
کارخانجات یا با شکست روبرو بوده اند و یا با حاشیه سود بسیار پایین 

در حداقل ظرفیت خود در حال کار هستند.
عدم استفاده از تمام ظرفیت باعث می شود تا هزینه تولید این واحدها 
بالا برود و توان رقابت در بازارهای خارجی را نداش��ته باش��ند و در بازار داخلی نیز در مقابل محصولات وارداتی در وضعیت ناپایداری قرار 

گیرند.
وزارت بازرگانی بعنوان متولی تأمین نیازهای داخل کشور ناگزیر است که با توجه به قیمت های جهانی فولاد با اعلام تعرفه های مناسب در 
جهت نفع مصرف کننده، بازار داخل کشور را مدیریت کند بدون اینکه برنامه های وزارت صنایع و معادن و طرح های توسعه ای آن برای او 

غلامرضا  قمیشی
مدیرعامل شرکت ذوب فولاد نگین خلیج فارس 
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تعهدی ایجاد نماید.
تاکنون این ناهماهنگی بین وزارت صنایع بعنوان مسئول توسعه صنعت فولاد کشور و وزارت بازرگانی بعنوان متولی تأمین نیاز بازار داخل 
از یک طرف و از طرف دیگر بین تولید کنندگان فولاد کشور )خصوصاً بخش های خصوصی که پشتوانه اقتصادی قوی دولت را ندارند(  با 
وزارت بازرگانی بعنوان تنظیم کننده بازار فولاد وجود داشته است و این ناهماهنگی ها باعث شده تا کشور نتواند سیاست های توسعه فولاد را 

به موقع به سرانجام برساند و تولیدکنندگان فولاد نیز نتوانند با توسعه ظرفیت در بازار های رقابتی داخل و خارج حضور فعال داشته باشد.
امروزه دولت های صنعتی و در رأس آنها ایالات متحده امریکا که قدرتمندترین اقتصاد جهان را دارا می باشد با اعمال سیاستهای بازرگانی 
مناسب و وضع تعرفه های مناسب توانسته اند بازار های داخلی و خارجی خود را پایدار نگه دارند و مسئولین بازرگانی دولت امریکا در چندین 
نوبت با تغییر تعرفه ورود فولاد به کشور امریکا، اقتصاد برخی کشور های دیگر را تحت تأثیر قرارداده و بازارهای فولاد جهان را به نفع خود 

کنترل کرده اند.
اقتصاد امروز جهان بیش از هر زمان دیگری در هم آمیخته است و سیاست های بازرگانی و برنامه ریزی های توسعه صنعت داخل به هم 
گره خورده است. هماهنگی و یکپارچگی میان این دو وزارتخانه برای اقتصاد کشور حیاتی است و بالطبع ادغام این دو وزارتخانه باعث می 
شود تا نه تنها سیاست های توسعه ای فولاد با موفقیت توام باشد بلکه بتوانیم با ایجاد ساز و کارهای مناسب شاهد بروز مزیت های رقابتی 

در صنعت فولاد کشور باشیم. 
کشور ما با دارا بودن معادن بی شمار سنگ آهن و متخصصین با سابقه و ورزیده داخلی و داشتن تکنولوژی و دانش فنی صنعت فولاد سازی 
می تواند سهم خود را از بازار های بین المللی افزایش داده و در کنار ایجاد اشتغال و رفع مشکل بیکاری جوانان جایگاه ویژه ای برای تولید 

کنندگان بخش خصوصی فولاد ترسیم نموده و اعتبار جهانی برای آنان کسب نماید
واقعیت سازمان تجارت جهانی و تلاش همه کشورها برای پیوستن به WTO )world trade organization ( فرصتی است تا پتانسیل 
مزیت رقابتی محصولات کشورها بالفعل شده و توانمندی های هر کشور در یک اقتصاد آزاد و در یک بازار رقابتی، سهمی پایدار و جایگاهی 

خاص را برای آن کشور فراهم نماید.
بی شک بدون توجه به این روند رو به رشد جهانی شرایطی به کشورها تحمیل می شود که نه تنها کیفیت محصولات داخلی ضعیف می 

ماند بلکه قیمت های تمام شده نیز حتی با وضع تعرفه های سنگین واردات نیز توان رقابت نخواهد داشت.
هم اکنون صنعتی مثل صنعت خودرو سازی کشور با همه گسترش و قدمتی که پیدا کرده است حتی با وضع تعرفه تقریباً صد درصدی 
برای اتومبیل های وارداتی در معرض ورشکستگی است. در حالی که کشور ترکیه و کره جنوبی و برخی کشورهای دیگر که شباهت زیادی 

به گذشته ایران دارند با وضع تعرفه صفر درصدی در بازارهای داخلی خود، توان رقابت با واردات خودرو را دارا می باشند.
خوشبختانه محصولات فولادی کشور اعم از فولادهای ساختمانی و فولادهای آلیاژی تولید داخل کیفیت بالایی نسبت به فولادهای وارداتی 

دارد که نشان از تکنولوژی پیشرفته و متخصصین ورزیده و با سابقه داخلی است که این سرمایه بزرگی برای صنعت فولاد کشور می باشد.
وزارت بازرگانی کش��ور در بخش توس��عه صادرات می تواند با تکیه بر این پتانسیل داخلی، سهم کشور را در بازارهای جهانی افزایش داده و 
با وضع تعرفه های مناسب مثل تعرفه بالا برای محصولات فولادی و تعرفه پایین ورود فولاد خام به کشور در توسعه صنعت فولاد و ایجاد 

مزیت رقابتی نقش بسزایی ایفا کند.
جایگاه ایران در اقتصاد جهانی فولاد عمدتاً به دو پارامتر مهم بستگی دارد؛ یکی توسعه صنعت داخل  با توجه به تکمیل بودن زنجیره تولید 

به همراه بالا بردن میزان بهره وری و دوم سیاست های سیستم بازرگانی کشور.
اگر چه وزارت بازرگانی مسئولیت تأمین و تنظیم بازار داخلی ایران را به نفع مصرف کننده به عهده دارد اما نمی تواند بی توجه به میزان درآمد 

سرانه مردم باشد که این رابطه مستقیم با میزان اشتغال و رونق اقتصادی دارد.
امروزه صنایع فولاد بعنوان اشتغال زا ترین صنعت دنیا محسوب می گردد و چنانچه پروسه تولید را از استخراج سنگ آهن از معدن در نظر 
بگیریم برای هر واحد تولید فولاد حداقل پنج صنعت بالادس��تی وجود دارد که هر کدام به تنهایی صنایع پایین دس��تی خود را برای رونق 

اقتصادی و ایجاد اشتغال در بردارند.
طبق برنامه سند چشم انداز بیست ساله، تولید فولاد کشور در سال 1404 باید به 56 میلیون تن در سال برسد که البته حدود 20% از آن 
در برنامه صادرات دیده شده است. تحقق این برنامه رابطه مستقیم با سیاست های وزارت بازرگانی در تأمین و تنظیم بازار داخل و اجرای 

برنامه های توسعه فولادی در کشور توسط بخش خصوصی و با پشتیبانی وزارت صنایع کنونی دارد.
ادغام این دو وزارتخانه این فرصت را به وجود می آورد تا سیاستهای تأمین و برنامه ریزی های توسعه، مکمل یکدیگر شوند تا خللی به عزم 
توسعه پایدار به وجود نیاید. هماهنگی سیستم بازرگانی کشور با صنعت فولاد خصوصاً در زمینه ثبت سفارشات محصولاتی که امکان تولید 
در داخل وجود دارد و همچنین وضع تعرفه های مناسب برای تولید فولاد در شرایط رقابتی مثل تعرفه سنگین برای صادرات قراضه و تعرفه 

صفر برای واردات آن بسیار موثر است.
وزارت بازرگانی در حمایت از توسعه تولید مقاطع فولادی می تواند تا زمان رسیدن به خودکفایی تولید فولاد خام، تعرفه های واردات شمش 

را به حداقل رسانده و در مقابل تعرفه های ورود محصولات فولادی را به درستی مدیریت کند.
ورود به سازمان تجارت جهانی و تولید محصولات فولادی رقابتی در گرو هماهنگی و یکپارچگی سیستم های بازرگانی و توسعه صنعتی با 
ادغام وزارتخانه صنایع و معادن و وزارت بازرگانی می باشد تا کشور بتواند با مدیریت بر تعرفه های بازرگانی و کنترل سفارشات از یک طرف 
و اجرای برنامه های افزایش ظرفیت های صنایع با حذف هزینه های اضافه و دستمزدهای جذب نشده به حداکثر بهره وری نائل گردیده و 

جایگاه خود را در بازارهای جهانی فولاد تثبیت نماید.
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اجازه می خواهم کمی کلی تر از موضوع مورد 
بحث، مطلبی را بیان کنم. به نظر من در طی 
چندین س��الی که بنده در حوزه فولاد فعال 
هستم، رسیدگی به مشکلات تولیدکنندگان 
هیچ فرقی نکرده اس��ت. چون قبلًا هم کسی 
برای حرف های بخ��ش خصوصی تره هم خرد 

نمی کرد 
و حالا هم کسی نیست که گوش کند تا ببینیم تره خرد 
می کند یا نه. البته از حق نباید گذشت که قبلًا لااقل کسی بود که ما 
وقتی مرثیه و نوحه می خواندیم او هم همنوایی کند و برای حال زار ما 
گریه کند و با هم دل سیر گریه کنیم و سبک شویم و به واحدهایمان 
برگردیم. حالا آن را هم نداریم. راستی یادمان نرود که ما مرد روزهای 
سخت هستیم و یاد گرفتیم که هم کار سخت بکنیم و هم سخت کار 
بکنیم و به این س��ادگی از میدان به در نرویم مگر در اثر این ش��وک 
های ناگهانی سکته مغزی یا قلبی کنیم و به همراه حضرت عزرائیل به 
میهمانی خدا برویم و فکر نمی کنم آتش جهنم از 1650 درجه ذوب 
فولاد بیشتر باشد و ما که در روی زمین این حرارت را تحمل کردیم، 

خداوند به گفته بزرگان آتش جهنم را بر ما حرام خواهد کرد و حتی حرارت جهنم هم برای ما گلستان است.

بر اس��اس قانون برنامه پنجم توسعه، دولت باید تعداد وزارتخانه های 
خود را از 21 به 17 وزارتخانه کاهش دهد. س��خن از ادغام وزارتخانه 
ه��ای صنایع و معادن و بازرگانی و همچنین ایجاد وزارتخانه جدیدی 
به نام وزارت تولید و تجارت است. سابق بر این شاهد ادغام وزارتخانه 
ه��ای صنایع س��نگین، معادن و فلزات و صنایع س��بک ب��وده ایم و 
این تجربه می تواند اکنون کارایی داش��ته باش��د. برای این مهم باید 
تمهیدات لازم اندیشیده و کمیته های مرتبط و ضروری شکل بگیرد. 
همچنی��ن نیروهای متخصص در هر دو مجموعه بیش��تر مورد توجه 
واقع می شوند و البته باید برای نیروهای مازاد چاره ای اتخاذ گردد.

از طرفی ادغام وزارتخانه های مهمی مثل صنایع و معادن و بازرگانی 
که دارای وظایف گس��ترده سازمانی هس��تند و وظایف موازی زیادی 
ندارند، در صورت عدم کارشناس��ی لازم م��ی تواند برای اقتصاد ملی 

مضر باشد. 
ح��ال با تأکید بر این که اگر این ام��ر به صورت صحیح صورت گیرد 
ادغام بس��یار مطلوبی است، شایان ذکر است معدن، صنعت و تجارت 
برای یکدیگر ارزش افزوده به همراه داشته و مکمل هم محسوب می 
ش��وند و برآیند خروجی آنها نیز مثبت اس��ت. با توجه به مش��کلات 
موجود بر س��ر راه تولید، اگر تولید و بازرگانی با هم همراه ش��وند از موانع موجود کاس��ته و درد تولید در بازرگانی بیشتر احساس می 

گردد و می توان مشکلات بیکاری را تا حدی حل و فصل نمود.
همچنین اگر بازرگانی نیز در خدمت صنعت باشد هر دو طرف ذینفع هستند و روان سازی در اقتصاد روی می دهد، نه تولید به بیراهه 

می رود و نه تجارت نسبت به مشکلات تولید بی اطلاع خواهد بود. همچنین مدیریت واردات نیز هماهنگ و منسجم می شود.
اهم مزایای ادغام وزارتخانه های بازرگانی و صنایع و معادن در صنعت فولاد به شرح ذیل است:

•کنترل میزان صادرات و واردات 	
•کاهش واسطه گری و کنترل قیمت بازار 	

•همسو شدن با تولید و قیمت جهانی 	
به طور کلی می توان اذعان نمود که اگر ادغام و تغییر ساختارها باعث چالاک شدن وزارتخانه ها شده و تصمیم گیری ها در این حوزه 

هماهنگ تر و بهتر باشد، قطعاً با اثرات مثبتی بر صنعت فولاد همراه خواهد شد.

سعید رئوفی
قائم مقام مدیرعامل گروه السا

داریوش هندویی
رئیس هیئت مدیره شرکت مهندسی ایمن تک طبرستان

بی ویرایش
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محصولات فولادی در زمره 22 قلم کالاهای مدنظر دولت در بس��ته 
نظارتی هدفمندی یارانه ها قرار دارد و طبق گفته های وزیر بازرگانی، 
سازمان حمایت این بازار را کنترل می کند و روی تغییرات قیمت آن 
اش��راف کامل دارد. اما علی رغم تلاش های سازمان حمایت مبنی بر 
ثابت نگه داشتن قیمت محصولات فولادی در بورس کالا در اواخر سال 
گذشته و ابتدای امسال، شوک ارزی ایجاد شده توسط بانک مرکزی 
در نیمه خرداد دیگر اجازه نداد ترمز قیمت ها زیر پای سازمان حمایت 
ثابت نگه داشته شود و این بار عرضه کنندگان فولادی با عدم عرضه 
محصولات خود در بورس کالا و توقف معاملات اعتراض خود را نسبت 

به سیاست ثبات قیمت و عدم افزایش قیمت ها نشان دادند.  
در پی توقف معاملات فولادی از س��وی فولادس��ازان خصوصی در 
بورس کالا به دنبال سیاس��ت بانک مرکزي در راستای افزایش نرخ 
دلار از 18 خرداد ماه، وزارت بازرگانی از تمهیدات جدید دولت برای 
بازار فولاد خبر داد. این در حالی است که تولیدکنندگان براي تهیه 
ش��مش فولاد باید از ارز اس��تفاده کنند و از این رو عرضه را متوقف 
کرده اند؛ چرا که در صورتی قادر به فروش خواهند بود که هزینه های 
تحمیل ش��ده را برآورد کرده و آن را در قیمت تمام شده نیز اعمال 

کنند؛ اما بورس اجازه رشد قیمت را به آنها نمی دهد.
ارائه اعتبارات ارزی به تولیدکنندگان برای عرضه در بورس هم مشوق 
دیگری است که وزارت بازرگانی از آن خبر داده، اما به نظر می رسد 
کنترل بازار فولاد و س��امان دهی معاملات در شرایط فعلی نیازمند 

همکاری و تفاهم بیشتر میان دولت و تولیدکنندگان است. 
در همین راستا، معاون وزیر بازرگانی معتقد است دولت در این میان 
تلاش کرده است برای معاملات آتی با متعادل کردن قیمت ها نسبت 
ب��ه قیمت های جهانی، رهگیری معاملات و شناس��ایی میزان فولاد 
موجود در واحدهای تولیدی بازار را مدیریت کند. البته کارشناسان 
معتقدند ب��ا توجه به اینکه ذوب آهن اصفهان و فولاد مبارکه عرضه 
خوب��ی را برای ماه های آتی ت��دارک دیده اند، ب��ه تدریج در آینده 

نزدیک، بازار محصولات فولادی به آرامش می رسد.
و ام��ا ب��ه اعتقاد صاحب نظ��ران افزایش نرخ ارز تاثیر بیش��تری بر 
تولیدکنندگان فولاد در بخش خصوصی نس��بت به تولیدکنندگان 
دولتی دارد. در این بین به گفته مس��ئولان ش��رکت هاي خصوصي 
تولیدکننده فولاد بیشترین ضرر متوجه این گروه مي شود؛ زیرا آنها 
از حمایت هاي دولتي براي تهیه شمش فولاد در معاملات سلف این 

فاطمه بهارمست
 )کارشناس ارشد بورس کالای شرکت کارگزاری بانک مسکن(

شوک ارزی و افزایش قیمت محصولات 
فولادی در بورس کالا

بورس
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10,150,966,780

15,590,495,570

       89
       90

رینگ بي بهره اند و بای��د تمام هزینه ها را خود 
متقبل ش��وند و شاید به همین دلیل است که 
تنها تولید کنندگان دولتي عرضه خود در بورس 
کالا را از سرگرفتند،  البته آن هم با قیمتي بالاتر 
که نش��ان دهنده تاثیر افزایش ن��رخ ارز براین 
صنعت است. همچنین این دسته از کارشناسان 
معتقدند تنظیم بازار باید همه جانبه انجام شود، 

به طوري که وزارت صنایع و سازمان حمایت در کنار بورس کالا باید 
بر ترتیب عرضه و الزام تولید کنندگان به عرضه نظارت کنند و حتي 
در صورت لزوم وزارت صنایع و معادن زیرمجموعه هاي خود را به این 
کار ملزم کند. البته این اعتقاد بسیاري از فعالان حاضر در بورس کالا 
به عنوان خریدار هم  اس��ت؛ زیرا در این صورت اس��ت که نیازها به 

موقع مرتفع مي شود
در این میان مدیران و مس��ئولان بورس کالا نیز بیان می دارند که 
تغیی��رات نرخ ارز و تاثیرات آن بر صنع��ت فولاد و معامله آن کاملا 
قابل درک است، اما اینکه همه از بورس کالا توقع برگزاري منظم و 
هر روزه عرضه و معاملات را داشته باشند از عهده این شرکت خارج 

است، زیرا این کار نیازمند تعامل ارگان هاي مرتبط نیز هست. 
بحث ها پیرامون افزایش نرخ ارز و عرضه محصولات فولادی در نهایت به 
آنجا رسید که بعد از گذشت چند روز از افزایش نرخ ارز و مقاومت عرضه 
کنن��دگان، رایزنی ها برای افزایش قیمت ان��واع آهن و فولاد در بورس 

کالا نتیجه داد و با موافقت سازمان حمایت از مصرف 
کنندگان و تولید کنندگان، هر تن انواع آهن و فولاد به 
دنبال افزایش نرخ ارز با رش��د 3 تا 5 درصدی معامله 
شد. البته کارشناسان اعتقاد دارند سازمان حمایت در 
حالی مجوز افزایش قیمت انواع محصولات فولادی را 
به طور هفتگی صادر کرده که این رشد با درنظر گرفتن  
افزایش نرخ ارز کم بوده و انتظار می رود در هفته های 
آینده باز هم شاهد افزایش قیمت کل محصولات فلزی حداکثر تا 30 یا 

40 درصد باشیم. 
البته لازم به ذکر است که این دسته از کارشناسان همچنین بیان می 
دارند که به دلیل ماهیت تولید محصول در فولاد مبارکه، انتظار رشد 
قیمت محصولات تولیدی این شرکت بیشتر از ذوب آهن است. از طرف 
دیگر با این جریان انتظار می رود سودآوری شرکت های تولید کننده 
فولاد هم با رشد مواجه شود که در این حالت می توان شاهد توقف نماد 
 معاملاتی شرکت هایی چون فولاد مبارکه در بورس اوراق بهادار هم بود. 
و ام��ا در پایان نگاهی داریم به ارزش معاملات ف��ولاد در بورس کالا 
در سه ماهه اول سال جاری نسبت به سه ماهه اول سال گذشته که 
در مجموع ش��اهد رشد بیش از 50 درصدی ارزش معاملات فولادی 
در بورس کالا در این مدت نس��بت به مدت مش��ابه سال قبل بودیم. 
همچنین حجم معاملات و حجم عرضه محصولات فولادی در ماههای 

اردیبهشت و خرداد 1390 را مورد مقایسه قرار خواهیم داد: 

به اعتقاد صاحب نظران 
افزای��ش ن��رخ ارز تاثیر 
بیشتری بر تولیدکنندگان 
فولاد در بخش خصوصی 
نسبت به تولیدکنندگان 

دولتی دارد.
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نوس��انات گسترده و وس��یع نرخ ارز می تواند نتایج مثبت و منفی 
در پی داش��ته باشد که یکی از این عواقب تورم های بسیار شدید 
و لجام گسیخته اس��ت و این موضوع نیز خود پیامدهای گسترده 
دیگری در اقتصاد خواهد داشت. تغییر بافت های تولیدی و سرمایه 
گذاری، تغییر وضعیت بازارهای داخلی و خارجی، تحت تأثیر قرار 
گرفت��ن بخش تجارت خارجی )صادرات و واردات( همه می توانند 
از این عواقب بی شمار باشند. از طرف دیگر به دلیل وجود ارتباط 
س��اختاری بین همۀ متغیرهای کلان اقتص��ادی، تغییرات نرخ ارز 
می تواند از طرق مختلف، س��طح قیمت ه��ا ، تولید و صادرات را 

متأثر سازد.
امروزه پیچیدگی روابط در دنیای کسب و کار باعث وابستگی زیاد 
ش��رکت ها و محیط فعالیت آن ها به هم ش��ده است. امروزه دیگر 
نمی توان فقط با توجه به وضعیت خود شرکت جدا از عوامل دیگر، 
تصمیم��ات مدیریتی را اتخاذ کرد. یکی از عواملی که می تواند بر 
سودآوری و فعالیت شرکت های فولادی در کشور تاثیر گذار باشد، 
نوسانات و تغییرات نرخ ارز است. نرخ ارز را می توان مقداری از پول 
که برای خرید یک واحد از پول دیگری مورد نیاز اس��ت یا برابری 

پول داخلی در مقابل پول خارجی تعریف کرد. شرکت های فولادی 
جزء ش��رکت هایی هس��تند که هم از لح��اظ واردات مواد اولیه و 
هم صادرات محصولات خود و حتی واردات محصولات مش��ابه در 

معرض این ریسک قرار دارند. 
به طور کلی می توان ریس��ک یا نوس��ان پذیری نرخ ارز را تغییر 
در عملکرد، س��ودآوری، تعهدات، دارایی ه��ا و بدهی های داخلی 
و خارجی ش��رکت و ... به واسطه تغییرات نرخ ارز تعریف کرد. در 
دنیای کنونی برای همه ش��رکت ها ریس��ک ن��رخ ارز وجود دارد، 
حتی شرکتی که دارای واردات و صادرات یا مبادلات با کشورهای 
دیگر نیست. برای مثال ممکن است مواد اولیه مورد نیاز شرکت در 
داخل کش��ور تولید شود؛ در عین حال امکان واردات آن نیز باشد. 
در ای��ن حالت تغییرات نرخ ارز ممکن اس��ت در بهای تمام ش��ده 
ش��رکت به واسطه استفاده از مواد اولیه داخلی یا خارجی به علت 
تفاوت قیمتی بین آن ها تغییر کند. یا ممکن است در اثر تغییرات 
نرخ ارز، رقابت بین محصول شرکت با محصولات خارجی در داخل 
کشور تحت تاثیر قرار گیرد. خود شرکت در این مثال صادر کننده 
نیست ولی در اثر تغییر نرخ ارز، قیمت کالاهای خارجی تغییر می 
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میرسجاد مسجد موسوی )کارشناس ارشد مدیریت مالی(
وحید حسن پور دبیر )کارشناس ارشد حسابداری(

)بخش دوم(

در بخش اول این مقاله كه در شماره قبل نشریه به چاپ رسید، مقدمه ای در مورد اهمیت مدیریت ریسک 
نرخ ارز در صنایع بیان ش�د و س�پس ان�واع رژیم های ارزی و تئوری های مط�رح در مالی بین الملل مورد 

بررسی قرار گرفت. اكنون ادامه این مقاله را مطالعه خواهیم كرد.

آموزش مدیریت ریسک نرخ ارز در 
صنایع فولادی



کند که این امر منجر به تغییر در فروش ش��رکت می ش��ود. پس 
یکی از منابع ریسک شرکت های فولادی، ریسک نرخ ارز است که 

باید مدیریت شود.

انواع یا بخش های مختلف ریسک ارز Í
 1 )Transaction( ریس�ک مبادله یا ریس�ک تبدیل ارز
Exposure( : هن��گام تبدیل واحده��ای پولی به هم نرخ ارز 
تغییر می کند. این مورد عمدتا در مورد تبدیل پول خارجی به 
پول داخلی و در سررسید بدهی یا مطالبات پیش می آید. برای 
مثال ممکن است شرکت فولادی محصولات خود را به منطقه 
خاور دور صادر کرده باش��د و با کش��ور وارد کننده توافق کرده 
است که بهای این محصولات را سه ماه دیگر دریافت کند. حال 
ممکن است بعد از سه ماه نرخ برابری ریال در مقابل ین تغییر 
کند. بنابراین ممکن است تغییرات زیادی در عایدی شرکت از 

محل فروش این محصولات رخ دهد. 
 :) 2 )Accounting Exposure( ریس�ک حس�ابداری ارز
هنگام تهیه صورت های مالی اتفاق می افتد و بیشتر در شرکت 
های بین المللی پیش می آید. برای مثال یک شرکت فولادی 
ممکن اس��ت قیمت محصول صادراتی خود را در صورت های 
پیش بینی ش��ده که به بازار ارائه می شود، مقدار مشخصی در 
نظر گرفته باش��د. در پایان سال مالی و در هنگام تهیه صورت 
ه��ای مالی، باید این مطالبات به صورت ریال در حس��اب های 
شرکت دیده شود. ممکن است در هنگام تهیه این صورت ها نرخ 
ارز مربوطه تغییر کند و بنابراین اختلاف زیادی در کیفیت این 

صورت ها با صورت های مالی پیش بینی شده پیش آید. 
 3 )Economic or( نوس�ان پذیری اقتصادی یا عملیات�ی
Operating Exposure (: احتم��ال تغییر در جریان های 
نقدی شرکت به واسطه تغییر در نرخ ارز باعث این ریسک می 
شود. تغییرات نرخ ارز بر روی میزان فروش، سهم بازار، هزینه ها، 
درآمدها و ... ش��رکت اثر گذاشته و تغییر در این موارد منجر به 
تغییر در جریان های نقدی شرکت و در نهایت تغییر در ارزش 
شرکت می شود. این ریسک به علت تغییرات پیش بینی نشده 

ارز به وجود می آید. 
هر یک از موارد فوق مدیریت ریسک مختص به خود را دارد. بنابراین 

باید مدیریت ریسک یا پوشش ریسک ارز در شرکت انجام می شود.
بحثی که مطرح است لزوم مدیریت ریسک نرخ ارز در شرکت می باشد. 
بعضی افراد معتقدند که خود سرمایه گذار می تواند با موقعیت هایی که 
در بازارهای مختلف می گیرد، اقدام به مدیریت ریسک نرخ ارز نماید. 
البته می توان این گونه ادعا کرد که چون مدیر در رشته تخصصی خود 
برای مثال در صنایع فولاد اقدام به مدیریت ریسک می کند، بهتر از 
سرمایه گذار می تواند ابعاد مدیریت ریسک نرخ ارز را شناسایی کرده 
و مدیری��ت کند. ثانیا چون مدی��ر اقدام به برنامه ریزی می کند، باید 
بتواند روی این اقلام تمرکز کند و این اقلام باید قابل پیش بینی بوده و 
از ثبات نسبی برخوردار باشند. دلیل سوم جلوگیری از آشفتگی مالی 
می باشد. مدیران به منظور جلوگیری از کاهش جریان های نقدی به 
حدی که موجب آش��فتگی مالی شرکت شود، باید اقدام به مدیریت 
ریس��ک نرخ ارز نمایند. به این دلایل لزوم مدیریت ریس��ک نرخ ارز 

توسط مدیریت شرکت مشخص می شود. 

ابزار مدیریت ریسک نرخ ارز  Í
ذخیره ارزهای مورد نیاز ش�رکت:( 1 این روش باعث تحمیل 

هزینه مازاد بر شرکت شده و حتی ممکن است هزینه انجام این 
کار بیشتر از منفعت آن باشد. زیرا ممکن است بتوان این ارز را 
ارزان تر از قیمت فعلی خریداری کرد و این خود ریسکی دیگر بر 

شرکت تحمیل می کند. 
ابزارهای خارج از ترازنامه  وارد شدن به اوراق مشتقه ارزی: ( 2
می باش��ند و گرفتن موقعیت در آن ها تاثیری بر اقلام ترازنامه 
ندارد. مانند اختیار معامله و قرارداد آتی که بیشتر در بازارهای 
بی��ن الملل��ی کاربرد دارند و ش��رکت های فولادی ک��ه دارای 
نمایندگی در کشورهای دیگر هستند، می توانند از این بازارها 

استفاده کنند. 
بازار های ابزار مشتقه را می توان به شرح ذیل طبقه بندی کرد:

الف- بازار سلف: در این بازار طرفین قرارداد )برای مثال عرضه 
کننده مواد اولیه و تولیدکننده فولاد( س��طح مشخصی از پول 
خارجی را در نرخ سلف برای تحویل در آینده با یکدیگر معامله 
می کنند. در این صورت تامین کننده مواد اولیه و تولیدکننده 
ف��ولاد تا حدی از نوس��انات نرخ ارز مصون م��ی مانند. در این 
بازار ها، انتظارات نقش مهمی را بازی می کنند و هر چه درجه 
اغتشاش در بازار ارز سلف و نرخ ارز روز تحویل بیشتر باشد، به 

مفهوم ریسک بیشتر است.
ب- بازار آتی: این بازار شبیه بازار پیمان های آتی است با این 
تفاوت که قراردادهای بازار آتی قبل از سررسید قابل فروش است 
و بازار های آتی علیرغم هزینه های بالاتر فعالیت، بیشتر مورد 
استفاده مشتریان کوچک است در حالی که بازار پیمان های آتی 

برای سوداگران مناسب تر است.
ج- حق اختیار: حق اختیار قراردادی است که خرید و فروش 
پول خارجی را در نرخ معینی در آینده امکان پذیر می س��ازد. 
برخ��لاف بازارهای آتی و پیمان های آتی ، طرفین این قرارداد 

مجبور به انجام قرارداد نیستند.
 :) 3 )Matching( انطباق بین سرمایه گذاری ها و بدهی ها
اگر شرکت فولادی دارایی ارزی داشته باشد و در مقابل آن اقدام 
به ایجاد بدهی ارزی با همان شرایط نماید، در صورت تغییر نرخ 
ارز از ریسک های مربوطه در امان خواهد بود، که این کار انطباق 
نامیده می شود و ابزاری ترازنامه ای است؛ چون بر اقلام ترازنامه 

تاثیر گذار است. 

نتیجه گیری:
ب��ا توجه به اهمیت تغییرات نرخ ارز و تاثی��ر آن بر محیط اقتصادی 
فعالیت ش��رکت های فولادی، ش��ناخت و مدیریت  ریسک  نرخ ارز 
ضروری می باشد. در این مقاله سعی شد تا حدودی فضای حاکم بر 
روابط بین الملل با توجه به مبادلات ارزی و همچنین مدیریت ریسک 

نرخ ارز و ابزار های آن معرفی شود.
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نگاه ویژه

بحث مهمی که بس��یار مناسب است که در نشریه انجمن مورد تحلیل قرار 
گیرد، مسائل مربوط به نوسان نرخ ارز است و البته تاثیری که بر تولید و صنعت 
می گذارد. سیاست ارزی که طی یک دهه اخیر توسط بانک مرکزی در پیش 
گرفته ش��ده بود، سیاست تثبیت نرخ ارز بود که این روش اخیراً تغییر کرد و 
افزایش نرخ ارز در دس��تور کار ق��رار گرفت و بانک مرکزی نرخ برابری دلار 
در براب��ر ریال را افزایش داد. حال این تغییر از »تثبیت نرخ ارز« به »افزایش 
نرخ ارز« چه تأثیری بر صنعت فولاد خواهد گذاشت و به طور خاص بخش 

خصوصی نورد کشور با چه مسائلی روبه رو خواهد شد؟ 
آن دسته از تولید کنندگان فولاد کشور که در بخش خصوصی فعالند، در چند 
ماه گذشته شوک های مهمی را تجربه کردند. بعد از شوک افزایش نه چندان 
تدریجی قیمت حامل های انرژی و مسائل مربوط به عرضه در بورس و بیمه 
تامین اجتماعی، افزایش ناگهانی نرخ ارز همه تولیدکنندگان را با یک شوک و 
چالش اساسی روبرو کرد. نرخ رسمی ارز به یکباره از شب تا صبح حدود 12 
درصد افزایش یافت و جامعه نوردکاران که قشر بزرگی در صنعت فولاد هستند 

را به معنای واقعی متضرر کرد.
 کارخانه نوردی که تا دیروز بر اس��اس دلار حدود 1060 تومان ش��مش وارد 
می کرد و کار تولید را انجام می داد و بر همین مبنا هم قیمت تمام ش��ده و 
فروش خود را محاسبه می کرد، به یکباره و بدون اینکه حتی احتمال افزایش 
نرخ ارز را بدهد می بایست برای همان محموله شمش، دلاری 1200 تومان 
و بیشتر هزینه کند. این واقعا یک شوک بزرگ و یک مشکل اساسی است. 
12 درصد افزایش یکباره نرخ ارز یعنی بیش از 12 درصد افزایش قیمت تمام 
شده محصول نورد شده به دلیل بالا رفتن هزینه های جانبی تولید؛ آن هم 

در حالی که دولت تاکی��د دارد قیمت فولاد بالا نرود. 12 درصد افزایش نرخ 
ارز یعنی بالا رفتن هزینه مالی بدهی های ارزی. یعنی بروز مشکل در برنامه 
اعتبارات اس��نادی. اکثر تولیدکنندگان از اعتبارات صندوق ذخیره ارزی سابق 
استفاده کرده اند و باید اقساط آن را بپردازند. در آن موقع دلار را 800 تومان 
خریده اند و حالا باید با دلار حدود 1200 تومان بدهی خود را پرداخت کنند. 
تازه بهره این وام ها را هم اضافه باید کرد. این ها همه بعد از فشارهایی است 
ک��ه در طی این چند م��اه روی دوش تولیدکنندگان بود. واقعا مگر توان یک 
تولیدکننده که برای کمک به ایجاد اشتغال پایدار و افزایش رشد اقتصادی و 
سربلندی جمهوری اسلامی به وسط گود آمده چقدراست؟ آیا انصاف است که 
همه فشارها را به تولیدکننده منتقل کنیم و در مقابل از صنعتگر انتظار همکاری 

حداکثری هم داشته باشیم؟  
برخ��ی از همکاران در بخش تولید امیدوارند ک��ه با افزایش نرخ ارز، زمینه 
مناس��ب ت��ری جهت اس��تفاده از محص��ولات داخلی فراهم ش��ود و این 
محصولات فولادی بتوانند نس��بت به محصولات خارجی توان بیش��تری 
برای فروش در بازارهای داخلی داش��ته باشند و تاحدی هم زمینه صادرات 

آن ها فراهم گردد.
البته افزایش نرخ ارز شاید در کوتاه مدت باعث توانمندی صادرات محصولادی 
فولادی کش��ور گردد ولی باید در نظر داشته باشیم که وقتی تولیدکنندگان 
خصوصي وابس��ته به شمش فولاد وارداتي هس��تند و عمده شمش وارداتی 
با عطف توجه به رش��د نرخ ارز گران  تر خریداری می ش��وند، مزیت نس��بی 
صادرکنن��دگان به خودی خود کم رنگ می گ��ردد و در نتیجه قیمت تولید 
محصولات فولادی در بازار داخلی افزایش می یابد. یعنی از آنجا که افزایش 
نرخ ارز آثار تورمی دارد، این امکان رقابتی به دلیل افزایش قیمت محصولات 
داخلی تا حدودی تحت الشعاع قرار می گیرد. مگر اینکه دولت تمهیدات دیگری 

برای جلوگیری از افزایش تورم ناشی از بالارفتن نرخ ارز اندیشیده باشد.
بنابراین دولت می بایست در این اقدام ارزی از سایر ابزارهای کنترلی خود 
در بخش اقتصاد صنعتی بهره گیرد تا حاشیه سود تولیدکنندگان حفظ گردد 
و سرمایه گذاران با مشکلاتی از قبیل افزایش تورم و بالا رفتن قیمت مواد 
اولیه وارداتی، عدم جبران بدهی، کاهش نقدینگی بنگاه های تولیدی و ... 
روبه رو نگردند. سیاست هایی چون افزایش یکباره نرخ ارز توان برنامه ریزی 
را از مدیران و سرمایه گذاران صنعت فولاد می گیرد و آن ها در بازپرداخت 
وام های ارزی، خرید ش��مش و ماشین آلات مورد نیاز کارخانجات، مسائل 
مربوط به اعتبار اسنادی و ... دچار مشکل می کند. شاید حداقل کاری که 
از دولت انتظار می رود این است که ترتیبی اتخاذ کند تا اعت�بارات اس�نادي 
که قبل از افزایش نرخ ارز برای واردات مواد اولیه گشای�ش شده اند، با نرخ 

ارز قبل از افزایش تسویه شوند.    

نایب رئیس انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران 
حميد رضا طاهری زاده

تأثیر افزایش نرخ ارز بر صنعت فولاد
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برای بررسی تاثیر افزایش نرخ ارز بر روند بازار فولاد لازم است به مواردی 
اشاره شود:

کشورهایی که  دارای تراز تجاری مثبت هستند، معمولا برای فرار از بیماری 
هلندی، بخش قابل توجهی از مازاد درآمد ارزی خود را در خارج از کشور 
سرمایه گذاری می کنند. در کشور ما چنین سنتی رایج نبوده و معمولا همه 
درآمد ارزی مازاد پشتوانه مصارف سرمایه ای و مصرفی وارداتی می باشد. 
نتیجه چنین امری آن است که در شرایط بالا بودن قیمت نفت و وجود مازاد 

درآمد ارزی معمولا عرضه ارز بیشتر از تقاضا بوده، ارزش پول ملی نسبت به ارز 
خارجی قابل تنزل و کاهش نخواهد بود و این نسبت اجبارا ثابت خواهد ماند. 
چنین شرایطی در راستای کوچک شدن بخش مولد اقتصاد است و قیمت ارز 

در این وضع از ثبات نسبی برخوردار است.
حال با توجه به مقدمات فوق می توان چنین استنباط نمود که تا زمانی که 
دولت با کاهش بودجه طرح هدفمند کردن یارانه ها مواجه نشود، اقدام به بالا 
بردن نرخ ارز نخواهد کرد چرا که اولا با اهداف کلی طرح مذکور و ضرورت 
کنترل سطح عمومی قیمت ها ناسازگار است و ثانیا عرضه فراتر از تقاضا بوده 
و با افزایش نرخ، میزان فروش ارز کاهش خواهد یافت. خصوصا آنکه شرایط 

خرید از خارج و مصرف ارز هم به شدت سخت تر شده است.
بنابراین با توجه به اینکه پیش بینی ها بر ثبات قیمت نفت در قیمت های 
موجود استوار است، علی رغم همه نگرانی ها برای افزایش نرخ ارز، این اقدام را 
در میان مدت امری جدی نمی دانم. البته در این پیش بینی چگونگی عملکرد 
دولت در اجرای طرح هدفمندکردن یارانه ها و شیوه های تامین کسری درآمد 

طرح مورد ملاحظه قرار نگرفته است.
و اما فارغ از این تحلیل، افزایش نرخ ارز در شرایط کنونی در خلاف جهت رشد 
صنعت فولاد داخلی است. زیرا از یک طرف نیمی از مصرف فولاد کشور اعم 
از محصول نهایی و یا شمش و اسلب وارداتی است و به همین دلیل قیمت 
فولاد داخلی از قیمت های خارجی تبعیت می کند و از طرف دیگر اجرای 
قانون هدفمندکردن یارانه ها باعث افزایش قیمت های داخلی و افزایش شدید 

هزینه های تولید بخصوص محصولات انرژی بر می باشد.  

دبیر انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
سيد رسول خليفه سلطانی

عضو هیئت مدیره شرکت نورد فولاد یزد
بهادر احراميان

افزایش اخیر نرخ ارز توس��ط بانک مرکزی بازتاب گس��ترده ای در جامعه 
صنعت و بازرگانی کشور داشته است. در ده سال گذشته در مقوله نرخ ارز، 
عاملی که بیشترین اثر را در تعیین نرخ ارز ایران داشته افزایش تراز تجاری 
ایران ناش��ی از افزایش هنگفت درآمد نفتی کش��ور بوده است. این مطلب 
برخ��لاف قاعده متداول در اقتصاد جهانی می باش��د که تفاضل نرخ تورم 
دو کشور موثرترین عامل در تعیین نرخ ارزهای آنها محسوب می گردد. با 
افزایش قیمت نفت از حدود 25 دلار به حدود 100 دلار و عدم برخورداری 
از اس��تراتژی ذخیره بخشی از این درآمد، دولت با هدف کسب درآمد ریالی 
بیشتر از ناحیه فروش ارز و نیز کنترل قیمت کالاها در بازار اقدام به پایین 
نگاه داش��تن نرخ ارز کرد تا انواع کالا اعم از مصرفی، واسطه ای و ماشین 
آلات سرمایه ای با قیمتی پایین وارد کشور شود تا از این طریق اثرات تورمی 
افزایش شدید نقدینگی که تنها در 5 سال گذشته بیش از دو برابر شده است 

را قدری تسلی دهد.

این سیاس��ت تا زمانی که اوضاع بر وفق مراد است – بخوانید قیمت نفت 
بالا باش��د- می تواند جوابگو باشد و در صورت کاهش قیمت نفت، دولت 
یا باید به افزایش نرخ ارز به صورت تصاعدی و یا کاهش واردات از طریق 
روش های تعرفه ای و غیر تعرف��ه ای روی بیاورد که در هر صورت اثرات 
تورمی مضاعفی خواهد داش��ت. همچنین اجرای این سیاست اگر با هدف 
خریدن زمان برای اجرای برخی اصلاحات ساختاری در دخل و خرج دولت 
مانند کاهش کسری بودجه صورت می گرفت، توجیه پذیر بود اما با سپری 
شدن این فرصت و با نفت در مرز 100 دلار هنوز کسری بودجه دولت برابر 

زمانی است که بشکه نفت حدود 30 دلار به فروش می رفت.
به هر تقدیر عدم افزایش نرخ ارز همگام با نرخ تورم در دهه گذشته اثرات 
مشخصی بر بخش های مختلف صنعت کشورمان داشته است که می توان 

اهم آنها را به ترتیب ذیل ذکر کرد: 
افزای�ش روزافزون واردات كالاهای مصرفی با توجه به  1 -
كاهش نس�بی بهای آنها نسبت به تولید داخلی: در سایه 
همین عامل می باش��د که شاید برای اولین بار بعد از نیمه اول دهه 
50 شمس��ی شاهد بیشترین حضور انواع کالاهای وارداتی در کشور 
بوده ایم به طوری در سایه افزایش هزینه های تولید داخلی، از توان 
رقابت تولیدات داخلی کاسته شده است. از زمان تک نرخی کردن ارز 
تا پایان سال 89 افزایش هزینه تولید داخلی )نرخ تورم( در حدود 400 
درصد بوده است در حالی که نرخ ارز تنها حدود 25 درصد رشد داشته 
است. به عبارت دیگر هزینه های تولید کنندگان داخلی بیش از 350 
درصد در برابر رقبای خارجی شان افزایش یافته است و از توان رقابت 
آنها کاس��ته شده اس��ت. با توجه به این امر باید اذعان کرد که تولید 
کنندگان داخلی ایرانی کاری بسیار در خور تقدیر در حفظ سطح تولید 

و بقای خود انجام داده اند.
استفاده گسترده از تکنیک های تامین مالی ارزی توسط  2 -
بنگاه های اقتصادی: با توجه به نقل و انتقال آزاد س��رمایه و نیز 
نرخ بهره واقعی کشور )مورد 4( بسیاری از فعالین اقتصادی با استفاده 
از بهره تک رقمی ارزهای خارجی مانند دلار و یورو و نیز دسترس��ی 
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این روزها دغدغه جدیدي به دل نگران�ي هاي فراوان تولید کن�ندگان بخ�ش 
ف�ولاد ک�شور افزوده شده است. افزایش یکباره نرخ ارز در شبکه بانکي کش�ور 
ح�جم بدهي تولی�د کنن��دگان را به م��یزان قاب�ل توج�هي و حداقل %12 
افزایش داده، افزایش��ي که به ع�لت عدم احت�مال وق�وع آن در هیچیک از 
محاسبات قیمت تمام شده لحاظ نگردیده و بالطبع تولی�د کنن�ده فولاد را با 
زی�ان ه�ر کی�لو گرم تا 900 ریال مواج� ه س�اخته است که ای�ن وضعیت قطعاٌ 
بدهي هاي بزرگ و مع�وقه جدی�دي را در سی�س���تم بان�کي کش�ور رق�م 
خواه�د زد. زیرا که ب�هاي مواد اول�یه که با ق�یمت سابق ارز در شبکه بانکي 
وارد کشور و پروسه تولید شده و به فروش رسیده است باید در س�ررسیدهاي 
مقرر با قیمت ج�دید ارز با ش�بکه بان�کي کشور تس�ویه شود. اگر منصفانه به 
قضیه نگاه کن�یم به درس�تي درک خواهی�م کرد که این مابه ال�ت�فاوت مع�ني 
دار قیمت ارز توس�ط هیچ تولید کننده اي قابل تحمل و حتي تسویه با سیستم 
بانکي نیست زی�را کالایي در ان�بار وج�ود ن�دارد که با توجه به افزایش نرخ 
ارز بت��وان آن را گ��ران تر فروخت و مبلغ اضافه را جایگزین کرد. صرفنظر از 
اینکه افزای�ش نرخ ارز داراي چه مع�ای�ب و یا محس�ناتي م�ي تواند باش�د 

ب�اید ب�اور کن�یم ک�ه وضعیت بازار داخلي کشور و همچنین رکود در صنعت 
ساختمان آنچنان قابل بررسي است که نمي ت�وان آن را نادیده گرفت و اصولٌا 
بازار داراي کشش و قدرت آنچناني جهت جذب عوارض منفي ناشي از گراني 

بي رویه ارز و بالطبع گراني محصولات فولادي نیست. 
بنده اعتقاد و باور عمیق دارم که این گونه افزایش قیمت ها در آمار اش��تغال 
پایدار و موثر کشور آثار منفي بر جاي خواهد گذارد. پیشنهادي که از این رهگذر 
مي توان به محضر دولت ارائه داشت این است که سیاست هاي افزایش نرخ 
ارز نبایستي تحت هیچ عنواني دامن صنعت کشور و علي الخصوص صنایع 
مادر را بگیرد.     اصولٌا صنعتي مانند فولاد با داشتن صنایع زیر مجموعه وسیع، 
با کوچکترین آسیب وارده صنایع زیر دست خود را به شدت متاثر مي سازد که 

بالطبع عوارض سوء آن به کل صنعت تعمیم مي یابد. 
 به هر حال امروز صنعت فولاد کشور دست به دامان دولت در جهت کاهش 
نرخ ارز و بازگشت به روال س�ابق است. فراموش نکنیم که بخش اعظمي از 
محصول فولادي ساخته شده از مواد اولیه وارداتي که بهاي آن با توجه به نرخ 
جدی�د ارز بایستي در سررسید تسویه شود، با قیمت هاي کن�ترلي در 5 ماهه 
گذش�ته به فروش رسیده است ک�ه ع�لاوه ب�ر ع�دم س�ود ده�ي، اص�ولٌا و 
ف�قط و ف�قط در جهت ه�مراهي و هم�گامي با دول�ت و در ج�هت اجراي 
موف�ق ط�رح هدفمند کردن یارانه ها بوده است. قطعاٌ چنانچه منابع ری�الي 
بان�ک ها ک�افي ب�ود تول�ید کن�نده ترج�یح می داد تا ش�مش�ش مص�رف�ي 
خ���ود را از بازار داخل و به قیمت هر ک�یلو گرم 80 تا 90 ت�ومان پای�ین تر 
از قی�مت ت�مام ش��ده واردات�ي ته�یه نم�اید اما وقت�ي تسه�یلات و م�نابع 
داخ�لي بانک ها جواب�گوي س�رمایه در گردش م�ورد ن�یاز نیست، به ناچ�ار 
تول�ید کننده به سمت است�فاده از مناب�ع ارزي سوق پ�یدا مي کند که در چنین 
ش�رای�طي و با وقوع چنین تغییراتي دچار زیان هاي کمر شکن مي گردد. آیا با 

این شرایط مصلحت و انصاف حکم مي کند که فولاد سازان تنها بمانند؟   
ش�اید تنها راه چاره اي که در ح�ال حاضر مي ت�وان براي این معض�ل اندیش�ید 
این باش�د که دولت و بانک مرکزي به بانک هاي عامل تکلیف ک�نند که تس�ویه 
کل�یه اعت�بارات اس�نادي گشای�ش شده ج�هت واردات مواد اولیه، در سررسیدهاي 

مقرر با آخرین نرخ ارز قبل از تاریخ افزایش قیمت آن صورت پذیرد. 

مدیر عامل مجتمع فرآیند فولاد
محمدرضا رحيمی زاده

به منابع مالی بانکی جهت تس��هیلات یوزانس و ریفاینانس اقدام به 
استفاده از این تفاوت نرخ بهره از طریق واردات کالا به صورت مدت 
دار و نقد کردن آن در بازار داخلی با هدف اس��تفاده از ریال حاصل از 
فروش آن کردند. کالاهای نقد شونده مانند آهن آلات بیشترین ابزار 
مورد اس��تفاده در این گونه معاملات بوده اند و به دلیل همین عجله 
واردکنندگان در فروش کالا بود که در بسیاری از مواقع قیمت آهن 

آلات در بازار پایین تر از قیمت تمام شده قرار می گرفت.
 امکان تجهیز صنایع با ماش�ین آلات مدرن:- 3 شاید بتوان 
گفت یکی از اثرات مثبت ارزان ش��دن نسبی نرخ ارز توجیه پذیری 
خرید ماش��ین آلات م��درن برای برخی صنایع ب��ود به نحوی که 
کارخانج��ات مختلفی از فرصت جدید اس��تفاده کرده و نس��بت به 
بازس��ازی خطوط خ��ود اقدام کردند. در گذش��ته بالابودن نرخ ارز، 
س��هم هزینه خرید ماش��ین آلات بر تولید را افزایش می داد و به 
همین دلیل بس��یاری از کارخانجات به وی��ژه در بخش خصوصی 
اقدام به اس��تفاده از ماشین آلات دست دوم که همراه با مشکلات 

خاص بوده می کردند.
افزایش نرخ بهره واقعی برای صنعت:- 4 در حالی که نرخ بهره 
داخلی بین 16 تا 20 درصد در نوسان بوده است، با توجه به افزایش 
3 تا 5 درصدی نرخ ارز، در بسیاری سال ها نرخ واقعی بهره یا معادل 
ارزی آن در کشورمان بین 11 تا 17 درصد متغیر بوده است. با توجه 
به سیاست ثبات نرخ ارز از یک سو و تعیین نرخ بهره بر مبنای تورم 

داخلی ش��اید بتوان گفت از زمان تک نرخی کردن ارز، نرخ بهره در 
کشورمان یکی از بالاترین نرخ ها در جهان بوده است که یقینا این 
شرایط برای سرمایه گذاری های بلند مدت و رقابت پذیری صنعتی 

وضعیت مناسبی نبوده است.
به اعتقاد بنده سیاس��ت تثبیت نرخ ارز در مجموع مطلوب بخش صنعت و 
صادرات کشور نبوده است و تطبیق هرچه بیشتر نرخ ارز با تورم جاری کشور 
در نهایت به سود صنعت خواهد بود. شاید تنها انتقاد وارده معطوف به نحوه 
تنظیم نرخ جدید ارز باشد که به صورت ناگهانی و بدون اعلام برنامه بوده 
است. البته انتظار اعلام دقیق زمان و مقدار تغییرات نرخ ارز از سوی دولت 
نیز صحیح نمی باشد چراکه رفتار سوداگران مالی با توجه این اطلاعات می 
تواند بر اجرای تصمیمات اثرات منفی بگذارد، اما اعلام تغییر کلی سیاست 
تثبیت نرخ ارز نمی تواند چندان مشکل ساز باشد و شایسته بود اطلاع رسانی 
بهتری در این زمینه صورت می گرفت. یکی دیگر از انتقاداتی که از سوی 
فعالین اقتصادی مطرح ش��د، بحث عطف به ما سبق شدن تعهدات ارزی 
بانکی با نرخ های قبل از افزایش می باش��د. اخذ تس��هیلات با یک ارز و 
تبدیل آن به ارزی دیگر جهت اس��تفاده، لاجرم ریس��ک تغییر نرخ ارز به 
ضرر - یا س��ود -  وام گیرنده در زمان بازپرداخت را دارد و اش��خاصی که 
از تکنی��ک های پیچیده جهت تامین مالی فعالیت خود اس��تفاده می کنند 
می بایس��ت همان طور که از مزایای آن آگاهند نس��بت به خطرات آن نیز 

اطلاع پیدا کنند. 



آگهی

تحلیل و مقاله

از خوانندگان عزیز اجازه می خواهم که آنچه را به تجربه در طی30 
س��ال گذش��ته در باب آهن به دس��ت آورده ام به اختصار به عرض 

برسانم. 
نخست آن که گذاردن نام صنعت فولاد و به کارگیری آهن به عنوان 
مواد اولیه در این صنعت، خیانت بزرگی است که بشر متمدن به خود 

کرده است.
آهن ابزار اقامه قسط است. این کلام وحی است که می گوید: 

" لقََد ارَسَلنا رُسُلنَا باِلبَْیناتِ وَ انَزَْلنْا مَعَهُمُ الکِْتابَ وَالمْیزانَ لیِقُومَ النّاسُ 
باِلقِْسْطِ  وَ أنَزَْلنَْا الحَْدِیدَ فیِهِ بأَسٌْ شَدِیدٌ وَ مَنافعُِ للِنَّاسِ"

»ما رسولان خود را با دلایل روشن فرستادیم و با آنها کتاب آسمانی و 
میزان نازل کردیم تا مردم قیام به عدالت کنند و آهن را نازل کردیم 

که در آن نیروی شدید و منافعی برای مردم است ...«)حدید/25(
آهن به مثابه ابزار اقامه قسط نازل شد و هم وزن رسالت پیامبران قرار 
گرفت که همان ماموریت برپایی عدالت اس��ت. وقتی آهن ابزار اقامه 
قسط معرفی می گردد به معنی این می باشد که وسیله است برای 
توزیع عادلانه کار، دانش و ثروت. یعنی سازنده زیربناها و دانشگاه ها؛ 
یعن��ی تولید کار برای همه، یعنی تولید فکر برای همه، یعنی تولید 

علم برای همه.
وقتی صنعت فولاد هم ردیف صنعت سیمان، نساجی، قند، کمپوت 
س��ازی و ... می ش��ود، دیگر نمی توان از آن به عنوان ابزار مأموریت 
پیامبران سخن گفت. خصوصیاتی که تاکنون از فلز آهن در روی کره 
زمین بر ما آشکار شده است، درهای دیگری از دانش بر ما می گشاید 

که برخی از آن ها به شرح ذیل است:
•آهن همیش��ه آهن اس��ت؛ چه در کوه و گندمزار، چه شمشیر  	
یا اسلب باشد و یا ورق، میلگرد و تیرآهن باشد. بخاری یا بدنه 
اتومبیل یا ماشینی در صنعت یا ساعتی بر مچ باشد و چه قراضه 

گردد. همواره آهن است.
• وزن کره زمین آهن است یعنی وزنه تعادل کره زمین. 	2/3

•مق��دار گردش آهن در کره زمین به بی��ش از یک میلیارد تن  	
رسیده است و هیچ فلزی در جدول شناخته شده مندلیف هم 
وزن آن نیست. نه در معدن و نه در چرخه زندگی مردم جهان.

•در فرآیند ش��کل دهی آهن، همه تکنولوژی های بکار رفته در  	
سایر صنایع استفاده شده است. یعنی وقتی تکنولوژی آهن را 

یاد بگیریم یعنی همه تکنولوژی ها را فرا گرفته ایم.

•مجموعه فرآیند ش��کل دهی آهن، مصرف کننده همه اجزای  	
کاری است که در جهان تعریف شده است. به خصوص زیر بناها 
مثل راه، راه آهن، برق، گاز، مجموعه نرم افزارها، IT، دانشگاه، 
نیروی کار و می دانیم که باید مصرف وجود داش��ته باش��د تا 
تولید صورت گیرد. پس آهن زمینه اقتصادی موارد ذکر ش��ده 

را فراهم می کند.
پس اگر قصد داریم قس��ط را در جامع��ه پیاده کنیم باید از این ابزار 
اس��تفاده کنیم و اگر دولت، مجلس، دس��تگاه قضا، روحانیت، قوای 
نظامی، انتظامی و مردم س��همی در اجرا و پیاده سازی قسط دارند، 

باید چشمی به آهن این فلز ذکر شده در قرآن داشته باشند.
وقتی نام صنع��ت روی آن می گذاریم، بحث توجیه اقتصادی پیش 
می آید. اما وقتی آهن ابزار اقامه قس��ط شود، مسئله فرق می کند و 
همان گونه که درصدد توجیه اقتصادی برای حوزه، دانشگاه و فرهنگ 

نیستیم، برای این فلز قرآنی هم نخواهیم بود. 
وقت��ی در راه اندازی فولادس��ازی مبارکه، رئیس جمهور وقت از من 
پرسید که بالاخره فولاد اقتصادی است یا نه؟ عرض کردم آیا گوسفند 
به پشگلش اقتصادی اس��ت؟! امروز همه با چشم خود مشاهده می 
کنیم که تحت تأثیر فولاد مبارکه، 3000 صنایع نشری و جذبی در 
کشور شکل گرفته است و این گزارش دانشگاه اصفهان است که در 

مستند سازی مبارکه موجود است. 
خلاصه؛ آهن ابزار اقامه قسط است و مأموریتی ورای آنچه جامعه در 
فکر دارد برای آن متصور است. برای اجرای این مأموریت لازم است 
شأن لازم به آن داده شود و اطلاق صنعت فولاد پست کردن مأموریت 

آهن است که قرآن مجید از آن نام برده است.
اگر ناچارید در نظام موجود بگنجانید، لااقل می توانید وزارت آهن 
درس��ت کنید تا کمی جای خودنمایی در جامعه داش��ته باش��د و 
نقش ایفا کند. در رژیم سابق، این صنعت همچون صنایع دفاع زیر 
نظر مستقیم شاه مخلوع اداره می شد. با این اوصاف در جمهوری 
اس��لامی باید جایگاه آهن ارتقاء یابد و س��هم بیشتری در جامعه 
داش��ته باشد. در حالی که ما نگاه و انتظارمان به آهن بسیار پست 

است و با این نگاه نمی توان انتظار بیش از این را داشت.
"فردا همان خواهد ش��د که امروز بدان می اندیشیم". امیدواریم این 

اندیشه در جامعه ما فراگیر شود و آیه ای از آیات قرآن اقامه گردد.

محمد حسن عرفانیان
 رئیس هیات مدیره شرکت فولاد غرب آسیا

لزوم تغییر نگاه دولت و جامعه به آهن 

آهن ابزار اقامه قسط
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محمد مهدي فقیه خراساني
 مدیرعامل شرکت فولاد آلیاژي ایران

توسعه فعالیت های واحدهاي صنعتي متقاضي فولادهاي آلیاژي در کشور 
از عوامل اصلي تاثیرگذار بر روند بازار فولاد و به ویژه فولادهاي آلیاژي مي 
باشد. بازار فولاد آلیاژي به شکل هاي مختلفي مي تواند از عوامل گوناگون 
اقتصادي و سیاسي متاثر باشد. چنانچه پیش بیني مي شود، تحقق برنامه 
افزایش تولید خودرو در کش��ور که به افزایش20 درصدی تقاضاي بیش��تر 
براي انواع فولاد آلیاژي منتج ش��ده اس��ت، در مجموع سبب افزایش تولید 
و ف��روش انواع فولاد آلیاژي نوردي به می��زان 7 درصد وزني یا 15 درصد 
ارزشي نسبت به سال 89 می شود. علاوه بر صنعت خودرو، سایر صنایع از 
جمله صنایع ساخت ماشین آلات، صنایع نفت وگاز، صنایع ساخت تجهیزات 
نیروگاهي و صنایع حمل و نقل نیز مصرف کننده فولاد آلیاژي در مقاطع و 

اشکال مختلف مي باشند.
آخری��ن گزارش صندوق بین المللي پول نش��ان مي دهد که قدرت احیاي 
اقتصادي جهان در حال افزایش است و بر اساس برآوردهاي این صندوق، 
رشد اقتصادي جهان در س��ال هاي 2011 و 2012 به ترتیب 4/4 درصد و 
4/5 درصد خواهد بود. همچنین رش��د تولید و فروش خودرو در کشورهاي 
تولیدکننده آن در س��ال2010 به میزان 25.8 درصد نس��بت به سال2009 
رشد کرده است که به رونق بازارهاي صادراتي فولاد آلیاژي و از این رو به 
افزایش تولید داخلي این محصولات منتهي گردیده و همچنین پیش بیني 
مي شود در سال 2011 نیز تداوم رشد تولید خودرو در جهان را شاهد باشیم. 
افزای��ش صادرات محصولات فولاد آلیاژي نوردي در کش��ور در س��ال89 
نسبت به س��ال88 به میزان 340 درصد وزني معادل با 380 درصد ارزشي 
افزایش داشته و در سال جاري نیز رشد 27 درصد وزني یا 49 درصد ارزشي 

براي آن پیش بیني مي گردد.
تامی��ن نقدینگي از معضلات واحدهاي تولی��دي مصرف کننده فولادهاي 
آلیاژي مي باش��د. از جمله دوره وصول مطالبات این شرکت در حد فاصل 
سال 88 تا مدت مشابه آن در سال بعد به میزان بیش از40 درصد افزایش 
پیدا کرده اس��ت که ل��زوم حمایت هاي بانکي و مال��ي از صنایع مصرف 
کننده این فولادها را نش��ان مي دهد. حل این معضل باعث خواهد شد تا 
تولیدکنندگان داخلي نیز با برنامه ریزي هاي با ثبات، دقیق تر و مفیدتر نقش 

مولد و موثر خود را ایفا نمایند.
از مهمتری��ن عوامل موثر بر واردات زیاد ف��ولاد آلیاژي، کم بودن تعرفه و 
عوارض گمرکي واردات آن ها مي باشد که در حال حاضر به میزان 4 درصد 
براي محصولات نیمه تمام فولاد آلیاژي و 10درصد براي محصولات تمام 
شده فولاد آلیاژي مي باشد. لذا از اقدامات مهمي که مي تواند از روند واردات 
فولاد آلیاژي بکاهد، وضع موانع تعرفه اي بیشتر براي واردات مي باشد که 
افزایش تعرفه براي واردات محصولات تمام شده فولاد آلیاژي تا میزان 25 

درصد مورد انتظار است.  
آهن قراضه در زمره مواد اولیه عمده براي تولید فولاد خام در شرکت هاي 
تولیدکننده فولاد آلیاژي قرار دارد. تأمین آهن قراضه نه تنها در ایران بلکه 

چشم انداز صنعت فولاد آلیاژي در سال90

پیشنهاد می شود:
تعرفه واردات محصولات تمام ش��ده ف��ولاد آلیاژي تا میزان 25 

درصد افزایش یابد.
حق��وق واردات قراضه از 4 درصد فعلي ب��ه صفر كاهش یابد و 

حقوق صادرات آن نیز بر روی 70 درصد فعلی حفظ گردد.

در س��طح جهان، یکي از معضلات اصلي کارخانجات فولادسازي به شمار 
م��ي رود. هزینه ه��اي تولید فولاد به میزان قاب��ل توجهي متاثر از قیمت 
قراضه اس��ت که با عنایت به بهبود روند تولید فولاد در جهان و در نتیجه 
افزایش تقاضا به ویژه براي قراضه مرغوب در بازار داخلي، یکي از راه حل 
ها، تسهیل واردات این ماده و افزایش موانع قانوني براي صادرات آن است؛ 
به صورتي که پیش��نهاد مي شود حقوق واردات قراضه از 4 درصد فعلي به 
صفر کاهش یابد و حقوق صادرات آن نیز که در حال حاضر70 درصد مي 

باشد، حفظ گردد.
در ارتباط با اصل44 قانون اساسي با عنایت به جدیتي که در خصوص اجرایي 
شدن در سال هاي اخیر مشاهده مي گردد، روند خصوصي سازي در صنایع و 
از جمله در صنعت فولاد کشور نیز شتاب گرفته و شاهد عرضه سهام شرکت 
هاي فولادس��ازي مانند فولاد مبارکه، فولاد خوزستان و فولاد خراسان می 
باشیم و همچنین در همین ارتباط 5 درصد سهام شرکت فولاد آلیاژي ایران در 
بورس اوراق بهادار عرضه شده و براي ارائه10درصد دیگر در سال جاري نیز 
برنامه ریزي شده است که تامین منابع مالي شرکت را تسهیل کرده و امکانات 
توس��عه اي با هزینه کمتر برای آن فراهم مي گردد. از برنامه هاي توس��عه 
شرکت، برنامه توسعه براي افزایش تولید تا دو برابر میزان فعلي و رسیدن به 

ظرفیت 400 هزار تن فولاد آلیاژي در سال مي باشد.
صنعت فولاد آلیاژي نیز همانند سایر واحدهاي تولید فولاد، انرژي بر بوده 
و لذا متاثر از طرح هدفمندسازي یارانه ها مي باشد. هزینه برق این شرکت 
از هر کیلو وات س��اعت 270 ریال در سال 88 به 432 ریال پس از اجراي 
طرح هدفمندي یارانه ها افزایش پیدا کرده است و به همین ترتیب هر متر 
مکعب گاز طبیعي از 205 ریال به 700 ریال رس��ید که در مجموع افزایش 
قیمت تمام ش��ده به میزان حدود 3.9 درص��د را صرفاً از منظر حامل هاي 
انرژي سبب گردید. پیش بیني مي شود این تاثیر در سال90 حدود 2.5 برابر 
گردد و انتظار بر این اس��ت حمایت هاي دولتی، گذر از این شرایط انتقالي 

را تسهیل نماید.
با توجه به اینکه افق چش��م انداز فولاد آلیاژي در س��ال90 امید بخش مي 
باش��د؛ افزایش تولید و عرضه به بازارهاي داخلي و صادراتي، تداوم اجراي 
طرح هاي توس��عه و برنامه ریزي و تلاش براي تحقق خواسته ها و منافع 
تمامي ذي نفعان ش��رکت از اهداف اساسي شرکت فولاد آلیاژی ایران در 
سال 1390 مي باشد که انشاء ا.... با عزم مدیریت و تلاش صمیمانه کارکنان 

شرکت محقق خواهد شد.
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مقایسه روش هاي تولید فولاد
پس از اجرایي شدن

 قانون هدفمندکردن یارانه ها 

محمد خان داداش پور
مدیر فلزات آهني ایمیدرو

مقدمه
انتخاب روش هاي بهینه تولید در صنایع و از جمله در صنعت فولاد همواره از دغدغه هاي جدي دست اندرکاران این رشته در طول تاریخ و 
در همه کشورها بوده است. موثر بودن پارامترهاي مختلف فني، اقتصادي، امکانات گوناگون مورد نیاز زیربنایي، مسائل زیست محیطي و... خود 

موید پیچیده بودن دستیابي به فرآیند مورد استفاده مي باشد.
در کشور ما نیز از ابتداي تولد صنعت فولاد، علیرغم اجماع مناسب در زمینه توسعه این صنعت، به دلیل دارا بودن کشور از منابع و ذخایر مناسب 
سنگ آهن و گاز و نیز تا حدودي ذغال سنگ، انتخاب روش برتر همواره محل مناقشه فني کارشناسان و متولیان این بخش از صنعت بوده است.

)بخش اول(
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اگر چه در سال هاي گذشته به دلیل ارزان بودن قیمت حامل هاي انرژي، توجیه انتخاب تولید فولاد به روش احیاء مستقیم آسان تر بوده است، 
ولي با توجه به اجراي قانون هدفمند کردن یارانه ها، موضوع انتخاب روش برتر از حساسیت و اهمیت بیشتري برخوردار گردیده است.

مقاله حاضر تلاش نموده است تا با در نظر گرفتن تجربه جهاني، امکانات و مشخصات معادن سنگ آهن و ذغال سنگ کشور پاسخ مناسبي برای 
این موضوع بیاید و به نتایج کاربردی و مناسبی دست یابد اما تکمیل این تحقیقات و نتایج حاصل از آن، نیازمند مشارکت کلیه صاحبنظران 

در این صنعت است.  

روش هاي تولید فولاد در کشور هاي مختلف جهان �
پس از عبور بش��ر از مراحل ابتدایي تولید فولاد و آغاز عصر آهن به تدریج روش هاي صنعتي براي تولید این فلز بکار گرفته ش��د که به طور 

خلاصه به شرح ذیل مي باشد:
ساخت اولین کوره بلند در مقیاس صنعتي بر پایه استفاده از کک توسط آبراهم داربي در سال 1735	  میلادي

تولید فولاد به روش زیمنس- مارتین در سال 1840-1856	 
تولید فولاد به روش بسمر)محیط اسیدي( در سال 1856	 
تولید فولاد به روش توماس)محیط بازي( در سال 1878	 
ساخت کوره قوس الکتریکي توسط پاول هرولت در سال 1900	 

ابداع روش کنورتور اکسیژني و ریخته گري پیوسته از سال 1950-1940	  و تولید انبوه فولاد
ابداع و صنعتي شدن روش احیاء مستقیم در اواخر دهه 60	  میلادي

امروزه فولاد خام عمدتا به دو روش ذیل تولید مي گردد:
روش اول:  تهیه چدن مذاب در کوره بلند و ساخت فولاد در کنورترهاي اکسیژني و ریخته گري مداوم فولاد مذاب 

روش دوم: ذوب قراضه یا آهن اسفنجي در کوره هاي قوس الکتریکي و ریخته گري مداوم 
 در روش اول سنگ آهن پس از خردایش و دانه بندي، به صورت ترکیبي از آگلومره و سنگ آهن دانه بندي شده پس از شارژ در کوره بلند 
به طور غیر مستقیم و از طریق کک احیاء مي شود ولي در روش دوم پس از فرآوري و تولید کنسانتره و نهایتا گندله، عملیات احیاء به صورت 

مستقیم و با عبور گازهاي حاصل از شکست گاز طبیعي از لابلاي گندله شارژ شده، در کوره احیاء انجام مي گیرد.
در نمودار شماره )1( روند رشد  تولید فولاد در جهان و کشور چین، نمودار شماره )2 ( روند رشد تولید فولاد در مناطق مختلف جهان و نمودار 

شماره )3( روند روش هاي تولید فولاد در جهان نشان داده شده است.

نمودار 1: روند رشد تولید فولاد در جهان
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نمودار 2 :روند رشد تولید فولاد در مناطق مختلف جهان60

نمودار 3 :روند روشهاي تولید فولاد در جهان

با توجه به نمودار )3(، درس��ال هاي قبل از 1975 بیش��تر از روش هاي با پایه ذغال سنگ استفاده مي شده است ولي بعدها استفاده از 
روش ق��وس الکتریک��ي به تدریج افزایش یافت، به نحوي که درصد تولید به این روش از 20درصد در س��ال 1975 به 45 درصد )بدون 
چین( در سال 2009 افزایش یافته است که البته با احتساب فولاد تولید شده در چین و سهم بالاي آن در تولید جهان و نیز بالا بودن 
سهم روش کوره بلند در این کشور طي سالیان اخیر، میزان آن )تولید به روش قوس الکتریکي( معادل 30 درصد بوده و 70درصد باقي 
مانده به روش کوره بلند مي باش��د. رش��د روش هاي کوره بلند و قوس الکتریکي تا اواخر دهه 80 میلادي مرهون حذف تدریجي روش 

هاي قدیمي و کم بازده تولید فولاد مي باشد.
در ادامه ابتدا درصد روش هاي تولید فولاد در مناطق مختلف جهان و سپس روند تغییرات آن را با توجه به منابع مواد اولیه و انرژي در 

این مناطق مورد بررسي قرار مي دهیم. 
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نمودار 4: روش هاي تولید فولاد در مناطق مختلف جهان در سال 2009

با توجه به نمودار شماره )4(، درصد استفاده از روش هاي قوس و کوره بلند در مناطق مختلف متفاوت بوده که دلایل آن در جداول و نمودار هاي 
بعدي بررسي خواهد شد. در مجموع در کل جهان 72 درصد سهم کوره بلند و 28درصد سهم کوره قوس مي باشد.

نمودار 5: تولید فولاد به روش قوس الکتریکی در اتحادیه اروپا

جدول 1: منابع مواد اولیه و انرژي در اتحادیه اروپا

با توجه به نمودار ش��ماره )5( و جدول ش��ماره )1(، بالاتر بودن درصد اس��تفاده از روش کوره بلند در اتحادیه اروپا به دلیل وجود منابع ذغال 
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سنگ در برخي از این کشور ها مي باشد ولي در عین حال روند کلي اتحادیه اروپا نشان دهنده افزایش اندک سهم تولید به روش کوره قوس 
الکتریکي از 33 درصد در سال 1994 به 48 درصد در سال 2009 مي باشد.

CIS نمودار 6: تولید فولاد به روش قوس در کشورهاي

CIS جدول 2: منابع مواد اولیه و انرژي در کشورهاي

با توجه به جدول شماره )2( و نمودار شماره )6(، به طور کلي در این منطقه تمایل بیشتر به استفاده از روش کوره بلند )به دلیل وجود منابع ذغال 
سنگ( مي باشد. هر چند روسیه به عنوان مهمترین کشور این منطقه گرایش به استفاده از روش کوره قوس الکتریکی دارد؛ به نحوي که این 
درصد از 14درصد در سال 1994 به 27 درصد در سال 2009 رشد یافته است. از جمله دلایل این رشد مي توان به رتبه اول روسیه در ظرفیت 

منابع گازي دنیا و استفاده از این منابع و همچنین کنار گذاشتن تکنولوژي قدیمي و جایگزین کردن آن با تکنولوژي هاي جدید مي باشد.

نمودار 7: تولید فولاد به روش قوس الکتریکی در امریکای شمالي

   

0

5

10

15

20

25

30

1994 1999 2001 2003 2005 2007 2008 2009

 
CIS

   

0

10

20

30

40

50

60

70

80

90

1994 1999 2001 2003 2005 2007 2008 2009

  

315 110 47570000
7 6 1
76 4 1104000

25
90 20 2407000

15

      
   

     
  

      
   



63

جدول 3: منابع مواد اولیه و انرژي در امریکای شمالي

همان طور که در نمودار )7( و جدول )3( مشاهده مي شود، کشور ایالات متحده امریکا با وجود دارا بودن منابع زغالي به عنوان مهمترین کشور 
این منطقه و داراي رتبه 6 در تولید فولاد جهان، در حال شیفت دادن تولیدات خود به روش کوره قوس مي باشد، به نحوی که از 40 درصد 
در سال 1994 به 62 درصد در سال 2009 رشد یافته است. با توجه به اینکه منابع کافي جهت تولید هر دو روش قوس و کوره بلند وجود 
دارد، اما در سال هاي اخیر به دلیل کاهش تولید ذغال سنگ در این کشور، وضعیت تولید به روش کوره قوس را به اثبات مي رساند.  سایر 

کشورهاي این قاره از جمله مکزیک و کانادا نیز تمایل اندکي به تولید با روش کوره قوس نشان مي دهند.

نمودار 8: تولید فولاد به روش قوس الکتریکی در خاورمیانه

جدول 4: منابع مواد اولیه و انرژي در خاورمیانه
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در نمودار )8( درصد رش��د تولید فولاد با اس��تفاده از روش قوس الکتریکی نشان داده شده است. همان طور که از جدول )4( استنباط 
مي شود، تولید فولاد در خاورمیانه در همه کشورهاي حوزه خلیج فارس به دلیل وجود منابع غني انرژي )گاز( توسط روش کوره قوس 
الکتریکي صورت مي پذیرد. کش��ور ترکیه نیز با توجه به تولید فولاد خام از قراضه، تمایل بیش��تري به اس��تفاده از روش کوره قوس به 

جاي کوره بلند دارد؛ به نحوي که این آمار از 61 درصد در سال 1994 به 70 درصد در سال 2009 رشد یافته است.

نمودار 9: تولید فولاد به روش قوس الکتریکی در کشورهاي شرق آسیا

جدول 5: منابع مواد اولیه و انرژي در کشورهاي شرق آسیا

بررسي دیگر از لحاظ میزان منابعي چون سنگ آهن، زغال سنگ و گاز طبیعي )جدول 5( در حوزه کشورهاي شرق آسیا و با عنایت 
به نمودار )9( که نش��انگر وضعیت درصد رش��د تولید فولاد به روش قوس الکتریکی مي باش��د، مش��اهده مي شود که کشور چین به 
عنوان بزرگترین تولید کننده فولاد در جهان با ذخایر کافي مانند سنگ آهن و ذغال سنگ، در سال هاي اخیر کاملا به سمت تولید 
به روش کوره بلند گرایش یافته اس��ت؛ به نحوي که درصد تولید به روش کوره بلند از 79 درصد در س��ال 1994 به 92 درصد در 
سال 2009 افزایش داشته است. به گونه اي که درصد استفاده از روش کوره بلند در سطح جهان با در نظر گرفتن تولید کشور چین 

افزایش قابل توجهي را نشان مي دهد.
کش��ور هند نیز طي س��ال هاي اخیر به سمت تولید به روش کوره قوس الکتریکی گرایش پیدا کرده است؛ به نحوي که درصد تولید 
به روش کوره بلند از 26 درصد در س��ال 1994 به 57 درصد در س��ال 2009 افزایش داشته است. در این بررسی، کشورهاي ژاپن و 
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کره جنوبي به عنوان دیگر کش��ورهاي مهم تولید کننده فولاد این منطقه فاقد تغییرات چش��مگیري بوده اند؛ تنها ژاپن تمایل اندکي 
به سمت کوره بلند و کره جنوبي به کوره قوس الکتریکی نشان داده است.

نمودار 10: میزان تولید آهن اسفنجي در مناطق مختلف جهان

همان طور که از نمودار )10( ملاحظه مي گردد، حدود 58 میلیون تن از کل تولید آهن اسفنجي جهان )64.44 میلیون تن( در منطقه 
آسیا، خاورمیانه، آفریقاي شمالي و آمریکاي لاتین تولید مي گردد که حدود 90 درصد تولید کل جهان را تشکیل مي دهد.

از کل تولید آهن اسفنجي جهان حدود 20 درصد صادر و مابقي در مناطق تولید کننده DRI  مصرف مي گردند که این نشانگر توجه 
به تولید آهن اسفنجي و مصرف آن به عنوان ماده اولیه تولید فولاد به روش کوره قوس الکتریکی در مناطق داراي ذخایر مناسب گاز 

مي باشد.

جمع بندي روشهاي تولید فولاد در جهان �
نتایج حاصل از مجموع نمودارهاي مناطق مختلف جهان نشانگر این موارد است:

  کشورهایي که داراي منابع گاز و قراضه بوده اند، تمایل به تولید به روش قوس الکتریکي	  داشته اند.
 کشورهایي که داراي منابع سنگ آهن و ذغال سنگ مي باشند، متمایل به روش کوره بلند	  هستند.

	 ضمنا غالب کشور هایي که داراي منابع ذغال سنگ هستند؛ نظیر امریکا، روسیه، هندوستان، استرالیا، افریقاي جنوبي و ... 
در سال های اخیر گرایش بیشتري به استفاده از روش کوره قوس الکتریکی داشته اند.

  



66

بر اس��اس ASM، فولادهاي کربني کم آلیاژ با توجه به ترکیب ش��یمیایي یا تکنیک تولیدش��ان در ش��ش گروه اصلي به صورت زیر 
تقسیم مي شوند:

•فولادهاي کم کربن 	
) • 	HSLA( فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا

) • 	T&Q( فولادهاي آبدهي شده و برگشت شده یا به ساخته
) • 	HTLA( فولاد کم آلیاژ قابل عملیات حرارتي

) • 	TMCP( فولادهاي تولید شده به روش حرارتي مکانیکي
•فولادهاي کرم - مولیبدن 	

فولاده��اي کم آلیاژ اس��تحکام ب��الا جزء 
ف��ولاد هاي کم کربن هس��تند که در آنها 
مقادی��ر اندکي عناص��ر آلی��اژي )وانادیم، 
نیوبی��م، تیتانیم و...( جهت دس��تیابي به 
 275 Mpa استحکام هاي تسلیم بالاتر از
)Ksi 40( در ش��رایط ازرول��د یا نرمالیزه 

شده مورد استفاده قرار مي گیرد. 
تاریخچه تولید فولادهاي کم آلیاژ استحکام 
بالا به س��ال 1939-1960 میلادي بر مي 
گردد. این فولادها خواص مکانیکي بهتر و 
برخي مواق��ع مقاومت به خوردگي بهتري 
در مقایس��ه ب��ا فولادهاي کربن��ي ازرولد 
دارند. علاوه بر این به دلیل استحکام بالاتر 
فولادهاي کم آلیاژ اس��تحکام بالا آنها مي 
توانند در مقادیر پایینتر کربن بهینه شوند، 
لذا ج��وش پذیري بس��یاري از فولادهاي 
کم آلیاژ اس��تحکام بالا در مقایسه با فولاد 
هاي با کربن متوس��ط بهتر اس��ت. از دیگر 

فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا
محسن جمالي 

کارشناس مکانیک )ساخت و تولید(

 

شکل 1-1- ورزشگاه لوکومتیو در شهر مسکو
 HSLA نمونه اي از کاربرد فولادهاي 
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مشخصه هاي این فولادها مي توان به مقاومت خوب در 
برابر خستگي اش��اره کرد. فولادهاي کم آلیاژ استحکام 
ب��الا اصولا به منظور تولید اش��کال تولیدي کار ش��ده 
معمول نظیر ورق، نوار، میله، صفحه و مقاطع ساختاري 

نورد گرم استفاده مي شوند.
با توجه به اینکه این نوع فولاد داراي نسبت استحکام به 
وزن بیشتري نسبت به سایر فولادها مي باشد، در نتیجه 
کاربرد آن در صنایع خودرو و حمل و نقل، س��ازه هاي 
فلزي و پل س��ازي، آنتن هاي مخابراتی،  صنایع نفت و 
گاز و مخازن تحت فشار  بسیار حائز اهمیت است؛ مانند 

فولادهاي کربني.
فولادهاي کم آلیاژ اس��تحکام بالا اغل��ب حاوي مقادیر 
خیل��ي کوچکي از نیوبیم، وانادیم و تیتانیم براي تامین 
اصلاح دانه اي و رس��وب س��ختي مي باش��ند. این نوع 
فولاده��ا را در برخي موارد، فولادهاي میکرو آلیاژي نیز 

مي نامند.
آلیاژ هاي A633 ، A588، A572، A441، A242 و A710 نمونه اي از فولاد هاي کم آلیاژ اس��تحکام بالا هس��تند که میزان عناصر 

آلیاژي سه نمونه از آنها در جدول 1 آمده است.

کشور ژاپن یکي از پیشگامان در زمینه تحقیق و تولید این نوع فولادها و استفاده از آن در صنایع گوناگون خود مي باشد. به طوري که بر 
اساس آمارهاي ارائه شده این کشور از زمان تولید این نوع فولادها یکي از بزرگترین تولیدکنندگان و مصرف کنندگان آن به شمار مي رود.

شکل دهي فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا
فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا معمولاً در دماي محیط توسط تجهیزات متداول شکل داده مي شوند. ورق سرد نوردیده هم توسط آنیل 
جعبه اي و هم توسط آنیل پیوسته با دستگاه  هاي نورد سرد قابل تولیداست. در نتیجه، دسترسي به این ماده با ابعاد و عملیات سطحي 

مختلف به راحتي امکانپذیر است. شکل دادن سرد این فولادها نباید زیر دماي Cº10  انجام گیرد.

 

شکل 2-1-پل کابلي شهرسورقت در غرب سیبري
HSLA نمونه اي دیگر از کاربرد فولادهاي

 
  

     ASTM

Nb  V  Mo  Cr  Ni  Si  S  P  Mn  C  A 242 
A 572 
A 588 0.25-0.75 0-0.04 0-0.05 0-0.25 0-0.75 0-0.75 0.20-0.35 <0.05 <0.04 050-1.5 0.10-0.25 

جدول 1 – سه نمونه از فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا و درصد آلیاژهاي آنها

HSLA شکل 2- تاثیر تیتانیم و نیوبیم بر روي خواص فولادهاي
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تولید فولاد HSLA مبتني بر میکروآلیاژي کردن با نیوبیم و نورد ترمومکانیکال در دس��تگاه نورد گرم اس��ت. این عملیات، ریزشدن دانه 
و ریز س��اختار همگن را درپي دارد. مخصوصاً ریزش��دن ذرات سنمتیت براي اصلاح رفتار شکلپذیري سودمند است. فولادهاي کم آلیاژ 
استحکام بالا داراي قابلیت شکل دهي کمتري نسبت به فولادهاي کم کربن هستند. این کاهش توانایي به علت استحکام بالا و داکتیلیته 
پایین تر این فولادها نسبت به فولاد هاي کم کربن است. تاثیر عناصر میکرو آلیاژ کننده در مقادیر بسیار اندک بر روي خواص فولادهاي 

HSLA در شکل 2 به وضوح مشهود است.

جوشکاري فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا
همان گونه که اشاره شد به دلیل استحکام بالاتر این نوع فولادها، آنها مي توانند در مقادیر پایین تر کربن بهینه شوند. لذا جوش پذیري بسیاري 
از فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا در مقایسه با فولاد هاي با کربن متوسط بهتر است. مقدار کم عناصر آلیاژي و به خصوص کربن پایین، سختي 
را در منطقه تحتتأثیر حرارت جوشکاري، با سرعت سرد شدن بالا، کاهش میدهد. فولاد هاي HSLA معمولا در حالت نورد شده یا نرمالیزه 

شده جوشکاري مي شوند و قابلیت جوشکاري اغلب فولادهاي HSLA مشابه با فولاد هاي کم کربن است.
 از آنجا که استحکام، اغلب یک فاکتور عمده در کاربرد فولادهاي HSLA مي باشد، فلز پرکننده اغلب بر اساس تطابق استحکام با فلز پایه 
انتخاب مي ش��ود. در جوش��کاري این نوع فولاد ها مي توان هر یک از فرآیندهاي رایج جوش��کاري را به کار برد، ولي استفاده از مواد مصرفي 
کم هیدروژن )الکترود، س��یم جوش، پودر جوش و...( ترجیح داده مي ش��ود تا نیاز به پیش گرمایش نباش��د یا به حداقل برس��د؛ به استثناء 
جوشکاری مقاطع ضخیم و مقاطعی که شدیداً مهار شده اند. اگر چه امکان جوشکاری با الکترودهای غیر کم هیدروژن نیز وجود دارد، اما اکثر 

تولیدکنندگان استفاده از الکترودهای کم هیدروژن را همیشه توصیه کرده اند.

کاربرد فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا در خودروسازي
بیشترین تأکید در ساخت بدنه خودروهاي مدرن بر استفاده از انواع فولادهاي با استحکام بالاست تا علاوه  بر کاهش وزن، کارایي مکانیکي بهتري 
داشته باشند. فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا )HSLA(، از میان اولین گروه فولاد با استحکام بالا، در ساخت خودرو به کار رفته اند. در برخي 
خودروهاي سواري جدید، این فولادها بیش از 40درصد از وزن بدنه را شامل میشوند. نسبت تسلیم بالا و در نتیجه پتانسیل کار سختي کم، 
مشخصه این دسته از فولادها است. این امر میتواند مزیتي در دستیابي به کمترین استحکام تسلیم ویژه در قطعه باشد که به  عنوان استحکام 
تسلیم موضعي، به مراحل تغییرشکل ایجاد شده و در حین شکلدهي کمتر حساس است. اکثر گروههاي فولاد میکروآلیاژي شده با نیوبیم، 
داراي قابلیت دستیابي به خواص ویژهاند. نیوبیم در فولادهاي HSLA، عمدتاً با ریزکردن دانه ها، باعث افزایش استحکام میشود. در فولادهاي 
بااستحکام بالا و عاري از عناصر بیننشین، نیوبیم به  عنوان عنصر پایدارکننده بهکار میرود. کنترل ریز ساختار، ابزاري قدرتمند در زمینه بهینه 
سازي بیشتر خواص مربوط به فرآیندهاي خودروسازي نظیر برش و شکلدهي است. از مشخصه هاي دیگر این فولاد، مقاومت خوب در برابر 
خستگي است. فولاد HSLA معمولاً براي تولید قطعاتي با پیچیدگي هندسي متوسط و کم، نظیر اجزاي بدنه، تقویتکننده ها ، شاسي و اجزاي 

تحت تنش نظیر میل لنگ بکار میرود.

کاربرد فولادهاي کم آلیاژ استحکام بالا در صنایع نفت و گاز 
یکي از بهترین نمونه هاي کاربرد فولادهاي HSLA در خطوط لوله نفت و گاز مي باشد و یکي از اولین کاربردهاي مهم فولادهاي HSLA )از 
نوع فریت سوزني( استفاده از آنها در خطوط لوله در مدار قطب شمال است. وجود فولادهاي  HSLA موجب رشد و توسعه لوله ها با درجه 
استحکام بالاتر شد که این امر منجر به استفاده از لوله ها با قطر بیشتر و حرکت به سوي پروژه هاي بزرگتر انتقال نفت و گاز شد. از مزایاي این 
فولاد ها براي خطوط لوله مي توان به چقرمگي عالي، جوش پذیري خوب، مقاومت به رشرترک و در برخي موارد مقاومت در برابر گاز ترش 
اشاره کرد. یکي از عوامل مهم در این فولادها چقرمگي است که مي توان با کاهش کربن و ریزدانه کردن )به وسیله میکروآلیاژ کردن( توسط 

نورد ترمومکانیکال یا سرد کردن سریع به آن دست یافت.
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ورزش

آخرین اخبار از ورزش فولادی ها

پیروزی ذوب آهن در جام باشگاه های آسیا
تیم فوتبال ذوب آهن ایران با پیروزي پرگل مقابل النصر عربستان به جمع 8 تیم برتر آسیا راه یافت.

دی��دار تیم ه��اي ذوب آه��ن ای��ران و النص��ر عربس��تان در چارچ��وب مرحل��ه یک هش��تم نهای��ي 
 رقابت ه��اي لیگ قهرمانان آس��یا در ورزش��گاه فولادش��هر ب��ا حضور حدود 4 ه��زار هوادار برگزار ش��د.

شاگردان منصور ابراهیم زاده در ثانیه  30توسط محمد قاضي به گل دست یافتند تا ضمن به ثمر رسیدن سریع ترین 
گل لیگ قهرمانان آسیا پاسخي به بي احترامي بازیکنان النصر پیش از آغاز بازي داده باشند. عربستاني ها قبل 
 از آغاز بازي حاضر نشدند در میانه زمین، یک دقیقه سکوت به احترام درگذشت ناصر حجازي انجام دهند.

پ��س از ب��ه ثمر رس��یدن ای��ن گل زودهن��گام، ب��ار دیگ��ر در دقیق��ه 5 دروازه النص��ر باز ش��د. ایگور 
 کاس��ترو ای��ن گل را به ثمر رس��اند تا نیم��ه اول با نتیجه 2 بر صفر به س��ود ذوب آهن به پایان برس��د.
در نیمه دوم ایگور کاسترو توانست در دقیقه 63 گل سوم ذوب آهن را به ثمر برساند. بدر الموتاوا در دقیقه 
67 یکي از گل هاي النصر را جبران کرد. در دقیقه 74 شاهین خیري بار دیگر اختلاف را به 3 گل رساند 
تا در پایان تیم ذوب آهن با نتیجه 4 بر یک به برتري دست یابد و پس از دیگر تیم فولادی یعنی سپاهان، 

دومین نماینده ایران باشد که به جمع هشت تیم برتر آسیا راه مي یابد.
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ذوب آهن،  نایب قهرمان لیگ برتر  بسکتبال 
دیدار پنجم فینال و پایاني لیگ برتر بسکتبال بین تیم های ذوب آهن اصفهان و مهرام تهران در وقت 
قانوني به نتیجه تساوي 89 بر 89 به پایان رسید تا تلکیف قهرمان در وقت  هاي اضافه مشخص شود.
آرن داودي، بازیکن تیم بس��کتبال ذوب آهن و کریس ویلیامز، بسکتبالیس��ت مهرام به علت انجام 5 
 خطا در کوارتر چهارم از زمین بازي اخراج شدند و نتوانستند در ادامه بازي تیمشان را همراهي کنند.
در 5 دقیق��ه وق��ت اضافه این مهرامي ها بودند که توانس��تند با نتیجه 16-7 به برتري دس��ت یابند 
 و در پای��ان ب��ا نتیجه 105-96 به پیروزي رس��یده و عن��وان قهرماني را به خ��ود اختصاص دهند.
مهرام با این قهرماني چهارمین بار متوالي است که جام را بالاي سر خود مي برند، و ذوب آهني ها نیز 

نیز براي سومین بار نایب قهرمان شدند.
س��رمربی تی��م بس��کتبال ذوب آهن، پس از کس��ب عن��وان نای��ب قهرماني لیگ برتر بس��کتبال 
 درخصوص دیدار نهایي مقابل مهرام گفت:  رقابت س��ختی بود ولی هر دو تیم به خوبی بازی کردند.

فرزاد کوهیان اضافه کرد:  با اخراج آرن داودي و کارلوس پاول نظم تیمي ما به هم ریخت و نتوانستیم 
مانند کوارترهاي نخست بازی را ادامه دهیم، از سوی دیگر توازن بازیکن در دو تیم برابر نبود و تیم 

ما مهره هاي کمتري داشت. 

راحله حسینی



 هندبال فولاد مبارکه سپاهان قهرمان لیگ برتر 
تیم هندبال فولاد مبارکه س��پاهان قهرماني خود در لیگ برتر باشگاه هاي کشور را در سالن شهید 
سجادي اصفهان جشن گرفت. تیم هندبال سپاهان در آخرین دیدار خود در لیگ برتر باشگاههاي 

کشور با نتیجه 36 بر 26، تیم سپاهان نوین را شکست داد و با کسب 42 امتیاز قهرمان شد.
به گزارش چیلان به نقل از ایرنا ، این دیدار را مجید کلاهدوزان بعنوان داور اول و محسن کرباسچي 

بعنوان داور دوم قضاوت کردند.
پیش از اهداء جام قهرماني سپاهان ، آتش بازي و برنامه هاي هنري به اجرا درآمد. همچنین در حاشیه 
این مراسم ، جام و مدال هاي تیم هندبال بانوان سپاهان که در رقابت هاي لیگ برتر عنوان سوم را به 

خود اختصاص دادند توسط مسئولان فدراسیون هندبال و استان اصفهان اهداء  شد. 
س��رمربی تی��م بس��کتبال ذوب آهن، پس از کس��ب عن��وان نای��ب قهرماني لیگ برتر بس��کتبال 
 درخصوص دیدار نهایي مقابل مهرام گفت:  رقابت سختی بود ولی هر دو تیم به خوبی بازی کردند.
فرزاد کوهیان اضافه کرد:  با اخراج آرن داودي و کارلوس پاول نظم تیمي ما به هم ریخت و نتوانستیم 
مانند کوارترهاي نخست بازی را ادامه دهیم، از سوی دیگر توازن بازیکن در دو تیم برابر نبود و تیم 

ما مهره هاي کمتري داشت. 

جام قهرماني لیگ دهم به تیم فوتبال فولاد 
مبارکه سپاهان اهدا شد 

جشن قهرمانی سپاهان در البرز

کادر فنی و  بازیکنان تیم فوتبال فولاد مبارکه سپاهان اصفهان، جام قهرماني خود را در ورزشگاه انقلاب کرج 
بالاي سر بردند و دور افتخار زدند. 

به تیم سپاهان دو جام اهدا شد.یکي از این جام ها جام اصلي است که به هر تیمي که سه بار قهرمان لیگ 
برتر شود داده مي شود که این جام به محمد رضا ساکت مدیر عامل باشگاه فولاد مبارکه سپاهان اهداء شد و 

دیگري جام قهرماني لیگ دهم که به کاپیتان محرم نوید کیا تقدیم گردید.

عنوان سوم کشور از آن امیدهای فوتبال فولاد 
خوزستان  

تیم امید فولاد خوزستان با برتری در دیدار رده بندی لیگ برتر امیدها، عنوان سوم کشور را به دست آورد.
به گزارش چیلان به نقل از سایت رسمی باشگاه فولاد خوزستان، دیدار رده بندی این دوره از رقابت های 
لیگ برتر امیدهای کشور را دو تیم فولاد خوزستان و صنعت نفت آبادان در کمپ تیم های ملی در تهران 
برگزار کردند که فولادی ها در این بازی به برتری 1-2 رسیدند تا به مقام سومی این رقابت ها در فصل 

جاری دست پیدا کنند.
تیم امید فولاد خوزستان با هدایت سید کورش موسوی، در این بازی خوب کار کرد و علاوه بر دو گلی 

که به ثمر رساند، موقعیت های زیادی برای به ثمر رساندن گل های دیگر هم داشت.
ساسان انصاری در دقیقه )45( و مهدی زبیدی در دقیقه )77( زننده دو گل فولاد در این دیدار بودند و 

تک گل صنعت نفت هم در دقیقه 67 به ثمر رسید. 
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China



7171

Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel

Markets

Monday 6 December 2010 | Metal Bulletin | 15

Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.
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prices, and therefore, monthly 
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or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
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Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
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Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
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Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 
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month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 
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really well,” said one export sales 
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 
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given that market volatility,  
the reason for the introduction  
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Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
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energies on, now that the global 
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improving the quality of its 
products,” said a market source in 
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distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
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reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
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مجسمه های سیمیصفحه آخر
تصاویر زیر مجس�مه هایی را نش�ان می دهد که از 
سیم فنس یا توری مرغی ساخته شده اند. این آثار 
از ابتکارات Ivan Lovatt اس�ت. ایوان در نایروبی 
متول�د ش�ده و دوران کودک�ی خ�ود را در آفریقا، 
انگلس�تان، ول�ز و آلم�ان گذرانده اس�ت. تاکنون 
نمایش�گاه هایی از آثار این هنرمند برگزار شده که 
س�اخت مجسمه با این س�بک جدیدترین موضوع 
هن�ری او بوده اس�ت؛ چرا که بیش�تر س�وژه های 
ساخت این مجس�مه ها، مجموعه ای از پرتره های 

افراد مشهور است.


