


chilanmagazine@gmail.com

به معنای آلات و ادواتی است که از آهن می سازند.

سیده راحله حسینی، مهندس آسیه سید علیان، مهندس حسن جولازاده، مهندس 
احسان گودرزی، فاطمه بهارمست، مهدی محمود صالحی، میر سجاد مسجد موسوی، 

وحید حسن پور دبیر، حمید فاروقی، زهرا رضادوست، ایمان سلیمانی 

آقایان دکتر داوود دانش جعفری، مهندس اکبر ترکان، دکتر علی شمس اردکانی، 
دکت��ر یحیی آل اس��حاق، مهندس خدام��راد احمدی، مهندس حس��ن پلارک، 
مهندس حسن مصیب زاده، مهندس جهانبخش شکری، مهندس کیوان کاشفی، 

مهندس علیرضا امیدوار و مهندس سیدمحمد هژبر 

5

18

67
68

12

21
اخبار داخلي

پیروزی فولادی ها در لیگ قهرمانان آسیا
آخرین خبرها از ورزش فولادی ها

فولاد ایران در سالی که گذشت

تحلیل و پیش بینی بازار فولاد

اخبار خارجي

24
26
28
30
32
37
38
40
41
45

48
46

54
56
57
58
63

75

صاحب امتیاز:
مدیر مسئول:

سیاستگذاری:

مدیر اجرایی:

طرح و اجرا:

همکاران این شماره:

سردبیر:

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
سیدرسول خلیفه سلطانی

حمیدرضا طاهری زاده، سعید رئوفی 
سید احمد عسکری
وحید یعقوبی

یاس سپید مهر

 آدرس : تهران، خیابان ولیعصر، ضلع جنوبی پارک ساعی،
کوچه اسعدی، پلاک 34 

تلفن: 88708064- 021-88708063
فکس: 021-88708065

 Email: chilanmagazine@gmail.com
- مسئولیت مطالب بر عهده نویسندگان آنهاست.

- چی��ان افتخار می کند که پذیرای مطلب ارس��الی مخاطبش باش��د 
اگرچه نظرات مندرج در این نوشته ها الزاما نظر چیان نیست

- چیان در اصاح و ویرایش مطالب آزاد است
- برای آش��نایی بیشتر با نویس��ندگان مقالات لطفا مشخصات کامل 

خود را عنوان کنید
- چاپ مطالب و تصاویر این نشریه با ذکر منبع بامانع است

با تشکر از:

گزارش و گفتگو

سرمقاله

رويداد

تحلیل بازار

انعکاس

دیدگاه

تحلیل و مقاله

بورس

آموزش 

ورزش

صفحه آخر 

شماره های بولتن »اخبار فولاد« در سال 1389
نرخ بالای بهره نظام مالی کشور قابل قیاس با استاندارد جهانی نیست
انرژی در سایر حوزه ها آزاد شد تا در خدمت تولید قرار گیرد
هنوز آزادسازي قیمت انرژی به طور کامل انجام نشده است

چشم انداز صنعت فولاد کشور در سال 1390

تشریح برنامه های وزارت صنایع و معادن در سال90
بهره بانکي بالا، مشکل بزرگ توسعه سرمایه گذاری در صنعت فولاد ایران
بهبود بازار فولاد تا سال 2012

نقش یادگیري فعال در سازمان های صنعتی

تالار نقره ای بورس کالادر سالی که گذشت

آموزش مدیریت ریسک نرخ ارز در صنایع فولادی

جایگاه صنعت کشور در تحولات اخیر
دیدگاه صاحبنظران صنعت و اقتصاد نسبت به اجرای قانون هدفمندی یارانه ها

موانع توسعه  بخش خصوصی صنعت کشور
ارزیابي صنایع فولاد آلمان در سال 2010
پیشرفت های صنعت نورد گرم و سرد محصولات تخت و طویل

اهدای گل همیشه بهار به کارکنان شرکت ذوب آهن اصفهان

69 آمار و جداول



جناب آقای دکتر سمیعی نژاد
مدیر عامل محترم مجتمع فولاد مبارکه

انتصاب شایسته شما به سمت سرپرستی سازمان توسعه و نوسازی معادن و 
صنایع معدنی ایران )ایمیدرو( را به جنابعالی تبریک عرض نموده و از درگاه 

ایزد منان توفیقات روزافزون شما را خواستاریم.

مدیریت و پرسنل انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

جناب آقای مهندس رسولی
مدیرعامل محترم گروه ملی صنعتی فولاد ایران

بازرگانی  اتاق  به عنوان عضو هیئت رئیسه  انتخاب شایسته جنابعالی 
نموده و موفقیت  تبریک عرض  استان خوزستان را  معادن  و صنایع و 

روزافزون جنابعالی را آرزومندیم. 

مدیریت و پرسنل انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
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تلاش و امید انجمن در سال جدید

سرمقاله

حمید رضا طاهری زاده
نائب رئیس انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

اینجانب پیش از هر سخنی، سال جدید شمسی را به همکاران گرامی و اعضای محترم انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران تبریک 
عرض می کنم و بهترین آرزوها را برای تمامی دوستان مسئلت دارم.

س��ال گذش��ته از نظر بنده، در مجموع س��ال خوب و پرکاری برای انجمن بود و جلسات متعددی که با اعضای گرانقدر انجمن با 
محوریت هم اندیشی و چاره جویی برای صنعت و تولید فولاد کشور برگزار شد، به تشریک مساعی بیشتر تولیدکنندکان و سرمایه 

گذاران صنعتی بخش خصوصی منجر شد.
جلس��ات مهمی که در پایان و آخرین روزهای س��ال با وزیر صنایع و معادن و رئیس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران برگزار 
شد و تفاهم ها و برنامه های فیمابین که طرح ریزی شد، یک حسن ختام شایسته و امیدوار کننده برای انجمن و بخش خصوصی 

صنعت فولاد کشور بود.
انشاا... اگر تلاش اعضای هیئت مدیره و مجمع عمومی انجمن در سال 1390 به سمتی جریان یابد که طرح های گذشته انجمن 
در سال جدید به بار بنشیند و انجمن بتواند وزن بالاتری در مذاکرات و چانه زنی های سازمانی داشته باشد، می شود گفت که به 
نقطه بسیار خوبی دست یافته ایم. مسلماً با توجه به فعالیت ها و خدماتی که انجمن برای بخش خصوصی صنعت کشور داشته 

 

است و حسن همکاری که با سازمان ها و وزارتخانه های مرتبط مدنظر قرار داده، به تناسب جایگاه شایسته ای دارد    
و این چهره از انجمن می تواند به همکاری بیشتر سازمان های تصمیم گیرنده با آن منجر شود.   

شایسته است که در سال جدید تمامی اعضای انجمن همکاری فشرده ای با هم داشته باشند      
تا مس��ائل کلان در طرح هدفمند کردن یارانه ها و بحث مرتبط با آن یعنی مقوله       
حامل های انرژی به گونه ای مدیریت ش��ود که صنایع آس��یب نبینند        
و ظرفیت رقابت پذیری صنایع فولادی کش��ورارتقاء یابد. به         
تناسب سیاست های حمایتی در جذب تسهیلات          
انقباض��ی  عملک��رد  تعدی��ل  و  بانک��ی              
              بانک ه��ا در براب��ر تس��هیلات دهی ب��ه 
                  بخش تولید، مدیریت واردات و تعرفه های 
                واردات��ی و صادرات��ی، تأمی��ن م��واد اولیه 
              کارخانجات فولادی و مس��ائل کلانی از این 
             قبیل نیز به نوبه خود در دس��تور کار س��ال 

           جدید قرار گیرد.
           از آنج��ا که س��ال جدید، مزین ب��ه نام جهاد 
          اقتصادی ش��ده است و س��ازمان ها، نهادها و 
         متولیان امور اقتصادی خ��ود را ملزم به اجرای 
سیاس��ت هایی در جهت کارای��ی اقتصادی می          
دانند، مسلماً حمایت از صنایع بزرگ و زیربنایی         

 

                    کش��ور از جمل��ه صنع��ت ف��ولاد می بایس��ت در 
                 س��رلوحه برنام��ه ه��ای کلان کش��ور ق��رار گی��رد. 
             چراکه رش��د بخش صنعت��ی اصلی ترین محرک جهاد 
            اقتص��ادی اس��ت و حمای��ت از صنع��ت فولاد به رش��د 
          اقتص��ادی، رش��د بازار کار و کاهش وابس��تگی بودجه به 

         اقتصاد تک محصولی کمک می کند.
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تحلیل و پیش بینی بازار فولاد 
بر اساس مراجع بین المللی

تحلیل بازار
ترجمه و تنظیم: آسیه سید علیان
انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

	شوک س�ونامی ژاپن به بازار فولاد 
جهان

در تمامی سه ماهه سال 2011 صنعت فولاد 
جهان، با حوادثی غیر قابل پیش بینی دست 
به گریبان بود. در ماه ژانویه، بازار فولاد جهان 
با کاهش شدید عرضه زغال سنگ حرارتی از 

سوی صادرکنندگان بزرگ دنیا مواجه شد.
در م��اه فوریه ب��ازار خاورمیان��ه، بزرگترین 
مصرف کننده بیلت و میلگرد به روی واردات 
بسته شد.در ماه مارس نیز سیل و زلزله ژاپن 
باعث نامطمئن ش��دن بازاره��ای بین المللی 

شد.
در س��ال 2010، ژاپن س��هم 15 درصدی از 
صادرات محصولات  تخت جهان،و 13 درصد 
از صادرات اس��لب را دارا بود. س��ونامی اخیر 
ژاپن کارخانه بزرگ فولادسازی و سه کارخانه 
کوچک ن��وردی ژاپن با مجموع ظرفیت 6/8 
میلی��ون تن تولید در س��ال)چیزی حدود 6 
درصد تولید س��الیانه این کشور( را نابود کرد 
و سایر کارخانه ها هم باید بعد از فرآیندهای 
امنیت��ی دوب��اره راه اندازی ش��وند. بنابراین 
ب��ا توجه به مطالب یاد ش��ده ش��رایط برای 
بازگشت به قدرت دوباره ژاپن امیدوارکننده 

نیس��ت. بنابراین ص��ادرات فولاد ژاپن در ماه ه��ای آتی به دلیل 
کاه��ش ظرفیت تولید و افزایش تقاض��ای داخلی کاهش خواهد 
یافت. همچنین ژاپن یکی از بزرگترین واردکنندگان زغال سنگ 
حرارتی و دومین وارد کننده س��نگ آهن دنیاست؛ بنابراین بازار 
فولاد ژاپن تأثیر بس��زایی در بازار مواد اولیه دنیا خواهد داشت و 

حتی کاهش کوتاه مدت تقاضای این کشور باعث تأثیر شدیدی بر 
روی بازار مواد اولیه جهان خواهد داشت. با وخیم تر شدن شرایط 
ژاپن در آینده نزدیک، صادرات محصولات فولادی و واردات مواد 
اولیه افزایش خواهد یاف��ت، تقاضای محصولات فولادی متعادل 
و قیم��ت ها با کاهش مواجه خواهند ش��د.تا آن زمان پیک های 
ش��دید قیمت به وجود خواهد آمد اما احتمال اینکه این افزایش 

نمودار سهم ژاپن از بازار فولاد جهان
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قیم��ت ها به حال ثاب��ت و پایدار باقی 
بماند بسیار کم است .

	ت�لاش صادرکنندگان بیلت 
برای بالا بردن قیمت ها 

اوای��ل ماه م��ارس، برخلاف همیش��ه 
بازارهای جهانی شاهد افزایش شدید تقاضای بیلت 

نبود. بیلت CIS با قیمت 620 تا 625 دلار هر 
تنFOB  دریای سیاه در مقایسه با قیمت 615 
ت��ا 620 دلار ه��ر تنFOB  اواس��ط ماه فوریه 
به فروش رس��ید. بیلت چهارگوش ترکیه نیز با 
10 تا 15 دلار افزایش نس��بت به ماه گذش��ته 
ب��ا قیم��ت 640 دلار در هر ت��ن FOB  عرضه 
می ش��د. بحران های سیاس��ی پ��ی در پی در 
ش��مال آفریقا و خلیج فارس اثرات سویی را در 
بازارهای محصولات ساختمانی منطقه و جهان 
داشته است. در چند ماه آینده هم قطعاً شرایط 
به ص��ورت پایدار نخواهد ش��د و امکان افزایش 
تقاض��ا هم در تعداد مح��دودی از بازارها وجود 
دارد. در ایران میزان بودجه عمرانی کشور با فرا 
رسیدن تعطیلات نوروز )22 مارس( نا مشخص 
باقی ماند؛ اما ش��نیده های ما حاکی از افزایش  
تقاضای محصولات فولادی در ایران خواهد بود. 
در امارات هم، دولت این کشور بودجه 1 میلیارد 
دلاری برای توس��عه زیرساخت ها در شمال این 
کشور در نظر گرفته است. در عربستان سعودی 
هم پروژه های عمران��ی اجتماعی- اقتصادی با 
ارزش 36 میلی��ارد دلار در ح��ال اجراس��ت. از 
این رو به نظر نمی رس��د تقاض��ای محصولات 
طویل در خاورمیانه تحول چندانی پیدا کند. اما 
شرایط در جنوب شرق آسیا بهتر است. به دلیل 

فراه��م بودن منابع اعتباری و پایداری سیاس��ی، تقاضا و قیمت 
محصولات طویل رو به افزایش اس��ت و روند صعودی محصولات 
طویل در این ناحیه همزمان با س��ایر بازارهای دنیا در اواخر ماه 

آوریل شروع می شود.
افزایش معاملات بیلت در خاور دور هم احتمالاً در ماه آوریل و به 
دلیل افزایش قیمت اسلب و محصولات تخت که در نتیجه سونامی 
ژاپن ایجاد ش��ده است، اتفاق می افتد. افزایش قیمت محصولات 
طویل در بازارهای آس��یا، قیمت بیلت روسیه به مقصد خاور دور 
را افزایش خواهد داد و این مسئله خود افزایش قیمت بیلت را در 
خاورمیان��ه و اروپا رقم خواهد زد. کارخانجات نوردی ترکیه نیز به 
لطف افزایش تقاضای محصولات طویل در جنوب شرق آسیا، در 

ماه های آوریل و می قیمت ها را بالا خواهند برد.
در ترکیه قیمت بیلت بیش از اندازه افزایش یافته است به طوری 
که اختلاف قیمت بیلت و میلگرد به کمتر از 35 دلار در هر تن 
رسیده است. در کش��ورهای واردکننده بیلت جنوب شرق آسیا 
از جمل��ه ویتنام و تایلند، قیمت محصولات طویل تا 25 دلار در 
هر تن در یک ماه افزایش یافته اس��ت اما اختلاف قیمت میلگرد 
و بیل��ت از 30 دلار در هر تن هم کمتر اس��ت. تنها در ایران به 
دلیل کاهش موجودی بیلت انبارها، فاصله قیمتی بین میلگرد و 

بیلت وارداتی )با احتس��اب 4% مالیات بر ارزش افزوده( به حدود 
75 تا 80 دلار در حال حاضر و حتی 110 دلار در هر تن در ماه 

ژانویه و فوریه نیز رسید.
در م��اه م��ارس و آوری��ل احتمال افزای��ش عرضه بیلت توس��ط 
صادرکنندگان بزرگ دنیا وجود دارد. در این ماه ها رکورد بیشترین 
میزان صادرات مربوط به صادرات بیلت CIS  به ایران با افزایش��ی 

44 درصدی با رقم 90000 تن در یک ماه بوده است.

بیلت

روسیه عمده ترین صادر کننده بیلت به ایران

رقابت بین مهمترین صادرکنندگان بیلت به خاورمیانه



141414

     در اواس��ط م��اه م��ارس، 
فولادس��ازان ب��ازار را جه��ت افزای��ش قیمت 
محصولات طویل ف��ولادی مدیریت کردند. به همین 
دلی��ل میلگرد ترکیه با قیم��ت 670 تا 680 دلار در 
ه��ر تنFOB  و چی��زی افزون ب��ر 20 دلار بالاتر از 
قیمت های اواس��ط ماه فوریه معامله شد. قیمت های 
محصولات طویل کش��ورهای CIS  ام��ا بی تغییر و 
ح��دود 650 دلار در ه��ر ت��ن FOB  دریای س��یاه 
معامله گردید. تولیدکنندگان چینی هم که در اواخر 
م��اه فوریه قیمت محصولات طویل خود را حدود 30 
دلار افزایش داده بودند، مجبور به کاهش قیمت ها تا 

مرز 700 دلار در هر تن FOB  شدند.
بحران های سیاسی در کشورهای خاورمیانه و شمال 

آفریق��ا س��بب کاهش فعالیت ب��ازار محصولات فولادی ش��ده و 
برخلاف س��نوات گذشته که قیمت ها در این فصول افزایش می 
یاف��ت، باعث کاه��ش قیمت ها در اکثر نقاط جهان ش��د. با این 
وجود، تا زمانی که ش��رایط سیاسی این کش��ورها مساعد نشود، 
تقاض��ا برای واردات محصولات فولادی حداقل تا س��ه ماه آینده 

بهبود نخواهد یافت.
در این بین صنایع س��اختمانی در ایران و امارات متحده عربی از 
رونق بیشتری برخوردار هستند؛ به طوری که بیش از 37 درصد 
کل هزین��ه های پروژه های عمرانی خاورمیانه در این دو کش��ور 
ثبت ش��ده است. هر چند که به نظر می رسد فعالیت بیشتر این 
دو کش��ور هم نتواند ب��ازار فولاد را از رکود فعل��ی در این ناحیه 

نجات بخشد.
در جنوب شرق آس��یا احتمال افزایش تقاضا و قیمت محصولات 
فولادی در اواخر ماه مارس و آوریل به دلیل بازس��ازی ژاپن پس 

مت��ال اکس��پرت پیش بینی م��ی کند با 
توجه ب��ه افزای��ش تولی��د محصولات 
نهای��ی و به تب��ع افزای��ش هزینه های 
تولید، تقاضا و قیمت محصولات طویل 
تا اواخر م��اه آوریل در اکث��ر بازارها 
ش��روع به افزایش نماید. و بعد از آن 
در تمام��ی بازاره��ا، معام��ات بیلت و 
س��ایر محصولات میانی )اس��لب،بلوم( 

روند نزولی خود را آغاز نماید. 

قیمت نقدی معاملات بیلت در بازارهای مهم دنیا

محصولات طویل

در منطقه خاورمیانه و شمال آفریقا هیچ افزایش قیمت مربوط به فصل 
رونق ساخت و ساز دیده نمی شود
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از زلزله و ش��روع فصل س��اخت و س��از در چین و سایر کشورها 
وجود دارد.

بازار س��اخت و س��از در اروپا و آمریکا هم هنوز به صورت کامل 
رونق نیافته است. در اوایل سال جدید میلادی، مجوزهای ساخت 
در آمریکا بیش از 10 درصد کاهش یافت و بر اس��اس آمار ارائه 
ش��ده از سوی یوروفر فعالیت های س��اختمانی در سه ماهه دوم 

سال 2011 در اروپا حدود 5% درصد کاهش خواهد یافت.

عرض��ه محصولات طویل به زودی کاهش خواهد یافت. ش��رایط 
اضط��راری ایجاد ش��ده باعث کاهش عرضه اس��لب و محصولات 
تخت ژاپن در س��ه ماهه دوم س��ال می ش��ود که این خود باعث 
ایجاد شانس��ی جدید برای رقبای این کش��ور می باشد تا قیمت 
این محصولات را افزایش دهند. اما در عوض سبب تحریک سایر 
تولیدکنن��دگان به خصوص کش��ورهای CIS  در جهت کاهش 
تولید محصولات طویل در ش��رایط بهبود و رونق بازار محصولات 
تخت و اسلب می شود.از طرف دیگر، تولیدکنندگان ترک از بیم 
کاه��ش تقاضا در خاورمیانه ، به احتمال زیاد دوره تعمیرات خود 
را ب��ه مدت یک هفت��ه تا 10 روز به اواخر ماه م��ارس و یا اوایل 
م��اه آوریل منتقل خواهند کرد و به همین دلیل میزان تولید در 

ترکیه هم کاهش خواهد یافت.
با ش��روع ماه م��ی قیمت قراضه در اکث��ر بازارهای جهان کاهش 
خواه��د یافت. تعادل فعلی ب��ازار قراضه تا چند هفته آینده ادامه 

خواه��د یافت اما تغییری اندک در م��اه آوریل با کاهش حمل و 
نق��ل قراضه ژاپن به صورت موقت��ی اتفاق می افتد. پس از آن به 
دلیل افزایش موجودی قراضه ناشی از پایین بودن قیمت در چند 
هفته قبل در آمریکا و اروپا و از طرف دیگر احتمال افزایش عرضه 
قراضه توسط ژاپن، عرضه قراضه در جهان افزایش خواهد یافت.

س��ونامی ژاپن به تعدادی از نیروگاههای برق این کش��ور آسیب 
زده اس��ت و آنها را غیر فعال نموده که این مس��ئله سبب کاهش 
عرضه برق به واحدهای نوردی منطقه شده است. به همین دلیل 
با توجه ب��ه کاهش تولید و افزایش موج��ودی قراضه در انبارها، 
میزان تقاضا در داخل ژاپن کاهش و احتمالا صادرات قراضه این 
کش��ور افزایش خواهد یافت. بنابراین به ط��ور طبیعی با افزایش 
عرض��ه قراضه، قیم��ت آن در تمامی بازاره��ای مهم دنیا کاهش 

خواهد یافت. 

	افزای�ش قیمت ورق گرم در 
ماه های آینده

افزایش شدید قیمت های ورق گرم در اواخر ماه فوریه با پشتوانه 
افزای��ش تقاضا همراه نبود، به همین دلیل در اواس��ط ماه مارس 
قیم��ت این محصول در تمامی بازارهای دنیا با افت قیمت مواجه 
شد. در همین زمان ورق SS400 چین با 40 دلار کاهش نسبت 
به ماه گذشته با قیمت 730 دلار در هرتن معامله شد. محصولات 
تخت روسیه، تولید ماه آوریل نیز با قیمت 765 دلار در هرتن و با 

75 دلار کاهش نسبت به ماه گذشته عرضه گردید.
کاهش عرضه محصولات تخت ژاپن سبب تحریک بازار و افزایش 
قیم��ت ها در ماه آوریل ش��د. ژاپن بزرگتری��ن صادر کننده ورق 
گرم دنیاس��ت که بیش از 15 درصد تجارت جهانی این محصول 

متال اکس��پرت پیش بین��ی می کند در 
ماه آوریل تقاض��ای خرید محصولات 
طویل در اکثر بازارهای جهان افزایش 
می یابد و داد و ستد نیز با شروع ماه 
می تغیی��ر کرده و روند رو به رش��د 

خود را شروع خواهد کرد. 
محصولات تخت

پیش بینی قیمت محصولات طویل در بازارهای مهم دنیا
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را از آن خ��ود کرده اس��ت. بع��د از ژاپن، کره جنوب��ی، تایلند و 
چین صادرکنندگان بزرگ ورق گرم دنیا هس��تند. سونامی ژاپن 
بس��یاری از بنادر این کشور و تعدادی از کارخانجات فولادی این 
کش��ور به ظرفیت ح��دود 6/8 میلیون ت��ن را تخریب کرده که 
نتیج��ه آن کاهش عرض��ه محصولات ژاپ��ن در بازارهای جهانی 
ش��ده است. مشکلات کمبود برق، نامش��خص بودن میزان دقیق 
آس��یب دیدگی س��ایر واحدهای فولادی و مدت زمان مورد نیاز 
برای بازگشت مجدد ژاپن به بازارهای صادراتی مسائلی است که 
قیمت محصولات تخت و اس��لب را تحت تاثی��ر قرار خواهد داد. 

تا زمان بازگش��ت ژاپن به بازار محصولات تخت جهان، تقاضا به 
س��مت کشورهای رقیب مثل چین، کره جنوبی و روسیه متمایل 

شده و سبب افزایش قیمت ها می شود.
در جنوب ش��رق آس��یا، بازار محصولات تخت در ماه های آینده 
توس��ط ش��رکت های طرف ق��رارداد با ژاپنی ها برای بازس��ازی 
مناطق آس��یب دیده رونق و تقاضا افزایش خواهد یافت. بنابراین 
ش��رایط شرکت های ساختمانی و اتومبیل سازی همانند گذشته 
در این ناحیه مناس��ب باقی می ماند. در س��ایر نواحی جهان نیز 
به تبعیت از بازار جنوب ش��رق آس��یا، اما کمی آرام تر قیمت ها 
افزایش می یابد. در ترکیه و خاور میانه هم تقاضای خرید 
محصولات تخت م��ورد نیاز در تولید لوله های بدون درز، 
ب��ا توجه به افزایش قیمت بهای نفت و همچنین ش��رایط 

سیاسی منطقه افزایش خواهد یافت.

در یک ت��ا دو ماه آین��ده افزایش 
تقاضا در بازار جنوب ش��رق آسیا 
س��بب افزایش قیم��ت محصولات 
تخت در سراس��ر دنیا خواهد شد 
البت��ه پس از آن در م��اه های می 
ت��ا ژوئن روند کاهش��ی قیمت در 

تمامی بازارها محتمل است.

ارزش تجارت جهانی ورق گرم درسال 0102 افزون بر 12 درصد افزایش 
یافت. در این میان صادرات چین بیش از 1/5 برابر رشد داشت.

پیش بینی قیمت محصولات طویل در بازارهای مهم دنیا
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	افزایش قیمت قراضه در ماه آوریل
در اواس��ط ماه مارس، قراضه )HMS 1&2 ) 80: 20 آمریکا در 
ترکیه 465 دلار در هر تن در مقابل 470 تا 480 دلار در هرتن 
C&F اواس��ط ماه فوریه معامله می ش��د. در همین زمان قیمت 
قراض��ه در اروپا نی��ز حدود 10 دلار کاهش یاف��ت. در خاور دور 
قراضه HMS1 آمریکا با قیمت 495 دلار در هرتن و هم قیمت 
با اواس��ط ماه فوریه معامله می ش��د اما در ژاپ��ن در ماه مارس، 
قیم��ت قراض��ه HMS2 از 490 دلار در هر تن به 481 دلار در 

هر تن افت داشت.
قیم��ت محصولات ف��ولادی معمولا در ماه آوری��ل و می افزایش 
خواهد داش��ت و این مس��ئله، افزایش قیمت قراض��ه را حمایت 
خواه��د نم��ود. در ماه م��ارس، علی رغم وج��ود تقاضای ضعیف 
از س��وی واردکنندگان ب��زرگ محصولات طوی��ل جهان، عرضه 
کنندگان تمام تلاش خود را برای تثبیت قیمت و در بعضی زمان 
ه��ا افزایش آن انجام دادند. در اواس��ط ماه مارس، قیمت میلگرد 
صادرات��ی ترکیه با 15 تا 20 دلار افزایش در هر تن به 675 دلار 
در هر تن FOB رس��ید. بر اس��اس پیش بینی متال اکس��پرت، 
در اواخ��ر ماه آوریل به دلی��ل افزایش تقاضا در بازار ژاپن، قیمت 
محصولات تخت و میانی )اس��لب – بیلت – بلوم( در خاور دور با 
افزایش روبرو خواهد ش��د که البته در اواخر ماه می، قیمت های 

جهانی و رشد بازار کاهش خواهد یافت.

	افزای�ش عرض�ه و تقاض�ا در ماه آوریل و می س�بب 
کاهش قیمت آن در ماه می خواهد شد

 در م��اه مارس، تعادل عرضه و تقاضا مناس��ب و قیمت ها رو به 
رش��د بوده اس��ت اما در ماه آوریل افزایش تقاضا در ژاپن تعادل 
بازار را به هم خواهد ریخت و سبب کاهش قیمت ها می شود. از 
سوی دیگر افزایش عرضه قراضه از سوی آمریکا و اروپا و کاهش 
مصرف قراضه در واحدهای فولادس��ازی ژاپن سبب اشباع بازار و 

کاهش تقاضا در منطقه خواهد شد.
زمان واقعی بازگش��ت ژاپن به بازارهای صادراتی به س��رعت راه 
اندازی مجدد واحدهای فولادسازی و نوردی و همچنین بازسازی 
بنادر این کشور بس��تگی دارد. تا آن زمان احتمال نوسان شدید 

قیمت قراضه وجود دارد.

متال اکسپرت پیش بینی می کند که در اواخر ماه آوریل در تمامی بازارهای جهان، قیمت 
قراضه افزایش یابد. روند رو به رشد آن در اواسط سه ماهه دوم سال شروع می شود و 
انتظار می رود با کاهش قیمت محصولات فولادی در اواخر س��ه ماهه دوم، قیمت قراضه 

هم کاهش یابد.  

قیمت نقدی معاملات قراضه فولادی در بازارهای مهم جهان

ژاپن بیش از 52 درصد قراضه وارداتی به 
جنوب شرق آسیا و چین را تامین می کند

قراضه
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اخبار داخلي

رويداد

بس��ته سیاستی و نظارتی بانک مرکزی که بر اساس آن نرخ سود تسهیلات به همراه نرخ 
سود سپرده تا اندازه قابل توجهی کاهش خواهد یافت، در دل صنعتگران بیم وامیدهایی را 

ایجاد کرده است.
برخی از فعالان و کارشناسان صنعت کشور بر این باورند که کاهش نرخ سود تسهیلات به 
معنی حمایت سیاستگذار پولی و اعتباری از بخش تولید و صنعت برای دریافت تسهیلات 

ارزان است و برخی دیگر کاهش نرخ سود سپرده به همراه کاهش نرخ سود تسهیلات را به معنی تضعیف نظام 
بانکی در اعطای تسهیلات بانکی چه با نرخ مبادله ای و چه باقراردادهای مشارکتی می دانند.

 به گزارش چیلان به نقل از سایت اتاق بازرگانی و صنایع و معادن تهران، کارشناسان تحلیل  های متفاوتی از آینده این تصمیم ارائه 
می کنند. شماری از تحلیل گران می گویند: »اجرای این بسته آثار مثبتی برای بخش صنعت و تولید ندارد. چرا که از یک سو تمایل 
سپرده گذاران را به سپرده گذاری در سیستم بانکی کاهش خواهد داد و بهانه غیر قابل انکاری به بانکداران می دهد که پرداخت 
نکردن تسهیلات به واحدهای صنعتی را توجیه کنند. از سوی دیگر، کاهش نرخ سپرده گذاری امکان جابجایی منابع بانکی به سایر 

بخش های غیررسمی اقتصاد و بازارهای سایه را فراهم ساخته و بخش صنعت را از حداقل های منابع بانکی محروم می کند«. 

تأثیر کاهش نرخ سود سپرده ها بر صنعت

محمد مسعود سمیعي نژاد به سرپرستي سازمان توسعه 

ونوس��ازي معادن و صنای��ع معدني ای��ران )ایمیدرو( 
منصوب شد.

سمیعي نژاد در سوابق خود مدیر عاملي مجتمع فولاد 

مبارکه اصفهان، معاونت امور معادن و صنایع معدني 

وزارت صنایع و معادن و ریاس��ت ستاد فولاد کشور 

را داشته اس��ت. هم اکنون سمیعي نژاد، مدیرعامل 

فولاد مبارکه، بزرگ تری��ن مجتمع تولید فولاد در 
کشور نیز هست. 

همزم��ان با این انتصاب، وزی��ر صنایع و معادن با 

ص��دور حکم دیگري پلارک، رییس هیئت عامل 

س��ابق سازمان توسعه و نوسازي معادن و صنایع 

معدني )ایمیدرو( را به عنوان مشاور وزیر صنایع 

و معادن منصوب کرد.

سمیعي نژاد به 

سرپرستي ایمیدرو منصوب شد
وزارت صنایع و معادن از تولید بیش از 4 میلیون و 300 هزار 
تن انواع محصولات فولادی در بخش خصوصی طی 12 ماهه 

منتهی به اسفندماه سال گذشته خبر داد.
ب��ه گزارش چیلان به نقل از رواب��ط عمومی وزارت صنایع و 
معادن، طی س��ال گذشته بیش از 4 میلیون و 300 هزار تن 
انواع محصولات فولادی در بخش خصوصی تولید شده است. 
طی 12 ماهه منتهی به اس��فندماه سال گذشته 4 میلیون و 
351 هزار و 475 تن انواع محصولات فولادی توس��ط بخش 
خصوصی کشور تولید شده است که نسبت به سال 88 رشد 

 6/7 درصدی را نشان می دهد. 
حجم محصولات فولادی نیز در اسفند ماه سال گذشته بالغ 
بر 69 هزارو 150 تن بوده است. کل تولید فولاد خام توسط 
بخش خصوصی در سال گذشته بالغ بر 691 هزارو 417 تن 
بوده که در مقایس��ه با س��ال 88 رشد 50 درصدی را نشان 

می دهد.

 وزارت صنایع اعلام کرد:
تولید  بیش از 
4 میلیون تن 

محصولات فولادی 
توسط بخش 

خصوصی



19

عملیات ساخت و تجهیز کارخانه فولاد غرب آسیا با 

ظرفیت تولید س��الانه 500 هزار تن فولاد، در قم به 

پایان رسیده و قرار است همزمان با سفر سوم هیئت 

دولت به این استان، رسماً افتتاح شود.

ب��ه گزارش چی��لان به نقل از مع��دن نیوز، میزان 

سرمایه گذاري ریالي و ارزي این کارخانه دو هزار 

و 200 میلیارد ریال و اشتغالزایي 550 نفر برآورد 
شده است.

کارخان��ه فولاد غرب آس��یا با تولی��د 500 هزار 

تن فولاد و نورد س��رد ورق هاي فولادي  علاوه 

ب��ر تامین نیاز داخلي به کش��ورهاي اروپایي و 

آسیایي نیز صادرات خواهد داشت.

ساخت 
کارخانه 

فولاد غرب آسیا در قم

اخبار داخلي

رییس س��ازمان صنایع و معادن کردس��تان گفت: با توسعه 
کارخان��ه فولاد زاگرس، س��الانه 800 هزار ت��ن فولاد تولید 
مي شود و این مسئله مي تواند زمینه سرمایه گذاري و اشتغال 

هزار و 500 نفر را فراهم کند.
به گزارش چیلان به نقل از ایسنا، سیروس شاه غیبي در ادامه 
افزود: پس از بررس��ي هاي لازم توسط مشاورین طرح تبدیل 
چدن به فولاد در دس��تور کار ق��رار گرفت و در حال اجرایي 

شدن است.
وی داش��تن موقعیت جغرافیایي مناس��ب استان کردستان 
ب��ه لحاظ دسترس��ي به م��واد اولیه و بازار مص��رف را نقطه 
عطفي در راس��تاي توسعه استان دانست و خاطرنشان کرد: 
قرار گرفتن اس��تان در مسیر ترانزیت شمال  غرب به جنوب 
غرب و هم مرز بودن با کشور عراق، زمینه و ظرفیت مناسبي 
به منظور دس��تیابي به بازار مص��رف و صادرات محصولات 

تولیدي استان است.

تولید سالانه
 800 هزار تن 

فولاد در فولاد 
زاگرس

مجری طرح جهان فولاد سیرجان گفت: کارخانه جهان فولاد سیرجان نخستین کارخانه ای 
است که در استان کرمان توسط بخش خصوصی وارد فاز عملیات اجرایی می شود.

 به گزارش چیلان به نقل از گس��ترش صنعت، علی عباس لو با اعلام این مطلب افزود: این طرح 
توسط شرکت توسعه و آبادانی استان کرمان که از زیرمجموعه های صندوق بازنشستگی صنایع مس ایران است، آغاز به کار کرده 

و به تازگی نیز با شرکت سنگ آهن گل گهر برای ادامه طرح مشارکت هایی داشته است.
عباس لو در معرفی این طرح گفت: کارخانه جهان فولاد سیرجان در کیلومتر 55 جاده سیرجان- شیراز و در کنار معدن سنگ آهن 
گل گهر واقع شده است. وی افزود: میزان سرمایه گذاری در این طرح برای آهن اسفنجی، 130 میلیارد تومان و برای بخش ذوب 
و تولید شمش فولادی حدود 230 میلیارد تومان است. ظرفیت اسمی این طرح  نیز تولید یک میلیارد تن آهن اسفنجی در سال 

به عنوان محصول میانی و یک میلیارد تن شمش به عنوان محصول نهایی است.
 همچنین ظرفیت تولید واقعی این طرح یک میلیارد تن آهن اسفنجی و یک میلیارد تن شمش فولادی در سال است.

گشایش 56 میلیون یورو اعتبار در طرح جهان 
فولاد سیرجان
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شرکت فولاد مبارکه در سال 89 با تولید 5 میلیون و 212 هزار و 313 تن فولاد خام موفق 
گردید میزان 47 درصد از تولید فولاد کشور را به خود اختصاص دهد.

به گزارش چیلان به نقل از روابط عمومی فولاد مبارکه، معاون بهره برداری فولاد مبارکه 
اظهار داشت:  تولید فولاد خام )تختال( این شرکت نسبت به سال 88 رشدی معادل 6 

درصد داشته است. واحد گندله سازی به میزان 2 درصد رشد نسبت به برنامه و معادل سال 88 
تولید داشته است، ضمن اینکه واحد احیای مستقیم با تولید5 میلیون و315 هزار و 37 تن آهن اسفنجی نسبت به برنامه، 4 

درصد و نسبت به مدت مشابه سال 88 معادل 6 درصد رشد داشته است.
مرتضی طلایی با اشاره به تولید ناحیه فولادسازی و ریخته گری مداوم گفت: این واحد با تولید 4 میلیون و 558 هزار و 408 تن 

تختال به میزان 5 درصد رشد نسبت به سال 88 داشته است.
وی در ادامه گفت: ناحیه نوردگرم با تولید 4 میلیون  و 740 هزار و 97 تن کلاف گرم به میزان 8 درصد رشد نسبت به برنامه و 

12 درصد رشد نسبت به سال 88 داشته است.
معاون بهره برداری مجتمع فولاد مبارکه افزود: ناحیه فولادسازی و نورد پیوسته نیز با تولید 645 هزار و 208 تن کلاف گرم به میزان 

15 درصد رشد نسبت به مدت مشابه سال 88 تولید داشته است.

47 درصد از تولید فولاد کشور توسط فولاد مبارکه 
تأمین شده است

با فعال شدن بخش ریخته گری مجتمع فولاد هرمزگان،  تولید شمش در خط پیوسته آغاز می شود.
 به گزارش چیلان به نقل از روابط عمومی سازمان توسعه و نوسازی معادن و صنایع معدنی،  مدیر طرح 
مجتمع فولاد هرمزگان با اعلام این خبر تصریح کرد: با آماده شدن خط ریخته گری،  امروز مجتمع 

فولاد هرمزگان به صورت کامل فعالیت خود را آغاز می کند.
علی رضا خیاط با اشاره به این  که تاکنون به غیر از بخش ریخته گری همه بخش ها فعال بوده، گفت: 
پارسال تولید مذاب انجام شده بود، اما از این پس خطوط به صورت »پیوسته« وارد مدار تولید می شوند. وی افزود: در این 
مجتمع با استفاده از آهن اسفنجی تولیدشده در بخش احیای مستقیم،  کوره ذوب شارژ و در نهایت شمش ها در اندازه های بزرگ 
تولید می شوند. مجتمع فولاد هرمزگان با تولید شمش 46 تنی که طول برخی از آن ها به 12 متر می رسد، سنگین ترین شمش 

فولادی کشور را تولید خواهد کرد.

تولید شمش در خط پیوسته فولاد هرمزگان

رئیس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران در مراسم آغاز به کار شورای گفتگوی دولت و 
بخش خصوصی، با بیان اینکه انحصار خصوصی بدتر از انحصار دولتی است، گفت: توقع یگانه 

شدن حضور دولت یا حضور بخش خصوصی به تنهایی یک تفکر ساده لوحانه است. 
به گزارش چیلان به نقل از مهر، محمد نهاوندیان گفت: برای نخس��تین بار در حکمرانی 
اقتصاد کش��ور سیاس��تی پیاده سازی ش��د تا در یک حرکت همدلانه منسجم و منظم مدیران برتر 
اقتصادی بخش خصوصی کنار هم بنشینند و با همکاری سه قوه برای شکوفا کردن اقتصاد کشور به مدیریت بخش خصوصی 

و تعاونی گام بردارند.
نهاوندیان در ادامه گفت: باید به دنبال فرمولی باشیم که هم به دولت احتیاج باشد و هم به بخش خصوصی، به نحوی که دولت 

باید با پیشنهاد بخش خصوصی سیاستگذاری کند و بخش خصوصی نیز با نظارت دولت، آن سیاست ها را پیاده نماید.

شورای گفتگوی دولت و بخش خصوصی آغاز به کار کرد

اخبار داخلي
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صادرات محصولات فولادی چین با افزایش��ی 98 درصدی از 2/48 میلیون تن در ماه 

فوریه به 4/9 میلیون تن در ماه مارس رسید.
ب��ه گزارش چیلان به نقل از پایگاه اطلاع رس��انی اس��تیل ای��ران، تجار چینی بر این 
باورند که هرس��اله در این زمان، پس از پایان تعطیلات س��ال نو چین، بازار صادراتی 
محصولات نهایی این کش��ور رونق می یابد که نقطه اوج آن در ماه مارس مش��اهده 

می شود.
آنها بر این باورند که هنوز برای قضاوت در مورد افزایش شدید صادرات زود است چراکه محصولات حمل شده است، 

اما کشور های دیگر در حال حاضر از خرید امتناع می کنند.
چین طی س��ه ماهه ابتدای س��ال میلادی با 21 درصد افزایش، نسبت به مدت مشابه در سال گذشته 10/51 میلیون 

تن محصولات فولادی را صادر نموده است.
در ماه فوریه قیمت ورق گرم از 690 دلار هر تن  FOB به حدود 770 تا 780 دلار هر تن  FOB رسید. این افزایش 
قیمت به دلیل بهبود و رونق بازار و افزایش تقاضا بوده اس��ت. اما اخیراً به دلیل کاهش تقاضا قیمت این محصول به 
حدود 710 تا 730 دلار هر تن رسیده  با این وجود خریداران تمایلی به خرید نشان نمی دهند و منتظرکاهش بیشتر 

قیمت ها هستند.

افزایش صادرات محصولات فولادی چین 

اخبار خارجي

آخرین نظر سنجی استیل ایندکس حاکی از آن است که 50درصد شرکت های اروپایی انتظار دارند 
قیمت فولاد در سه ماه آتی کاهش یابد.

ب��ه گزارش چیلان ب��ه نقل از مرکز خدمات فولاد ایران، در اروپا 49 درصد ش��رکت کنندگان در 
نظرسنجی انتظار داشتند قیمت ها در سه ماه آتی کاهش یابد در حالی که قبلا این رقم 39 درصد 
بود. در امریکای شمالی این رقم 43 درصد بود و 24 درصد ثبات قیمت را برآورد نمودند. در سطح 

جهان 48 درصد شرکت کنندگان در نظر سنجی افت قیمت و 25 درصد افزایش قیمت را پیش بینی نمودند.
در امریکا 52 درصد شرکت کنندگان افزایش فروش را برآورد نمودند در حالی که قبلا 61 درصد بودند؛ 43 درصد نیز ثبات تقاضا 

را برآورد نمودند.

پیش بینی شرکت های اروپایی از افت قیمت فولاد

خریداران چینی در پی تش��دید نگرانی درباره نشت مواد رادیواکتیو از 
نیروگاه هسته ای فوکوشیما و احتمال آلودگی آهن قراضه های ژاپن تصمیم به عدم خرید 

آهن قراضه از ژاپن گرفتند.
چین دومین خریدار بزرگ آهن قراضه از ژاپن محسوب می شود. خریداران چینی فعلاً از 

دادن سفارش های جدید به ژاپن برای خرید آهن قراضه این کشور خودداری کرده اند. 
قیمت آهن قراضه بعد از وقوع زلزله در ژاپن با کاهش مواجه شد. ژاپن بعد از آمریکا بزرگترین صادرکننده آهن 
قراضه در جهان محسوب می شود. از سوی دیگر پیش بینی می شود صادرات آهن قراضه ژاپن طی هفته های آینده با کاهش 
قابل ملاحظه ای مواجه شود. چین به جای ژاپن آهن قراضه مورد نیاز خود را از آمریکا و روسیه می خرد. ژاپن در سال 2010 

میلادی  7/6 میلیون تن آهن قراضه صادر کرد که خریدار 42 درصد از این صادرات چینی ها بودند.

توقف خرید آهن قراضه چین از ژاپن 
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دولت عربستان در نظر دارد تا 500 هزار خانه مسکونی جدید در این کشور بسازد. به 
دنبال این امر پیش بینی می شود که حجم صادرات ترکیه به عربستان به خصوص 
صادرات میلگرد افزایش یابد. برآورد شده است که تقاضای این کشور سالانه 2 تا 3 

میلیون تن افزایش یابد.
دست اندرکاران بازار ترکیه معتقدند ساخت پروژه های جدید در عربستان می تواند جایگزین لیبی شده و حتی بر 

این باورند که سطح تقاضا در عربستان بیشتر از لیبی خواهد بود.
پیمانکاران ترکیه ای بخش عمده ای از ساخت این طرح ها را بر عهده گرفته اند که این امر می تواند منجر به بالا 

رفتن واردات میلگرد از ترکیه شود. 
دولت عربستان به منظور بالا بردن سطح رفاه عمومی و جلوگیری از هرگونه اعتراض و تهدیدی علیه دولت در نظر 

دارد تا ساخت پروژه های جدید را در این کشور افزایش دهد.

کارخانه الغریر، تنها تولید کننده ورق س��رد و گالوانیزه امارات، بر این باور 
اس��ت که تولید کنندگان فولاد کش��ورهای حوزه خلیج ف��ارس و خاور میانه نیاز به 

راهکارهایی برای مقابله با واردات دارند.
به گ��زارش چیلان به نقل از جهان صنعت، کش��ور هایی که به حوزه خلیج فارس 
ص��ادر می کنند مثل چی��ن و هند از معافیت مالیاتی ص��ادرات و مزایای دیگری 

برخوردارند؛ در حالی که کشور های عربی منطقه برای صادرات به این کشور ها با هزینه  های اضافی مواجه اند. 
حجم ورق گالوانیزه وارداتی به این منطقه تا س��ال 2013 به یک میلیون و 700 هزار تن می رس��د در حالی که تولید 
منطق��ه با ای��ن روند افزایش نمی یابد. در حوزه خلیج فارس پروژه  هایی به ارزش بیش از دو هزار میلیارد دلار در حال 
برنامه ریزی و اجراس��ت البته بجز پروژه  های آماده  سازی قطر برای جام جهانی. در دراز مدت مصرف فولاد خاور میانه 
و شمال آفریقا بالا خواهد رفت. با وجود افت قیمت نفت و رکود بازار ساخت و ساز  وضعیت منطقه منا در سال 2009 

باثبات بود  چرا که برنامه های توسعه حوزه خلیج فارس و همچنین مصر و ایران این کمبود را جبران کرد.
 مصرف فولاد منطقه در س��ال 2009 رش��د 0/4 درصدی داشت و این رقم برای سال های 2010 و 2011 به ترتیب 

5/9 و 5/3 درصد خواهد بود.

پیش بینی افزایش صادرات میلگرد ترکیه به 
عربستان 

لزوم مقابله با واردات در کشور های عربی 

اخبار خارجي

میزان تولید فولاد خام چین در اواخر ماه مارس به روزانه 1/92 میلیون تن رسید که نسبت به اواسط 
ماه مارس که این رقم 1/94 میلیون تن گزارش شده، کاهش 1/16 درصدی داشته است.

به گزارش چیلان به نقل از پایگاه اطلاع رسانی استیل ایران، میزان تولید فولاد خام این کشور 
در ماه فوریه روزانه 1/94 میلیون تن بوده است. کارشناسان بر این باورند که کاهش اندک تولید 

فولاد خام چین به دلیل کاهش عرضه در بازار های داخلی این کشور بوده است.

کاهش اندک تولید فولاد خام چین
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اخبار خارجي

بر اس��اس آمار ارئه شده از سوی مرکز آمار جمهوری 

قزاقس��تان، در سه ماهه نخس��ت سال 2011 میزان 

تولی��د ف��ولاد خام ب��ا 36 درص��د و می��زان تولید 

محصولات فولادی با 21/4 درصد افزایش نس��بت 

به مدت مشابه در سال گذشته به ترتیب به 1/236 

میلیون تن و 794.280 تن رسید.

در این گزارش میزان تولید ورق قلع اندود در سه 

ماهه نخست سال با 19درصد افزایش در مقایسه 

با س��ه ماهه نخست سال گذش��ته57.853 تن 

و ورق ف��ولادی گالوانیزه ب��ا 9/9 درصد افزایش 

154.361 تن اعلام شده است.

افزایش 
تولید فولاد 

قزاقستان 

در سه ماهه نخست سال 2011
فولادس��ازان کره ای از جمله پوسکو و هیوندای استیل پیش 
بینی کرده اند که قیمت ورق گرم در بازار های جهانی باز هم 

افزایش خواهد یافت چرا که هزینه تولید رو به بالاست.
به گ��زارش چیلان به نق��ل از مرکز خدمات ف��ولاد، قیمت 
قرارداده��ای س��نگ آه��ن و کک فصل دوم س��ال، رش��د 
چشمگیری داشته در نتیجه هزینه تولید فولاد برای کارخانه 
ها تا 150 دلار در هر تن افزایش یافته است. از طرفی اخیرا 
قیمت نقدی س��نگ آهن نیز صعودی بوده اس��ت.بنابراین، 
برآورد شده فولاد سازان دنیا قیمت را بالا می برند تا هزینه 

های تولید را جبران کنند.
ب��ه هر حال کارخانه های تولید ورق س��رد کره نظر دیگری 
دارند. به عقیده آن ها افزایش قیمت ورق گرم محدود بوده 
چون تولید لوازم خانگی چین در سطوح پایین باقی مانده و 

قیمت ورق سرد نیز در بازار های جهانی نزولی بوده است.

آینده بازار 
ورق از دیدگاه 

فولادسازان 
کره ای

بر اساس آمار ارائه شده از سوی مؤسسه آمریکایی فولاد جهان، صادرات فولاد آمریکا در 
ماه فوریه با 10/2 درصدکاهش در مقایسه با ماه ژانویه از 1/06 میلیون تن به 951 هزار 

تن رسید.
با این حال صادرات فولاد در ماه فوریه نسبت به فوریه سال 2010 در حدود 6/8 درصد 

بیشتر می باشد.

کاهش صادرات فولاد آمریکا در ماه فوریه
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انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

جلسه اعضاء هیئت مدیره انجمن با رئیس 
اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران

در اسفند ماه سال گذشته، در جلسه ای با حضور دکتر نهاوندیان 
ریاس��ت محترم اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران و اعضاء 
هیئ��ت مدیره انجم��ن تولیدکنندگان فولاد ایران، مش��کلات 
تولیدکنن��دگان بخش خصوصی فولاد مورد بررس��ی و تبادل 
نظر قرار گرفت که امیدواریم در سال 1390 با حمایت ریاست 
محترم اتاق ایران شرایط بهتری را برای ادامه فعالیت واحدهای 

تولیدی و فعالین صنعت فولاد در کشور شاهد باشیم.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

گفتگوی وزیر صنایع و معادن با نمایندگان انجمن
در نیمه دوم اسفندماه سال 1389، در جلسه ای که با حضور جناب آقای مهندس محرابیان، وزیر محترم صنایع و معادن در دفتر وزیر 
برگزار گردید، آقایان طاهری زاده نایب رئیس و خلیفه سلطانی دبیر انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران، موارد زیر به عنوان اهم هزینه های 

تولیدکنندگان بخش خصوصی به اطلاع وزیر محترم صنایع و معادن رساندند:
هزینه های بانکی و کمبود تسهیلات اعطایی به صنایع فولاد  1 .

هزینه های گمرکی واردات کالا 2 .
هزینه های حمل و نقل 3 .

  در جلسه مذکور، دستورات زیر از سوی وزیر محترم صنایع و معادن جهت رفع مشکلات فوق صادر گردید:
در خصوص بند 1 مقرر گردید یک میلیارد دلار برای واردات فولاد خام بصورت خط اعتباری هر 3. 1 ماه یکبار با ضمانت سفته 

و ظهر نویسی مدیران در وجه شرکت های فولادی پرداخت شود.
در خصوص هزینه های گمرکی مقرر گردید که یکی از مشاوران وزیر محترم صنایع با سازمان بنادر و کشتیرانی جلسه ای را با  2 .

حضور نماینده انجمن فولاد برگزار نمایند.
مقرر شد مصوبه ای صادر گردد که شرکت های فولادی بتوانند به ازاء هر 100 هزار تن تولید، 5. 3 دستگاه کشنده با استفاده از 

وام های ترجیهی خریداری نمایند.
وزیر محترم صنایع دستورات لازم را جهت تسریع مصوبات طرحهای فولادی مورد نیاز جهت طرح های آمایش صادر نمودند. 4 .

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

بخ��ش انعکاس چیان، گزارش��ی کوتاه از مهمترین اقدام��ات و فعالیت های 
انجمن است که جهت اطاع و همگرایی اعضای محترم انجمن در هر شماره 
از نشریه منتشر می شود. عاقه مندان می توانند برای کسب اطاعات تکمیلی 

و اطاع از سایر اقدامات انجام شده، با دفتر انجمن در تماس باشند.

جلسه هم اندیشی معاونت امور اقتصادی 
با دبیران و رؤسای تشکل ها

آخرین جلسه هم اندیشی معاونت امور صنایع و اقتصادی وزارت 
صنایع و معادن با دبیران و رؤسای تشکلها در سال 1389، در 
آخرین پنج شنبه کاری سال قبل در ساختمان شماره 2 وزارت 
صنایع و معادن با حضور دبیر انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران 
برگزار گردید و مس��ائل جاری حوزه صنعت و معدن در س��ال 

1389 مورد بحث و گفتگو قرار گرفت.

همایش سازمان صنایع و معادن
 استان تهران

با توجه به اجرای قانون هدفمند کردن یارانه ها و به منظور ارزیابی 
تأثی��رات این طرح به ویژه در صنایع انرژی بر و تأثیرپذیر و نیز 
آشنایی بیشتر صاحبان صنعت و معدن از برنامه ارتقاء مدیریت 
بنگاه به عنوان یکی از طرح های حمایتی وزارت صنایع و معادن، 
چهارمین همایش سازمان صنایع و معادن استان تهران با حضور 

مسئولان وزارت صنایع و معادن برگزار گردید. انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

تأمین سیمان و فولاد مورد نیاز پروژه های 
مسکن مهر

به منظور تأمین مصالح زیربنایی پروژه های مسکن مهر )سیمان 
و فولاد(، در اواخر سال قبل نشستی با حضور نمایندگان وزارت 
بازرگانی، وزارت صنایع و معادن، وزارت مس��کن و شهرسازی، 
انجمن صنفی کارفرمایان صنعت سیمان و انجمن تولیدکنندگان 
فولاد ایران در وزارت بازرگانی برگزار و تصمیمات لازم به منظور 
رفع نیاز پروژه های مسکن مهر به سیمان و فولاد اتخاذ گردید.
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ارائه خدمات بهداشت حرفه ای به ریخته گران
ارائه خدمات بهداشت حرفه ای به گروه شغلی ریخته گران به عنوان یکی از مشاغل خاص، از جمله اولویت های اداره خدمات بهداشت 
حرف های و مش��اغل خاص مرکز س��لامت محیط و کار وزارت بهداشت، درمان و آموزش پزشکی در برنامه عملیاتی سال 1390 قرار 

گرفته است.
به همین منظور، نشست مقدماتی تعیین خط مشی کلی جهت ارائه خدمات بهداشت حرفه ای در اسفند ماه سال 1389 با حضور 
نهادهای مرتبط از جمله انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران، در معاونت بهداشت وزارت بهداشت، درمان و آموزش پزشکی برگزار گردید 

که این جلسات در سال 1390 دنبال خواهد شد و نتایج آن به اطلاع اعضاء محترم انجمن خواهد رسید.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

اعضاء جدید انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
در آخرین جلسه هیئت مدیره انجمن در سال 1389 درخواست عضویت شرکت های متقاضی عضویت در انجمن مورد بررسی قرار گرفت 

که با عضویت شرکت های زیر از سوی هیئت مدیره انجمن موافقت به عمل آمد:
شرکت صبا فولاد زاگرس به مدیر عاملی آقای علی محمد زمانی y 

شرکت هلدینگ فولاد آیریانا کیش به مدیر عاملی آقای محمد اژدری y 
شرکت آهن فولاد الوند به مدیر عاملی آقای علیرضا جهان آرا y 

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

مشارکت فعال انجمن به همراه اعضاء خود در
 همایش چشم انداز صنعت فولاد و معدن ایران:

نخستین همایش »چشم انداز صنعت فولاد و معدن ایران با نگاهی به بازار« در 17 و 18 بهمن ماه و با حضور وزیر صنایع و معادن، رئیس 
هیات عامل ایمیدرو، رئیس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران  و بیش از 500 مدیر فعال بخش دولتی و خصوصی صنعت فولاد برگزار 

شد و همان طور که انتظار می رفت، به عنوان مهم ترین همایش سال صنعت فولاد لقب گرفت.
 این همایش بزرگ را روزنامه دنیای اقتصاد با مش��ارکت و حمایت انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران، وزارت صنایع و معادن، ایمیدرو، 
اتاق بازرگانی و صنایع و معادن اصفهان، شرکت دانیلی ایتالیا و چند کارخانه بزرگ فولادی کشور برگزار کرد و در آن موضوعات مختلف 
حوزه فولاد توسط کارشناسان و متخصصان این صنعت مورد بررسی قرار گرفت. با توجه به حمایت معنوی انجمن از همایش مذکور، 
مدیران و کارشناسان شرکت های عضو انجمن نیز به طور گسترده ای در این همایش حضور پیدا کردند. همچنین در کنار برگزاری پنل ها، 

کارگاه های آموزشی تولید فولاد توسط انجمن و شرکت دانیلی ایتالیا برگزار شد.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

 حضور نشریه چیلان، بولتن اخبار فولاد و پایگاه 
اطلاع رسانی استیل ایران در نمایشگاه بین المللی 

فولاد 89 :
سمپوزیوم فولاد 89، در تاریخ 10 و 11 اسفندماه در ذوب آهن اصفهان برگزار 
گردید و مطابق معمول هر ساله، نمایشگاه بین المللی فولاد نیز در حاشیه آن 
برپا ش��د. در این نمایشگاه نزدیک به 200 شرکت و سازمان داخلی و خارجی 
مرتبط با صنعت فولاد حضور داشتند و انجمن نیز از طریق نشریه چیلان، بولتن 
اخبار فولاد و پایگاه اطلاع رسانی استیل ایران )نشریه، بولتن و سایت انجمن( در 

این نمایشگاه شرکت کرد و پاسخگوی اعضاء انجمن و سایر مخاطبان بود.
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بولتن شماره 12	• )نیمه دوم 
بهمن ماه 1389(

در  بولت�ن  از  ای�ن ش�ماره 
همایش چش�م انداز صنعت 
فولاد و معدن ای�ران که 17 
و 18  بهمن در مرکز همایش 
های صدا و سیما برگزار شد، 

توزیع گردید.
اصل�ی: »ضرورت  گزارش  �•
اصلاح قیمت فولاد از ناحیه 

سازمان حمایت«
در این گزارش، مباحث مطرح شده در نشست فصلی 
انجمن تولیدکنندگان فولاد ای��ران در 10 بهمن ماه 
مطرح گردید. در این نشس��ت علاوه بر اعضاء انجمن، 
مدی��ر کل دفت��ر کالاهای فل��زي و معدني س��ازمان 
حمایت  مص��رف کنندگان و تولیدکنن��دگان، مدیر 
بازسازی و تکمیل ستاد تحول وزارت صنایع و معادن، 
رئیس تعزیرات حکومتی استان تهران و برخی دیگر از 

مسئولین دولتی حضور داشتند.
میرآخورل��و، مدیرکل دفتر کالاه��اي فلزي و معدني 
سازمان حمایت در نشس��ت انجمن گفت: »ضرورت 

اص��لاح قیمت ف��ولاد« از ناحیه س��ازمان حمایت در 
کارگروه کنترل بازار مطرح ش��ده است. وی در ادامه 
گفت: سیاس��ت دولت تثبیت قیمت هاست اما برای 
اینکه در بخش فولاد تقاضا را تحریک کنیم، تصمیم 
گرفته ای��م تغییر معاملات س��لف به نقدی داش��ته 

باشیم.«

س�خن اول: صنع�ت ف�ولاد دچ�ار کمب�ود  �•
نقدینگی و عدم پرداخت تس�هیلات بانکی 

است
نص��رالله ایزدپن��اه، مدیر عامل ش��رکت صنایع هفت 
الماس و عضو فعال انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران 
در یادداش��ت ش��ماره 12 بولتن گفته است: صنعت 
فولاد درگیر مش��کلاتی از قبیل تکنولوژی و ماش��ین 
آلات صنعت��ی، مواد اولیه، انرژی و حمایت نش��دن از 
صادرات می باشد. بانک ها مثل بانک توسعه صادرات 
و بانک صنعت و معدن بیش��تر حالت تدافعی گرفته 
اند. بنده که حدود 38 س��ال اس��ت در صنعت کشور 
فعالم، اکنون مشاهده نمی کنم که حمایت شایسته ای 
از تولیدکننده و صادرات صنعتی داشته باشند. انتظار 
ما این اس��ت که با هدفمند کردن یارانه ها، نقدینگی 
مناس��بی در جریان قرار گیرد و ریال بیشتری جذب 

شماره های بولتن »اخبار فولاد« 
در سال 1389 

اولین شماره بولتن خبری انجمن در سال 1389، در نیمه اول مردادماه و آخرین شماره آن در نیمه دوم 
اسفند منتشر شد و در مجموع انجمن در این نیم ساله، 14شماره از بولتن را برای اعضای خود و فعالان 

صنعت فولاد کشور ارسال نمود. 
این گزارش به صورت مختصر سه شماره آخر بولتن را در دو ماه پایانی سال مرور می کند. و تحریریه چیلان 
بنابر سنت گذشته در سال جدید نیز مخاطبان گرانقدر را در جریان شماره های جدید بولتن قرار خواهد داد. 

نگاهی کوتاه به آخرین شماره های بولتن اخبار فولاد 
در سال 89

شماره دوازدهم    نيمه دوم بهمن ماه 1389

نصراالله ايزدپناه
مدير عامل شركت صنايع هفت الماس

سخن اول...........................................................................1
اخبار داخلى......................................................................2
يادداشت ...........................................................................2
اخبار خارجى....................................................................3
قيمت جهانى....................................................................3
قيمت داخلى....................................................................4
بورس كالا ........................................................................4

آخرين خبرهاى 
داخلى و خارجى 
بازار فولاد

قيمت 
محصولات فولادى 

در بازار تهران

فهرست

بولتن داخلى انجمن توليدكنندگان فولاد ايران 1

سخن اول

ضرورت اصلاح قيمت فولاد از ناحيه سازمان حمايت 

سيد احمد عسكرى صنعت فولاد دچار 
كمبود نقدينگى و عدم 
پرداخت تسهيلات بانكى 

است

ميراخورلو در نشست فصلى انجمن توليدكنندگان فولاد ايران خبر داد:

ــل تكنولوژى و  ــكلاتى از قبي صنعت فولاد درگير مش
ــرژى و حمايت  ــواد اوليه، ان ــين آلات صنعتى، م ماش
نشدن از صادرات مى باشد. بانك ها مثل بانك توسعه 
ــتر حالت تدافعى  صادرات و بانك صنعت و معدن بيش
ــور  ــال در صنعت كش گرفته اند. بنده كه حدود 38 س
فعالم، اكنون مشاهده نمى كنم كه حمايت شايسته اى 

از توليدكننده و صادرات صنعتى داشته باشند.
ــعه  ــارد ريال از بانك توس ــدود 200 ميلي ــلاً ما ح مث
صادرات در سه سال گذشته تسهيلات دريافت كرده ايم 
ــال گذشته پرداخت  كه همه آنها را هم بيش از يك س
كرده ايم. اما امسال تا اين زمان (بهمن ماه) هيچ گونه 
ــهيلاتى نداده اند و اميدى هم نمى رود كه تا پايان  تس
ــال تصويب كنند. در حالى كه ما دو سال متوالى  امس
ــده ايم، جالب  ــناخته ش به عنوان صادركننده نمونه ش
است كه با اين حال، هيچ يك از  بانك ها «تسهيلات 

صادراتى» به ما نداده اند.
به نظر من در حال حاضر، مشكل اصلى و عمده صنعت 
ــهيلات كم با بهره بالا» مى باشد. بهره بانكى بالا  «تس
باعث ركود در صنعت شده كه پيامد آن بى رغبتى در 

سرمايه گذارى و توسعه كند صنعت بوده است.
ــر، برق، آب و گاز  ــكل اصلى صنعت در حال حاض مش
نيست. بلكه مسئله نقدينگى و عدم پرداخت تسهيلات 
و مشكل تراشى بانك هاست. اين مشكل دامنگير كل 
ــه دليل اينكه نياز  ــت اما در صنعت فولاد ب صنعت اس
ارزى و تسهيلاتى بيشتر است و نقدينگى بيشترى نياز 

است، اين مسئله كاملا مشهود است.
ــردن يارانه ها،  ــه با هدفمند ك ــت ك انتظار ما اين اس
نقدينگى مناسبى در جريان قرار گيرد و ريال بيشترى 
ــود اما هنوز اجرايى نشده است. در نتيجه ما  جذب ش
ــهيلات نياز داريم و حداقل انتظار  تا پايان سال به تس

داريم آن طرف سال شرايط فرق كند.

ــت فصلى انجمن توليدكنندگان فولاد ايران با رويكرد هم انديشى در رابطه با  نشس
مسائل اخير بازار و صنعت فولاد كشور برگزار شد. اين گردهمايى از ساعت 17 الى 21 
روز يك شنبه 10 بهمن ماه سال جارى در محل هتل هماى تهران با حضور مديران 
صنايع فولاد، اعضاى هيئت مديره، مديران و مسئولان دولتى، كارآفرينان، پيشكسوتان 
(از جمله محمد حسن عرفانيان، مدير عامل اسبق فولاد مباركه و محمد مهدى فقيه 

خراسانى مدير عامل فولاد آلياژى ايران) تشكل گرديد.
پس از خوشامدگويى توسط حميد رضا طاهرى زاده، نايب رئيس انجمن، گزارشى از 
فعاليت هاى انجمن توسط دبير انجمن ارائه شد. سيد رسول خليفه سلطانى با اشاره 
ــت: انجمن با پذيرفتن نقش واسط بين توليدكنندگان  به جايگاه انجمن اظهار داش
ــالت دوجانبه را برعهده گرفته است؛ همراهى با احكام  ــئولان دولتى، يك رس و مس

اقتصادى دولت و حمايت از منافع توليدكنندگان كشور. 
دبير انجمن اشاره داشت: با توجه به نوسانات قيمت در ماه هاى گذشته، خطر حذف 
سود بازرگانى از بيخ گوش ميلگرد گذشت! از آنجا كه سود بازرگانى و حذف آن هميشه 
به عنوان يك ابزار كنترلى دولت مورد حساسيت جدى انجمن بوده است، ما حداقل 
تا دو سه جلسه بسيار سنگين در كميسيون ماده يك داشتيم كه در آن از وضعيت 
ميلگرد دفاع كرديم و بحمدا... موفق شديم شرايطى كه مرهون چندين سال تلاش 

بوده است را پايدار نمائيم. 
خليفه سلطانى با اشاره به هماهنگى ها و فعاليت هاى انجمن طى برنامه هدفمندى 
يارانه ها، با مخاطب قرار دادن ميراخورلو، مديركل دفتر كالاهاي فلزي و معدني سازمان 
حمايت مصرف كنندگان و توليدكنندگان گفت: توليدكنندگان تا آنجايى كه توانسته اند 
ــا دولت در طرح هدفمندى همراهى كرده اند، اگر چه تلاش كرده ايم اين موضوع  ب
را تبيين كنيم كه بازار توليدكنندگان چند بازار است: بازار توليدكنندگان بزرگ، بازار 
توليدكنندگان متوسط و بازار توليدكنندگان كوچك و در هر شرايطى نمى توان از 
توليدكنندگان كوچك و حتى متوسط انتظار از خود گذشتگى داشت. انتظار عرضه 
محصول از توليدكنندكان كوچك در بورس كالا، تكليفى مالايطاق و دور از توان واقعى 

آنها مى باشد. 
وى در خصوص پيگيرى انجمن در خصوص تأمين مواد اوليه براى بخش هاى خصوصى 
تصريح كرد: در بحث قراضه به نتايجى دست يافتيم كه اخذ عوارض صادراتى 70 درصد 
به جاى 30 درصد از جمله اين نتايج بود. البته بحث كم اظهارى در گمرك نيز بايد 
حل شود. انجمن در ستاد ساماندهى قراضه در ايميدور نيز حضور دارد كه در مجموع 
ــانى كنيم كه در سال هاى آينده حداقل به  ــتاد اطلاع رس قصد داريم از طريق اين س

5ميليون تن واردات قراضه نيازمنديم و قراضه را بايد به عنوان يك صنعت شناخت. 
دبير انجمن در ادامه مسائل عمده ماه اخير بازار فولاد را براى ميراخورلو تشريح كرد و 
گفت: بازار بخصوص طى يك ماهه گذشته دو پديده را لمس كرده است. يك پديده 
ــت و  كه بعد از كنترل قيمتى در بورس (البته طى چند ماه اخير) به وجود آمده اس
دوم كنترل انبارها. اين دو پديده موجب ركود موقتى بازار فولاد شده و مكانيسم آن 
را به هم زده است كه توليدكننده در وضعيت فعلى، با توجه به افزايش قيمت جهانى 
نه توان خريد مواد اوليه را دارد و نه مى تواند محصولش را به مصرف كننده بفروشد. 
انجمن در تمام جلساتش با سازمان هاى مرتبط سعى كرده تبيين كند كه اولا دلخوش 
به قيمت گذارى مصنوعى در بورس نباشيم و ثانيا كنترل انبارها در جهت تعادل بازار 
امرى طبيعى نيست چرا كه در ادامه چنين شرايطى بازار در ارديبهشت ماه، حداقل با 

500 هزار تن كمبود عرضه مواجه خواهد شد. 

ميراخورلو در پاسخ به دبير انجمن، كنترل انبارها را واقعى دانست و افزود: تصميمات 
جديدى براى صنعت فولاد گرفته شده است. مديركل دفتر كالاهاي فلزي و معدني 
ــازمان حمايت مصرف كنندگان و توليدكنندگان افزود: از آنجا كه فولاد، كالايى  س
ــتراتژيك بوده و بر صنايع مختلف تاثيرگذار است جزو 22 قلم كالاى اولويت دار  اس
وزارت بازرگانى است و در گروه اولى قرار دارد كه ضرورت نظارت و كنترل بر توليد، 

توزيع و صارات و وارداتش انجام مى گيرد. 
ــاختمانى و  ــولات فولادى اعم از س ــاره به عرضه كليه محص ــو ضمن اش ميراخورل
غير ساختمانى در بورس ادامه داد: در مورد فولاد اين خطر را احساس مى كنيم كه در 
سال آينده با مشكل تأمين مواجه شويم. به دليل اينكه 40 درصد نياز كشور از طريق 
واردات تأمين مى شود، اختلاف قيمت هاى جهانى و داخلى دو روند متفاوت را طى 
مى كند؛ روند جهانى قيمت ها رو به رشد است و روند قيمت داخلى نزولى است و 

انگيزه اى براى واردات شمش به وجود نمى آورد.
مديركل دفتر كالاهاي فلزي و معدني سازمان حمايت تصريح كرد: «ضرورت اصلاح 
ــده است.  ــازمان حمايت در كارگروه كنترل بازار مطرح ش قيمت فولاد» از ناحيه س
ــت كه تاكيد شده تا حدودى حضور و  ــطه حضور ما بازار تا حدودى قفل اس به واس
مداخله مان را كمتر كنيم تا فعالان اقتصادى نگرانى از انباشت كالا نداشته باشند. اين 
احساس براى ما به وجود آمده است كه حضور سازمان حمايت در كنترل موجودى 
انبار واحدهاى توليدى و مراكز عرضه، نگرانى هايى را براى تجار و واحدهاى توليدى 
ايجاد كرده است كه نتوانند محصولات خود را عرضه كنند. ضرورت تحريك بازار در 
بورس مطرح شده است؛ تحريك تقاضا و افزايش قيمت و توجيه اقتصادى براى توليد 
فولاد هم مطرح شده است كه هنوز موافقتى نشده است. اما مى توانيم معاملات سلف 
را به معاملات نقدى تبديل كنيم كه خود اين موضوع مى تواند باعث افزايش قيمت و 

شوكى به تقاضاى بازار باشد. 
وى در ادامه افزود: با توجه به افزايش قيمت جهانى، تورم انتظارى سال آتى و فشار 
ــود، به فروش  ــلف فروردين  89 با توجه به عرضه اى كه انجام مى ش تقاضا، اما س
نمى رسد كه اين براى ما يك علامت سؤال است؟ يك دليل آن اين است كه اگر اين 
محصولات خريدارى مى شود چون تقاضاى موثرى در بازار نيست، به قصد مصرف 

خريد نمى گردد، بلكه براى موعد مصرف اش نگهدارى و انبار مى شود. 
در ادامه جلسه، مدير عامل فولاد يزد مشكل اصلى فولادسازان را نرخ بالاى بهره عنوان 
كرد و افزود: تورم جايى شكل مى گيرد كه درآمد باشد؛ صنعت فولادى درآمد چندانى 
ــتم بانكدارى است  ندارد كه جاى ديگرى هزينه كند و به تورم دامن بزند، اين سيس
كه توان ايجاد تورم دارد. ميراخورلو در پاسخ به احراميان از جمله نقدى كه ايشان بر 
كنترل قيمتى فولاد وارد ساخته بود، اظهار داشت: سياست دولت تثبيت قيمت هاست 
اما براى اينكه در بخش فولاد تقاضا را تحريك كنيم، تصميم گرفته ايم تغيير معاملات 
سلف به نقدى داشته باشيم. افزايش قيمت در اين مرحله گام بزرگى است. چون فصل 
كار و ساخت و ساز نيست، افزايش قيمت تاثيرى بر بازار نمى گذارد كه اين مسئله در 

شرف مطرح كردن در دولت است. 
سيد رضا شهرستانى، عضو هيئت مديره انجمن در ضمن برشمردن مشكلات قانون 
كار، بهره بانكى بالا و بهره ورى پايين در صنعت كشور، انرژى ارزان را يكى از مزيت هاى 
نسبى سرمايه گذارى صنعتى در ايران خواند كه با اجراى برنامه هدفمندى اين مشوق 
براى توسعه سرمايه گذارى از بين رفته و نياز به جايگزينى مشوق هاى ديگر لازم به 
نظر مى رسد. حسن مصيب زاده نيز به عدم تطابق قيمت ها با قيمت واقعى اشاره كرد 
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شود و انتظار داریم آن طرف سال شرایط فرق کند.

یادداشت: ده درصد از شرکت های برتر سال  �•
گذشته کشور، فولادي بوده اند

دبیر انجمن در این یادداشت اظهار داشته است: حدود 
ده درصد از 100 ش��رکت برتر ایران در س��ال گذشته 
)1388( به شرکت  هاي فولادي اختصاص داشته است 
که این موضوع، اهمی��ت و جایگاه صنعت فولاد را در 

رتبه  بندي شرکت هاي برتر نشان مي دهد.

بولتن شماره 13	• )نیمه اول 
اسفندماه 1389(

گ�زارش اصل�ی: »بخ�ش  �•
خصوصی، س�کاندار فولاد و 

معدن کشور باشد«
رئیس کمیسیون صنایع و معادن 
مجلس شورای اسلامی در نخستین 
همایش چشم انداز صنعت فولاد و 
معدن ایران با نگاهی به بازار اظهار 
کرد: اختص��اص 10 میلیارد دلار 
از درآمده��ای نفت��ی ب��ه صنعت 
فولاد م��ی تواند به س��رعت تمام 
طرح های در دس��ت اجرای فولادی کش��ور را تکمیل 
و به بهره برداری برس��اند. سید حسین  هاشمی با بیان 
اینکه در حال حاضر ظرفیت  های تولید فولاد در بخش 
خصوصی پایین است، خواستار ایجاد فضایی درکشور 
برای افزایش ظرفیت تولید فولادسازان بخش خصوصی 
ش��د. وی اظه��ار امیدواری کرد ک��ه بخش خصوصی 

سکاندار فولاد و معدن در کشور باشد.
همایش چشم انداز صنعت فولاد و معدن ایران با نگاهی 
به بازار را روزنامه دنیای اقتصاد با مش��ارکت و حمایت 
انجم��ن تولیدکنندگان ف��ولاد ای��ران، وزارت صنایع 
و معادن، ایمی��درو، اتاق بازرگان��ی و صنایع و معادن 
اصفهان، ش��رکت دانیلی ایتالیا و چند کارخانه بزرگ 
فولادی کش��ور برگزار کرد و در آن موضوعات مختلف 
حوزه فولاد توسط کارشناسان و متخصصان این صنعت 

مورد بررسی قرار گرفت. 

س�خن اول: الگوه�ای بهبود به�ره وری در  �•
صنعت فولاد کشور 

سخن اول این شماره از بولتن توسط مهندس محمدعلی 
رجایی، رئیس انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران نگارش 
شده است. مهندس رجایی به نقد سیاست مزیت انرژی 

در صنعت فولاد کشور پرداخته است:
اینکه با ان��رژی ارزان بخواهیم رقابت کنیم از نگاه من 
صحیح نیس��ت. رقابت را بای��د در بهرهوری و کاهش 
هزین��ه ها دنبال کرد که برای این موضوع نیز راه های 
علمی و تجارب بس��یاری وجود دارد که در کشورهای 
دیگر اجرا ش��ده اس��ت و می توان از آن الگو گرفت. با 
کس��ب تجارب ن��و، در اختیار گرفتن نیروی انس��انی 

متبحر، اس��تفاده از نظام های کارآمد و سیستم های 
مشارکتی می توان هزینه ها را کم و رقابت را بالا برد. 

در ای��ن رابط��ه، در فولاد مبارکه الگوهای مناس��ب و 
ارزشمندی تجربه شد و از آنجا که در حال حاضر قیمت 
تمام شده فولاد مبارکه مناسب است، خود نتیجه دست 

یافتن فولاد مبارکه به الگوهای بهبود بهره وری است.

بولتن شماره 14	• )نیمه دوم 
اسفندماه 1389(

سمپوزیوم  اصلی:  گزارش  �•
ف�ولاد 89 ب�ا میزبانی ذوب 

آهن اصفهان برگزار شد
گزارش��ی از برگزاری سیزدهمین 
و  مدی��ران  محقق��ان،  همای��ش 
کارشناس��ان صنعت فولاد کشور 
در اس��فندماه1389 در ذوب آهن 
اصفهان تحت عنوان »س��مپوزیوم 
فولاد 89« با شعار فولاد با کیفیت 
برتر و چش��م انداز مصرف بهینه، 
گزارش اصلی این شماره از بولتن را به خود اختصاص 

داده است.
سخن اول: صنعت فولاد؛ پرتلاش و امیدوار �•

س��ید رسول خلیفه س��لطانی، دبیر انجمن در آخرین 
ش��ماره از بولتن در سال 89 حسن ختامی برای سال 
نگاشت که بخش��ی از آن چنین است: از آنجا که این 
شماره از بولتن اخبار فولاد، آخرین شماره بولتن داخلی 
انجمن در س��ال جاری است، به نظرم رسید تا مروری 
کلی بر مسائل یکساله انجمن و صنعت فولاد کشورمان 
داش��ته باشم. اجرایی شدن قانون هدفمندکردن یارانه 
ها شاید مهم ترین اتفاق سال جاری برای صنعتگران 
کشور بود. حذف یارانه حامل های انرژی، تمامی بنگاه 
های تولیدی کشور را با وضعیت متفاوتی مواجه کرد. به 
هرحال با وجود مسائل و دغدغه های بسیار، در راستای 
حرکت در جهت منافع ملی کش��ور، انجمن در تمامی 
مراح��ل اجرای این قانون با دولت همراهی و همکاری 
ک��رد و اکنون انتظ��ار دارد دولت نیز پاس��خ این همه 
همدلی را با حمایت های موثر خود از تولیدکنندگان 

فولاد بدهد.
جلوگیری از کاهش س��ود بازرگان��ی میلگرد به صفر 
درصد نیز از مهمترین رویدادهای مثبت امسال بود که 
به واقع می توان آن را نتیجه تلاش های مستمر انجمن 
دانس��ت. البته زحمات انجمن در موضوعاتی دیگر نیز 
مثمر ثمر واقع شد که یکی از مهم ترین آن ها افزایش 

عوارض صادراتی قراضه بود.
به هر حال س��ال 89 با تمامی فراز و نشیب هایش در 
حال اتمام اس��ت و باید به اس��تقبال سالی نو و فصلی 
نو رفت. انش��اا... اعضای محترم انجمن نیز با تعاملات 
گسترده تر با انجمن، فصلی نو را در شکوفایی صنعت 

فولاد کشور رقم بزنند.

سيزدهمين همايش محققان، مديران و كارشناسان صنعت فولاد كشور در تاريخ 
ــمپوزيوم فولاد 89» با شعار فولاد با  ــفندماه 1389 تحت عنوان «س 10 و 11 اس
كيفيت برتر و چشم انداز مصرف بهينه، برگزار شد. اين همايش سالانه و نمايشگاه 
ــران و ذوب آهن اصفهان و با حمايت  ــط انجمن آهن و فولاد اي ــن المللى توس بي
شركت ها و تشكل هايى از جمله انجمن توليدكنندگان فولاد ايران در محل مجتمع 

ذوب آهن اصفهان برگزار گرديد. 

ــمپوزيوم فولاد90 خواهد بود. اين  ــال آتى نيز ميزبان چهاردهمين س اصفهان، س
همايش در 9 و 10 اسفند سال آينده با ميزبانى شركت فولاد مباركه اصفهان برگزار 
مي شود. رئيس هيئت مديره انجمن آهن و فولاد ايران در اين رابطه اظهار داشته 
است: تا كنون سعي بر اين بوده كه اين رويدادهاي مهم، درون صنعت برگزار شود 
و با توجه به اينكه استان اصفهان قطب اول صنعت فولاد كشور محسوب مي شود 

براي دومين بار است كه ذوب آهن ميزبان اين رويداد مهم است. 
بنا براين گزارش، هدفى كه سمپوزيوم هاي سالانه فولاد دنبال مى كنند عبارت است 
از: ايجاد زمينه مساعد براى برقرارى ارتباط ميان كليه محققان و دست اندركاران 
صنعت فولاد و ارائه و انتشار آخرين دستاوردهاي پژوهشي در زمينه فولاد كشور. 
در برنامه امسال نيز مطابق روال سال هاى قبل، نمايشگاه بين المللى فولاد با حضور 
ــركت داخلي و 22 شركت خارجي ضمن برگزاري سمپوزيوم برگزار شد.  178 ش
هدف از برگزارى اين نمايشگاه، به نمايش گذاشتن آخرين دستاوردهاي پژوهشي 

و صنعتي مورد استفاده در صنعت فولاد و صنايع وابسته مى باشد. 
موضوعاتى كه سيزدهيمن سمپوزيوم فولاد در اصفهان دنبال كرد و در رابطه با آن 

بحث و تحقيق صورت گرفت، عبارتند از:
فولاد با كيفيت برتر و چشم انداز مصرف بهينه 

جايگاه فولاد با كيفيت جهانى در توسعه صنعتى كشور 
چشم انداز فولاد در توسعه صادرات صنعتى 

نوآورى در توليد و تجهيزات تكنولوژيك صنعت فولاد
تحقيقات و فناورى در صنعت فولاد

ــازي، ريخته گري، شكل دهي، عمليات  ــتخراج، فولادس فرآيندهاي اس
حرارتي، مهندسي سطح، خوردگي، جوشكاري، عمليات تكميلي و ...

بهبود خواص مكانيكى محصولات در فولادها 
مدل سازي و شبيه سازي فرآيند

مواد ديرگداز در صنعت فولاد
توسعه صنايع پايين دستى و بالادستى صنايع فولاد

چشم اندازى بر آينده فولاد و چالش هاى فراسوى اين صنعت
بنابه گفته دبير اجرايي سيزدهمين همايش فولاد كشور، تعداد 191 مقاله از طرف 
دانشكده  ها و شركت هاى صنايع فولادي از جمله ذوب آهن اصفهان، فولاد مباركه، 
ــده كه پس از  ــال ش ــاژي ايران و ... به دبيرخانه همايش فولاد 89 ارس ــولاد آلي ف
ــي مقاله هاي ارسالي در نهايت 109 مقاله براي چاپ در مجموعه مقاله  هاي  بررس
اين همايش پذيرفته شد و در مدت دو روز برگزاري همايش 50 مقاله به  صورت 

سخنراني و بقيه به  صورت پوستر ارائه گرديد.
رئيس هيئت عامل سازمان توسعه و نوسازي معادن وصنايع معدني ايران با حضور 
ــم افتتاح سمپوزيوم فولاد 89 به ارائه گزارشى از فعاليت هاي انجام شده  در مراس
ــور پرداخت و گفت: قبل از پيروزي انقلاب اسلامي،  ــت انجام فولاد كش و در دس
ــال بود كه پس از انقلاب با تلاش  ــور 680 هزار تن در س ظرفيت توليد فولاد كش
ــترده اي كه در اين راستا انجام شد ظرفيت توليد فولاد به 10 ميليون تن در  گس
سال رسيد و با اقدامات بسيار مطلوبي كه در دولت هاي نهم و دهم صورت گرفت، 

اكنون اين ظرفيت به 17/5 ميليون تن در سال مي رسد اين درحالي است كه با 
ــدازي فولاد هرمزگان ، فولاد اردكان و يك كارخانه فولاد در بخش خصوصي  راه ان
كه تا پايان سال جاري ميسر خواهد شد توليد فولاد كشور از مرز 22 ميليون تن 

در سال خواهد گذشت.
پلارك در ادامه افزود: با طرح «فراز» جهش ارزشمندي در مجموعه فلزات آهني 
ــود  كه با احتساب ميزان ظرفيت فعلي فولاد در كشور تا  و غير آهني ايجاد مي ش
پايان سال 1394، ظرفيت توليد فولادكشور به 53 ميليون تن خواهد رسيد و در 
زمينه اجراي اين طرح تاكنون اقدامات ارزشمندي آغاز شده كه ما را چندين سال 

به برنامه هاي چشم انداز بيسـت ساله نزديكتر مي كند.
در طى برگزارى مراسم افتتاحيه، استاندار اصفهان از شرايط مناسب حوزه صنعت 
ــخن گفت و اينكه امروز در صنعت و به طور خاص آهن و  ــتان اصفهان س در اس
فولاد استان اصفهان داراي شرايط ويژه اي است و بيش از 60 درصد فولاد كشور 
ــتان اصفهان توليد مي شود. ذاكر اصفهانى در ادامه گفت: استان اصفهان با  در اس
وجود هفت هزار واحد صنعتي بزرگ و كوچك، قطب اول صنعت كشور به شمار 

مي رود.
مدير عامل ذوب آهن اصفهان در ادامه برگزارى مراسم افتتاحيه به عنوان ميزبان 
ــامدگويي، در جمع  ــگاه بين المللى ضمن خوش ــمپوزيوم و نمايش اين دوره از س
مديران، متخصصان، كارشناسان و مسئولين به پيشرفت ها و اقدامات توسعه گرايانه 
ذوب آهن اشاره كرد و اظهار داشت: در شرايط فعلي، در ذوب آهن اصفهان مصمم 
هستيم با  تكميل واحدهاي در دست اجرا و طرح هاي مطالعه شده، ظرفيت اين 

مجتمع صنعتي را به 5 ميليون تن در سال برسانيم. 
صفرعلي براتى گفت: در چند ساله اخير هر سال حدود 10 ميليون تن فولاد وارد 
كشور شده كه افزون بر 7 ميليارد دلار ارز را ازكشور خارج كرده است. اين درحالي 
است كه اگر براي توليد يك ميليون تن فولاد ، چهار هزار نفر بطور مستقيم و 20 
هزار نفر بطور غير مستقيم  اشتغال يابند، اشتغال خوبي در كشور ايجاد مي شود و 
نبايد ما اين بازار را براي بيگانگان ايجاد كنيم وبايد در راستاي توليد بيشتر فولاد 

در كشور تلاش نمائيم.
سيزدهمين سمپوزيوم و نمايشگاه بين المللى فولاد كشور در عصر روز چهارشنبه 
ــهامي ذوب آهن اصفهان و با تقدير و تشكر از  ــكر مديرعامل شركت س با پيام تش

برجستگان فولاد به پايان رسيد. 
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بولتن داخلى انجمن توليدكنندگان فولاد ايران 1

سخن اول

سمپوزيوم 
فولاد 89 
با ميزبانى 
ذوب آهن اصفهان 
برگزار شد

راحله حسينى صنعت فولاد؛ 
پر تلاش و اميدوار

با حضور انجمن:

ــماره از بولتن اخبار فولاد، آخرين شماره  از آنجا كه اين ش
ــال جارى است، به نظرم رسيد  بولتن داخلى انجمن در س
ــاله انجمن و صنعت فولاد  ــائل يكس تا مرورى كلى بر مس
كشورمان داشته باشم. صنعت و اقتصاد كشور در سال 89 
در كنار مسائل متعدد، با مسئله كلان و ساختارى مجزايى 
ــد. حذف يارانه حامل هاى انرژى، صنعت مادر  روبه رو ش
فولاد را با وضعيت متفاوتى مواجه كرد؛ زيرا كه اين صنعت 
علاوه بر انرژى بر بودن، نيازمند سرمايه گذارى سنگين براى 
اصلاح الگوى مصرف انرژى در فرآيند توليد است. به هرحال 
با وجود مسائل و دغدغه هاى بسيار، در راستاى حركت در 
جهت منافع ملى كشور، انجمن در تمامى مراحل اجراى اين 
قانون با دولت همراهى و همكارى كرد و اكنون انتظار دارد 
دولت نيز پاسخ اين همه همدلى را با حمايت هاى موثر خود 

از توليدكنندگان فولاد بدهد.
ــوان آن را از  ــارى كه مى ت ــال ج ــاق مهم ديگر در س اتف
پيامدهاى اجراى قانون هدفمندى يارانه ها تلقى كرد، بحث 
الزام توليدكنندگان فولاد به عرضه محصولات خود در بورس 
كالا بود كه خوشبختانه با پيگيرى هاى مستمر انجمن و 
همكارى سازمان حمايت توليدكنندگان و مصرف كنندگان 
و البته با تدبير اعضاء محترم در مسير سياستگذارى و اجراى 

مناسب تر قرار گرفت.
ــود بازرگانى ميلگرد به صفر درصد  جلوگيرى از كاهش س
ــال بود كه به واقع  نيز از مهمترين رويدادهاى مثبت امس
ــتمر انجمن دانست.  مى توان آن را نتيجه تلاش هاى مس
انجمن با كار شبانه روزى در جمع آورى و تحليل اطلاعات 
و دفاع مستدل و منطقى در حداقل سه مرحله در جلسات 
كميته هاى كارشناسى و كميسيون اصلى ماده يك موفق 
ــاز دارد. البته زحمات  ــن امر ب ــد دولت را از تصويب اي ش
انجمن در موضوعاتى ديگر نيز مثمر ثمر واقع شد كه يكى 
ــن آن ها افزايش عوارض صادراتى قراضه بود. در  از مهم تري
تصويب اين مهم هم پيگيرى هاى تقريبا دو ساله انجمن 

نقش بسزايى داشت.
ــال 89 با تمامى فراز و نشيب هايش در حال  به هر حال س
اتمام است و بايد به استقبال سالى نو و فصلى نو رفت. بنده 
به نمايندگى از ساير همكاران در انجمن، ضمن تبريك سال 
ــتان  نو به صنعتگران عزيز و آرزوى توفيق براى همه دوس
گرامى، اميدوارم در سال جديد با همراهى و همفكرى اعضاء 
محترم و ارتباطات گسترده تر آنان با انجمن صنفى خود، 
انجمن بتواند بيش از پيش در شكوفايى صنعت فولاد ايران 

مفيد فايده واقع گردد.

شماره چهاردهم    نيمه دوم اسفندماه 1389

درصد موضوعي مقالات پذيرفته شده در سمپوزيوم 89

ــلامى در نخستين همايش  ــيون صنايع و معادن مجلس شوراى اس رئيس كميس
چشم انداز صنعت فولاد و معدن ايران با نگاهى به بازار اظهار كرد: اختصاص 10 ميليارد 
دلار از درآمدهاى نفتى به صنعت فولاد مى تواند به سرعت تمام طرح هاى در دست 
اجراى فولادى كشور را تكميل و به بهره بردارى برساند. سيد حسين  هاشمى با بيان 
اينكه در حال حاضر ظرفيت هاى توليد فولاد در بخش خصوصى پايين است، خواستار 
ايجاد فضايى دركشور براى افزايش ظرفيت توليد فولادسازان بخش خصوصى شد. وى 

اظهار اميدوارى كرد كه بخش خصوصى سكاندار فولاد و معدن در كشور باشد.
ــتين همايش چشم انداز صنعت فولاد و معدن ايران با نگاهى به بازار در 17 و  نخس
18 بهمن ماه و با حضور بيش از 500 مدير فعال بخش دولتى و خصوصى صنعت 
فولاد برگزار شد و همان طور كه پيش بينى مى شد، به عنوان مهم ترين همايش سال 

صنعت فولاد لقب گرفت. 
اين همايش را روزنامه دنياى اقتصاد با مشاركت و حمايت انجمن توليدكنندگان فولاد 
ايران، وزارت صنايع و معادن، ايميدرو، اتاق بازرگانى و صنايع و معادن اصفهان، شركت 
ــرد و در آن موضوعات  ــور برگزار ك دانيلى ايتاليا و چند كارخانه بزرگ فولادى كش
ــط كارشناسان و متخصصان اين صنعت مورد بررسى قرار  مختلف حوزه فولاد توس
گرفت. با توجه به مشاركت فعال انجمن در برگزارى اين همايش، مديران و كارشناسان 
شركت هاى عضو انجمن نيز به طور گسترده اى در اين همايش حضور پيدا كردند و 

موجب ارتقاى كمى و كيفى همايش شدند.  
ــه اصلى اين همايش، بحث و تبادل نظر پيرامون بازار جهانى فولاد، مواد اوليه،  برنام
ــيه آن،  هدفمندى يارانه ها و فرصت هاى توليد فولاد در ايران بود. همچنين در حاش
كارگاه هاى آموزشى توليد فولاد توسط انجمن توليدكنندگان فولاد ايران و شركت 
دانيلى ايتاليا برگزار شد. طى دو روز برگزارى اين همايش چهره هاى شاخصى نيز به 

ايراد سخنرانى پرداختند.
ــور اين همايش را فرصتى مناسب براى تبادل نظر بخش  وزير صنايع و معادن كش
خصوصى و دولتى دانست و اظهار داشت كه مدتهاست منتظر چنين فرصتى بوده تا 
بتواند با فعالان صنعت فولاد گفتگو كند. وى در ادامه خبرى خوش براى توليدكنندگان 
داشت و از آغاز طرح «فراز» با بيش از 26هزار ميليارد تومان سرمايه گذارى در آينده 
نزديك خبر داد و گفت: «با اجراى اين طرح ظرفيت توليد فولاد دركشور به حدود 55 

ميليون تن خواهد رسيد.»
ــاره به اينكه عمده سرمايه گذارى هاى اين طرح در حوزه فولاد است،  محرابيان با اش
افزود: «اين طرح به عنوان بزرگ ترين سرمايه گذارى طول تاريخ كشور در حوزه هاى 

مختلف صنعت از جمله فولاد اجرا خواهد شد.» 
وزير صنايع و معادن در ادامه با اشاره به اجراى قانون هدفمندسازى يارانه ها يادآور شد: 
«پيش از اين، مهم ترين دغدغه توليدكنندگان فولاد، نحوه تامين انرژى و مواد اوليه 
ــت كه اين امر موجب استقبال كم سرمايه گذاران از مشاركت در طرح هاى  بوده اس
فولادى بود. اما با اجراى قانون هدفمندسازى يارانه ها و با كاهش اين دغدغه ها، طى 

كمتر از دو ماه بخش صنعت فولاد با شكوفايى قابل توجهى مواجه شده است.»
رئيس هيات عامل ايميدرو نيز در اين همايش به ايراد سخنرانى پرداخت و گفت: هم 
اكنون در ظرفيت سازي فولاد به خودكفايي كامل رسيده ايم و با اجراي طرح هاي مهم 
فولادي در دست اجرا توسط بخش خصوصي و دولتي، ظرفيت فولاد را طي 5 سال 
آينده به 46 ميليون تن خواهيم رساند. پلارك اضافه كرد: امروز ايران علاوه بر اينكه 
به توليدكننده فولاد تبديل شده، بلكه به دانش ساخت كارخانه هاي فولاد نيز دست 

يافته است. معاون وزير صنايع و معادن در ادامه خاطر نشان كرد: هم اكنون از مرحله 
ــط متخصصان ايراني انجام مي شود. در ضمن  ــاف تا فرآوري مواد معدني توس اكتش
ساخت كارخانه هاي كنسانتره و گندله و فولاد صد در صد بومي سازي شده است و 
در كارخانه هاي فولادسازي مراحل احياي مستقيم 95 درصد و مرحله ذوب بيش از 

75 درصد داخلي سازي شده است.
رئيس اتاق بازرگانى و صنايع و معادن ايران هم در سخنرانى خود با تشريح پيش بينى 
جهش جهانى براى صنعت فولاد تا سال 2014، بر لزوم پايدارى سياست ها در صنعت 
خصوصا در زمينه تعرفه ها تاكيد كرد و گفت: براى افزايش پايدارى سياست ها بايد 
بين سرمايه گذار و سياست گذار يك تفاهم روشن ايجاد شود كه در شرايط كنونى 
ــتيابى به اين مهم، بخش خصوصى بايد از تمام ظرفيت هايى كه در برنامه  براى دس

پنجم در نظر گرفته شده استفاده كند.
ــعه اظهار داشت:  ــاره به يكى از مواد مثبت برنامه پنجم توس محمد نهاونديان با اش
تاسيس يك نهاد جديد در مديريت اقتصاد كشور به نام شوراى گفتگوى دولت و بخش 
خصوصى در برنامه پنجم توسعه تصويب شده است. در اين شورا 8  وزيراز قوه مجريه 
و 8 مدير اقتصادى از بخش خصوصى تشكيل جلسه مي دهند تا امكان مشورت بين 
اين دو بخش ايجاد شود. وى پيشنهاد كرد كه تشكل هاى بخش خصوصى فولاد با هم 
تجميع شوند و مكانيزمي را طرح ريزى كنند كه در رابطه با سياست هاى حمايتى از اين 

صنعت، نكات مشخصى را به مسئولان و سياست گذاران منتقل كنند. 
دبير انجمن توليدكنندگان فولاد ايران نيز در سخنرانى خود در اين همايش با اشاره 
به اينكه ما در اين صنعت بيشتر درگير مسائل درونى بخش فولاد هستيم، گفت: لازم 
ــت كه در اين صنعت به مساله زيرساخت ها نيز توجه شود. «سيد رسول خليفه  اس
سلطانى» بحث حمل و نقل را يكى از مشكلات جدى صنعت فولاد برشمرد و با اشاره 
به برنامه مطلوب رشد توليد فولاد دركشور افزود: اگر قرار است 26 هزار ميليارد تومان 
در بخش معدن و صنايع معدنى كشور در سال هاى آينده سرمايه گذارى شود، لازم 
است متناسب با آن حدود 3 هزار ميليارد تومان در بخش حمل و نقل سرمايه گذارى 

شود تا مشكلى از بابت حمل و نقل در صنعت فولاد ايجاد نشود.
دبير انجمن توليدكنندگان فولاد همچنين خواستار حمايت دولت براى تامين مواد 

اوليه فولادسازان بخش خصوصى شد.
در اين همايش چهره هاى برجسته ديگرى نيز به ايراد سخنرانى پرداختند كه از آن 
جمله مى توان به نام هاى زير اشاره كرد: آل اسحاق، رئيس اتاق بازرگانى و صنايع و 
معادن تهران، اسلاميان، رئيس اتاق بازرگانى و صنايع و معادن اصفهان، لاورونى، معاون 
اجرايى شركت دانيلى، شهيدى تبار، رئيس هيات مديره شركت بورس كالاي ايران، 
سميعي نژاد، مديرعامل فولاد مباركه، براتى، مدير عامل ذوب آهن اصفهان، احمديه، 
مديرعامل شركت ملى فولاد، گودرزى، مدير فلزات غيرآهنى ايميدر و اشرف سمنانى، 

مشاور ارشد ميدكو.

شماره سيزدهم    نيمه اول اسفندماه 1389
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سخن اول

بخش خصوصى، 
سكاندار فولاد و معدن كشور باشد

وحيد يعقوبى
الگوهاى بهبود بهره ورى 

در صنعت فولاد كشور

رئيس كميسيون صنايع مجلس ابراز اميدوارى كرد:

يكى از مسائلى كه صنايع فولاد، پس از برنامه ى هدفمند 
ــردن رؤياى  ــد، از ياد ب ــا آن روبه رو ش ــا ب ــردن يارانه ه ك
ــت. برخى انرژىِ ارزان را نوعى مزيت براى  انرژى ارزان اس
سرمايه گذارى در صنعت فولاد كشور فرض كرده و از دست 
دادن اين مزيت را نوعى كابوس قلمداد مى كنند. مهندس 
محمدعلى رجايى، رئيس انجمن توليدكنندگان فولاد ايران 
ــابق فولاد مباركه اصفهان در اين شماره از  و مديرعامل س

بولتن «اخبار فولاد» به نقد اين ديدگاه مى پردازد: 
مزيت انرژى در صنعت فولاد كشور، يك مزيت كاذب بود، 
اينكه با انرژى ارزان بخواهيم رقابت كنيم از نگاه من صحيح 
نيست. رقابت را بايد در بهره ورى و كاهش هزينه ها دنبال 
كرد كه براى اين موضوع نيز راه هاى علمى و تجارب بسيارى 
وجود دارد كه در كشورهاى ديگر اجرا شده است و مى توان 

از آن الگو گرفت.
با كسب تجارب نو، در اختيار گرفتن نيروى انسانى متبحر، 
استفاده از نظام هاى كارآمد و سيستم هاى مشاركتى مى توان 
هزينه ها را كم و توان رقابت را بالا برد. به نظر من چاره اى 
جز اين نيست؛ ما نمى توانيم سنگ آهن را به عنوان مزيت 
ــنگ آهن ارزان قيمت، مزيت هاى  ــرض كنيم. اگرچه س ف
نسبى زودگذر هستند اما با فرآيندى كه در اصل 44 تعريف 
شده است، نه بايد سنگ آهن را به عنوان يك سنگ ارزان 
در نظر گرفت و نه به انرژى ارزان نگاه داشت. كارخانه هاى 
معتبر در دنيا با همين قيمت هاى طبيعى كار كرده و رقابت 
مى كنند. بايد ببينيم عوامل اصلى كه مزيت هاى ماندگار و 
اصلى را براى صنعت پديد مى آورند، چيست؟ كه برخى از 
ــاركت افراد،  آنها عبارتند از: افزايش بهره ورى از طريق مش
اصلاح روش هاى توليد، مكان يابى مناسب تر، مقياس صنايع 

و پيوستگى با همديگر و غيره. 
در اين رابطه، در فولاد مباركه الگوهاى مناسب و ارزشمندى 
تجربه شد و از آنجا كه در حال حاضر قيمت تمام شده فولاد 
مباركه مناسب است، خود نتيجه دست يافتن فولاد مباركه 
ــت و جالب توجه است كه  به الگوهاى بهبود بهره ورى اس
ــت و  الگوهاى بهبود بهره ورى فولاد مباركه چند بعدى اس
در همه زمينه ها تجربه شده است؛ از جمله در بخش هاى 
نيروى انسانى، انبارها و نگهدارى مواد اوليه، روش هاى توليد، 
مشاركت افراد و غيره كه مسلم است مجموعه فولاد مباركه 
مسئوليت دارد كه الگوهاى برتر در بهره ورى را به بيرون و 

صنايع ديگر كشور منتقل كند. 

جناب آقاى مهندس شهرستانى
مدير عامل محترم شركت نورد و توليد قطعات فولادى

درگذشت پدر بزرگوارتان را تسليت عرض نموده و از خداوند متعال براى آن 
مرحوم علو درجات و براى بازماندگان صبر و اجر مسئلت مى نماييم.

مديريت و پرسنل انجمن توليدكنندگان فولاد ايران
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 آقای آل اسحاق، تعامل اتاق با بخش صنعت 
فولاد در مقایس�ه با بخش بازرگانی چگونه اس�ت؟ 
کف�ه بازرگانی بر صنعت در اتاق بازرگانی و صنایع و 

معادن سنگین تر نیست؟!
در ابت��دا بای��د عرض کنم که ارتباط ما ب��ا بخش صنعت به ویژه 
صنع��ت فولاد بس��یار خوب بوده اس��ت و ما در ات��اق از چندین 
سال قبل تاکنون تعاملات بسیار مناسبی با تولیدکنندگان فولاد 
و خصوصا انجمن داش��ته ایم. خوش��بختانه این انجمن صنفی با 
دان��ش فنی و آماری که دارد، به صورت فعال در تصمیم گیری ها 
مش��ارکت داش��ته اس��ت و ما توانس��ته ایم به صورت مش��ترک 
مش��کلات حوزه تولید فولاد را به گوش مسئولین برسانیم. فولاد 
در کشور ما مثل همه جای دنیا نقش کلیدي در اقتصاد دارد اما 
روند تولید فولاد کش��ور علیرغم پتانس��یل و امکاناتي که در این 
حوزه وجود دارد اصلا مناس��ب نیست. ظرف بیست سال گذشته 
تولی��د فولاد در چین 10 برابر ش��ده و ب��ه 637 میلیون تن و ما 
حدود 11 میلیون تن و این در ش��رایطی اس��ت که ما سالی 10 

میلیون تن هم وارد می کنیم.

 اگر بناس��ت بخش هاي مختلف اقتصادي رشد کنند صنعت فولاد 
کشور باید رشد جدي داشته باشد؛ چون طبق تجربیات بین المللی 
هر 0/85 درصد رشد اقتصادی یک درصد نیاز به فولاد را بالا می برد. 

بنابراین ما باید در زمینه توسعه فولاد اقدام سریع و ضروری کنیم.

با توجه به ش�ناختی که نس�بت ب�ه وضعیت 
فعلی صنعت فولاد کشور دارید، این امر به سرعت 

محقق می شود؟!
یکی از دلایل این کندی و عدم توس��عه فولاد کش��ور این است که 
فضاي سرمایه گذاری از نظر ادبیات اقتصادي، اقتصادي نیست. زیرا 
قیمت تمام ش��ده به دلیل مصرف انرژي بالاس��ت. کشورهای ژاپن، 
آلم��ان و کره جنوبی که ب��الای 50 درصد تولید فولاد دنیا را دارند، 
مصرف انرژی این کشورها، 19 ژول بر تن است در حالی که متوسط 
جهانی 25 ژول بر تن و در کشور ما 45 ژول بر تن است. به عبارت 
دیگ��ر صنعت فولاد ما اگر مصرف انرژی را نصف کند تازه به حدود 
میانگین دنیا می رس��د و الان که با این شرایط مصرف انرژی، یارانه 

هم حذف شده است، مسلماً صنعت فولاد ضربه می بیند.

نرخ بالای بهره نظام 
مالی کشور قابل قیاس با 

استاندارد جهانی نیست
دکتر یحیي آل اسحاق، رییس اتاق بازرگاني و صنایع و معادن تهران سعی دارد چند جانبه به صنعت فولاد 
کشور نگاه داشته باشد و نیمه پر و خالی آن  را در کنار هم ببیند. ایشان بحث اصلاح همه جانبه صنعت و 

اقتصاد کشور از جمله، اصلاح نظام مالی، نیروي انسانی و سطح تولید را مطرح می کند. 

رئیس اتاق بازرگاني و صنایع و معادن تهران در گفت و گو با چیلان:
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مسلماً این حساسیت صنعت نسبت به انرژی، 
راهکارهایی هم دارد. پیشنهاد شما چیست؟

راه حل این نیس��ت که هزینه انرژی را در سطح دو برابر دنیا نگه 
داریم. راهکار این است که تکنولوژی که باعث این هزینه ها می 
ش��ود را اصلاح کرد.  بحث تکنولوژي جدید و نیروي انس��اني دو 
بحث اصلي در این حوزه اس��ت. نیروي انس��اني واحد هاي ما دو 
برابراس��تاندارد جهاني اس��ت، این را باید اصلاح کرد. نظام مالی 
ما با نرخ های بهره بس��یار بالا نیز قابل قیاس با اس��تاندارد دنیا 
نیس��ت. مقیاس تولید ما هم با مقیاس ه��اي جهاني قابل قیاس 
نیس��ت. در دنیا دیگر با این مقیاس های کم کار نمی کنند. همه 
ای��ن ها عوامل موثر بر هزینه تمام ش��ده ان��د. بنابراین به اعتقاد 
بنده هزینه هاي تمام شده بخش تولید ما بالاست. پس باید یک 
نگاه جدیدی به بخش تولید ش��ود. فض��ای تولید مجموعه ای از 
عوامل متعدد اس��ت. همه این عوامل باید اصلاح ش��وند، در غیر 
این صورت علیرغم پتانسیل ها و معادن فراوان، پیشرفتي در این 

حوزه  صورت نمي گیرد. 
همه جاي دنیا یا نفت و گاز دارند یا زغال س��نگ. اما ایران هر دو 
را داراست. به هرحال به نظر بنده باید با مشارکت بخش خصوصی 
طرح��ی نو درانداخت وگرنه همین آزاد ش��دن قیمت حامل های 
انرژی می تواند ضربه ای مهلک برای صنایع ما باشد. بنده معتقدم 
با توجه به توان بالای بخش خصوصي فعال در صنعت فولاد کشور، 
اگر فضاي خوبي برای آنها آماده باشد، هیچ رشته اقتصادی از جمله 

صنعت فولاد نیست که آتیه روشنی نداشته باشد.

یک�ی از م�واردی ک�ه خصوصا فولادس�ازان 
مطرح می کنند این اس�ت که بس�ته ه�ای حمایتی 
تدوین ش�ده کافی به نظر نمی رس�د. علاوه بر این 

تحریم ها نیز بر مشکلات تولید افزوده است؟
من فکر نمی کنم که تحریم ها تاثیر زیادی داش��ته باش��د. بحث 
اقدام��ات داخلی اس��ت. تغییر تکنولوژی، فن��اوری های جدید و 
اقتضائ��ات جدید نیاز به حمای��ت های مالی جدی دارد و منابعی 
ک��ه در اختی��ار وزارت صنایع و معادن اس��ت، جوابگوی این کار 

نیست. 

ای�ن طرح فراز ک�ه وزارت صنای�ع و معادن 
تهیه ک�رده چطور؟ آیا این طرح می تواند مس�ئله 

منابع مورد نیاز را حل کند؟
باید دید منابع این طرح چطور تامین شده است؟ اگر از صندوق 
ذخیره ارزی و صندوق توس��عه ملی تامین اعتبار شده باشد، یک 
نکته وجود دارد و آن اینکه صندوق توس��عه ملی به صورت ارز و 
دلار اس��ت و تبدیل دلار به ریال ی��ک مقوله قابل بحث جداگانه 
اس��ت. مشکل واحدهای ما تامین ریال اس��ت. 30 درصد درآمد 
حاص��ل از هدفمندی یارانه ها که قرار اس��ت در صنعت بازتوزیع 
ش��ود، مبلغی در حدود 6 هزار و 33 میلیارد تومان می ش��ود که 
اصلا تکافوی تجهیز بخش تولید را نمی دهد. بنابراین نظام بانکی 
بای��د به طور همه جانبه حضور پیدا کند ک��ه در این میان نظام 

بانکی هم منابع لازم را ندارد. 

بحث تس�هیلات و حمایت بانکی برای صنایع 
اولویت بالایی دارد، پس راه حل چیست؟

راه حل این است که سرمایه بانک ها افزایش پیدا کند. دولت هم 
در این راستا طرحی را به مجلس برده که 15 هزار میلیارد تومان 
به س��رمایه بانک های دولت��ی افزوده ش��ود. امیدواریم با کمک 
مجلس این طرح تصویب ش��ود و بانک ها بتوانند نقش حمایتی 

خود را ایفا کنند.  
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یک�ي از اه�داف ط�رح هدفمن�دي یارانه ها 
افزایش بهره وري واحد هاي صنعتي بوده اس�ت. آیا 
شما با اجرایی شدن طرح هدفمندي یارانه ها به بهبود 
وضعیت بهره وري واحدهاي صنعتي به ویژه واحدهای 
فولادی امیدوارید؟ و آیا این طرح هدفمندی به این 

رسالت خود دست پیدا می کند؟ 
از اهداف طرح هدفمندي یارانه ها افزایش بهره وري، اس��تفاده بهینه 
از منابع و ظرفیت هاست. طبیعی است که وقتی طرح هدفمندسازی 
یارانه ها طراحی شد، میزان بهره وری در حوزه های مختلف مطلوب 
مس��ئولین نبود و توقعات آن ها را برآورد نمی کرد. البته در گذشته 
تلاش های بسیار خوبی در جهت استفاده صحیح از امکانات شده بود 
اما آنچه که مورد نظر دستگاه ها بود، اتفاق نیفتاده بود. بنابراین طراحی 

این طرح برای این بود که ما از این ظرفیت ها استفاده کنیم.

اگر چه افزایش میزان بهروری در یک پروسه 
زمانی و به مرور محقق می شود ولی آیا برنامه زمان 
بندی ش�ده خاصی برای آن فرض و یا ترس�یم شده 

است؟
 صحبت از افزایش بهره وري در یک برنامه زمان بندي کوتاه مدت 
امکان پذیر نیست، اما آنچه از شواهد و قرائن پیداست این است که ما 

در بحث هدفمندي مي خواهیم به حد مطلوب برسیم و سیر اقدامات 
انجام شده در این چند ماهه هم گویای این مسئله است. نکته قابل 
توجه این است که ما در مصارف انرژي در بخش هاي خانگي و غیره 
روند کاهشي داریم اما در حوزه تولید روند افزایشي داریم. اما با آزاد 
شدن انرژی در بخش های دیگر، این ظرفیت در خدمت تولید قرار 

خواهد گرفت؛ یعنی ظرفیت های تولید در حال افزایش است. 
چی��لان- یعنی این ظرفیتی که جنابعالی به آن اش��اره فرمودید در 

جهت توانمندی و رقابت پذیری صنایع جریان خواهد یافت؟
بله، اگر در کنار این مس��ئله به رقابت در تولید و افزایش بهره وری 
توجه بیشتری داشته باش��یم، می توانیم شاهد رونق گرفتن سریع 
تولید و صنعت کشور خصوصا صنایع انرژی بر مثل فولاد باشیم. به 
عب��ارت دیگر حالا که انرژي در خدمت تولید قرار گرفته باید تلاش 
کنیم تا قیمت تمام شده را طوري مدیریت کنیم تا قدرت رقابت در 
این عرصه فراهم ش��ود تا کالاي تولیدي ما با کالاي خارجي قدرت 
رقابت داش��ته باشد. اگر این انفاق بیافتد به لطف الهی با طرح های 
توس��عه ای که در داخل کش��ور تعریف کرده ایم هم می توانیم نیاز 
داخل کش��ور را تامین کنیم و هم با قدرت رقابتی ایجاد ش��ده می 

توانیم در دنیا حرفی برای گفتن داشته باشیم.
به اعتقاد بنده بحث هدفمند کردن یارانه ها فرصت بس��یار طلایی 
در همه ابعاد بخش تولید به ویژه در حوزه صنایع معدنی اس��ت و با 

انرژی در سایر حوزه ها آزاد شد تا در 
خدمت تولید قرار گیرد

معاون وزیر صنایع  و معادن در گفت و گوی چیلان
با اشاره به طرح هدفمندسازی یارانه ها گفت:

خدام�راد احمدي، معاون وزیر صنایع و معادن در گفت و گو با چیلان بر این عقیده بود که با اجرای 
طرح هدفمند کردن یارانه ها، انرژي در خدمت تولید قرار گرفته است. بنابراین باید از این ظرفیت در 

جهت رقابت پذیری با محصولات صنعتی خارجي استفاده کرد.
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پیش بیني هایي که دولت در راستاي تامین مواد اولیه فولاد و فعال 
کردن صنایع معدني مثل طرح هاي گندله سازي، کنسانتره و موارد 
این چنینی داشته است، ان شاء الله شاهد شکوفایي سریع این بخش 

خواهیم بود.

آقای مهندس احمدی با توجه به اهتمام ش�ما 
ب�ه افزایش ت�وان رقابت پذی�ری صنایع، آی�ا با آزاد 
ش�دن قیمت حامل های انرژی صنای�ع انرژی بر ما با 
وجود رقبایی مانند هند در منطقه و  در همسایگی ما 

یعنی ترکیه توان رقابت دارند؟ 
ببینید یکی از فاکتورهای تولید بحث انرژی است. عوامل متعددی بر 
رقابت پذیری صنایع کشور تاثیر دارد مثل نیروی انسانی، تکنولوژی 
و همین طور بهره وری. ما باید اس��تفاده بهینه از انرژی را داش��ته 
باش��یم و در واقع باید به عوامل دیگر توجه کنیم و همه فاکتور ها 
را در کنار هم ببینیم. اتفاقا در طرح هدفمندس��ازی یارانه ها انرژی 
در حوزه های دیگر آزاد شده تا در خدمت تولید قرار گیرد. بنابراین 
بخش تولید کشور باید عوامل دیگر موثر بر توان رقابتی را مدیریت 
کند تا انش��اءالله بتوانیم در بازار بین الملل نیز قوی ظاهر شویم. به 
اعتقاد بنده در بخ��ش تولید انرژی به میزان کافی در اختیار بخش 
تولید قرار گرفته اس��ت و عوامل دیگر را هم باید مدیریت کرد تا به 

اهداف مورد نظر برسیم.

آق�ای احم�دی، در پای�ان می خواهی�م بدانم 
حالا که چند م�اه از اجرای قانون هدفمندی یارانه ها 
گذش�ته است، آیا بس�ته های حمایتی که چشم امید 
بس�یاری از تولیدکنندگان و صنعتگران بود توانس�ته 
نق�ش جبرانی خود را ایفا کند؟ در واقع ارزیابی ش�ما 
از کارکرد بس�ته های حمایتی وزارت صنایع و معادن 

چیست؟
دول��ت همواره تلاش کرده با بس��ته های حمایتی مثل کمک های 
بلاع��وض، وام های دراز مدت در قالب تغییر تکنولوژی و همچنین 
کمک به نوس��ازی خطوط تولید، در خدمت صنایع باشد. من نمونه 
ای را عرض می کنم؛ در صنایع ریخته گری که از س��وخت مازوت 
استفاده می کردند، با توجه به افزایش چند برابری این سوخت، دولت 
کمک های بلاعوض و کمک های یارانه ای در قالب بسته حمایتی 
را در اختیار این واحدهای تولیدی قرار داد و ما به این واحدها کمک 
می کنیم که تجمیع شوند و واحدهای ریخته گری کوچک که سربار 
آن ها افزایش پیدا می کند در قالب واحدهای بزرگتر ش��کل بگیرد 
و تغییر س��وخت از مازوت به برق بدهند تا قیمت س��وخت و سربار 
آنها کاهش پیدا کند. از این دس��ت حمایت ها در قالب بس��ته های 
حمایتی در س��تاد هدفمندکردن یارانه ها هم در سطح دولت و هم 
در وزارت صنایع و معادن پیوسته در حال تعریف و طراحی است تا 

دولت بیشتر بتواند یاری دهنده صنایع کشور باشد.     



آقای مهندس، تحلیل شما از آزادسازی انرژی 
در اجرای هدفمندسازی یارانه ها چیست؟ و آیا صنایع 
انرژی بر کشور مثل فولاد می توانند خود را با شرایط 

و هزینه های جدید وفق دهند؟
آزادس��ازي قیمت ها فرصت مناس��بي است تا صنعت گران بتوانند 
هزینه هایش��ان را واقعي کنند. یعني بدانند ک��ه دیگر انرژي ارزان 
قیم��ت ندارند و باید انرژي را به قیم��ت واقعي بخرند. به نظر بنده 
این اقدام بزرگترین قدم در مسیر بهره وری است و می تواند فرصت 
مناسبي باشد تا صنعتگران هزینه هایشان را به صورت واقعی برآورد 
کنند. این امر باعث مي شود که صنعتگر دنبال بهینه سازي سیستم 
های��ش برود. از تکنولوژي هایي اس��تفاده کند که کمترین مصرف 
انرژي را داش��ته باش��د. هزینه هاي اضافي را کنار بگذارد و نهایتا به 

قیمت تمام شده و واقعي برسد.
ش��رط دوم افزای��ش بهره وري،  بازار اس��ت. ما اعتق��اد داریم هنوز 
آزادس��ازي به طور کامل انجام نش��ده است. ما مواد معدني فولاد را 
کمت��ر از نصف قیمت به فولادس��ازان مي دهیم و تا موقعی که این 
جریان ادامه داش��ته باشد به اهداف مورد نظر نخواهیم رسید. البته 
شرایط مختلف سیاسی و اجتماعی و اقتصادی هم باید با هم موزون 
باشد تا در کنار آزادسازی قیمت حامل های انرژی بتوانیم بازار فولاد 
را آزاد کنیم. الآن صحبت هایی می شود که دولت در بورس دخالت 
م��ی کند و قیم��ت ها را کنترل می کند. بن��ده عرض می کنم که 
این یک امر طبیعی اس��ت. ما امروز می خواهیم از تنش های بازار 

پیشگیری کنیم و آن ها را کنترل کنیم. 

یک�ی از دغدغه های که برای بخش خصوصی 
ف�ولاد کش�ور پیش م�ی آی�د، قیمت ش�کنی برخی 
شرکت های دولتی است. از نگاه جنابعالی این دغدغه 

قابل پیگیری است؟
 البته قیمت محصولات شرکت های خصوصی که آزاد است و ما آن 
ها را محدود نکرده ایم. ما برای این دغدغه بخش خصوصی به طور 
ریش��ه ای برنامه ریزی کرده ایم و در ستاد فولاد نیز این موضوع در 

حال بررس��ی اس��ت.  ما بعد از اجراي طرح فراز که در واقع طرحی 
اس��ت که از معدن تا فولاد را تحت پوشش قرار می دهد، ان شاءالله 
مع��ادن را از انحصار خ��ارج می کنیم و مع��ادن را در اختیار فولاد 
سازان  مي گذاریم. فولادساز می تواند با پرداخت حق و حقوق دولت 
از مع��دن بهره برداری کند اما پروانه مع��دن طبق قانون متعلق به 
دولت است. کلیه هزینه های اکتشاف، استخراج، باطله برداری، تولید 
کنستانتره و گندله هم تا انتهای خط و تولید فولاد بر عهده فولادساز 
خواهد بود. در این صورت فولاد و معدن دیگر از هم جدا نیستند و 
وقتی تمام هزینه ها آزاد باشد، چاره ای جز آزادسازی بازار نیست و 

دیگر فولاد ساز مجبور نیست تابع ما باشد.

آقای پلارک، با توجه به آزادسازی قیمت حامل 
های انرژی در چارچوب قانون هدفمندکردن یارانه 
ه�ا، آیا ایمیدرو برنامه ای ب�رای افزایش توانمندی و 

توسعه صنعت فولاد کشور دارد؟ 
ببینید همان طور که عرض کردم طرح فراز طرحی است که زنجیره 
کامل تولید فولاد را تحت پوش��ش قرار م��ی دهد. یعنی این طرح 
تمامی این مس��ائل را در درون خود حل می کند؛ فقط یک موضوع 
باق��ی می مان��د و آن تکنولوژی بهره ب��رداری در کل زنجیره تولید 
است. اگر سرمایه گذار، تکنولوژی ارزان، کم مصرف و با بازدهی بالا 
را استفاده کند، مطمئنا می توانیم در عرصه رقابت هم موفق باشیم.

آقای مهن�دس، خب این موضوع نیاز به زمان 
و س�رمایه مالی بالایی دارد و در یک محدوده زمانی 

کوتاه مدت قابل دستیابی نیست؟
دولت برنامه حمایتی خوبی در این زمینه دارد. طرح فراز هم بر همین 
مبنا طراحی شده است. در واقع این طرح، برای اعطای تسهیلات به 
سرمایه گذاران و به هدف تجهیز و نوسازی صنایع طرح ریزی شده 
است. سرمایه گذار حتی می تواند از ابتدا تسهیلات را دریافت کند و 
به سراغ انتخاب تکنولوژی برود. ایمیدرو هم آماده ارائه مشاوره های 

تخصصی در این خصوص است. 

هنوز آزادسازي قیمت انرژی
به طور کامل انجام نشده است

رئیس سابق ایمیدرو در گفت و گوی با چیلان:

مهندس حسن پلارک، رئیس سابق هیئت عامل سازمان توسعه و نوسازي معادن و صنایع معدني ایران و 
مشاور فعلی وزیر صنایع در این شماره از نشریه چیلان به برخی از سوالات خبرنگار ما پاسخ دادند. قابل 
توجه خوانندگان گرامی نشریه می رساند که این مصاحبه در اواخر سال گذشته در زمانی که آقای پلارک 

هنوز ریاست ایمیدرو را بر عهده داشت انجام شد
32
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وزیر صنایع و معادن، س��ال 90 را سال شکوفایی دستاوردهای 
قانون هدفمندی یارانه ها در اقتصاد و به  تبع آن در بخش صنعت 
و معدن توصیف کرد و با اشاره به اجرای قانون هدفمندی یارانه ها 
در کشور گفت: اصلاح س��اختارهای فنی درون  بخشی و درون 
 بنگاهی، تقویت ظرفیت  رقابت  پذیری واحدهای صنعتی و معدنی 
ب��رای مقابله با تولیدات خارجی، بهبود کیفیت و ارتقای فناوری 
در تولیدات از برنامه های پیش بینی شده در راستای اجرای این 

قانون خواهد بود.
علی اکبر محرابیان درباره برنامه های پیش  بینی شده در رابطه با 
برنامه پنجم توسعه نیز تشریح کرده است که سال 90، نخستین 
سال اجرای برنامه پنجم توسعه است و این وزارتخانه درنظر دارد 
حمایت جدی از س��رمایه گذاری و مشارکت بخش خصوصی و 
تعاونی در س��رمایه گذاری های صنعتی داش��ته باشد. محرابیان 
واگذاری طرح های نیمه تمام برای تکمیل و بهره برداری را از دیگر 

برنامه های جدی این وزارتخانه در سال 90 بیان کرده است.
از دیگر اقدامات وزارت صنایع و معادن در سال 89 تشکیل ستاد 
تسهیل امور پشتیبانی واحدهای صنعتی و معدنی و شهرک  های 
صنعتی در استان  های کشور با هدف رسیدگی به مسائل مطرح 

شده از سوی صنعتگران بوده است.
به گفته محرابیان برای حمایت از تولیدات داخلی از ابتدای سال 
جدید با همکاری موسسه استاندارد با جدیت و دقت بسیار زیاد 
از ورود و ثبت س��فارش تولیدات نا مرغوب و بی کیفیت خارجی 
جلوگیری خواهد ش��د و همچنین تعرفه واردات کالاها بر اساس 
ظرفیت ه��ای تولید داخل، توان رقابت پذیری با رعایت اصل نرخ 
بهره وری مطلوب از ظرفیت ها و س��رمایه گذاری های انجام شده 

تعیین خواهد شد.

وزیر صنایع و معادن توس��عه صنایع نوین با فناوری های برتر و 
همچنین حمایت از مخترعان و مبتکران در حوزه بخش صنعت 
و معدن را محور اولویت ها، حمایت ها و پشتیبانی وزارت صنایع و 

معادن اعلام کرده است.
محرابیان در ادامه تش��ریح برنامه های وزارت صنایع و معادن در 
بخش معدن آورده اس��ت: تکمیل نقش��ه های زمین شناسی از 
فعالیت های اکتش��افی بخش خصوص��ی و تعاونی و با کمک به 
فراهم س��ازی زیر ساخت ها از جمله راه دسترسی برق ارتباطات، 
از فعالیت های استخراج و بهره برداری از معادن کشور حمایت به 

عمل خواهد آمد.

تشریح برنامه های 
وزارت صنایع و 

معادن در سال90

توسط وزیر صنایع و معادن صورت گرفت:

وزیر صنایع و معادن:

•وزارتخانه در نظر دارد حمایت جدی  	
از س�رمایه گذاری بخ�ش خصوصی 
و تعاون�ی در س�رمایه گذاری  ه�ای 

صنعتی داشته باشد

•ب�رای حمای�ت از تولی�دات داخلی  	
از ورود و ثب�ت س�فارش تولی�دات 
خارج�ی  بی کیفی�ت  و  نا مرغ�وب 

جلوگیری خواهد شد

بر اس�اس  کالاه�ا  واردات  •تعرف�ه  	
ظرفیت ه�ای تولی�د داخ�ل و توان 

رقابت پذیری تعیین خواهد شد
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یک��ی از موضوعات عمده ای که س��رمایه گذاران و فعالان صنعت 
فولاد کش��ور را درگیر خود کرده است، بحث نرخ هاي سود بانکي 
به ویژه نرخ تسهیلات می باشد که موضوع بحث و گفت و گو میان 
صاحب��ان صنایع از جمله صنعت ف��ولاد، فعالان اقتصادي و دولت 

قرار گرفته است و مواضع متفاوتي اتخاذ مي شود. 
نصرالله ایزدپناه، مدیر عامل ش��رکت صنای��ع هفت الماس در این 
خص��وص، در گفت و گو با خبرنگار چیلان اظهار داش��ته اس��ت: 
حمایت شایسته ای از تولیدکننده و صادرات صنعتی مشاهده نمی 
ش��ود. مثلًا در حالی که ما دو س��ال متوالی به عنوان صادرکننده 
نمونه ش��ناخته شده ایم، جالب اس��ت که با این حال، هیچ یک از  

بانک ها، تسهیلات صادراتی به ما ارائه نداده اند. 
این عضو فعال انجمن عقیده دارد که مشکل اصلی و عمده صنعت 
»تس��هیلات کم با بهره بالا« می باشد. بهره بانکی بالا باعث رکود 
در صنعت شده که پیامد آن بی رغبتی در سرمایه گذاری صنعتی 

بوده اس��ت. مس��ئله نقدینگی و عدم پرداخت تسهیلات و مشکل 
تراش��ی بانک ها، دامنگیر کل صنعت است اما در صنعت فولاد به 
دلیل اینکه نیاز ارزی و تسهیلاتی بیشتر است و نقدینگی بیشتری 

نیاز است، این مسئله محرز است.
داریوش هندوئي، عضو دیگ��ر انجمن با بیان اینکه در حال حاضر 
سود تولید با بهره بانک ها هیچ گونه تناسب و همخواني ندارد، می 
افزای��د: بانک ها تا حد زی��ادي از بخش تولید فاصله گرفته اند، در 
حالي که مهمترین بخش اشتغال مولد کشور همین حوزه صنعت 

و تولید مي باشد. 
بهروز س��لیمانی، مدیر گروه صنعتی بازرگانی در یادداش��تی برای 
چی��لان؛ عدم ثبات سیاس��ت های پولی و بانکی و از س��وی دیگر 
عدم وجود قوانین جامع حمایتی از بخش تولید، بوروکراسی زائد و 
مطول اداری در تصویب طرح ها در دستگاههای اجرائی تخصصی 
و بانکه��ا و  همچنین نرخ بالای ارائه تس��هیلات ریالی را از جمله 

بهره بانکي بالا، مشکل بزرگ توسعه 
سرمایه گذاری در صنعت فولاد ایران

راحله حسینی
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مهمترین مشکلات در رابطه با صنعت فولاد ذکر کرده است.
محمدرضا رحیم��ي زاده، مدیر عامل مجتمع فرآیند فولاد در این 
رابطه به خبرنگار ما گفته است: با توجه به اینکه نرخ بهره سالیانه در 
بسیاري از کشورهاي صاحب نام در صنعت فولاد، سالانه حداکثر از 
چهار درصد تجاوز نمي نماید چگونه صنعت فولاد کشور با پرداخت 
به��ره ماهیانه از دو تا دو و نیم درصد قادر به رقابت و ادامه حیات 
است؟ باتوجه به اینکه نرخ تورم در کشور نسبت به دوسال گذشته 
بیش از 60 درصد کاهش پیدا کرده است، لازم است نرخ بهره نیز 

همپاي کاهش نرخ تورم کاهش یابد.
دغدعه های فوق از طرف فعالان صنعت فولاد کشور نشان دهنده 
مشکلات سیستم بانکداری برای صنعت کشور است. در این میان، 
کارشناسان مسائل اقتصادی برای تشریح وضعیت بانکی کشور بر این 
باورند که نرخ سود بانکی همواره تابعی از نرخ تورم است و معتقدند 
به واسطه رشد تورم یا کاهش آن، نرخ سود بانکی باید تعیین شود اما 
این امر چند زمانی است که دیگر از فرمول  های محاسباتی پیروی 
 نمی کن��د و فرمول  های موجود جای خود را به ابلاغیه  ها داده اند.

بانک  ه��ا در جایگاه واس��طهی وجوه، نقش 
مهمي  در تجهیز سرمایه هاي نقدي و هدایت 
آن  ها به  سمت فعالیت هاي مولدّ دارند. بانک ها 
با اس��تفاده از انواع سپرده  هاي بانکي، وجوه 
مازاد بر نیاز خانوارها، ش��رکت  ها و مؤسسه 
 ه��ا را گرد آورده، در اختیار تولیدکنندگان و 

فعالان اقتصادي قرار مي دهند.
یکي از متغیرهاي اساسي و حساس در فعالیت 
 هاي بانکي، تصمیم گیري روي نرخ سودهاي 
بانکي است. همان  طور که تصمیم صحیح و 
منطقي در تغییر نرخ سود بانکي، بازار پول و 
سرمایه را در جهت حرکت به  سمت اشتغال 

کامل به تعادل مي رساند، تصمیم نادرست و غیرمنطقي، بازارها را 
مختل کرده و باعث رکود یا تورم یا رکود توأم با تورم مي شود.

اگرچه س��الانه بهره بانکي در بخش صنعت از سوي بانک مرکزي 
تعیین مي شود، اما در طول سال با تبصره هاي مختلف حداقل بهره 
بانک��ي براي بخش صنعت در بانک  هاي دولتي به 17 تا 18درصد 

مي رسد.
ب��ه طور طبیعي واحدهاي صنعتي ب��راي تامین نقدینگي نیازمند 
استفاده از تسهیلات بانکي هستند اما در حال حاضر اخذ اعتبارات 
بانک��ي نیازمند ارائه وثیقه های متع��دد بوده و رویکرد بانک ها نیز 
در ارائه تس��هیلات به بخش صنعت در مقایس��ه با بخش بازرگاني 

سختگیرانه تر است.
نحوه عملکرد سیستم بانکي در این بخش و عدم اجراي پوشش هاي 
حمایتي دیگر موجب مي شود که سودآوري بخش صنعت کاهش 
یاب��د. در مقابل بانک ها نیز در تحلیل هاي اقتصادي خود ریس��ک 
فعالیت هاي صنعتي را بالا دانسته و در ارائه تسهیلات سختگیرانه 

عمل مي کنند.
نرخ سود بانکی تاثیر مستقیمی روی صنعت و تولید کشور دارد به  
طوری که در صورت افزایش نرخ سود بانکی تولید فلج خواهد شد. 
یکی از عوامل تاثیرگذار بر افزایش قیمت تمام شده  کالاها، نرخ سود 

بانکی یا همان قیمت پول است.
به گفته کارشناسان اقتصادی به دلیل بالا بودن نرخ سود در کشور 
م��ا و به دنبال آن، بالا بودن هزینه تامین نقدینگی برای واحدهای 

تولیدی، قیمت تمام ش��ده محصولات ایرانی در مقایسه با کالاهای 
مشابه خارجی بالاتر است.

بن��گاه اقتصادي، به نرخ بهره و تغییرات آن، به صورت یکي از اقلام 
هزین��ه نگاه مي کند و تصمیم هاي خ��ود را براي کاهش یا افزایش 
س��رمایه گذاري نه براساس بهره، بلکه براساس سود انتظاري اتخاذ 
مي کن��د. اگر بن��گاه اقتصادي بتواند تغییرات ن��رخ بهره، از طریق 
افزایش قیمت محصول به مصرف کننده منتقل کرده و س��ود خود 
را افزایش داده یا در س��طح پیش��ین حفظ کند، افزایش نرخ بهره 
تاثیري روي سرمایه گذاري نخواهد داشت؛ امّا اگر اوضاع اقتصادي 
چنین اجازه اي را به وي ندهد و افزایش بهره و هزینه باعث کاهش 
س��ود ش��ود، س��رمایه گذاري کاهش مي یابد؛ به همین جهت در 
وضعیت رونق اقتصادي، با وجود این که نرخ  هاي بهره بالا اس��ت، 
س��رمایه گذاري افزای��ش مي یابد و برعک��س در دوره  هاي رکود با 
این که نرخ  هاي بهره در پایین ترین سطح قرار دارند، سرمایه گذاري 

صورت نمي گیرد. 
از طرفی وقتی س��ود س��پرده های بانکی کاهش یابد، مش��تریان 
بانک ه��ا با در نظر گرفتن ن��رخ تورم جامعه 
کمتر به س��مت س��پرده گذاری در بانک ها 
ترغیب خواهند شد در نتیجه حجم سپرده ها 
و منابع بانک برای اعطای تسهیلات کاهش 
می یاب��د لذا ب��ه عقیده برخی کارشناس��ان؛ 
رابط��ه بین ن��رخ تورم، س��ود س��پرده ها و 
تسهیلات  باید به صورت پلکانی باشد تا هم 
س��پرده گذاران متضرر نشوند و هم بانک ها 
بتوانند علاوه بر پرداخت سود سرمایه گذاران  
هزینه های خود را پوشش دهند. به موجب 
یک اصل ساده اقتصادی، پیشرفت اقتصادی 
حاصل نخواهد شد مگر با پس اندازهای هر 
چه بیش��تر و بکارگیری هر چه موثر تر از آن در جهت توس��عه و 

پیشرفت اقتصادی.
کش��مکش نظ��ام بانکي و بخش صنع��ت اتفاق تازه اي به ش��مار 
نم��ي آید و هم��واره ای��ن دو بخش از سیس��تم عملک��ردي هم 
 ناراض��ي بوده اند اما ای��ن نارضایتی ها در دوره های اوج می گیرد.
تولیدکنن��دگان از نرخ بهره هاي بانکي ش��کایت دارند و معتقدند 
که پروس��ه اخذ تس��هیلات در کشور ما بسیار س��خت گیرانه مي 
باش��د، اما از طرف دیگر بانک ها نیز از نحوه بازپرداخت تسهیلات 
توس��ط صنعتگران گلایه مي کنند و عقیده دارند که تس��هیلات 
اعطای��ي ب��ه بخش صنع��ت عمدتا در س��ایر بخش ها اس��تفاده 
مي ش��ود. اما این اواخر بحث اصلاح سیس��تم بانک��ي که یکي از 
ش��اخه هاي طرح تحول اقتصادي اس��ت در کش��ور مطرح ش��ده 
و گفته مي ش��ود ب��ر عملکرد این سیس��تم تجدی��د نظر خواهد 
ش��د. این خبر براي بخش صنعت بس��یار مس��رت آمیز است و به 
 راحتي م��ي توان گفت که براي تحقق آن روز ش��ماري مي کند.
ح��ال که اقتصاد ای��ران، دوران گذر از اقتص��اد تورمي به وضعیت 
عادي را مي آزماید، به نظر مي رسد سرمایه گذار و تولیدکننده، توان 
تأثیرگ��ذاري روي قیمت  ها را ندارند و در نتیجه بالابودن نرخ هاي 
سود بانکي، سبب کاهش س��رمایه گذاري مي شود. در صورتی که 
بخش تولید تقویت ش��ود این ام��ر باعث کاهش هزینه  ها و پایین 
آمدن هزینه تمام شده کالا خواهد شد که این امر در نهایت به نفع  

اقتصاد کشور است.

ارائه تسهیلات بانك ها 
به بخش صنعت در 

مقایسه با بخش بازرگاني 
سختگیرانه تر است

کاهش نرخ سود بانکي عامل 
توسعه صنعت  است
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پیش بینی موسسه فیچ از بازار فولاد جهان 

انتظار می رود کش�ورهای توس�عه یافته تا س�ال 2012 رشد 
اقتصادی آرامی ادامه داش�ته باشند و بهبود بازار فولاد و مواد 

اولیه ادامه یابد. 
موسسه فیچ پیش  بینی کرده که صنعت فولاد جهان در سال 
2011 وضعی�ت باثباتی دارد و ط�ی 12 تا 18ماه آینده تقاضای 
فولاد جهان به کندی بهبود خواهد یافت، ولی این وضعیت در 

کشورهای توسعه یافته تا سال 2013 به اوج نمی رسد.
به گزارش چیلان به نقل از نق�ل از مرکز خدمات فولاد ایران، 
در سال 2011 قیمت گذاری محصولات فولادی همچنان تحت 
فش�ار مازاد ظرفیت خواهد بود و انتقال هزینه  های ناش�ی از 
قیمت بالای مواد اولیه مسأله  ساز خواهد شد. باید تولید مازاد 
و غیر اقتصادی محدود شود، ولی در اقتصادهای نوظهور آسیا 

ظرفیت تولید بالا خواهد رفت.
پایین ب�ودن نرخ به�ره وری و زم�ان تحوی�ل طولانی  مدت، 

موجودی محصولات فولادی را پایین نگه می دارد.
همچنین این موسسه تحلیل کرده که تفاوت های منطقه ای در 
بازار فولاد بیشترین تأثیر را بر میزان سوددهی تولیدکننده  ها 

و گردش س�رمایه می گذارد. در س�طح جهان، در دوره رکود، 
میزان معاملات فولاد نسبت به تولید افت بیشتری داشته است 
و دلیل اصلی آن هم افت شدید تقاضا در کشورهای واردکننده 

فولاد بوده است.
تولیدکننده  هایی که به صادرات وابسته هستند بر سر قیمت 
رقابت می کنند، در نتیجه موانع بر س�ر راه معاملات بیش�تر 

می شود و نوسان نرخ ارزها بالا می رود. 
انتظار می رود س�رمایه گذاری  ها روی مواد اولیه، اقتصادهای 
نوظهور آس�یا، محصولات باکیفیت و بهبود هزینه  ها افزایش 

یابد.
به گفته موسسه فیچ، تولیدکنندگانی سود بیشتری خواهند برد 
و موفق تر خواهند بود که در تولید مواد اولیه از روش  های ادغام 
و مشارکت استفاده کرده و همچنین نیازشان را از معادن خود 
تأمین کنند. تولیدکنندگانی که به دنبال محصولات باکیفیت تر 
و ارزش افزوده بیش�تر هستند و همچنین سطح تولید کافی 
دارند، می  توانند موقتاً تولید را کاهش دهند تا در مواقع رکود ، 

هزینه کم شود و تقاضای مشتری را برطرف کنند.

بهبود بازار فولاد تا سال 2012
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ديدگاه

سال 89 سالی پر فراز و نشیب برای صنعتگران کشور خصوصا فولادی ها 
ب��ود. از حذف یارانه حامل های انرژی گرفته تا الزام تولیدکنندگان به 
عرضه محصولاتش��ان در بورس و حتی زمزمه کاهش س��ود بازرگانی 
میلگرد به صفر. تولیدکنندگان فولاد کشور با صبر و تدبیر سال گذشته را 
پشت سر گذاشتند و اکنون در سال جدید چشم انتظار اقدامات حمایتی 
دولت برای هموار کردن مسیر سرمایه گذاری صنعتی و استفاده بهینه 

از ظرفیت های بالقوه تولید هستند. 
»سال 1390 سال شکوفایی دستاوردهای قانون هدفمند سازی یارانه ها 
در اقتصاد کش��ور و به تبع آن در بخش صنعت و معدن خواهد بود.« 
این جمله، بخش��ی از پیام وزیر صنایع و مع��ادن در رابطه با وضعیت 
صنعت و معدن کش��ور در س��ال جدید است. مهندس محرابیان پیام 
دیگ��ری نیز دارد: »امید م��ی رود در آینده ای نه چندان دور ش��اهد 
اصلاح ساختارهای فنی درون بخشی و درون بنگاهی، تقویت ظرفیت 
رقابت پذیری واحدهای صنعتی و معدنی برای مقابله با تولیدات خارجی، 

بهبود کیفیت و ارتقاء فناوری در تولیدات داخلی شویم.« 
این عبارات نشان دهنده امیدواری مسئولین دولتی صنعت کشور در سال 
1390 است. اما بیشتر صنعتگران کشور خصوصا تولیدکنندگان فولاد، 
نیمه خالی لیوان را هم می بینند و امیدشان به راهکارهای حمایتی و 
اقدامات جبرانی دولت است. اقداماتی که بازتوزیع به موقع و مناسب 30 

درصد از منابع حاصل از هدفمندی یارانه ها یکی از آنها است. 
سال 90 به نام جهاد اقتصادی نامگذاری شده است و یکی از مصادیق 
این جهاد می تواند بسترس��ازی مناسب برای تقویت سرمایه گذاری و 
مشارکت بخش خصوصی و تعاونی باشد. فراهم سازی این بستر نیازمند 
استفاده بیشتر از نظرات متخصصان و کارشناسانی است که در راه توسعه 
میهن عزیز، به وسط گود رفته اند و از نزدیک با مشکلات دست و پنجه 
نرم می کنند. در حوزه فولاد به دلیل گستردگی و پیچیدگی همه جانبه 
آن و ضرورت حرکت همگام با بازارهای جهانی در این صنعت، استفاده 
از نظرات و راهکارهای تخصصی فعالان این صنف، بیشتر مورد نیاز است. 
و از آنجا که در دنیای امروز، دسترسی به تک تک این افراد امکان پذیر 
نمی باشد، استفاده بیشتر از نظرات تشکل های صنفی با آن همه توان 
اطلاعاتی، فنی و آماری می تواند راهگشا باشد. البته وزیر صنایع و معادن 
هم در پیام خود این مژده را به تشکل های مردم نهاد صنعتی داده اند: 
» در سال 90 استفاده از نظرات تشکل های مردم نهاد صنعتی و معدنی 
در سیاست گذاری ها و تصمیم سازی ها و نظارت بر واحدهای صنعتی و 
معدنی در جهت بهره برداری مطلوب در دستور کار قرار گرفته است.«

با این اوصاف و با توجه به برنامه های اعلام شده دولت در زمینه اصلاح 
ساختارهای اقتصادی در سال جدید، سوالات متعددی در ذهن فعالان 
صنعت فولاد شکل گرفته است: آیا امیدواری مقامات دولتی به اتفاقات 
سال 90 می تواند نگرانی صنعتگران را کم کند؟ آیا مسائل تولیدکنندگان 
در رابطه با حذف حامل های انرژی در سال 90 چاره جویی خواهد شد؟ 
آیا در س��ال 90، بستر سازی مناسبی برای به کارگیری ظرفیت های 
معطل مانده در صنعت فولاد صورت می پذیرد؟ آیا مس��ائل مربوط به 
بهای تمام شده محصولات فولادی مورد توجه جدی قرار می گیرد؟ و 

ده ها پرسش دیگر.
برای اینکه بفهمیم تولیدکنندگان فولاد کش��ور چه پاسخی برای این 
پرسش ها دارند، تصمیم گرفتیم موضوع »چشم انداز صنعت فولاد 
کشور در سال 1390« را مورد بررسی قرار دهیم. نظرات و تحلیل های 
مدیران فعال و تاثیرگذار در صنعت فولاد به روش��ن شدن این موضوع 

بیشتر کمک می کند:

وحید یعقوبی 
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در خصوص چشم انداز صنعت فولاد در سال 90، از زوایای مختلفی 
م��ی توان به این موضوع نگاه ک��رد. اما از آنجا که ما موظفیم مثبت 
بیاندیشیم و مثبت پیش بینی کنیم و آینده را با ایده های مثبت خود 

بسازیم، به چشم اندازهای راه گشا در سال 90 اشاره می کنم:
•با توجه به این مسئله که یکی از دغدغه های تولیدکنندگان فولاد،  	
تامین فولاد خام و اجبار بر واردات آن بوده و هست، خوشبختانه 
به نظر می رسد چشم انداز سال 90 در این زمینه روشن باشد. 
چرا که برخی از طرح های فولادی در سال جاری راه اندازی می 
شوند و تولید آهن اسفنجی و شمش و اسلب فولادی رشد قابل 
قبولی خواهد داشت. بنابراین تا حدودی عدم تناسب و توازن بین 

فولاد خام و محصول نهایی تعدیل خواهد شد.
، با گذش��ت چند ماه از اجرای  • به نظر می رس��د در س��ال 90	
قانون هدفمند ک��ردن یارانه ها، تولیدکنندگان بتوانند تصویر 
روشن تری از تاثیرات افزایش قیمت حامل های انرژی بر هزینه 
های واقعی تولید نش��ان دهند؛ بدان امید که این امر منجر به 

بازخورهای مثبتی از جانب مسئولین دولتی گردد.
•منطقی تر ش��دن نرخ بهره تس��هیلات بانکی هم می تواند تا  	
حدودی از فش��ار هزینه های تولید بکاهد. امیدواریم این اقدام 

که وعده انجام آن در آغاز س��ال جدید داده ش��ده، به موقع و 
با نگاهی عمیق به مرحله اجرا گذاش��ته شود تا بالاخره بخش 
تولید بتواند در بستر اقتصاد سالم تر رشد کند. شایان ذکر است 
انجمن تولیدکنندگان فولاد آمادگی دارد تا به عنوان یک تشکل 
صنفی، نظرات و پیشنهادات تخصصی فعالان صنعت فولاد را 
ب��رای انجام هر چه بهتر این طرح مه��م و زیربنایی در اختیار 

مسئولان مربوطه بگذارد. 
•چشم انداز روشن دیگر، مربوط به یکی از زیربنایی ترین بخش  	
های صنعت فولاد است. آن گونه که از شواهد و قرائن پیداست، 
به نظر می رس��د در س��ال 90 س��ازوکاری برای تامین قراضه 
ف��ولادی از طریق واردات به مرحله عمل درآید. اما با توجه به 
نیاز آتی کشور به سالیانه 3 تا 5 میلیون تن قراضه وارداتی، آنچه 
مورد انتظار اس��ت، شأنیت یافتن کسب و کار قراضه به عنوان 
ی��ک صنعت مهم و احداث پایانه های واردات و فرآوری قراضه 

در سواحل جنوبی کشور می باشد.
، با ادغام وزارتخانه های بازرگانی  • و نکته آخر اینکه در سال 90	
و صنایع و معادن، امید است صنعتگران کشور از حمایت های 

نسبی بیشتری برخوردار گردند.

سید رسول خلیفه سلطانی
دبیر انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
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وضعیت تولید فولاد کش��ور و برنامه ی تولیدکنندگان و س��رمایه 
گذاران این بخش در س��ال جدید تابعی از مس��ائل سال گذشته 
اس��ت. مس��ائلی که امتداد آن را در س��ال جدید شاهد هستیم و 
از دولت محترم انتظار حمایت مناس��ب در س��ال جهاد اقتصادی 

داریم. 
 موضوعاتی که در این س��ال برای توسعه ی بخش صنعتی فولاد 
مهم است و می توان در این نوشتار به آن اشاره ای داشت را گذرا 
مرور می کنیم و انش��اا در فرص��ت های دیگر به جنبه های دیگر 

دغدغه های صنعتگران می پردازیم. 
مناس��ب اس��ت که دولت در این س��ال، همان گونه که در اجرای 
هدفمن��د س��ازی یارانه ها انقلاب��ی عمل ک��رد، در زمینه تامین 
نقدینگ��ی تولید کش��ور نیز انقلابی عمل کند ت��ا تولید کننده ها 
بتوانند در بازارهای جهانی حضور پیدا کنند و توان رقابت با رقبای 

خارجی را داشته باشند.
لزوم این اقدام زمانی آش��کارتر می ش��ود که به این آمارها توجه 
داش��ته باشیم: کشور تا پایان برنامه پنجم توسعه باید 55 میلیون 
تن فولاد تولید کند. در حال حاضر نیاز سالانه کشور به فولاد 20 
میلیون تن است، تا پایان برنامه میزان مصرف فولاد کشور به 30 
میلیون تن خواهد رس��ید و قرار است 25 میلیون تن فولاد دیگر 

صادر شود.
شاید لازم باشد با جزئیات بیشتری این موضوع را مطرح کنیم. هم 
اکنون هر تولید کننده ف��ولاد بخش خصوصی که کار نورد انجام 
می دهد، هر تن شمش را 700 هزار تومان خریداری کرده و پس 
از صرف هزینه های تولید، از جمله حمل و نقل، س��وخت، هزینه 
کارگری، لوازم یدکی و ... هر تن محصول نهایی را حدود790 هزار 
تومان به فروش می رساند. بنابراین هیچ سودی از تولید نمی برد 

و تولید کننده بخش خصوصی با زیان دهی روبه رو است. 
در سال جدید هم با توجه به اینکه هزینه های تولید افزایش پیدا 
کرده، اما قیمت فروش به علت دس��توری بودن ثابت مانده است. 

در نتیجه تولید کننده بخش خصوصی قادر به ادامه تولید نیست 
و در حال حاضر از 20 درصد ظرفیت تولید کارخانه اس��تفاده می 
کند. اینجاس��ت که اهمیت حمایت دولت از تولید داخلی، چه در 
حوزه تامین نقدینگی و چه در حوزه تصمیمات استراتژیک، بیشتر 

مشخص می شود.
 درباره هدفمندس��ازی یارانه ها و تاثیرات آن درس��ال جدید هم 
باید گفت: دولت می بایس��ت توجه داش��ته باش��د که بازار فولاد 
تحت تاثیرقیمت گذاری پایین در بورس توس��ط وزارت بازرگانی 
اس��ت و بخش خصوصی با توجه به افزای��ش هزینه های تولید و 
قیم��ت گذاری دس��توری، دیگر قادر به تامی��ن نقدینگی و ادامه 

تولید نخواهد بود.
از س��وی دیگر، امیدواریم وع��ده ای که دولت مبنی بر تزریق 30 
درص��دی منابع حاصل از در آمد یارانه ها به بخش تولید را عملی 
کن��د و برنامه حمای��ت از قیمت ها و رفع کمب��ود نقدینگی را از 

بخش تولید اجرایی نماید.
 مسئله دیگری که باید به آن توجه داشت این است که اگرچه در 
تمام جهان انرژی گران است، اما اگر قیمت انرژی به قیمت فوب 
خلیج فارس برای تولیدکننده داخلی محاسبه می شود که ما نیز 
مخالف آن نیستیم، بنابراین می بایست سرمایه و تامین نقدینگی 
در داخل نیز به قیمت فوب خلیج فارس حس��اب ش��ود. نه اینکه 
انرژی با قیمت فوب خلیج فارس محاس��به شود، اما قیمت نهایی 

دستوری باشد. 
به هر حال با بررس��ی مش��کلات مذکور، در خصوص چشم انداز 
فولاد در س��ال 90 باید گفت: با توجه ب��ه اینکه تولید فولاد یک 
صنعت بس��یار انرژی بر اس��ت، تولید آن با این وضعیت مقرون به 
صرفه نیست؛ مگر اینکه حمایت از صنعت با درآمد و ردیف بودجه 
دولت صورت گیرد و دول��ت برای حمایت از تولید داخلی، همان 
گونه که رهبر معظم هم در پی��ام خود فرمودند، جهادگونه عمل 

کند.
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همه کارشناس��ان و فعالان اقتصاد و صنعت اعم از کارشناس��انی که 
قض��اوت های مبتنی بر علم و داده ه��ای آماری دارند و چه گروهی 
که نظریاتشان بر اساس تجربه ابراز می شود، متفقاً عقیده دارند که 
مدیریت خصوصی در بنگاه های اقتصادی عملکرد بهتری داش��ته و 
حاصل فعالیتشان سریعتر از مدیران دولتی بنگاه را به اهداف برنامه 
ریزی شده می رساند. بنابراین اگر هدف ما توسعه و گسترش صنعت 
فولاد اس��ت و داوطلب تلاش در جهت جهاد اقتصادی هستیم، بهتر 
اس��ت منابع و امکانات لازم برای توسعه را به فعالانی بسپاریم که از 
منابع کمتر بهره بیش��تری کسب می نمایند و نتیجه فعالیتشان در 

کلان اقتصاد به نفع کشور است.
به هر حال صنعت فولاد کش��ور در سال 1390 می تواند نقش قابل 
قبولی را در اقتصاد کش��ور ایفا نماید، اگر موارد ذیل مورد توجه قرار 

گیرد:
امکانات مالی برای سرمایه گذاری و افزایش ظرفیت های تولید فولاد 
در اختی��ار بخش خصوص��ی قرار گیرد و البت��ه ضوابط و معیارهای 
تضمین ش��ده نیز رعایت گردد که اطمین��ان به عدم اتلاف منابع را 

به حداکثر برساند.
ظرفیت های موجود که ب��ه دلیل عدم تکافوی منابع مالی لازم نزد 
بخش خصوصی غیرفعال است، با اعطای تسهیلات بانکی فعال گردد 
و البته در این زمینه محاسبات دقیق صورت گیرد که منابع مورد نیاز 

برای فعال سازی هر واحد تا چه حد کافی است.
اکثر قریب به اتفاق فعالان اقتصادی و خصوصاً تولیدکنندگانی که با 
بازارهای پولی در ارتباط هستند، به حق معتقدند که نرخ بهره بانکی 
برای تس��هیلات اعم از کوتاه مدت یا بلند مدت بس��یار بالاست و در 
بسیاری موارد حتی اگر دسترسی به تسهیلات میسر گردد، از توجیه 
اقتصادی کافی به دلیل بالا بودن نرخ بهره برخوردار نیست؛ بنابراین 
توجه به دو نکته در اعطای تسهیلات بانکی ضرورت دارد: نخست نرخ 
بهره و دوم مدت زمان بازپرداخت که البته در مورد مدت نیز روشن 
است که هر چه زمان بیشتری برای بازپرداخت تسهیلات لحاظ شود، 
امکان برنامه ریزی دقیق تر و بهره وری بیشتر افزایش خواهد یافت 
و در چنین شرایطی می توان امید بیشتری به موفقیت و رسیدن به 

نتیجه مطلوب داشت.
به کار گیری تعرفه گمرکی به عنوان ابزاری برای حمایت از تولید از 

جمله اقداماتی است که می تواند در جهت موفقیت آمیز بودن فعالیت 
تولید کنندگان فولاد از آن استفاده نمود.

اگ��ر محصولات داخلی را که به حق از کیفیت و اس��تاندارد بس��یار 
مطلوبی هم برخوردارند، در مقابل محصولات وارداتی با اعمال تعرفه 
بر واردات حمایت نماییم، مس��لماً حقوق مصرف کنندگان را نیز در 
جهت اس��تفاده از محصول با کیفیت مطلوب رعایت داش��ته و مورد 

حمایت قرار داده ایم.
اکنون که با اجرای قانون هدفمند س��ازی یارانه ها، صنعت فولاد به 
عنوان یکی از صنایع انرژی بر با مش��کلات چشمگیر مواجه گردیده 
است، به نظر می رسد که بی توجهی به مشکلات بروز یافته موجب 

وارد آمدن لطمات سنگینی به این صنعت خواهد شد.
آنچه مسلم است قیمت تمام شده محصولات فولادی با گران شدن 
حام��ل های انرژی ب��ا افزایش زیادی روبرو ش��ده و همین عامل در 
صورت ثابت بودن قیمت عرضه، مانع بزرگی در مسیر تولید است؛ زیرا 
تولید کننده هزینه های تولید خود را حتی بدون محاسبه استهلاک 
دریافت نمی نماید. بنابراین جا دارد مسئولین مربوطه و سازمان های 
ذیربط برای جلوگی��ری از بروز هرگونه بحران و ممانعت از تعطیلی 
واحدهای تولیدی و افزودن بر تعداد بیکاران، ضمن جدی انگاش��تن 
موضوع، راه چاره مناس��ب را پیدا نمایند. مسلماً انجمن ها و تشکل 
ه��ای صنفی و خصوصاً انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران می توانند 
نظرات کارشناسی مبتنی بر واقعیت ها ارائه و در اتخاذ روش صحیح 
کمک مؤثری بنماید تا هم منافع مصرف کنندگان تأمین گردد و هم 
تولید کنندگان قادر به ادامه فعالیت تولیدی و عرضه محصول خود به 

قیمت عادلانه باشند.
دول��ت محترم ابزار اجرایی بس��یاری برای مس��اعدت و همکاری با 
تولیدکنندگان در اختیار دارد که می تواند با استفاده مناسب از آنها 

راه حل های مناسب برای حل مشکلات ارائه نماید. از جمله:
ال��ف( تدریجی نم��ودن افزایش قیمت حامل های ان��رژی و موکول 

نمودن به یک دوره چهار ساله.
ب( پرداخت کمک نقدی متناس��ب با ان��رژی مصرفی به واحدهای 

تولیدی از محل 30% یارانه های صرفه جویی شده.
ج( اعطای معافیت های مالیاتی برای جبران هزینه های افزایش یافته 

در بخش تولید.
د( اعطای سرمایه در گردش کم بهره و با نرخ رقابتی در حال اعمال 

در کشورهای مشابه.
به هر حال سال 1390 برای صنعت فولاد به طور اخص و کل صنعت 
کش��ور به طور اعم می تواند سال سازندگی و جهاد اقتصادی باشد و 
رسیدن به نتایج مطلوب و دست یافتن به نرخ رشد معقول در سرمایه 
گذاری و تولید و افزایش تولید ناخالص کشور و کاهش نرخ بیکاری 
و تورم میسر و مقدور است، اگر عوامل دخیل در اتخاذ سیاست های 
کلان اقتصادی و مسئولان مؤثر در بازارهای پولی از موضع همکاری و 
یاری رسانی به مقوله تولید و صنعت توجه نمایند. این امید وجود دارد 
که بخش خصوصی با تعامل و تعاون بخش دولتی موفق گردد و نقش 
واقعی و مؤثر خود را در جهاد اقتصادی به خوبی ایفا نماید. ان شاا... 

جهانبخش شکری
رئیس هیئت مدیره شرکت جهان فولاد غرب
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آموزش

یادگیري فعال فرآیندي است که افراد را جهت یافتن راه حل مسائل 
و انج��ام ام��ور در کنار هم جمع مي نمای��د. چنین فرآیندهایي که 
مش��ارکت کارکنان را برای حل مسائل سازماني ترغیب مي نماید، 

سبب توسعه فرد و سازمان خواهد شد. 
یادگیري فعال را می توان چنین تعریف کرد: فرآیند مستمر یادگیري 
و تأثی��ر آن در فعالیت هاي روزمره با حمایت همکاران در مواجه با 

امور محوله.
بی��ن »یادگیري فعال« با »یادگیري حین انجام کار«  تفاوت وجود 
دارد. یادگیري فعال زماني شکل مي گیرد که فرد با کمک همکارانش 
به جستجو و حل مسائل واقعي در محیط کار بپردازد و حال آن که 
یادگیري حین انجام کار زماني است که فرد چه با دیگران و چه به 
تنهایي در حال انج��ام کار یاد مي گیرد. همچنین یادگیري عملي 
با کارهاي پروژه اي، گردش ش��غلي و هر نوع شبیه سازي )مطالعه 

موردي، بازي هاي مدیریتي( متفاوت است.
یادگیري فعال یاAL یک نوع یادگیري پایدار است که از جهات زیر 

با روش هاي دیگر یادگیري متفاوت است.
یادگیري پیرامون فعالیت هاي حل مسأله متمرکز است. 1 .

یادگیرنده به صورت داوطلبانه و با انگیزه یاد مي گیرد. 2 .
توسعه فردي به اندازه فعالیت حل مسأله مهم است. 3 .

یادگیري فعال یک فرآیند اجتماعي کاملًا مشخصي است  4 .
که منجر به تغییرات سازماني خواهد شد.

یادگیري فعال زمان بر است و عمدتاً هر برنامه AL بین 4. 5 
تا9 ماه به طول مي انجامد.

•مزایاي یادگیري فعال  	
با استفاده از برنامه AL مسائلي که به سادگي و با استفاده از آموزش 
هاي معمولي قابل حل نیس��ت، شناسایي و حل مي گردند. اعضاي 
گروه با مش��ارکت در برنامه AL و با توسعه توانایي رهبري در گروه 
قادر به حل مس��ائل پیچیده خواهند بود. همچنین در برنامه هاي 
AL مش��ارکت و توانمند سازي کارکنان از طریق تشویق آن ها به 
قبول مسئولیت حل مس��اله ارتقاء مي یابد. رویکرد یادگیري فعال 
همچنین سبب تعدیل و توسعه اهداف و انعطاف پذیري در طراحي 
خواهد شد. و در مجموع این روش سبب انتقال آسان یادگیري شده 
و عکس العمل سریع افراد را از طریق مشارکت در برنامه هاي بهبود 

به دنبال دارد. 
• چالش هاي یادگیري فعال	

سه نوع چالش در متدلوژي یادگیري فعال وجود دارد:

تعبیر غلط )تعبیر نادرس��ت( یادگیري فعال: همان طور  1 .
که قبلًا گفته ش��د، یادگیري فعال به طور فزاینده اي با 
یادگیري حین کار اشتباه گرفته مي شود در صورتي که 
یادگیري حین انجام کار شامل جزئیات انجام کار توسط 

فرد به صورت یک Case قابل ارائه مي باشد. 
خ��ود متدلوژي: در مورد چالش دوم این س��ئوال وجود  2 .
دارد که آیا اقدامات مقتضي در زمینه تش��ویق کارکنان 
به کار با مس��ائل نا آشنا جهت بهبود عملکردشان انجام 
مي گیرد. )آیا تشویق اعضاء به کار با مسائل ناآشنا جهت 

توسعه عملکردشان کفایت مي کند(.
اثر بخشي یادگیري فعال: در مجموع باید گفت که پیاده  3 .
س��ازي یادگیري فعال به ش��کلي کاملًا ایده آل )درست 
و صحیح( مش��کل اس��ت. چرا که آم��وزش آن از طریق 
دوره ه��اي آکادمیک و فرهنگ س��ازماني کار س��اده اي 

نیست.
چارچوب اساسي یادگیري فعال شامل پنج عامل اساسي زیر است: 

مدیران مي توانند از تجارب بیاموزند. 1 .
در تجربه هایشان با دیگران مشارکت داشته باشند. 2 .

به نصایح و انتقادهاي دیگران توجه نمایند. 3 .
پیشنهادات را در عمل بکار گیرند. 4 .

مطالب فرا گرفته شده را مرتبا مرور نموده و نتایج حاصل  5 .
از اعمال همکاران را بررسي نمایند.

ای��ن پنج عمل را اصطلاحا “رفی��ق روز تنگ” در یادگیري نامیده 
اند و معتقدند افراد وقتي که با مش��کلات روبرو مي شوند و داراي 
فرصتي براي به اشتراک گذاردن تجربیات شان با دیگران هستند، 

به طور اثر بخشي یاد خواهند گرفت.
جوامع علمي و تجاري بر این باورند که س��ازمان ها با بکارگیري 
مدیری��ت دانش مي توانند مزیت رقابتي ایجاد کرده و برتري هاي 
بلن��د مدت خود را در عرصه هاي رقاب��ت حفظ نمایند. آیا صرف 
نگهداري تجارب مي تواند سبب افزایش دانش و توسعه یادگیري 
در س��ازمان گردد؟ با در نظر گرفت��ن ماهیت پویاي دانش و لزوم 
بکارگیري فنون و روش هاي نوین در سازمان ها، با تجارب پراکنده 
نم��ي توان در محی��ط متغیر و پرتنش ام��روزي دانش را ایجاد و 
براي خود مزیت رقابتي کس��ب نمود. باید راه هاي انتش��ار دانش 
در س��ازمان را کش��ف نمود تا علي رغم داشتن تجارب کاربردي، 

یادگیري سازماني را نیز افزایش دهیم.  

مهدي محمود صالحي
)کارشناس ارشد مدیریت صنعتی(

نقش یادگیري فعال
در سازمان های صنعتی
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مقدمه:
گس��تره ریسک های موجود در صنایع فولادی بسیار متنوع است. از 
این گستره، ریس��ک احتراق ، ریسک انفجار، ریسک خرابی ماشین 
آلات، ریس��ک تجاری، ریس��ک توقف فعالیت، ریسک آلودگی های 
رادیواکتیو و همچنین ریسک نوسانات نرخ ارز را می توان نام برد که 
با استفاده از مدیریت ریسک می توان ریسک های مربوطه را حذف 

کرد یا کاهش داد.
صنعت فولاد همچون صنایع سنگین دیگر مشکلاتی در حوزه واردات 
و صادرات دارد که ریشه این مشکلات به طور عمده در نوسانات نرخ 
ارز اس��ت. در زمینه واردات و صادرات مواد اولیه و شمش فولاد، نرخ 
ارز نقش تاثیرگذاری در تصمیم گیری ها و تعیین سیاست های کلان 
تولید در کارخانه های بزرگ فولاد سازی  و همچنین در طرح های 

حمایتی دولت ها از صنایع فولادی دارد.
در بخش اول این مقاله آموزش��ی سعی شده است در ابتدا به تعریف 
انواع رژیم های ارزی در کش��ورهای مختلف پرداخته شود و سپس 
تئ��وری های مطرح مالی در این زمینه مورد بررس��ی قرار گیرد. در 
بخش بعدی مقاله که در شماره آینده چیلان به چاپ خواهد رسید، 
س��عی می گردد انواع ریس��ک و همچنین مدیریت آن مورد بررسی 
قرار گیرد و س��پس با تاکید بر ریسک نوسانات نرخ ارز، ارتباط میان 

مبادلات بین المللی و تغییرات نرخ ارز ، انواع ریسک های مربوط به 
ارز و همچنین روش های مدیریت این قبیل ریسک ها بیان شود.

رژیم های ارزی:
به ترتیباتی که برای بازپرداخت وجوه و تعیین نرخ ارز میان گروهی از 
کشورها وجود دارد، رژیم ارزی اطلاق می شود. مهمترین مولفه های 
رژیم های ارزی عبارتند از: سازو کار تعیین نرخ ارز و نحوه تخصیص 
آن بین بخش های اقتصادی که تغییر این مولفه ها منجر به تغییر 

رژیم ارزی می شود.
انواع رژیم های ارزی را می توان در یک طبقه بندی کلی به ش��رح 

ذیل تقسیم بندی کرد:
نر خ ارز به نحوی ثابت یا قفل می شود که  • میخکوب ش�ده: 	
تغییر نرخ برابری یا تغییر رژیم ارزی بس��یار مشکل و پر هزینه 
اس��ت. در حال حاضر 45 کشور جهان این سیستم را اجرا می 

کنند.
• نرخ ارز در یک نرخ مش��خص قفل نمی شود، اما بانک  میانی:	
مرکزی در قالب یک روش از قبل تعیین شده، نوسانات نرخ ارز 
را محدود و کنترل می کند.46 کشور در حال حاضر از این رژیم 

استفاده می کنند.
• ن��رخ ارز آزادانه حرکت کرده و عرض��ه و تقاضا نرخ را  ش�ناور:	

آموزش مدیریت ریسک نرخ ارز در 
صنایع فولادی

)بخش اول(
میر سجاد مسجد موسوی )کارشناس ارشد مدیریت مالی(

وحید حسن پوردبیر )کارشناس ارشد حسابداری(
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تعیین می کند و بانک مرکزی هیچگونه دخالتی در تنظیم نرخ 
ها انجام نمی دهد. 50 کشور در حال حاضر از این رژیم استفاده 

می کنند.
عوامل مختلفی در تعیین این رژیم ها و به کارگیری آن در کشورهای 
مختلف وج��ود دارد که می توان به اندازه اقتصاد)GNP(، درجه باز 
بودن اقتصاد، تنوع ساختار تولید و صادرات، تمرکز جغرافیایی تجارت 
خارجی، اختلاف سطح تورم داخلی با تورم خارجی، تحرک سرمایه و 

بازارهای مالی توسعه یافته، اعتبار سیاسی و ...  اشاره کرد.
برای مثال در کشورهایی که دارای تنوع در تولید و تنوع محصولات 
صادراتی می باش��ند رژیم ارزی شناور می تواند مناسب تر باشد، اما 
در کش��وری که دارای تنوع صارداتی نمی باشد و مثلا عمده تولید و 
صادرات آن فولاد اس��ت، رژیم ارزی شناور مدیریت شده مناسب تر 

می باشد.
در ادامه به تعریف و بررس��ی انواع ریس��ک و مدیریت آن در صنایع 

مختلف همچون فولاد می پردازیم. 

تعریف ریسك: 
در عرف معمول، ریس��ک خطري است که در نتیجه عدم اطمینان 
 نسبت به ماهیت و کیفیت وقوع پدیده اي در آینده، حادث مي شود. 
در متون مالي از ریس��ک  تعاریف متفاوتي انجام ش��ده است. برخي 
ریس��ک را به عنوان هرگونه نوسان احتمالي مورد انتظار در بازدهي 
اقتصادي تلقي کرده و برخي دیگر مفهوم ریسک را صرفا به نوسانات 
احتمالي منفي در بازده دارایي ها محدود مي نمایند .راه های مختلفی 
در مدیریت ریس��ک  وجود دارد. در ش��کل زیر م��ی توان به فرآیند  

مدیریت ریسک اشاره کرد.

تئوری های مطرح ارزی:
شرکت ها برای فعالیت در محیط بین المللی نیاز به معاوضه و تبادل 
ارزهای مختلف دارند. برای این کار نیاز به بازار ارز است. در کشورهای 
مختل��ف مانند آمریکا، بازار ارز عمدتا بانک های تجاری و بانک های 
سرمایه گذاری هستند، یعنی جای مش��خصی برای مبادلات ارزی 

وجود ندارد. 
ن��رخ ارز را م��ی توان مقداری از پول که برای خرید یک واحد از پول 
دیگری مورد نیاز اس��ت یا برابری پول داخلی در مقابل پول خارجی 

تعریف کرد.
 تئوری های مطرح ارزی در مالی بین الملل  به شرح ذیل می باشند:

براب�ری  تئ�وری 
نرخ های بهره 

 Rate Interest(
)Parity

یکی از عوامل ش��کل گیری 
رابطه بین ارز ها تفاوت نرخ 
بهره بین کشورهاس��ت. این 
تئوری بر اساس فرصت های 
آربیت��راژی به وج��ود آمده 

اس��ت. اگر بین دو کش��ور نرخ های بهره متفاوت باشند، می توان از 
کشور دارای بهره پایین وام گرفت و در کشور دارای بهره بالا سرمایه 
گ��ذاری کرد و از تف��اوت بین نرخ های بهره اس��تفاده کرد. جریان 
سرمایه از کشور دارای نرخ بهره پایین به سمت کشور دارای نرخ بهره 
بالا خواهد بود. این امر باعث می شود بعد از مدتی نرخ های بهره در 
دو کشور به تعادل برسند. ضمن این که نرخ ارز نیز به تعادل خواهد 
رسید. در این تئوری فرض می شود جریان سرمایه آزاد بوده و موانع 

قانونی و مالیاتی وجود ندارد. 

تئوری برابری قدرت خرید 
)Purchasing Power Parity(

تفاوت نرخ تورم بین کشورها باعث تغییر در نرخ های بهره می شود. 
در این تئوری تغییرات نرخ ارز برابر با تفاوت تورم میان کشورهاست. 
ن��رخ ارز بای��د به گونه ای تعیین ش��ود که تعادل ق��درت خرید در 
کش��ورها حفظ شود. این تئوری نیز بر اصل استفاده از فرصت های 
آربیتراژی اس��توار است. یعنی اگر تفاوت بین قیمت ها در کشورها 
تغییر کند، نرخ ارز به گونه ای تغییر می کند تا برابری قدرت خرید 

بین کشورها حفظ شود.

تئوری انتظارات
)Expectation Theory( 

انتظارات از تحویل فوری ارز درآینده برابر با نرخ تحویل آتی ارز است. 
یعنی انتظار می رود نرخ های فوری ارز در آینده به سمت نرخ های 

تحویل آتی کنونی میل کند. 

تئوری اثر بین المللی فیشر 
)International Fisher Effect(

اگر بخواهیم نرخ های ارز را با هم مقایسه کنیم، باید نرخ های واقعی 
آن ها را در نظر بگیریم.

احتمال دارد نرخ های نسبی ارز در کشورها متفاوت باشد. به منظور 
مقایسه نرخ های پولی باید نرخ های واقعی بهره با هم مقایسه شوند. 
اس��تفاده از فرصت های آربیتراژی باعث می شود که این برابری به 
وجود آید. این تئوری عقیده دارد که تفاوتی بین نرخ های بهره واقعی 
کشورها وجود ندارد، یعنی تفاوت نرخ بهره های اسمی را تورم توجیه 
می کند. البته آزاد بودن جریان سرمایه و عدم وجود مالیات و قوانین 

محدود کننده برای درست بودن این تئوری لازم است. 

)بخ��ش دوم ای��ن مقاله در ش��ماره آینده چیلان ب��ه چاپ خواهد 
رسید.(

ارزیابی موقعیت

ص هااولویت بندی نیازها
کنترل تخصی

توسعه خط مشی ها

صنعت فولاد همچون صنایع 
سنگین دیگر مشکلاتی در 

حوزه واردات و صادرات دارد 
که ریشه این مشکلات به طور 

 عمده در نوسانات 
نرخ ارز است.
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بورس
فاطمه بهارمست

رونق شرکت های فولادی به بورس کالا:

تالار نقره ای بورس کالا
در سالی که گذشت

 درتقویم فعالیت بورس کالا، س��ال 89 به عنوان س��الي پررونق به 
ثبت رسیده اس��ت به طوري که امسال اتفاق هایي در تالار نقره اي 
رخ داد که ش��اید بسیاري از کارشناسان در ابتداي سال آن را تصور 

نمي کردند.
 انتظار مي رود بسیاري از کاشته هاي سال گذشته در این بازار، در 
س��ال 90 آماده برداشت ش��ود؛ به عبارت دیگر این امید وجود دارد 
که سال پیش روي بورس کالا، مسیر رشد را با سرعت بیشتري طي 
کند. رئیس هیات مدیره بورس کالا با اش��اره به کارنامه قبولي این 
بورس در سال 89 گفت: سرعت رشد بورس کالا از تمام جوانب در 
دو سال اخیر افزایش یافته است به گونه اي که امروز مسوولان ارشد 

کشور حساب ویژه اي روي این بورس باز مي کنند.
همزم��ان با هفته س��وم اجرای قان��ون هدفمن��دی یارانه ها در دی 
 ماه پارس��ال، تمامی واحدهای تولی��دی فولاد مکلف به عرضه کلی 
محصولات خود در بورس کالا ش��دند که این موضوع باعث شد روز 
به روز بر ش��مار ش��رکت  های فولادی بورس کالا افزوده ش��ود و با 
توجه به اینکه از 97 فولادس��از فعال در کشور تاکنون30 فولادساز 
محصولاتش��ان را در بورس کالا عرضه مي کنند، بنابراین در س��ال 

جاری  باید 67 تولیدکننده باقي مانده فولاد به بورس کالا بیایند.
 رس��یدن شمار عرضه کنندگان محصولات فولادی در بورس به رقم 
30 در طول کمتر از س��ه ماه در حالی بود که تعداد تولیدکنندگان 
فولاد در بورس فلزات با عمر هفت س��اله اش به تعداد انگشتان یک  

دست هم نمی رسید.
پس از تصمیم جدید دولت مبنی بر ورود تمام فولادسازان کشور به 
بورس کالا، کارشناس��ان بازار سرمایه واکنش  های متفاوتی از خود 

نشان دادند. گروهی بر این باورند که ورود تمام 
فولادسازان کشور به نفع خود آنهاست، چراکه 
عرضه کنندگان بورس تا پنج درصد می توانند 
نرخ محصولاتشان را بالا ببرند و اگر به بورس 
نیایند مشمول قیمت گذاری می شوند. به این 

ترتی��ب فولادی ها در بورس مانور بیش��تری روی قیمت می دهند و 
خارج از بورس با نرخ های مقطوع دولت کالاهایشان قیمت می خورد. 
برخ��ی نیز بر این باورند که کنترل قیمت  ه��ا در بورس به زودی به 

پایان می رسد و نرخ ها اندکی بالا می رود. 
به اعتقاد این دس��ته از کارشناس��ان با توجه به اینکه فولادس��ازان 
دولتی به تنهایی پاس��خگوی نیاز کش��ور نیستند با ورود خصوصی 
ها به بورس، جایگاه آن ها بیش از گذش��ته در تولید فولاد مشخص 
می شود. با ورود تمام فولادسازان به بورس،  قیمت این محصول  در 
تالار بورس مش��خص می ش��ود که در این صورت مسئولان، بهای 
بیشتری به بورس کالا می دهند. در این راستا اگر به درخواست هاي 
فولادسازان رسیدگي شود و آن ها رضایت کامل را از معاملات بورس 
کالا داش��ته باشند، به طور قطع، بورس اصلي ترین مرجع نرخ آهن 
آلات کشور خواهد شد که بر همین اساس با برنامه ریزي هاي انجام 

شده روزهاي طلایي رینگ فلزات در راه خواهد بود.
به هر حال باید منتظر ماند و مشاهده کرد که آیا بورس کالای ایران 
توان معامله محصولات 97 فولادس��از کشور را دارد و می تواند تنها 
مرجع نرخ گذاری فولاد کشور شود یا این  که با به وجود آمدن برخی 
حواشی، عملکرد مطلوب بورس فلزات در سال  های گذشته نیز زیر 

سوال می رود.
 به گفته فعالان بازار سرمایه مصوبه هیئت دولت فرصت طلایی برای 
بورس کالاست تا با معامله بدون حاشیه محصولات فولادی برای همیشه 

رینگی پر رونق با حضور تمام تولیدکنندگان کشور داشته باشد.
معاملات تالار نقره ای در نیمه دوم سالی که گذشت، رونق بی سابقه 
رینگ فولاد و رشد چشمگیر حجم معاملات فولادی ها را نشان می 
دهد که با بررس��ی دقیق عملکرد فولادسازان در 
چند ماه اخیر متوجه می شویم که فقط فولادسازان 
قدیمی و ب��زرگ بورس کالا به طور مس��تمر در 
معاملات حضور دارند و تازه  واردهای رینگ فولاد 

چندان در تالار نقره ای فعال نبوده اند.

کارشناس ارشد بورس کالای 
شرکت کارگزاری بانك مسکن

مصوبه هیئت دولت فرصت 
طلایی برای بورس کالاست 

تا با معامله بدون حاشیه 
محصولات فولادی برای 

همیشه رینگ پر رونقی با 
حضور تمام تولیدکنندگان 

کشور داشته باشد
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 یکی از مش��کلات قدیمی بورس فلزات ش��مار 
ک��م عرضه کنندگان ب��ود که با مصوب��ه دولت 
20 فولادس��از جدید به 10 فولادس��از قدیمی 
بورس اضافه ش��دند. و با حضور 30 فولادساز در 
معاملات بورس، قیمت  ه��ا در رقابت خریداران 
کشف می شود و دیگر انحصاری در رینگ فولاد 

به وجود نخواهد آمد.
در سال گذشته ذوب آهن اصفهان، گروه ملی، فولاد آذربایجان، فولاد 
خراس��ان، فولاد یزد و فولاد میانه از عرضه کنندگان مقاطع فولادی 
و فولاد مبارکه، فولاد کاویان و نورد لوله و اهواز و فولاد اکس��ین از 
عرضه کنندگان ورق فولادی بیشتر حجم معاملات رینگ فولاد را به 

خود  اختصاص دادند.
کارشناس��ان درباره فولادس��ازان تازه وارد به ب��ورس اعتقاد دارند که 
بین فولادسازان جدید بورس کالا، برخی با توجه به حجم تولیدشان 
عرضه های مطلوبی در بورس داشته اند که می توان نمره قبولی را به آنها 
داد. اما واقعیت این است که برخی از فولادسازان پذیرش شده در بورس 
ظرفیت تولید بین 70 تا 500 هزار تن در س��ال را دارند و نباید توقع 
زیادی از آنها داش��ت. تولیدکنندگان کوچک هرازگاهی میزان کمی 

محص��ول به بورس می آورن��د و به دلیل حجم پایین 
معاملاتش��ان زیاد به چشم نمی آیند. البته همین که 
آن ها به بورس آمده اند و محصولاتشان را براساس نرخ  

های بورس می فروشند، جای تحسین دارد.
 لازم به ذکر اس��ت که براس��اس این گزارش، فولاد 
غرب آسیا، فولاد یزد، فولاد بناب، فولاد نطنز، فولاد 
کوهپایه، فولاد س��یادن، فولاد آلیاژی ی��زد، آریا ذوب،  نورد و تولید 
قطع��ات فولادی، جهان فولاد غرب، فولاد خرم آباد، فولاد اکس��ین، 
ف��ولاد کاویان، آریان فولاد، فولاد گیلان، فولاد ناب تبریز، ش��مش 
فولاد صنعتی انزلی، پارس آرمان ش��فق، ف��ولاد قزوین، فولاد البرز 
تاکس��تان، فولاد امیرکبیر خزر، فولاد الیگودرز، فولاد کویر کاشان، 
ف��ولاد کرم��ان و ن��ورد و لوله اهواز، 25 ش��رکت فولادی هس��تند 
که از ابتدای پاییز پارس��ال وارد بورس کالا ش��دند که با احتس��اب 
عرضه کنندگان قدیمی بورس یعنی ذوب آهن اصفهان، فولاد مبارکه، 
گروه ملی، فولاد آذربایجان و فولاد خراس��ان شمار عرضه کنندگان 

فولاد در بورس کالا به 30 شرکت می رسد. 
و اما در پایان مروری داریم بر میزان عرضه و حجم معاملات محصولات 

فولادی در بورس کالا در اسفندماه 89 و فروردین سال جاری:

( )

( )

/ / / / / / / /

( )

( )

( )

( )

/ / / / / / / /

( )

( )

میزان عرضه و حجم معاملات محصولات فولادی در بورس کالا- اسفندماه 89

میزان عرضه و حجم معاملات محصولات فولادی در بورس کالا- فروردین ماه 90

یکی از مشکلات قدیمی 
بورس فلزات، شمار کم 

عرضه  کنندگان بود که با 
تغییران جدید، 20 فولادساز 
جدید به 10 فولادساز قدیمی 

بورس اضافه شدند
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دیدگاه صاحبنظران صنعت و اقتصاد نسبت به 
اجرای قانون هدفمندی یارانه ها 

)بخش پایانی(

تحلیل و مقاله

طرح هدفمند کردن یارانه ها به این دلیل خوب است که در 
واقع در دل این طرح و در درازمدت هدف مهمی نهفته است 
و آن این اس��ت که بنگاه های اقتصادی به سمت ارتقاء تکنولوژی 

هدایت خواهند شد.
اگر قرار است عصر جدیدی با تکنولوژی جدید در تولید آغاز شود، 
باید منابع مالی برای سرمایه گذاری جدید آماده بوده و دسترسی 
به تکنولوژی امکان پذیر باشد. اگر این مقدمات آماده نباشد با گران 
ش��دن تهاده انرژی قیمت محصولات نیز افزایش می یابد. بنابراین 
در چنین ش��رایطی یک بن بست به وجود می آید و اقتصاد ایران 

دچار مشکل می شود.
برای تغییر تکنولوژی چالش های زیادی وجود دارد؛ اول اینکه در 
هم��ان ابتدای طرح منابع مالی فراوانی مورد نیاز خواهد بود که به 
نظر می رسد باز توزیع 30 درصد از منابع حاصل از هدفمندسازی 
یارانه ها در بخش صنعت برای این امر کافی نیس��ت، زیرا این رقم 
برای نوس��ازی و ایجاد فن آوری و افزایش تکنولوژی رقم ناچیزی 

است و در واقع باید برای 30 – 20 سال آینده برنامه ریزی کرد.
ی��ک پیامد مهم این قانون، افزایش قیمت تولیدات داخلی اس��ت 
اما از صحبت های مس��ئولان وزارت صنایع این گونه برداشت می 
ش��ود که ذهنیت آن ها با آن چیزی که در چارچوب قانون بر آن 
تاکید شده است، متفاوت بوده و بحث دیگری را مطرح می کردند. 
به عنوان مثال یکی از موضوعات محوری این بود که شرکت های 
مختلف را بر اس��اس میزان مص��رف انرژی طبقه بندی کرده اند و 
ب��ا توجه به تغییرات قیمت انرژی نتیجه گرفته بودند که باید مابه 
التفاوت قیمت انرژی به صاحبان صنایع پرداخت شود ولی در عین 
ح��ال از بنگاه ها درخواس��ت کرده اند که قیم��ت های خود را در 

همان سطح س��ابق نگه دارند. این استدلال اندکی عجیب به نظر 
می رسد.

همه قیمت ها دستخوش تغییر می شود، قیمت خدمات و دستمزد 
کارگ��ر هم دچار تغییر می ش��ود. ماهیت این طرح طوری اس��ت 
که یک پرش قیمتی ایجاد می کند و س��طح عمومی قیمت ها را 
افزایش می دهد. بنابراین از این پس همه بنگاه های اقتصادی باید 
خ��ود را با قیمت جدید تطبیق دهند. هم قیمت نهاده افزایش می 

یابد و هم قیمت ستانده) تولید(.
در واقع وقتی در این طرح می پذیریم که س��طح عمومی قیمت ها 
یک پرش خواهد داش��ت، در کل اقتصاد هم باید منتظر یک پرش 
در قیم��ت ها بود؛ ل��ذا در کل اقتصاد هم انتظار م��ی رود که همه 
متغیرهای اسمی افزایش یابند. بنابراین نرخ اسمی ارز هم باید قاعدتا 

دچار افزایش شود، کما اینکه این اتفاق صورت گرفته است.
اگ��ر این اتفاق بیافتد، به ضرر تولیدات داخلی اس��ت. در ش��رایط 
تورمی با ثابت نگه داشتن قیمت ارز، تولید داخل گران تر و واردات 
ارزان تر خواهد ش��د و به این ترتیب نه تنها صادرات که کل تولید 

متضرر می شود.
برای رسیدن به هدف طرح که همانا ارتقاء سطح تکنولوژی است، 
تولید کننده حتما باید ب��ا قیمت های رقابتی و بین المللی تولید 
کند. دولت باید سعی کند که قیمت محصولات تولید داخل، بیشتر 
از قیمت های جهانی نباش��د. این فرآیند دارای مکانیس��م خاصی 
اس��ت که یکی از اج��زاء آن مدیریت وادرات و نه ب��ه معنای آزاد 
گذاش��تن وادرات است بلکه به معنای تنظیم وادرات در چارچوبی 
است که هم باعث افزایش رقابت پذیری بنگاه ها شود و هم آن ها 

را در برابر خطرات جدی حمایت کند.
تحریم هم یکی دیگر از موضوع هایی است که باید در تعامل بین دولت 
و بنگاه های اقتصادی  بخش خصوصی با دقت مورد بررسی قرار گرفته 

و زوایای پنهان آن به درستی برای همگان مشخص شود.
دولت برای اجرای این طرح بزرگ باید مشخصات تک تک بنگاه ها 
را با دقت بسیار بالاتری نسبت به طرح اطلاعات اقتصادی خانوارها 
جم��ع آوری م��ی کرد و حتی باید در مورد ط��رح های آتی ارتقاء 

سطح تکنولوژی با آن ها تبادل نظر می نمود.
اشکال کار این است که هم در تدوین اولیه و هم در اجرای واقعی 
آن بخش خصوصی مشارکت نداشته است و بنگاه ها برای تطبیق 
خود با ش��رایط پیش رو فاقد اطلاعات لازم هستند و بدیهی است 
چ��ون اطلاع وجود ندارد، اهداف طرح نیز آن گونه که باید محقق 

نخواهد شد.

دکتر داوود دانش جعفری
دبیر کمیسیون نظارت مجمع تشخیص مصلحت نظام
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بازگشت به هدف ها در هر فرآیندی باید دائما کنترل و نظارت 
ش��ود؛ لذا اکنون باید چند هدف را در رابطه با هدفمند کردن 

یارانه ها مورد توجه قرار دهیم.
ما معتقدیم که بهترین بازتوزیع، حداقل در بلند مدت، آنچه که قرار 
است انجام شود نیست. توزیع بین خانوارها و سهم بوروکراتیک دولت را 
باید کم کرد و بر میزان سرمایه گذاری افزود، چون که هر واحد انرژی، 

یک واحد سرمایه است.
استفاده از مکانیزم بازار برای اصلاح قیمت ها) که از این هدف نیز دور 
شده ایم( موقوف به این مسئله است که انرژی های فسیلی از جنس 
سرمایه است نه از جنس درآمد. پیشنهاد این است که اصولا نفت، گاز 
و انرژی های اولیه چون از جنس س��رمایه اند، باید به صورت سرمایه 
باقی بماند و تزریق آن در اقتصاد داخلی بدون اینکه از چرخه ی تولید 

بگذرد، یک عمل تورمی است.
در حقیقت در بحث استفاده از انرژی، دو حرکت اشتباه صورت گرفته 
است؛ اشتباه اول این است که آنچه را که می فروشیم به قیمت پایین 
می فروشیم و اشتباه دوم آنکه همین مقداری هم که می فروشیم به 

سرمایه تبدیل نمی شود. بنابراین هدفمند کردن یارانه ها لازم است.
با این استدلال که انرژی ارزان برای افزایش تولید ملی و فعالیت های 
اقتصادی موثر است، موافق نیستم. ارزان بودن انرژی در ایران وسیله 
ای برای بالا رفتن ش��دت مصرف انرژی در اقتصاد ملی شده است نه 
مزیت نسبی در آن. معتقدم که انرژی ارزان نه در توسعه اقتصادی و 
نه در توسعه صادراتی ما موثر نبوده است. حال که می دانیم چاره ای 
جز هدفمند کردن یارانه ها نداریم، باید برای رفع مش��کلات پس از 
هدفمندی چاره بیندیشیم. ما باید تمام راهکارهای قابل اجرا را در بسته 
حمایتی ببینیم، بسته حمایتی باید شامل نرخ ارز و تورم قابل قبول 
باشد. بازپرداخت به صنعت باید به گونه ای باشد که خصوصا در سال 

اول، کل هزینه های تحمیلی را جبران کند.
پیش��نهاد این است که حجم حمایت های س��رمایه ای افزایش یابد 
و س��هم صندوق توس��عه ملی را نیز باید س��الانه 10 درصد از محل 
مجموع درآمدهای حاصل از هدفمندی افزایش داد تا سرمایه گذاری 
مستمر انجام گیرد. همچنین در کنار آن باید اقداماتی انجام گیرد که 
هزینه های دولت کاهش یاب��د. با وجود این راهکارها، هرچند نتیجه 
هدفمندی یارانه ها در کوتاه مدت تا حدودی وضعیت س��ختی را به 

وجود می آورد اما در بلند مدت برای تولید قطعا مفید است.
البته خوب مطلق در امور اجرایی وجود ندارد، مطالب گفته شده باید با 
توجه به مسائل مختلف زیر بنایی اقتصادی انجام شود. در حال حاضر 
کالاهای ایرانی از عرصه رقابت خارج شده و قصد ما این است که یک 
پکیج رقابتی ایجاد کنیم. البته وزرات صنایع باید دستورالعمل موقت و 

موفقی مانند رعایت استانداردهای لازم از جمله مصرف انرژی )A(  را 
به تولیدکنندگان ارائه کند.

نتیجه این اقدامات این می شود که وقتی این مقدار اجناس از انبار تولید 
کننده ی ایرانی خارج می شود، بنگاه ها به افزایش تولید روی می آورند 
و به این شکل تقاضای موثر جدیدی برای کالای با کیفیت ایرانی به 
وجود می آید. همزمان کاهش تقاضا برای محصولات مشابه خارجی به 
کاهش تقاضا برای ارز می انجامد. در نتیجه فشار تقاضا برای کالاهای 

وارداتی و قاچاق پایین می آید. 

میزان مصرف انرژی کش��ور در مقایسه با سایر کشورها کاملا 
غیر معمول است که حتی به ارزش افزوده هم تبدیل نمی شود و 
در نهایت موجب می شود که با هدر رفت انرژی مواجه شویم. بزرگترین 
دستاورد هدفمندی یارانه ها اصلاح روش های مصرف غیرمنطقی است؛ 
چرا که اگر قیمت واقعی باش��د مصرف هم منطقی تر خواهد شد. اما 
در هر صورت اجرای هدفمندی یارانه ها باعث بروز یکسری مشکلات 
می شود که از جمله این مشکلات وارد آمدن فشار به صنایع مختلف 
خصوصا صنایع انرژی بر مثل فولاد است. کما اینکه در سال های اخیر 
نیز این فشار ها وجود داشته که دلیل آن، انباشت تورم در طی سال 
ها و ثبات نرخ ارز بوده است. در نتیجه، قدرت رقابت واحدهای تولیدی 
داخلی نسبت به کالاهای وارداتی خارجی تضعیف شده است و ثبات 
نرخ ارز در واقع نوعی یارانه به وادرات محس��وب می ش��ود. لذا اصلاح 
روند مصرف که نیازمند سرمایه گذاری و کمک به صنایع است، باید 
انجام شود. بر همین اساس، از محل درآمدها 30 درصد منابع در قالب 

اقدامات جبرانی به بخش صنعت اختصاص یافته است.
از طرف دیگر واقعیتی که باید بپذیریم، بالا بودن حجم نقدینگی در 
کش��ور است. در واقع تولید ناخالص داخلی رشد ناچیزی دارد و نمی 
تواند افزایش تقاضای کل را پوش��ش دهد. در این میان راهکار دولت 
در جهت افزایش تقاضای کل، وادرات است و همین امر موجب شده 
تا تولید کننده های داخلی در معرض آسیب های جدی قرار بگیرند و 
با کاهش ظرفیت تولید و در برخی مواقع با توقف تولید مواجه شوند. 
همچنین مش��اهده می کنیم که قیمت کالاه��ای وادراتی همچنان 
ثابت است و همین امر موجب نابودی تولید داخل می شود. هر چند 
هدفمندی یارانه ها فشار بر تولید را تشدید می کند، اما تاثیر چندانی 
در این زمینه نخواهد داشت و افزایش پایه پولی بیشتر بر آن تاثیرگذار 
است. لذا معتقدم نباید تمام مشکلات را ناشی از هدفمندی یارانه ها 
بدانیم. در واقع مش��کلات موجود فعلی ناشی از تدابیری است که در 

بخش های دیگر اقتصاد اتخاذ شده است.

مهندس اکبر ترکان 
مدیر گروه پژوهشی امور زیربنایی مرکز تحقیقات 

استراتژیک مجمع تشخیص مصلحت نظام

دکتر علی شمس اردکانی
 رئیس کمیسیون انرژی اتاق بازرگانی و صنایع و 

معادن ایران



صنعتگ��ران ایرانی طی ماه های اخیر به دلایلی از جمله آثار بحران 
جهانی، تحریم کشورهای غربی و نبود ثبات در بازار جهانی روزهای 
سختی را پشت سر گذاش��ته اند و بسیاری از واحد های تولیدی با 

رکود مواجعه شدهاند. 
اکنون وظیفه همه مدعیان حمایت از صنعت این خطه گهر بار شاید 
آن است که حداقل به این سوالات در خلوت خود پاسخی قانع کننده 
بدهند که در سالی که گذشته من برای صنعتگران استان و کشورم چه 
کردهام؟ کدام صنعت را از ایستادن نجادت دادم و راه را برای حرکتش 
مهیا س��اختم؟ حمایت از تولید کننده یعنی جلس��های بی نتیجه و 

نشستی به ظاهر صمیمی و تفاهم نامه ای پر ماده و کم مایه یا...؟
در این رابطه لازم اس��ت چندین نکته قابل تعمق برای رویارویی با 

مشکلات و حل آنها را مرور نماییم:
شاهد آن هستیم تحریم های گسترده ای علیه کشورمان شکل می 
گیرد که اگر از همین حال به فکر ارائه تدابیر لازم جهت رفع این امواج 
نباش��یم توان مقابله با آنها را پیدا نمی کنیم. این تدابیر در دو بخش 
دول��ت )کلان( و بنگاه های اقتصادی )خرد( باید طراحی و مورد بهره 
برداری قرار گیرد. در بخش کلان شاهدیم بعد از تحریم های بسیاری 
که ایران در ش��رایط سخت  تر از این متحمل شده است، به مصونیت 
نسبی رسیده ایم اما این مصونیت از دولت باید به واحد های کوچک 
نیز منتقل شده و دولت با پرداخت بخشی از خساراتی که تحریم ها به 

بنگاه ها وارد می نماید، تا حدودی این مشکل را رفع نماید. 
در حالت خرد بنگاه ها باید بدانند بسیاری از کشورهای توسعه یافته 
وارد یک ریاضت اقتصادی ش��ده اند. این مطلب در نگاه اول بس��یار 
خطرناک بوده و خود دس��ت کمی از بحران ندارد اما اگر صنایع دو 
فاکتور کیفیت و قیمت تمام ش��ده را در نظر بگیرند، وجود سود در 
تجارت با بنگاه های ایرانی می تواند بازار های خارجی را به سمت ما 
بکشاند و طبق تحلیل ها این تهدید را به فرصت تبدیل کند. در گام 
های دیگر، کسب بازارهای جدید نیز یکی دیگر از راه های چرخیدن 
چرخ صنعت اس��ت که البته نیاز به توجه بیشتر دولت و ارائه یارانه 

لازم به بخش حمل و نقل دارد.
باید دانس��ت در راس��تای موضوعات و مشکلاتی همچون تسهیلات 
معوقه و بهره در بهره اقساط، تامین سرمایه در گردش واحد ها، واردات 
ماش��ین آلات و مواد اولیه مورد نیاز، بازاریابی محصول و صادرات آن 
به بازارهای هدف، بستر سازی برای تبلیغات و آموزش و مهارت دهی، 
فرهنگ سازی در بطن جامعه و تربیت جامعه ای صنعتگر و صنعت 
دوست، پیگیری مطالبات بحق صنعتگران، کاهش تعرفه های حامل 

های انرژی و همچنین ایجاد مزیت های رقابتی باید کاری کنیم.
در زمین��ه هدفمندی یارانه ها با توجه به عزم دولت برای انجام این 
اق��دام مهم باید بگویم تمام��ی بخش خصوصی مخالف با هدر رفت 
منابع ملی اس��ت و بی شک آماده حمایت از این طرح ملی و عظیم 
هستند اما باید امکانات و ابزار را فراهم نماییم تا بتوان چرخ صنعت 

را بهتر و بهینه تر از پیش به چرخش درآورد.
این خواسته زیادی برای صنایع نیست که بداند انرژی با چه قیمتی 
به دس��ت او برای مصرف می رسد؟ تا آنها برای آینده فعالیت خود، 
اقدامات لازم را انجام دهد. ش��اید بتوانند با جذب سرمایه گذار یا به 
صورت مشترک نیروگاهی متناسب با مصرف خود احداث نمایند و یا 

اقدامات متناسب با توان خویش انجام دهند.
دول��ت باید بداند بخش خصوصی در راه ش��کوفایی صنعت همراه و 
یار او اس��ت و این بخش را در ترس��یم راه س��هیم بداند و از نظرات 

کارشناسی اش استفاده نماید.

جایگاه صنعت کشور 
در تحولات اخیر

رئیس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن کرمانش�اه در 
تحلیلی به برخی از دغدغه های صنعت کشور اشاره 
کرده است، بخشی از دیدگاه های ایشان در باب جایگاه 
صنایع در این شماره از نشریه به سمع و نظر می رسد:

کیوان کاشفی 
)رئیس اتاق بازرگانی و صنایع ومعادن کرمانشاه( 56
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موانع توسعه  بخش خصوصی 
صنعت کشور

علیرضا امیدوار
کارشناس ارشد امور مالی شرکت ملی گاز ایران

سرمایه گذاری بخش خصوصی در صنایع فولاد، شیمیایی و پتروشیمی، 
خودرو، بانکداری و بیمه نشان می دهد که بخش خصوصی در صورتی 
که امنیت سرمایه گذاریش تضمین شود و فضای مناسبی به وجود آید 

از سرمایه گذاری در صنعت و تولید استقبال می کند.
دول��ت  های رانتیر نفتی یا دولت  هایی ک��ه با درآمد حاصل از نفت 
و منابع طبیعی اداره می ش��وند، به دلیل وابستگی دولت به درآمد 
حاصله از این منابع، عمدتا در تمامی حوزه های اقتصادی و سیاسی 
مداخل��ه می کنند و حجم دول��ت افزایش می یابد.  به دلیل همین 
خصیصه، درآمد سایر بخش های اقتصادی چون توریسم، صنعت و .. 
قابل مقایسه با درآمد حاصله از نفت نیست، پس رغبتی برای بخش 
دولتی و حتی خصوصی برای کار در این بخش های ظاهرا کم بازده 
وجود ندارد و افراد و گروه های سیاسی و اقتصادی ترجیح می دهند 

خود را به منشا درآمد حاصل از نفت برسانند.
 در یک نظر س��نجی که توس��ط ماهنام��ه اقتصاد ای��ران نماینده 
اکونومیس��ت انجام ش��ده اس��ت، مدیران بخش خصوصی کش��ور، 
بوروکراس��ی اداری، انحصار دولتی، قانون کار و سیستم بانکی ناکارا 
را از مهم ترین موانع و مشکلات واحدهای تولیدی و صنعتی بخش 
خصوصی دانستند. بر این اساس و بر مبنای تحقیقات متعدد دیگری 
نیز که توسط کارشناسان و صاحب نظران انجام شده است، می توان 
مهم ترین موانع و شرایط حاکم بر رشد بخش خصوصی در کشور را 

در سه شاخه زیر تقسیم بندی کرد:
•بی توجهی به بستر سازی و اقدامات زیر بنایی 	

های آزادی اقتصادی نظیر دخالت دولت  عدم بهبود شاخص  �
در اقتصاد، حقوق مالکیت شفافیت بازار و ...
نابرابری بخش خصوصی و دولتی در رقابت � 

سیاسی بودن فعالیت اقتصادی در کشور � 
سیستم بانکی ایستا و ناکارا � 

کندی خصوصی سازی � 

•تناقض و ناپایداری قوانین 	
های نوین  عدم تناس��ب قوانی��ن کار و تجارت با واقعی��ت   �

اقتصادی
تغییر و اصلاح قوانین بدون اطلاع رسانی � 

تبعیض در اجرای قوانین میان بخش دولتی و خصوصی � 
ای از قوانین و مقررات تفسیرهای متفاوت و سلیقه  �

ریزی های اقتصادی و صنعتی بی ثباتی در روند برنامه  �
•نظام گسیختگی 	

وجود نهادها و مراکز متعدد موازی تصمیم گیر � 
های مدون و معین اقتصادی فقدان و یا ضعف استراتژی   �

دش��واری و کندی فرایندهای اقتص��ادی مثل مجوزهای  � 
گوناگون

تعدد هسته  � های قدرت رسمی و غیر رسمی در کشور
ها عدم وجود تفکر استراتژیک در بنگاه   �

ضعف فرهنگ کار گروهی در میان صاحبان صنایع و به تبع  � 
آن ضعف تشکل گرایی

به این ترتیب با توجه به تمامی مطالعات و بررسی های صورت گرفته 
می توان مهم ترین موانع رشد و توسعه  بخش خصوصی در کشور را 

در سه مولفه زیر خلاصه کرد:
های دولتی حضور سنگین دولت و شرکت  . 1

های بالای تأمین منابع مالی هزینه . 2
تراکم قوانین و مقررات متناقض 3 .

بر طبق متدلوژی که توس��ط موسس��ه تحقیقاتی توسعه اقتصادی 
سازمان ملل برای نگارش این مقاله توصیه شده است، بر سه عامل 
محیط کسب و کار برای بخش خصوصی، هزینه تأمین منابع مالی و 
نرخ بازگشت سرمایه و یا بازدهی سرمایه به عنوان مهم  ترین عامل  
های تاثیرگذار بر فعالیت بخش خصوصی صنعتی در کش��ور تأکید 

شده است. 
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ارزیابي صنایع فولاد آلمان در سال 2010

تهیه و تنظیم: مهندس محمدحسن جولازاده
رئیس هیئت مدیره  شرکت آژینه گستر اسپادانا

کشور آلمان یکي از قطب  هاي اصلي تولید فولاد جهان به شمار مي آید. نقش آلمان در ابداع و گسترش فرآیند فولاد سازي هاي توماس، 
زیمنس مارتین، کوره قوس الکتریکي، کنورتر اکسیژني، متالورژي ثانویه و ریخته گري مداوم قابل توجه بوده است.

 میزان تولید فولاد خام این کشور از سال 1871 تا اوایل2011 بالغ بر 2988 میلیون تن بوده است.در شکل شماره1 محل استقرار شرکت 
هاي فولادسازي آلمان و فرآیندهاي تولید فولاد آن ها در سال 2010 دیده مي شود. 

شکل1 :محل استقرار شرکت هاي فولادسازي آلمان وفرایندهاي تولید فولاد آن ها در سال 2010 

 در شکل2 روند تولید فولاد خام کشور آلمان در دو دهه گذشته  به نمایش در آمده است. همان طوري که در تصویر مشاهده مي شود، به 
دلیل بحران اقتصادي سال 2008 در دنیا، میزان تولید فولاد خام در سال 2009 کاهش یافته و درسال 2010 با بهبود شرایط، مجددا به 

سطح 43/8 میلیون تن افزایش پیدا کرده است.
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شکل2 : روند تولید فولاد خام آلمان دردو دهه گذشته
در شکل3 نسبت استفاده از ظرفیت هاي نصب شده صنعت فولاد در کشور آلمان )متوسط 78 درصد( و جهان در 16 سال گذشته مشاهده مي گردد.

97درصد از فولاد خام آلمان به روش ریخته گري مداوم بدست مي آید، در حالي که در سال 1970 سهم ریخته گري مداوم در تولید فولاد 
خام این کشور فقط 8 درصد بوده است. 

 شکل3: نسبت استفاده از ظرفیت هاي نصب شده صنعت فولاد در کشور آلمان و جهان در 16 سال گذشته
در شکل4 روند رشد فرآیند ریخته گري مداوم در آلمان و دنیا دیده مي شود. میزان تولید محصولات نوردي این کشور36/83 میلیون تن 
بوده است که سهم محصولات تخت و طویل به ترتیب 24/91 و 11/92 میلیون تن گزارش شده است. کشور آلمان با تولید 43/8 میلیون 
فولاد خام در رده هفتم جهان و در بین کش��ورهاي اتحادیه اروپا در رده اول قرار دارد. در س��ال 2010 سهم فرآیندهاي فولاد سازي کنورتر 

اکسیژني و کوره قوس الکتریکي به ترتیب 70 و30 درصد بوده است.

شکل4 : سهم ریخته گري مداوم در تولید فولادخام آلمان و جهان )2010-1970(.
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 در جدول شماره 1 خلاصه وضیعت صنایع فولاد آلمان به نمایش در آمده است. بزرگترین کنورتر اکسیژني جهان به ظرفیت 380 تن در 
شرکت تیسن گروپ این کشور مستقر است.

جدول :1 خلاصه وضیعت صنایع فولاد آلمان در 5 سال گذشته
 در شکل 5 سهم فرآیندهاي تولید فولاد طي سال هاي 1950 -2010 نشان داده شده است. در سال 2010، بیش از 9/2 میلیون تن فولاد خام 

تولیدي این کشور را فولادهاي آلیاژي تشکیل داده است. شایان ذکر است کل فولاد خام کشورآلمان توسط بخش خصوصي تولید مي شود.

شکل5 : سهم فرایندها در تولید فولادخام آلمان )2010-1950(.
 در شکل6 رده بندي شرکت هاي تولیدکننده فولاد خام آلمان بر اساس میزان تولید مشاهده مي گردد. شرکت تیسن گروپ با 15/2 میلیون 
تن تولید فولاد خام در رده نخس��ت قرار دارد. س��هم فرآیندهاي فولادسازي کنورتر اکسیژني و کوره هاي قوس الکتریکي در این شرکت به 

ترتیب 14 و 1/2 میلیون تن قید شده است.

شکل6 : شرکت هاي تولید کننده  فولاد آلمان در سال2010 )میلیون تن(.
میزان فروش خالص محصولات فولادی کشور آلمان در سال قبل بالغ بر 40/7 میلیارد یورو برآورد شده است. سهم صادرات در این فروش34 



61

درصد ثبت شده است )شکل7(.

شکل7: میزان فروش خلص محصولات فولادی کشور آلمان وسهم صادرات در این فروش
میزان صادرات و واردات محصولات فولادي کشور آلمان در سال گذشته به ترتیب 19/97 و18/7 میلیون تن به ثبت رسیده است. 

میزان مصرف محصولات فولادی این کشور در سال 2010، 37 میلیون تن گزارش شده است.  در شکل8 روند تولید فولاد خام ومحصول 
نهایي کشور آلمان در چهار دهه گذشته از نظر مي گذرد. 

شکل  8: روند تولید فولاد خام ومحصول نهایي کشور آلمان در چهار دهه گذشته 
در شرایط کنوني در آلمان 15 کوره بلند مدرن و بازسازي شده در حال بهره برداري مي باشد. میزان تولید چدن مذاب این کشور در سال 

گذشته 28/56 میلیون تن گزارش شده است. 
در شکل9 روند تولید چدن مذاب این کشور دیده مي شود. میزان مصرف کک در کوره بلندهای این کشور در سال 1950، 1100 کیلوگرم 

بر تن چدن مذاب بوده است.

شکل9 : روند تولید چدن مذاب کشور آلمان در سال هاي 1990- 2010 )میلیون تن(.
 با اس��تفاده از س��نگ آهن  هاي غني، آگلومرات، کک مرغوب، سیستم بارگیري بدون زنگ، فرآیند کنترل فشار دهانه و کنترل جریان گاز 
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و توزیع بار در دهانه، غني سازي هوا با اکسیژن، پیش گرم کردن هواي دم و سیستم  هاي تزریق سوخت های کمکي، این نرخ به 493/1 
کیلوگرم بر تن چدن مذاب کاهش یافته است. هم اکنون سهم کک، پودر ذغال و مازوت ودیگر سوخت ها در کوره  هاي بلند آلمان به ترتیب 

385/8، 91/7و 15/6 کیلوگرم بر تن چدن مذاب است.
   در ش��کل10 روند کاهش مواد احیاء و ذوب کننده در کوره بلندهاي آلمان به نمایش گذاش��ته ش��ده است. میزان تولید سرباره در کوره  
بلندهاي آلمان در سال 1945 در حدود 970 کیلوگرم بر تن چدن مذاب بوده است. در سال 2010 این نرخ به 265 کیلوگرم بر تن چدن 

مذاب کاهش پیدا کرده است. استفاده از سنگ آهن و کک مرغوب بر کاهش تولید سرباره تأثیر بسزایي داشته است.

شکل10 : روند کاهش میزان مصرف کك در کوره بلند هاي کشور آلمان.
 میزان مصرف انرژي براي تولید فولاد خام و محصولات نوردي به ترتیب 18/66 و 20 گیگا ژول بر تن برآورد شده است. در سال 2009 میزان 
انتشار گاز  CO2براي فولاد خام 1414 کیلوگرم بر تن به ثبت رسیده است. کل میزان انتشار گاز  CO2 در صنایع آلمان 765 میلیون تن 

بوده است که سهم صنایع فولاد در این انتشار6/04 در صد گزارش شده است.
 بهره وري نیروي انس��اني در صنایع فولاد این کش��ور در س��ال 2010 نسبت به سال قبل افزایش یافته است. آموزش، دوره هاي بازآموزي و 
تخصصي و بالابردن سطح اتوماسیون در افزایش بهره وري نیروي انساني موثر بوده است. بهره وري نیروي انساني این کشور در سال 2008، 

480 تن فولاد بر نفر در سال بوده است. 
به دلیل حفظ تعداد نیروي انساني و بحران اقتصادي )کاهش تولید( این نرخ در سال 2009 به 355 تن بر نفر کاهش پیدا کرده است و در 
سال 2010 با افزایش تولید، بهره وري نیروي انساني به 476 تن به ازاي هر نفر شاغل افزایش پیدا کرده است. کل مصرف قراضه در تولید 
فولاد خام آلمان نزدیک به20  میلیون تن گزارش شده است که 4/5 میلیون تن آن در کنورترهاي اکسیژني و 15/5 میلیون تن بقیه در کوره  

هاي قوس الکتریکي مورد استفاده قرار گرفته است. براي این منظور5 میلیون تن قراضه وارد و 9/2 میلیون تن صادر شده است. 
میزان مصرف مواد اولیه براي یک تن فولاد در سال 1980 نزدیک به 2336 کیلوگرم بوده است، امروزه این نرخ زیر 1978 کیلوگرم است. 
میزان واردات ذغال کک شوي آلمان در سال گذشته 199/ 9 میلیون تن بوده است.4/104 میلیون تن این ذغال کک شوي از کشور استرالیا 

تأمین شده است. سهم آمریکا، کانادا و کلمبیا در این واردات ذغال به ترتیب 39/5 ،15/3 و0/8 درصد بوده است.
 میزان واردات کک کشور آلمان در سال 2010 ،3/963 میلیون تن به ثبت رسیده است که 2/396 میلیون تن این کک از کشور لهستان 
تأمین شده است. ضمناً میزان واردات ذغال حرارتي آلمان بالغ بر 29/7 میلیون تن گزارش شده است. سهم کشورهاي مشترک المنافع در 

این واردات9/612 میلیون تن بوده است.
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در طی این سال ها، پیشرفت و اختراعات جدیدی در تولید محصولات 
تخت فولادی برای تولید ورق گرم و سرد نوردیده به وجود آمده که 
بر اساس رشد تقاضا در کیفیت محصولات مشخص می شوند. این 
موضوع باعث به وجود آمدن ابداعات متعدد در مهندسی کارگاه ها 
جهت کنترل و قاعده مند کردن تکنولوژی به منظور افزایش کیفیت 
محصول و کاهش انرژی مصرفی شده است. بسیاری از این تلاش ها 
برای یکپارچه سازی سیستم محاسبه و کنترل پارامترهای مختلف 

مانند دما، صافی سطح و ... بوده است.
در تولید میلگرد و مفتول، دستیابی به خواص مطلوب به طور مستقیم 
از دمای نورد ضروری است؛ به طوری که ماده را بدون هیچ عملیات 
حرارتی دیگری مورد استفاده قرار داد. ابداع روش ریخته گری لقمه 
تیر ) near – net – shape beam blank( ، به طور محسوس 
و برجسته ای پروسه نورد مقاطع را تغییر داد. تعداد عبورها )پاسها( 
کاهش، ابعاد کارگاه ها کوچکتر و پروسه نورد ساده تر شد. هزینه ها 

و سوخت مصرفی نیز کاهش یافت.

نورد مقاطع: 
 مهم ترین موضوع در نورد مقاطع، هزینه مناسب در مقایسه با تولید 
محصول با بالاترین کیفیت است. در تولید مقاطع دو حالت مختلف 
در نورد وجود دارد: اول نورد پیوس��ته )Continuous( و دوم نورد 
 .)Tandem reversing( )رفت و برگشتی پشت سر هم )متوالی
اس��تفاده از لقمه تیر هزینه های س��رمایه گذاری و انرژی را کاهش 

می دهد.

تکنولوژی نورد رفت و برگشتی با لقمه تیر:
این تکنولوژی جهت تولید مقاطع س��نگین و متوس��ط ) تیرآهن، 
نبشی بال مس��اوی و نبشی بال نا مس��اوی، ریل، ناودانی و مقاطع 
خاص( مناسب است. نورد رفت و برگشتی متوالی از یک استند لبه 
کاری )کنترلی( عمودی، یک گروه اس��تند متوالی شامل سه استند 
دو غلتکی هم شکل و یک کنترل کننده طول بال تیر آهن تشکیل 

شده است.

: XH متد نورد یونیورسال و
 اب��داع روش ریخته گری لقمه تی��ر )beam blank(، موجبات را 
برای کارگاه های نورد جهت تولید طیف وسیعی از محصولات فولاد 
س��اختمانی مهیا ساخته است. متد نورد یونیورس��ال در یک گروه 
استند متوالی برای تولید مقاطع، نه تنها در کارگاه های بزرگ، بلکه 
در کارگاه های کوچک برای تولید اقتصادی با سرعت و کیفیت بالا 
نیز استفاده می شود. در نورد مقاطع، استفاده از روش XH بر روش 
نورد رفت و برگشتی متوالی غلبه کرده است. )شکل 12(. در هر پاس 
)عبور(، هر سه استند تحت بار هستند. شیار )کالیبر( اول X شکل، 
شیار )کالیبر( دوم نیز به همین شکل و در عبور نهایی، شکل شیار 

)کالیبر( H شکل ) مانند مقطع نهایی( خواهد شد. 

شکل 12 : نورد تیرآهن )x 150 _ I 100 ( حاصل از روش لقمه تیر 
XH به روش

پیشرفت های صنعت نورد گرم و سرد 
محصولات تخت و طویل

مهندس احسان گودرزی
مدیر کنترل کیفیت شرکت ماهکار فلز
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XH شکل 13 : نورد تیرآهن با استفاده از متد نورد

شکل 14 : مینیمم و ماکزیمم افزایش طول بال تیرآهن در نورد تیرآهن حاصل از لقمه تیر

چگونگی این تکنولوژی برای نورد ریل از لقمه تیر )beam blank( در شکل 15 نشان داده شده است.
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شکل 15 : نورد ریل حاصل از لقمه تیر

تعداد پاس های مورد نیاز در این روش نسبت به طرح دو غلتکی کلاسیک برای نورد ریل به طور قابل ملاحظه ای کاهش یافته است. در 
تولید ریل، توسط عملیات سخت کاری و عملیات حرارتی همزمان، خواص مورد نیاز به دست می آید. به طور خلاصه، تکنولوژی لقمه تیر 

)beam blank( ، تاثیر بسیار زیادی در تکنولوژی نورد مقاطع داشته است.

تولید و نورد ناودانی از لقمه تیر : 
ب��ه محض اینکه ریخته گری پیوس��ته لقمه تیر )beam blank(  با ضخامت کمتر امکان پذیر ش��د، تجهی��زات نورد نیز در جهت ایجاد 

کاهش های بیشتر پیش رفتند.
طراحی کالیبراسیون نشان داده شده در شکل 16 ، پروسه نورد ناودانی را در یک آرایش یونیورسال و لبه کاری متوالی جهت دستیابی به 

شکل مطلوب برای هدایت به استند نهایی نشان می دهد.

شکل 16 : نورد ناودانی حاصل از روش لقمه تیر

به عنوان توضیحات، امروزه تیرآهن از لقمه تیر توس��ط روش نورد XH تولید می ش��ود. به علاوه اینکه برای تولید ریل و ناودانی نیز از 
این روش اس��تفاده می ش��ود. محدوده کامل تیرآهن های استاندارد را می توان در کمتر از 5 پاس از لقمه تیر ریخته گری شده بدست 
آورد. پروس��ه نورد تیرآهن توس��ط شبیه سازی و وفق دادن با تولید ورق از اسلب نازک، پیش رفته است. این پروسه بعنوان )CBP(  یا 

)Compact Beam Production( شناخته شده و کاهش های قابل ملاحظه ای در تعداد پاس های مورد نیاز مهیا کرده است.

استندهای مدرن )امروزی( و سیستم کنترل و تنظیم هیدرولیکی : 
طرح استندهای مدرن با عنوان )CCS( یا )Compact-Cartridge-Stand( در شکل 17 نشان داده شده است.
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محفظه دیواره عمل کننده )کاری( به میزان زیادی قابل حرکت )شیفت دادن( است و به سمت بیرون و داخل حرکت می کند و بر اساس 
آن می توان از غلتک ها با طول بشکه متفاوت و راهنماهای مختلفی استفاده نمود. )شکل 17(

  CCS شکل 17 : استند

جهت تغییر برنامه نورد تنها با 20 دقیقه زمان می توان غلتک ها را تعویض نمود. همچنین این استندها از قطعات و بخش های کوچک که 
صرفه اقتصادی دارد، ساخته شده است.

کارخانجات نورد بیلت و مقاطع جدید به استفاده از استندهای دو غلتکی یونیورسال مجهز به سیستم کنترل و تنظیم اتوماتیک هیدرولیکی 
برای تولید محصول نهایی با کمترین تلرانس ها تکیه کرده اند. توسط سیستم کنترل دیجیتالی در محیط هیدرولیکی )شکل 18(، می توان 
طول محصول را با طول ثابتی حفظ نمود. هر یک از سیلندرهای هیدرولیکی برای تنظیم موقعیت و فاصله افقی و عمودی گپ غلتک ها، 

موقعیت را توسط محاسبات عددی کنترل می کنند.
همچنین سیستم کنترل هیدرولیکی گپ، غلتک ها و استند را در هر حالت بیشینه باری) Over Load( ، از شکست حفظ می کند. به 
علاوه اینکه، در طول عملیات نورد، غلتک پایین موقعیتش را نسبت به غلتک بالا حفظ می نماید. همچنین ازدیاد طول استند بسته به نیروی 

نورد اعمالی، توسط سیستم کنترل اتوماتیک )AGC( جبران می شود. این نتایج در حین کار، به صورت برنامه، دوباره تصحیح می شود.

شکل 18 : سیستم کنترل تصحیحی و تکنولوژیکی هیدرولیکی

برای هموژنیزاسیون نمودن پروفیل دمایی تیرآهن، ریل و سایر مقاطع، یک سیستم تبرید سریع متناسب با ابعاد محصول، ما بین میز خروجی 
)استند نهایی( و بستر خنک کننده )کولینگ بد( نصب می شود. این مورد نه تنها وضعیت صافکاری را بهبود می بخشد، بلکه کمترین تنش 
باقیمانده در محصول ) بسته به استحاله فازی و تغییرات میکرو ساختاری( باقی خواهد ماند. به علاوه اینکه خواص مکانیکی محصول نیز 

بهبود می یابد.

دورنما : 
  استفاده از عملیات حرارتی همزمان با تغییر فرم نورد ) عملیات ترمومکانیکال( ، جهت بهبود خواص مکانیکی و حصول ریز ساختار مناسب 
بدون هیچ گونه عملیات حرارتی بعدی مد نظر است. در واقع این روش، روش به دست آوردن خواص مناسب در فولاد است، به صورتی که 

این خواص با استفاده از عملیات حرارتی سنتی امکان پذیر نباشد.
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تیم فوتبال فولاد مبارکه س��پاهان، س��ومین دی��دار خود در لیگ 
قهرمانان آس��یا را هم با پیروزي پش��ت سر گذاشت تا صعودش به 

مرحله بعد تا حد زیادي قطعي شود.
 نماینده ایران در س��ومین دی��دار خود در مرحل��ه گروهي لیگ 
قهرمانان آسیا در ورزشگاه فولادشهر میزبان الغرافه بود و در پایان 

با برتري 2 بر صفر میهمانش را بدرقه کرد.
در این دیدار، هادي عقیلي در دقیقه 54 از روي نقطه پنالتي دروازه 
نماین��ده قط��ر را باز کرد. این ضربه پنالت��ي حاصل خطاي مدافع 
الغرافه بر روي ابراهیم توره بود. در دقیقه 64 احمد جمشیدیان با 
شوتي محکم از پشت محوطه جریمه برهان قاسم را غافل گیر کرد 

تا اختلاف دو برابر شود. 
نایب قهرمان آسیا در سال 2007 مي توانست گل  هاي بعدي را نیز 
به ثمر برس��اند اما تعلل مهاجمان این تیم باعث شد تا فرصت ها از 

دست برود و در پایان نتیجه 2 بر صفر بر تابلوي امتیازها ثبت شود.
س��پاهان با این پیروزي امتیازهاي کامل تمام دیدارهاي دور رفت 
مرحله گروهي را به دس��ت آورد و با 9 امتیاز در آس��تانه صعود به 

مرحله یک هشتم نهایي قرار گرفت. 
دیگر تیم فولادی، ذوب آهن اصفهان نیز  توانس��ت در دیدار با تیم 
الریان قطر با نتیجه 3 بر 1 به پیروزی برسد برای تیم فوتبال ذوب 
آهن در این دیدار محمدرضا خلعتبری در دقیقه )11(، ایگور کاسترو 
)24( و قاسم حدادی فر )71( به ثمر رساندند و تنها گل تیم الریان 
را جارالله المری در دقیقه )13( وارد دروازه ش��هاب گردان کرد. تیم 
فوتبال ذوب آهن که قبل از این برابر الامارات به پیروزی رسیده بود 
و با تیم الشباب عربستان نیز مساوی کرده بود، با پیروزی برابر الریان 
قط��ر 7 امتیازی ش��د و تا حدود زیادی صع��ودش به مرحله بعدی 

رقابت های لیگ قهرمانان آسیا را قطعی کرد.

ورزش

پیروزی فولادی ها در لیگ قهرمانان آسیا



آخرین خبرها از ورزش فولادی ها

پیروزی تیم های سپاهان در لیگ برتر هندبال 
آغاز دور برگشت لیگ برتر هندبال باشگاه های کشور با پیروزی تیم های فولاد مبارکه سپاهان و سپاهان 

نوین همراه شد.
هفته نخست از دور برگشت رقابت های لیگ برتر هندبال باشگاه های کشور با برگزاری دو دیدار در شهرهای 

اصفهان و اراک پیگیری شد که طی آن هر دو تیم اصفهانی مقابل رقبای خود به برتری رسیدند.
س��پاهان، قهرمان بدون شکس��ت دور رفت با هدایت علیرضا حبیبی در اراک، هپکو را با حساب 30 بر 26 
شکست داد و صدرنشینی خود را تداوم بخشید. سپاهان نوین دیگر تیم اصفهانی نیز با هدایت مصطفی غلامی 

با نتیجه 36 بر 27 از سد جوونک کازرون گذشت.

پیروزی بسکتبال ذوب آهن مقابل راه و ترابري قم 

 تیم بسکتبال ذوب آهن اصفهان در دیداري معوقه از هفته هجدهم لیگ برتر باشگاه هاي کشور مقابل تیم 
راه و ترابري قم به برتري رسید.

در این دیدار که در سالن ملت اصفهان برگزار شد، تیم بسکتبال ذوب آهن با امتیاز 100 بر 68 میهمان خود 
را شکست داد. 

تیم ذوب آهن در وقت هاي دوم، سوم و چهارم به ترتیب با امتیازهاي 24 بر 10، 34 بر 28 و 22 بر 18 مقابل 
راه و ترابري قم به برتري رسید اما در وقت اول این دیدار با امتیاز 22 بر 20 مغلوب شد. 

 مسوول فوتبال پایه باشگاه فولادخوزستان:
به زودی بازیکنان مطرحي را به تیم بزرگسالان معرفي مي کنیم

مدیر تیم های پایه باش��گاه فولاد خوزس��تان گفت: به زودی بازیکنان جویاي  نامي را به تیم بزرگسالان معرفي 
مي کنیم.

علي س��ویلمي در خصوص عملکرد تیم هاي پایه فولاد خوزس��تان در لیگ هاي مختلف کش��ور اظهار کرد: 
تیم هاي پایه ما با برنامه ریزي مناس��ب و به کمک "نناد نیکولیچ" مدیر فني تیم هاي پایه، تاکنون عملکرد 

مثبتي داشته اند و با تمرینات فشرده و منظم به آمادگي کامل دست یافته اند.
وي افزود: یازده بازیکن ما در دو رده نونهالان و نوجوانان، به اردوي تیم هاي ملي دعوت شده اند که این نشان 

دهنده رویکرد مثبت باشگاه در خصوص تیم هاي پایه است.

68

Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p
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reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 
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reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China

69 بر اساس آمار ارائه شده از سوی سازمان توسعه و نوسازی معادن و 
صنایع معدنی ایران )ایمیدرو( تولید فولاد خام و محصولات فولادی 
ای��ران با 13 و 11 درصد افزایش نس��بت به س��ال قبل به ترتیب 
11.615.110و 11.832.275  ت��ن تولید را در کارنامه خود ثبت 
نم��ود. به گزارش انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران، از حدود 11/6 
میلیون تن تولید محصولات فولادی، بیشترین میزان مربوط به تولید 
ورق گ��رم با رقم 5/8 میلیون تن بوده اس��ت و بع��د از آن، میلگرد و 

تیرآهن با 3/3 و 2/02 میلیون تولید در رتبه های بعدی هستند.
از 11/8 میلی��ون تن تولید فولاد خام کش��ور،فولاد مبارکه با تولید 4/5 
میلیون تن در صدر تولیدکنندگان فولاد خام کشور می باشد. میزان تولید 
اس��لب در سال گذشته 6/4 تن و تولید بیلت و بلوم به ترتیب 932 هزار 

تن و 4/4 میلیون تن اعلام شده است.
میزان تولید فولاد خام در بخش خصوصی نیز از 460 هزار تن در س��ال 
1388 به 691 هزار تن در س��ال 1389 افزایش یافته اس��ت که نش��انگر 

رشدی 50 درصدی می باشد.
در س��ال 1389 بال��غ بر 11/7 میلیون تن فولاد خ��ام و محصولات فولادی به 
کشور وارد شده است که در مقایسه با میزان واردات سال 1388)11.507.846 تن(  
حدود 2 درصد افزایش یافته اس��ت. این آمار نشان می دهد که در سال گذشته 4/99 
میلیون تن شمش و 1/17 میلیون تن میلگرد به کشور وارد شده است که به ترتیب 14 

و 27 درصد افزایش را نسبت به سال 88 نشان می دهد.
بر اساس همین گزارش، میزان کل صادرات فولاد کشور 511.182 تن اعلام شده 
است که از این میزان 84.751 تن فولاد خام و مابقی محصولات فولادی می باشد. 
قاب��ل ذکر اس��ت کلاف گرم فولاد مبارکه با رق��م کل 241.672 تن رتبه اول اقلام 
صادراتی فولاد ایران را دارا می باش��د. بنابراین س��هم صادرات از کل تولید حدود 3 

درصد تخمین زده شده است.
ب��ه گزارش مرک��ز اطلاعات و آمار انجمن تولید کنندگان ف��ولاد ایران، میزان کل مصرف 
ظاهری محصولات فولادی کش��ور در سال 89، 22.270.859 تن بوده است که با احتساب 

جمعیت 74 میلیون نفر در کشور، سرانه مصرف از مرز 300 کیلو گرم هر نفر گذشت.
قابل ذکر است 30 درصد از کل مصرف محصولات فولادی کشور از طریق واردات تامین گردیده 

است.

آمار

فولاد ایران در سالی که گذشت
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Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 
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LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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شرکت ذوب آهن اصفهان در آغاز سال نو 1390 شمسی با اهدای 4 هزار گلدان »گل همیشه بهار« به 
پرسنل شرکت، عید را به بهترین شکل به کارکنانش تبریک گفت و شادی عیدانه و طراوت بهاری را به 

ارمغان آورد.
این مجتمع صنعتی در یک حرکت زیبا به پاس حضور فولاد مردان عرصه صنعت و تولید، این گل های 

با طراوت را در سه نوبت شیفت کاري به همکاران شیفت کار اهدا نمود.
تمامی این گل های اهدایی در مجموعه نهالستان ذوب آهن تولید و پرورش یافته بود.

در اولین روز از سال نو:

اهدای »گل همیشه بهار« به کارکنان 
شرکت ذوب آهن اصفهان
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Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 
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reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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