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سرمقاله

راهکارهای اساسی توسعه صنعت فولاد
سید رضا شهرستانی

عضو هیئت مدیره انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

توسعه صنعت فولاد یکی از اهداف همه دولت ها بوده است. برای تحقق این توسعه نیز اقدامات متفاوتی انجام شده است؛ اما به اعتقاد بنده 
برای دستیابی به این هدف باید در مرحله اول به سراغ تولید رفت. اگر بتوانیم تولید فولاد کشور را چه از نظر کیفی و چه کمی به سطح قابل 

قبولی برسانیم، آن وقت می توانیم در صادرات هم موفق باشیم و در سطح منطقه و حتی جهان کشوری قدرتمند به حساب بیاییم. 
همگی می دانیم که ایران از چهار عامل اصلی تولید فولاد، سه عامل یعنی سنگ آهن، انرژی و نیروی انسانی را به طور کامل دارد. بنابراین 

توجیه فنی و اقتصادی برای توسعه صنعت فولاد وجود دارد اما متاسفانه وجود موانعی روند تحقق توسعه تولید را دچار مشکل می کند. 
یکی از موانع موجود بر سر راه توسعه صنعت فولاد، مدیریت نامناسب واردات است. در حوزه فولاد ما یک کشور وارد کننده هستیم و این 
در حالی است که در همسایگی ما، ترکیه با مزیت های نسبی به مراتب ضعیف تر از ایران اما با تولید حدود 25 میلیون تن تولید یکی از 
صادرکنندگان عمده منطقه محسوب می شود. ما سنگ آهن که ماده اولیه مهمی برای تولید فولاد است را صادر و محصولات فولادی را به 
راحتی وارد می کنیم. بدین ترتیب تولیدکنندگان داخلی فولاد خام را با مسئله کمبود یا گرانی مواد اولیه مواجه می سازیم و نوردکاران را با 

مشکل قیمت پایین محصولات کم کیفیت چینی. پس اولویت اول این است که با عزم راسخ ترتیبی اتخاذ کنیم که واردات کنترل گردد. 
 نکته بعدی مربوط به سیاستگذاری ها است. زمانی به دلیل رونق ساخت و ساز، اکثر سرمایه گذاران وارد بخش نورد شدند اما بعد به مشکل 
تامین مواد اولیه برخوردند که بحث تولید بیلت از آهن قراضه مطرح شد. اکنون باید سیاست دولت بر این باشد که سرمایه گذاران    
را به س��مت تولید آهن اس��فنجی سوق دهد. در این راستا بخش خصوصی به ویژه تشکل های این بخش هم باید     
کار اطلاع رسانی تخصصی و شفاف را انجام دهند. ما در انجمن سعی کرده ایم هم از طریق نشریه و هم      
سایت انجمن سرمایه گذاران را به مسیرهای صحیح هدایت کنیم. اطلاع رسانی و آموزش       
صحیح باید از طریق رسانه های تخصصی دیگر هم صورت پذیرد تا که افرادی        
که واقعا مایل به س��رمایه گذاری در بخش فولاد هستند، به سمت تولید آهن        

اسفنجی بروند.        
           یکی از اقدامات بعدی که متولی آن دولت است، آماده 
کردن زیر ساخت ها می باشد. در این حوزه           
                       زیر ساخت های حمل و نقل یعنی جاده ها 
                       و سیس��تم حم��ل و نق��ل ریل��ی از اهمیت 
                  بیشتری برخوردارند که هزینه سیستم حمل و 
                نق��ل ریل��ی حدود 15 درصد هزینه حمل و نقل 

             جاده ای است. 
             اقدام بعدی هم خصوصی سازی واقعی است. یعنی 
           این که اصل 44 به صورت واقعی اجرا شود نه اینکه 
           درصد کمی از ش��رکت ها واگذار شود تا فقط بتوان 
         اس��م خصوصی را روی آن گذاشت. معادن هم باید از 
انحص��ار ایمیدرو خارج و عادلان��ه به بخش خصوصی          
                    واگذار شود تا رقابت بین واحدها ایجاد شده و این رقابت 
                   و مزایای آن باعث جبران زمانی شود که ما در مقایسه با 

                کشورهایی مثل ترکیه از دست داده ایم.
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بررسی وضعیت فولاد در 
بازارهای جهانی

تحلیل بازار
ترجمه و تنظیم: آسیه سید علیان
انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

پیش بینی قیمت مهمترین محصولات در بازارهای جهانی فولاد

بهبود بازارهای جهانی فولاد در ماه سپتامبر ��
در حال حاضر تمامی بازارهای کلیدی جهان ضعیف هس��تند. اما نش��انه ها حاکی از ش��روع رونق بازار در نیمه اول ماه س��پتامبر می 
باشد. در پاییز انتظار می رود فعالیت بازار به خصوص در آسیا و خاورمیانه افزایش یابد. این در حالی است که میزان مصرف در اروپا 

به خصوص در نواحی غربی افزایشی بیش از میانگین شش ماهه نخست سال 2010 نخواهد یافت.
بازار محصولات تخت و طویل در ماه آگوس��ت به تعادل خواهد رس��ید. بنابراین قیمت ها یا به آرامی کاهش خواهند یافت یا بدون 
تغییر باقی خواهند ماند. روند صعودی قیمت ها در نیمه دوم ماه س��پتامبر ش��روع خواهد شد هر چند که تلاش برای افزایش قیمت 
از مدتی قبل از آن آغاز می گردد. متال اکس��پرت پیش بینی می کند با توجه به کش��ش بازار داخلی چین، صادرکنندگان این کشور 

قیمت فروش خود را از نیمه اول آگوست افزایش دهند.
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در ماه جولای قیمت بیلت CIS  تغییراتی متفاوت داشته است. در حوزه دریای سیاه، کارخانجات CIS  با 
کاهش ساختگی عرضه سعی در افزایش قیمت ها داشتند که تا حدی موفق نیز بودند. در این دوره قیمت 
در انبارهای بنادر دریای س��یاه به قیمت 670 تا 680 دلار هر تن-FOB  نیز رس��ید. اما در دریای خزر با 
توجه به ضعیف بودن بازار ایران و عدم وجود تقاضای مفید و موثر، قیمت ها کاهش یافت. در بنادر خاور 

دور هم به دلیل رقابت سخت بین تولیدکنندگان آسیا قیمت ها با کاهش روبرو شدند.

در بنادر دریای س��یاه که بیش از 60 درصد صادرات بیلت CIS  را مدیریت می کند، تمامی تولیدات ماه س��پتامبر در ماه آگوس��ت به 
فروش رسیده است. این در حالی است که شرکت IUD، بزرگترین صادر کننده بیلت تولیدات ماه سپتامبر خود را چند هفته زودتر از 
تولیدکنندگان دیگر به فروش رساند. با توجه به بحران های سیاسی مصر که سهم بیش از 50 درصدی از صادرات بیلت شرکت IUD  را 
دارا می باشد، این کمپانی تصمیم گرفته است که تولیدات خود را به جای رزرو با وجود قیمت مناسب و فعالیت خوب بازار، در بازارهای 
  IUD رقابتی اصلی و کلیدی دنیا به فروش برساند. این در شرایطی است که تمامی محصولات ماه سپتامبر خریداری شده توسط گروه
به محض خریداری به فروش رسید. فعالیت شرکت IUD  سبب افزایش رقابت در بنادر دریای سیاه شد. شرکتMECHEL  ،20 هزار 
تن بیلت به مقصد بنادر آزو دریای س��یاه روانه کرد و این در ش��رایطی است که کل صادرات بیلت روسیه به این ناحیه حدود 70هزارتن 

می باشد. 

روندهای مختلف بیلت CIS در ماه جولای

بیلت

متال اکسپرت بر این باور است که:
تولیدکنن��دگانCIS  ق��ادر نخواهند بود 
همزمان میزان عرض��ه و قیمت ها را در 
این  سطح در ماه های آگوست و سپتامبر 
حفظ نمایند و مجبور به کاهش یکی از این 

دو خواهند شد.
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ش��رکت آرس��لور میتال اکراین اما همچنان به دنبال افزایش عرضه بیلت می باشد. حداقل صادرات این شرکت در ما ههای سپتامبر و 
اکتبر 30 تا 40 هزار تن ماهیانه خواهد بود. این در شرایطی است که این کمپانی توانایی صادرات 100 تا 120 هزار تن بیلت در ماه 
را هم در کارنامه خود ثبت کرده اس��ت. این کاهش عرضه در ماه های اخیر به دلیل وجود مش��کل فنی در کوره ش��ماره 9 این شرکت 
با ظرفیت 228 هزار تن در ماه می باشد. به همین دلیل این شرکت مجبور به محدود کردن سفارشات خود شده است. البته احتمال 
وارد مدار شدن کوره شماره 5 این شرکت با ظرفیت 100 هزار تن که حدود یک سال و نیم است در حال تعمیر قرار دارد نیز در ماه 
اکتبر بسیار زیاد است . قابل ذکر است شرکت آرسلور میتال تمایل بیشتری به فروش محصولات طویل دارد. بر اساس آخرین اطلاعات، 
حمل و نقل محصولات طویل این شرکت در ماه آگوست و سپتامبر به مقصد عراق، اصلی ترین خریدار محصولات این شرکت کاهش 

خواهد یافت.

 در حال حاضر رقابت ش��دیدی بین تجار CIS و عرضه کنندگان داخلی در ترکیه بزرگترین بازار هدف صادرکنندگان از مبدأ دریای 
سیاه وجود دارد. تا هفته اول ماه آگوست، قیمت معاملات بیلت ترکیه زیر قیمت C&F  بیلتCIS بود.

در ب��ازار دری��ای خزر ب��ا توجه به عدم عرض��ه بیلت در ماه آگوس��ت )به دلیل عرض��ه بزرگترین صادر کننده بیلت منطقه، ش��رکت  
Metalloinvest  در س��ایر بازارهای کلیدی جهان( کس��ری موجودی در این ناحیه به وجود آمد. به همین سبب قیمت ها در نیمه  

اول ماه آگوست بالا رفت.
در نیمه دوم ماه آگوس��ت، به احتمال زیاد عرضه کنندگان روس با توجه به افزایش تقاضا در ناحیه خاور دور قس��مت اعظم صادرات 
خود را در نیمه اول ماه س��پتامبر به این منطقه گس��یل دارند. با این حال رقابت تجارCIS  و تولیدکنندگان داخلی ترکیه به صورت 
کمرن��گ تر باقی خواهد ماند. در ماه آگوس��ت تقاضای محصولات میانی CIS  در بازاره��ای اصلی این منطقه )ایران و ترکیه( به دلیل 
فرا رس��یدن ماه رمضان کاهش خواهد یافت و به نظر نمی رس��د این کاهش تقاضا تا نیمه دوم ماه س��پتامبر بهبود یابد. در ایران نیز با 
توجه به مذاکرات تجار و تولید کنندگان ایرانی در خصوص عرضه بیلت تولید ماه جولای، تقاضا تا هفته دوم ماه آگوست تغییر چندانی 
نخواهد کرد. در مصر با توجه به رونق گرفتن بازار از اواس��ط ماه جولای به نظر می رس��د تقاضا در نیمه دوم ماه آگوست در این کشور 

به شدت افزایش یابد. 
تولیدکنندگان ایرانی در تلاش��ند تا فاصله قیمتی بیلت )C&F به انضمام 4 درصد عوارض ورودی( و میلگرد )درب کارخانه به انضمام 

مالیات بر ارزش افزوده( را بهبود بخشند.
کاهش قیمت محصولات طویل ترکیه باعث فشار بر معاملات بیلت در نیمه اول ماه آگوست شد. کاهش قیمت محصولات طویل ترکیه 
از اواسط ماه جولای در اکثر بازارهای صادراتی شروع شد. از طرفی کاهش تقاضای فصلی و فشار خریداران برای کاهش قیمت به زیر 
700 دلار هر تن س��بب س��قوط قیمت ها ش��د. این روند نزولی قیمت تا اواسط ماه آگوس��ت نیز ادامه داشت و به نظر نمی رسد روند 

صعودی تا اواسط ماه سپتامبر شروع شود.

پرواز قیمت بیلت در بورس فلزات لندن



1717

قیمت فروش بیلتCIS  در ماه آگوس�ت با شیبی ملایم کاهش یافت امادر نیمه دوم ماه 
سپتامبر رش�د معقول قیمت ها مشاهده خواهد شد. البته تلاش برای افزایش قیمت ها 

از هم اکنون آغاز گردیده است.

با توجه به فاکتورهای فصلی، خرید و فروش در خاورمیانه تا پایان ماه آگوست بهبود نخواهد 
یافت. اما با توجه به تأخیر تقاضای بعضی از کشورها نسبت به سایر کشورهای منطقه، روند 
نزولی قیمت ها ش��یب تند نخواهد داش��ت. تقاضای محصولات طویل در عراق و عربستان 
س��عودی همچنان بالاس��ت. تقاضای مصرف کنندگان نهایی نیز از نیمه دوم ماه س��پتامبر 

افزایش خواهد یافت.
در ماه آگوس��ت، تولیدکنندگان ترک میزان اس��تفاده از ظرفیت های نصب شده را به 60 تا 70 درصد رساندند و تصمیم 

دارند تا ماه سپتامبر این رقم را به 80 تا 90 درصد افزایش دهند.

شروع روند صعودی قیمت ورق گرم صادراتی چین در ماه آگوست ��

در م��اه جولای قیم��ت HRC گرید SS400 چین با توجه به کاه��ش فصلی تقاضا در 
بازاره��ای داخل��ی و خارجی با 18 دلار کاهش به 685 دلار هر تن – FOB رس��ید. در 
ماه جولای و آگوس��ت به دلیل هم زمانی با فصل های بارانی، در ایالت های جنوبی چین 
کاهش تقاضا اتفاق افتاد اما فعالیت بازار در ایالت های شمالی و مرکزی که بیش از 90 درصد فروش  
HRC چین در این نقاط صورت می پذیرد، س��بب تعادل مجدد بازار و جلوگیری از کاهش بیش��تر قیمت ها شد. در 
ماه جولای میزان تولید HRC چین نسبت به ماه گذشته 3/2 درصد افزایش یافت. بنابراین صادرات HRC چین در ماه های جولای 

تا سپتامبر افزایش خواهد یافت.

محصولات طویل

محصولات تخت
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عرضه کنندگان آس��یایی میزان صادرات خود را افزایش نخواهند داد. در ماه های جولای تا آگوس��ت میزان تولید محصولات تخت کره 
جنوبی و تایوان برای جلوگیری از اشباع بازار و سقوط قیمت ها کاهش یافت. در این کشورها کارخانجات نوردی از میانگین 80 تا 85 
درصد ظرفیت خود برای تولید در ماه ژوئن و 70 تا 75 درصد ظرفیت برای تولید در ماه های جولای و آگوس��ت اس��تفاده کرده اند. 
در ماه س��پتامبر این میزان افزایش پیدا خواهد کرد اما رش��د سریع تقاضا در بازارهای داخلی سبب خواهد شد که میزان صادرات این 

کشورها رشد چندانی نداشته باشد.

از آنج�ا ک�ه هیچ کدام از عرضه کنندگان منطقه تصمیم ب�ه افزایش صادرات خود ندارند 
بنابراین رقابت همچنان ضعیف باقی خواهد ماند و احتمال افزایش قیمت بسیار کم است. 

افزایش قیمت کلاف گرم چین در جهت افزایش قیمت های صادراتی

پیش بینی افزایش قیمت ها با توجه به بهبود مصرف
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به طور مثال فروشندگان محصولات تخت از ژاپن، کره جنوبی و تایوان همگی روی قیمت یکسان و نزدیک به قیمت صادرکنندگان 
ژاپن رقابت خواهند کرد. به همین دلیل به نظر نمی رسد تا اواسط ماه سپتامبر و افزایش فعالیت صنایع مصرف کننده رقابت فعالی 

در بازار ایجاد گردد.
با توجه به فرا رسیدن فصول بارانی جنوب شرق آسیا، ماه رمضان در خاور میانه و تعطیلات در اروپا، تقاضا در چین، ژاپن و کره جنوبی 
در ماه های جولای و آگوس��ت کاهش خواهد یافت البته نه به اندازه همیش��ه! در واقع تجار در مقایسه با همین زمان در سال گذشته، 
فعال تر هستند. دلیل آن را هم می توان در مناسب تر بودن شرایط در بازارهای چین و انتظار بهبود و رونق کارخانجات مصرف کننده 

در منطقه به خصوص ژاپن و کره در ماه های جولای و آگوست جستجو کرد.

هزینه های تولید ورق گرم چین در ماه های سپتامبر و اکتبر با توجه به افزایش قیمت مواد اولیه و انرژی افزایش خواهد یافت. در ماه 
آگوس��ت میزان افزایش هزینه های تولید نس��بت به ماه گذشته 1/4 درصد خواهد بود اما این رقم در ماه سپتامبر به بالاتر از 4 درصد 

خواهد رسید.

به پیش بینی متال اکسپرت و با توجه به شرایط مناسب در بازار داخلی چین، تقاضای قوی و مفید در بازارهای 
صادراتی در ماه های آگوست و سپتامبر و افزایش قیمت مواد اولیه، افزایش قیمت های محصولات تخت 

چین در ماه های آگوست و سپتامبر انتظار می رود..

انتظار افزایش تولید صنایع خودروسازی چین در نیمه دوم ماه سپتامبر
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دبیر انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران گفت: در چند ماه اخیر بازار فولاد کش��ور تا 
حدودی به صورت رقابتي اداره شده است و به همین دلیل تجار و تولیدکنندگان با 

اشتیاق  بیشتري به فعالیت پرداخته اند.
 خلیفه  سلطاني در توضیح این مطلب گفت: دلیل عمده این امر روان شدن واردات مواد 

اولیه در مقایسه با گذشته است، گرچه مشکلات نظام بانکي هم چنان باقي است و در فاینانس و خطوط اعتباري با مشکل 
مواجه هستیم اما به تازگي تلاش براي مدیریت واردات در کشور بیشتر شده است. وي افزود: هم  اکنون بازار فولاد به واردات نیاز 

دارد و در صورتي که در تأمین مواد اولیه از خارج به مشکل برخورد کنیم، بي شک با افزایش قیمت مواجه مي شویم.
خلیفه  سلطاني با اشاره به اینکه تسهیل واردات، عاملي مثبت در ایجاد بازار رقابتي و رونق بازار در آینده است، تصریح کرد: وقتي 
مسیر واردات باز باشد، قیمت  ها توسط بازار جهاني تعیین مي شود و رقابت در بازار حاکم مي شود، بنابراین نباید نگران قیمت  ها 
بود چرا که در شرایط مطلوب، قیمت  ها توسط بازار جهاني کنترل مي شود. وي افزود: به دلیل مهار قیمت  ها در گذشته، قیمت 

برخي از اقلام از جمله تیرآهن سنگین، ورق ضخیم و... از حد خود تجاوز کرد که به زودي شاهد کاهش آن خواهیم بود.

ر بازار فولاد کش��ور تا 

ن امر روان شدن واردات مواد 

تأمین مواد اولیه از افزایش قیمت محصولات 
فولادی جلوگیری می کند

رئیس جدید هیئت عامل ایمیدرو اعلام کرد: اتمام طرح هاي نیمه تمام، تکیه بر 
بومي سازي و دانش فني داخلي، جلوگیري از خام فروشي مواد معدني، حمایت 
از بخش معدن و صنایع معدني براي افزایش تولید در زمان هدفمندي یارانه ها و 
اجراي اصل چهل و چهار به معناي واقعي از اولویت هاي مهم ایمیدرو در بخش 

معدن و صنایع معدني کشور است.
به گزارش چیلان خدامراد احمدي در مراسم معارفه خود به عنوان رئیس جدید هیئت عامل سازمان توسعه و نوسازي معادن و 
صنایع معدني ایران بر لزوم سرمایه گذاري بخش خصوصي داخلي در پروژه هاي معدني و صنایع معدني تاکید کرد و گفت: 
 با توجه به ظرفیت  هاي فني و مهندسي در کشور باید رهبري پروژه هاي مختلف را در اختیار سرمایه گذاران داخلي قرار دهیم.

رئ
بومي سازي و دانش فني داخلي، جلوگ

از بخش معدن و صنا

معدن و صنا

اولویت هاي اصلي ایمیدرو در بخش صنایع معدني 
اعلام شد

مجتمع فولاد خراسان که یکی از واحدهای بزرگ صنعتی شرق کشور می باشد، بابت عملکرد 
خود در حوزه های مختلف تولید، توسعه، فروش، تأمین، نظام های مدیریتی، سود و ... در 
سال 1389 به عنوان واحد نمونه صنعتی استان خراسان انتخاب شد. به گزارش چیلان به 
نقل از روابط عمومی فولاد خراسان، این مراسم با حضور آقای دکتر غضنفری وزیر صنعت، 

معدن و تجارت، استاندارخراس��ان، رییس کمیسیون صنایع و معادن مجلس شورای اسلامی، 
رییس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن و جمع کثیری از صنعتگران خراسان در محل نمایشگاه بین المللی مشهد برگزار شد و 

طی آن از مجتمع فولاد خراسان تقدیر بعمل آمد. 

مجتمع فولاد خراسان که یکی از واحدهای بزرگ صنعتی شرق کشور می باشد، بابت عملکرد 
خود در حوزه های مختلف تولید، توسعه، فروش، تأمین، نظام های مدیریتی، سود و ... در 

معدن و تجارت، استاندارخراس��ان، رییس کمیسیون صنایع و معادن مجلس شورای اسلامی، 

مجتمع فولاد خراسان واحد صنعتی نمونه کشور شد 
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وزیر وزارتخانه جدیدالتاسیس صنعت، معدن و تجارت در هفته  های اخیر از خالی بودن 
ظرفی��ت صنایع خبر می دهد. مهدی غضنفری اعلام کرد که اگر وضعیت کنونی ادامه 
پیدا کند، برخی واحدهای تولیدی 25 یا 30 درصد ظرفیت خالی خواهند داشت. وی 

همچنین در نخستین اظهار نظر خود به عنوان وزیر وزارتخانه جدید بیان کرد: »در حال حاضر ظرفیت  های 
خالی بسیاری داریم«. این در حالی است که وی در برنامه  های 20 گانه صنعتی خود نیز به شناسایي ظرفیت  ها و  بکارگیري 

ظرفیت  هاي بلااستفاده اشاره داشته است.
اما حالا فقط دولتی ها نیستند که به این دغدغه صنعتگران واکنش نشان داده اند. یکي از اعضای کمیسیون صنایع و معادن 

مجلس می گوید: طبق برخی آمارها، نزدیک به 50 درصد ظرفیت واحدهاي صنعتي خصوصي کشور غیرفعال است.
ش��هریار طاهرپور با بیان اینکه ش��رایط واحدهاي صنعتي دولتي به دلیل حمایت  هاي دولت بهتر از بخش خصوصي است، 
خاطرنش��ان کرد: با توجه به س��رمایه گذاري حدود 160 هزار میلیارد توماني صورت گرفته در صنایع کشور حدود50 هزار 

میلیارد تومان از سرمایه گذاري  هاي صورت گرفته بدون استفاده مانده است.
وي افزود:  این در حالي است که با توجه به هزینه حدود 50 میلیون توماني لازم براي ایجاد هر شغل، با فعال شدن 30 درصد 

ظرفیت غیرفعال صنایع کشور بیکاري به شدت کاهش خواهد یافت.

نگرانی دولتی ها از افزایش ظرفیت خالی 
کارخانجات صنعتی

های اخیر از خالی بودن 
دهد. مهدی غضنفری اعلام کرد که اگر وضعیت کنونی ادامه 
 درصد ظرفیت خالی خواهند داشت. وی 

های همچنین در نخستین اظهار نظر خود به عنوان وزیر وزارتخانه جدید بیان کرد: »در حال حاضر ظرفیت های همچنین در نخستین اظهار نظر خود به عنوان وزیر وزارتخانه جدید بیان کرد: »در حال حاضر ظرفیت های 

هزینه اتصال به شبکه گاز سراسري واحدهاي تولیدي که اقدام به گاز رساني کنند با هزینه هاي 
انشعاب یا گازبها تهاتر مي شود.

به گزارش چیلان به نقل از ایلنا، رئیس ستاد تحول صنایع و معادن اعلام کرد: هزینه اتصال به شبکه گاز سراسري واحدهاي 
تولیدي که اقدام به گازرساني کنند با هزینه هاي انشعاب یا گازبها تهاتر مي شود.

سید رضا فاطمي امین افزود: این اقدام براساس مصوبه تیرماه سال جاري کارگروه ستاد هدفمندي یارانه ها و به منظور تسریع و تسهیل 
در امر گازرساني به واحدهاي تولیدي و صنعتي انجام مي گیرد.

وي تصریح کرد: این طرح شامل واحدهایي است که دسترسي به شبکه گاز رساني نداشته و در برنامه بلند مدت شرکت گاز براي 
گاز رساني قرار دارند. وي تاکید کرد: گاز رساني به این گونه واحدها با نظارت و هماهنگي شرکت گاز و با پیمانکاران مورد تایید این 

شرکت انجام مي گیرد.
به گفته رییس ستاد تحول صنایع و معادن ایران، بر اساس مصوبه کارگروه ستاد هدفمندي یارانه ها، شرکت ملي گاز ایران موظف 

شده است بر اساس ضوابط و استانداردهاي خود و به منظور تسریع و تسهیل در احداث 
زیر ساختهاي گازرساني براي واحدهاي تولیدي نسبت به واگذاري اجراي عملیات اتصال به شبکه گاز سراسري به واحدهاي صنعتي 

اقدام کند.

انشعاب 
به گزارش چیلان به نقل از ایلنا، رئ

هزینه اتصال واحدهاي صنعتي به شبکه گاز، تهاتري 
محاسبه مي شود 
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دو طرح جدید و بزرگ نیروگاه و آگلومراس��یون در ذوب آهن اصفهان آماده افتتاح رس��مي 
است. 

ب��ه گزارش  چی��لان به نقل از موج، صفر علي براتي مدیرعامل ذوب آهن اصفهان، با اعلام 
این خبر گفت: فاز نخس��ت نیروگاه جدید و نیز کارخانه جدید آگلومراسیون)آگلوماش��ین 
شماره 4( اخیرا وارد مرحله تولید شده است. وي ادامه داد: در حال حاضر مشغول برنامه 

ریزي براي برنامه افتتاحیه رسمي هستیم تا با حضور مقامات عالي کشور این دو پروژه به طور رسمي راه اندازي شوند. فاز 
نخست نیروگاه جدید ذوب آهن اصفهان از ظرفیت تولید 55 مگاوات انرژي برق برخوردار است که هم اکنون تولید را آغاز 
کرده است. نیروگاه جدید در مجموع از ظرفیت نهایي تولید 110 مگاوات انرژي برق برخوردار است و از جمله مزیت هاي 
راه اندازي این نیروگاه این اس��ت که با فعالیت آن، نه تنها کس��ري 60 مگاواتي موجود ذوب آهن اصفهان برطرف، بلکه 

شرکت با مازاد انرژي مواجه مي شود که مقرر شده در اختیار شبکه سراسري برق قرار گیرد. 

مدیر عامل فولاد مبارکه گفت: با س��رمایه گذاري ه��اي انجام گرفته در فولاد مبارکه صبا، 
ظرفیت تولید این کارخانه تا پایان سال 92 به 10 میلیون تن خواهد رسید. 

به گزارش چیلان به نقل از باش��گاه خبرنگاران، محمد مس��عود س��میعي نژاد، با بیان این 
مطل��ب افزود: تاکنون حدود 3 هزار میلیارد تومان س��رمایه گ��ذاري در این کارخانه انجام 
شده که بخشي از این سرمایه ها از طریق قرارداد با کشورهاي اروپایي تأمین شده است. وي ادامه داد: پیش بیني 
مي ش��ود با این میزان س��رمایه گذاري، ظرفیت فولاد مبارکه صبا تا پایان س��ال 92 به 10 میلیون تن برسد. مدیر عامل 
فولاد مبارکه تصریح کرد: با توجه به اینکه خرید فولاد هرمزگان هم در دستور کار ما قرار گرفته ظرفیت کلي تولید فولاد 
مبارکه تا پایان سال 92 به 5/11 میلیون تن خواهد رسید. سمیعي نژاد افزود: البته با مذاکراتي که با شرکت هاي آلماني 

داشته ایم قرار است ظرفیت فولاد هرمزگان نیز به 3 میلیون تن افزایش یابد.

دو طرح جدید ذوب آهن در آستانه افتتاح قرار گرفت

ظرفیت فولاد مبارکه صبا تا سال 92 به
 10 میلیون تن مي رسد

ون در ذوب آهن اصفهان آماده افتتاح رس��مي 

رعامل ذوب آهن اصفهان، با اعلام 
ن 

نماینده مردم تفت و میبد در مجلس شورای اسلامی، مشکلات کارخانه فولاد میبد را در نامه اي به 
دکتر مهدي غضنفري وزیر صنعت، معدن و تجارت پیگیري کرد.

 به گزارش چیلان به نقل از ایسنا، حجت الاسلام والمسلمین سیدجلال یحیي زاده در این نامه با 
اشاره به مشکلات بخش صنعت شهرستان میبد بیان گفت: 500 کارگر فولاد میبد قریب یک سال 

است به جزء یکي دو ماه هیچ حقوقي دریافت نکرده اند و این شرکت یک و نیم سال است که کاملا تعطیل شده است. وي خاطرنشان 
کرد: با توجه به مکاتبات و پیگیري  هاي قبلي در این زمینه در اولین فرصت یک هیات بلند پایه تام الاختیار به این شرکت اعزام تا 
جهت رفع مشکلات این واحد سریعا تصمیم گیري و اقدام نمایند. نماینده مردم تفت و میبد در ادامه نامه از غضنفري خواست: نسبت 

به تامین تسهیلات چند طرح صنعتي در این دو شهرستان که پیشرفت کار خوبی داشته اند به صورت ویژه مساعدت نمایید.

 نماینده مردم تفت و میبد در مجلس:
یکسال و نیم از تعطیلی کامل فولاد میبد می گذرد

مدیر عامل فولاد مبارکه گفت: با س��رما
ظرف

مطل��ب افزود: تاکنون حدود 
ن سرماین سرماین سرما شده که بخشي از ا

اي به 

ن نامه با 
 سال 
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مدیر عامل فولاد مبارکه اصفهان از برنامه این ش��رکت براي دو برابر ش��دن ظرفیت تولید فولاد 
هرمزگان خبر داد. 

به گزارش چیلان به نقل از ایمیدرو،  محمد مس��عود س��میعي نژاد اظهار داشت: در حال حاضر 
مذاکراتي با پیمانکار خارجي - بخش فولاد سازي - فولاد هرمزگان آغاز شده تا ظرفیت تولید این کارخانه به سه 

میلیون تن افزایش یابد. بدین ترتیب با اجرایي شدن این برنامه، ظرفیت تولید فولاد هرمزگان با افزایش دو برابري از یک میلیون 
و 500هزار تن فعلي به سه میلیون تن ارتقاء یابد.

مدیر عامل فولاد مبارکه اصفهان یادآور شد: پیشتر در زمان انعقاد قرارداد ساخت این کارخانه، تصریح شده بود که زیربناي طرح 
براي تولید سه میلیون تن فولاد خام اجرایي شود از همین رو با توجه به پتانسیل موجود، دو برابر شدن ظرفیت تولید این کارخانه 

در زمان کمتري نسبت به یک طرح جدید انجام مي شود.
قابل ذکر است که فولاد هرمزگان، در سال گذشته در یک مزایده توسط شرکت فولاد مبارکه اصفهان خریداري شد و در حال 
حاضر نیز به عنوان زیر مجموعه مبارکه برنامه توسعه را پیش رو دارد. فولاد هرمزگان تولیدکننده تختال هایي)نوعي شمش( به 

طول 6 تا 12 متر و عرض 90 سانتي متر تا 2 متر می باشد.

برنامه سمیعی نژاد برای افزایش دو برابر 
ظرفیتی تولید فولاد هرمزگان 

طرح های فولادسازی در استان یزد که به عنوان قطب سوم تولید فولاد در کشور نام گرفته، به دلیل 
کمبود آب متوقف شده است.

 به گزارش چیلان به نقل از خبرگزاری مهر، هم اکنون طرح  های متعدد فولادسازی در استان یزد 
در حال احداث است که در تامین آب مورد نیاز خود به مشکل برخورده اند. بررسی ها نشان می دهد 
که به دلیل عدم صدور مجوز تامین آب از سوی وزارت نیرو، هم  اکنون طرح  های فولادی در این استان که به دلیل ذخایر غنی و متعدد 

سنگ آهن قرار است، قطب سوم فولادسازی کشور باشد به تعویق افتاده است.
تولید فولاد در دنیا به دلیل نیاز فراوان به آب معمولاً در کنار دریاها صورت می گیرد و از آنجا که استان یزد با کمبود شدید آب مواجه 
است، هم اکنون درستی جانمایی احداث فولادسازی در استان  های کویری را با تردید مواجه کرده است. در حال حاضر طرح های 
متعدد فولادسازی در استان یزد در حال اجرا است که از آن جمله می توان به طرح  هایی چون فولادسازی ارفع یک و دو، فولاد ثامن، 
طرح فولادسازی بافق یک و دو، فولاد غدیر ایرانیان و طرح های فولادسازی در چادرملو اشاره کرد. طرح فولاد سازی ارفع که شامل 
یک واحد فولادسازی و یک واحد تولید آهن اسفنجی است، در مراحل نهایی ساخت قرار دارد و سرمایه گذاری در حدود 300 میلیارد 
تومان در آن صورت گرفته اما به دلیل نبود آب امکان بهره برداری از آن وجود ندارد. هچنین طرح تولید آهن اسفنجی بافق در حدود 
50 درصد و بخش ذوب آن نیز در حدود 10 درصد پیشرفت داشته است که هنوز نحوه تامین آب آن مشخص نشده است. استان های 
اصفهان و خوزستان قطب های بزرگ فولادسازی کشور هستند که در صورت بهره برداری از طرح های مورد اشاره، استان یزد می تواند 

به قطب سوم تولید فولاد کشور تبدیل شود.

احداث طرح های فولادسازی یزد به دلیل کمبود آب 
متوقف شده است

طرح های فولادسازی در استان یزد که به عنوان قطب سوم تولید فولاد در کشور نام گرفته، به دلیل 

د فولاد 

عي نژاد اظهار داشت: در حال حاضر 
کن کارخانه به سه کارخانه به سه کارخانه به سه 
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تقاضای میلگرد در عربس��تان با کاهش س��اعات کاری در ماه رمضان پایین آمده و انتظار 
م��ی رود بازار در ماه س��پتامبر پ��س از تعطیلات عید فطر بهبود یابد. چ��ون پروژه های 
ساختمانی فعالیت همیشگی را از سر می گیرند. به گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات 
فولاد ایران، قیمت میلگرد در بازار داخلی عربس��تان 773 دلار در هر تن اس��ت. قیمت 
پیشنهادی میلگرد ترکیه 735 تا 740 دلار سی اف آر است. دولت عربستان اجازه نمی 
ده��د قیمت داخلی از 773 دلار بالاتر برود از این رو افزایش قیمت های پیش��نهادی 

واردات ش��اید موجب کاهش خرید ش��ود. فعالان بازار قیمت ماه سپتامبر بازار داخلی را ثابت پیش بینی کرده اند. 
به نظر تجار کاهش تقاضای میلگرد به دلیل گرمای هوا نیز می باشد که مانع از فعالیت های ساختمانی شده است. تقاضای 

سپتامبر از جولای بالاتر خواهد بود. 

تقاضای میلگرد در عربس��تان با کاهش س��اعات کاری در ماه رمضان پایین آمده و انتظار 
رود بازار در ماه س��پتامبر پ��س از تعطیلات عید فطر بهبود یابد. چ��ون پروژه های 
ساختمانی فعالیت همیشگی را از سر می گیرند. به گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات 
 دلار در هر تن اس��ت. قیمت 
 دلار سی اف آر است. دولت عربستان اجازه نمی 
 دلار بالاتر برود از این رو افزایش قیمت های پیش��نهادی 

واردات ش��اید موجب کاهش خرید ش��ود. فعالان بازار قیمت ماه سپتامبر بازار داخلی را ثابت پیش بینی کرده اند. 

کاهش تقاضای میلگرد عربستان در فصل گرما 

کارشناسان بر این باورند که امسال قیمت محصولات فولادی کارخانه  های چینی افت چشمگیری نخواهد 
داشت، چرا که هزینه مواد اولیه بالاست و حتی با قیمت  های کنونی هم تولید کنندگان مقاطع و ورق در 
چین سود چندانی کسب نخواهند کرد. در این بین کارخانه هایی که بر محصولات فولادی با ارزش افزوده 
تأکید بیشتری دارند از جمله »بائو استیل« نسبت به کارخانه های دیگر وضع بهتری دارند و حاشیه سود 
آن ها از متوسط بازار بالاتر و 6 درصد است. سوددهی کارخانه ها امسال نزدیک به سه درصد می باشد 

که نسبت به سال 2010 تغییری نکرده است.

کارشناسان بر این باورند که امسال قیمت محصولات فولادی کارخانه
داشت، چرا که هزینه مواد اولیه بالاست و حتی با قیمت 

که نسبت به سال 2010

هزینه بالای مواد اولیه سود فولادسازان چینی را کاهش داد

به دنبال کاهش نسبی تقاضا، صادر کنندگان مقاطع ترکیه قیمت های سپتامبر را کاهش داده 
اند تا خریداران خارجی را جذب کنند. افت ارزش لیر ترکیه موجب این روند نزولی شده است. 
به گزارش چیلان به نقل از مرکز خدمات فولاد ایران، عرضه کننده ها قیمت پیش��نهادی 
محصولات نیمه تمام را تغییر نداده اند چون قیمت های سی آی اس بالاست. به نظر فعالان 
بازار، کاهش قیمت میلگرد صادراتی ترکیه مشتریان خارجی را نیمه دوم آگوست به بازار می 

کشاند و در نتیجه صادر کننده ها می توانند دیرتر قیمت را بالا ببرند.
 قیمت میلگرد صادراتی چندین بار طی هفته اخیر  کاهش داشت 15 تا 20 دلار افت نموده به 705 تا 715 دلار فوب رسیده 
است. البته هنوز تنها  تولید کننده های بزرگ می توانند از پس خرید در این قیمت ها بر آیند. قیمت قراضه 245 دلار ارزان 
تر است. از طرفی نوردکاران بر 720 دلار فوب تاکید دارند که یعنی بیلت تنها 30 دلار ارزان تر است. هنوز ترکیه بیلت کافی 
در انبار ها دارد ولی باید به زودی خرید کند و قیمت بالاتر می رود. در حال حاضر در بازار میلگرد معامله زیادی بسته نمی شود 
البته چون قیمت ها تازه کاهش یافته. اماراتی ها در 705 دلار فوب خرید کرده اند و هنوز بسیاری از بازار خارج هستند و می 
خواهند قیمت را به 695 تا 700 دلار فوب برسانند. عراق هنوز وارد بازار نشده ولی به نظر ترک ها نیمه دوم آگوست باید خرید 
کند و البته محصول اوکراین در عراق ارزان تر است. سوریه و لبنان ظاهرا این قیمت ها را پذیرفته اند و روز های آتی خرید می 
کنند. در این مدت قیمت مفتول ترکیه تنها 10 دلار کاهش داشته و به 730 تا 740 دلار فوب رسیده است. تقاضای امریکای 
جنوبی و شمال غرب افریقا بالاست. برزیل در 730 تا 735 دلار فوب خرید کرده است. بیلت ترکیه 690 تا 700 دلار فوب 

است و عربستان در 700 دلار فوب خرید کرده است. مصر نیز در این قیمت بیلت ترکیه را معامله می کند. 

افت قیمت میلگرد صادراتی ترکیه
به دنبال کاهش نسبی تقاضا، صادر کنندگان مقاطع ترکیه قیمت های سپتامبر را کاهش داده 

کشاند و در نتیجه صادر کننده ها می توانند دیرتر قیمت را بالا ببرند.
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بازار خرید میلگرد در کش��ورهاي حوزه خلیج فارس هم چنان در س��کوت به سر مي برد و 
 ضعف تقاضا، تجار و خریداران منطقه را از بازار صادراتي میلگرد ترکیه خارج نموده است.
ب��ه گ��زارش چی��لان به نق��ل از  مت��ال بولت��ن، آخرین قیم��ت معامله ش��ده میلگرد 
 صادرات��ي ترکی��ه به منطقه  735-730 دلار / تن س��ي اف آر خلیج فارس بوده اس��ت.

تولی��د کنن��دگان ترکی��ه ای قیم��ت ه��اي پیش��نهادي خ��ود را در هفت��ه گذش��ته ت��ا 720 دلار نی��ز 
 پایی��ن آوردن��د ام��ا ب��ا توجه ب��ه ماه مب��ارک رمض��ان و کن��دي ب��ازار، موفق ب��ه انجام هی��چ معامل��ه اي نگردی��ده اند.
بنابراین گزارش، اندک خریداران حاضر در بازار نیز تنها به خرید محموله هاي کوچک 3-1 هزار تني از تولیدکنندگان داخلي 

نظیر امارات استیل و قطر استیل مي پردازند.

وت به سر مي برد و 
ه خارج نموده است.
لگرد 

��ز  ش��نهادي خ��ود را در هفت��ه گذش��ته ت��ا 720 دلار ن

ثبات بازار واردات میلگرد در کشورهاي حوزه 
خلیج فارس

 تولی��د ف��ولاد خام ژاپ��ن با افزایش تقاضا به دنبال طرح هاي بازس��ازي این کش��ور پ��س از زلزله ماه 
 مارس، با 2.5 درصد افزایش در ماه ژولاي نس��بت به ماه قبل به رقم 9.1 میلیون تن رس��یده اس��ت.

ب��ه گ��زارش چیلان به نق��ل از پایگاه اصلاع رس��انی س��ی ویلک��س کالا، تولید فولاد خ��ام در این 
 کش��ور در م��اه ژولاي تنه��ا 1.2 درص��د نس��بت به ماه مش��ابه س��ال قب��ل پایین تر مي باش��د.
بنابر این گزارش، تولید کویل س��رد در ماه ژولاي در کش��ور ژاپن 1 میلیون و 820 هزار تن و ورق 
گالوانیزه یک میلیون و 80 هزار تن بوده اس��ت که هرکدام به ترتیب از رش��د 1.7 درصد و 10.3 درصد نسبت به ماه قبل 

برخوردار بوده اند. اما در مقایسه با ماه مشابه سال قبل 6.5 و 8.4 درصد کاهش یافته اند.

تول
مارس، با 

ل زه یک م گالوان

رشد تولید فولاد در ژاپن

در آخرین نظر س��نجی اس��تیل ایندکس افت شدیدی در تعداد ش��رکت  هایی که میزان 
موجودی ش��ان افزایش داشت، دیده شد. همچنین شرکت  های کمتری در انتظار افزایش 
قیمت  ها در سه  ماه آتی هستند. در هر حال چشم انداز تقاضا به جز در اروپا در همه نقاط 

نزولی بود.
در سطح جهان 14 درصد شرکت های فولادی حاضر در نظر سنجی موجودی بالاتری نسبت 
به هفته قبل داشتند، در صورتی که در نظر سنجی قبلی 25 درصد بودند. 29 درصد نیز موجودی شان پایین آمد. در 
 آمریکا 28 درصد موجودی بالاتری داشتند. تنها 9 درصد اروپایی ها رشد موجودی داشتند و 28 درصد موجودی کمتری داشتند.
در س��طح جه��ان 28 درص��د در انتظ��ار رش��د قیم��ت بودن��د، ول��ی موافق��ان اف��ت قیم��ت ه��م ب��ه 43 درص��د 
 کاه��ش یاف��ت. 40 درص��د در آمری��کای ش��مالی افزای��ش قیم��ت و 50 درص��د اف��ت قیم��ت را ب��رآورد کردن��د.
در آمریکا 20 درصد فروش بیشتر و 60 درصد ثبات آن را برآورد کردند. در سطح جهان 22 درصد رشد تقاضا و 49 درصد 
ثبات آن را پیش بینی کردند. 24 درصد اروپایی ها رش��د تقاضا و 50 درصد ثبات فروش فولاد را در س��ه ماه آتی ممکن 

دانستند. 

کاهش موجودی فولاد در سطح جهان

به هفته قبل داشتند، در صورتی که در نظر

کاهش موجودی فولاد در سطح جهان
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انعکاس

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

پرداخت تسهیلات ریفاینانس به  شرکت های عضو
از آنجایی که تولید شمش داخلی پاسخگوی نیاز کشور نیست، همیشه واردات به عنوان راهکاری برای جبران کمبود شمش مورد 
نیاز واحدهای نوردی در کانون توجه بوده است. لذا یکی از مواردی که انجمن از سال های گذشته به طور مستمر پیگیر آن بوده، 

ایجاد زمینه مناسب جهت کمک به واحدهای تولیدکننده فولاد در خصوص تامین مواد اولیه می باشد.
 در این راستا انجمن جلسات متعددی را با معاونین وزارتخانه های بازرگانی و صنایع و معادن سابق برگزار کرده که در برخی از 
جلسات، نمایند بانک مرکزی و فعالان بازار فولاد نیز حضور داشته اند. در آخرین جلسات مربوط به این موضوع که در تیرماه سال 
جاری برگزار گردید، مقرر شد بستر لازم برای واردات شمش مورد نیاز واحدهای تولیدکننده با استفاده از تسهیلات ریفاینانس 
فراهم شود. لذا انجمن از طریق مکاتبه و همچنین بولتن داخلی و خبرنامه الکترونیکی به اعضاء خود اطلاع رسانی کرد و شرکت 
هایی که تمایل به دریافت تسهیلات مذکور داشتند، آمادگی خود را به انجمن اعلام نمودند. بنابراین قرار شد که بعد از تعیین 

اعتبار لازم، این شرکت ها به سیستم بانکی جهت استفاده از تسهیلات ریفاینانس معرفی شوند. 
در حال حاضر انجمن در حال پیگیری این موضوع از ارگانهای ذیربط است که بر این اساس، طرح فوق در حال طی مراحل نهایی 
خود بوده و با تدوین و ابلاغ آیین نامه اجرایی مربوطه از سوی بانک مرکزی و وزارت صنعت، معدن و تجارت، اقدامات لازم انجام 

خواهد شد. 

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

صدور مجوز واردات بدون انتقال ارز 
با توجه به اینکه علی رغم رشد ظرفیت های نوردی کشور، میزان تولید داخلی تکافوی مصرف کشور را نمی نماید، معاونت توسعه 
بازرگانی داخلی وزارت بازرگانی تصمیم گرفته تا در جهت تسهیل امر واردات فولاد به منظور آرامش بازار در ماه های آتی، اعطای 
مجوز لازم برای واردات شمش و محصولات فولادی بدون انتقال ارز را در دستور کار خود قرار دهد. لذا انجمن از طریق مکاتبه با 
شرکت های عضو، موضوع را به آنان اطلاع رسانی کرد. تعدادی از اعضاء انجمن نیز آمادگی خود را برای این امر اعلام نمودند که 

پیگیری های لازم در این خصوص در دست اقدام است.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

بازنگری در قیمت صادراتی قراضه
همان گونه که در ش��ماره های قبل نش��ریه به اطلاع مخاطبان رسید، پیگیری های انجمن برای جلوگیری از خروج بی رویه آهن 
قراضه از کشور منجر به ابلاغ مصوبه افزایش عوارض صادراتی آن از 30 به 70 درصد گردید. اقدام فوق صادرات آهن قراضه را کاهش 
داد اما مدتی بعد عده ای از طریق کم اظهاری، اقدام به صادرات قراضه نمودند. این مسئله موجب به هم خوردن تعادل بازار و روان 
شدن قراضه داخلی به خارج از کشور شد. لذا برای حل این مسئله، انجمن موضوع را به وزارت صنعت، معدن و تجارت منعکس کرد 
و پیگیری های بعدی منجر به تشکیل جلسه کمیته دائمی قیمت گذاری کالاهای صادراتی در سازمان توسعه تجارت برای بازنگری 
قیمت پایه صادراتی ضایعات و قراضه استیل و آهن گردید. پیش از برگزاری جلسه، انجمن نظر برخی از اعضاء را در خصوص موضوع 
مورد بررسی جویا شد و بر اساس پاسخ شرکت های عضو پیشنهادات خود را در جلسه مذکور ارائه کرد. مستندات انجمن در این 
جلسه به ارسال نامه ای از سوی رئیس سازمان حمایت به رئیس کل گمرک منجر شد که طی آن مقرر گردید ارزش گذاری قراضه 

فولادی بر اساس قیمت های واقعی بازار جهانی صورت پذیرد.

انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران

انعکاس مشکلات شرکت های بخش خصوصی تولیدکننده فولاد خام
به دنبال درخواست دفتر امور صنایع معدنی وزارت صنایع و معادن از انجمن برای تعیین مشکلات تولیدکنندگان فولاد خام بخش 
خصوصی، انجمن طی مکاتبه ای مهمترین مشکلات این دسته از تولیدکنندگان را به وزارت صنایع و معادن منعکس کرد. از جمله 
مهمترین مس��ائلی که در این نامه عنوان ش��ده اند می توان موارد زیر را نام برد: عدم تامین گاز طبیعی و برق مورد نیاز به دلیل 
همکاری نکردن وزارت نیرو و ش��رکت ملی گاز،  عدم تجدید س��رمایه در گردش از سوی بانک های عامل، محدودیت های مالی و 
اعتباری جهت تامین قطعات یدکی و تجهیزات، عدم تامین ارز مصوب به دلیل اجرایی نش��دن فعالیت صندوق توس��عه ملی و عدم 

استمهال بازپرداخت اقساط تسهیلات دریافتی.
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حضور انجمن در جلسه برنامه ریزی چگونگی تامین سیمان و فولاد مسکن مهر
ب��ا توج��ه به مصوبات هیئت نمایندگان وی��ژه رئیس جمهور در خصوص تامین مصالح مورد نیاز مس��کن مهر و پیرو دعوت وزارت 
بازرگانی از انجمن جهت شرکت در جلسه برنامه ریزی چگونگی تامین سیمان و فولاد مسکن مهر، آقای طاهری زاده نائب رئیس 
انجمن در جلسه مذکور شرکت کرد. در این جلسه مشاور وزیر راه و شهرسازی، رئیس اتحادیه آهن و فولاد و دبیر انجمن کارفرمایان 
صنعت س��یمان نیز حضور داش��تند. در جلسه فوق مقرر شد انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران و انجمن کارفرمایان صنعت سیمان 
حداکثر تعامل لازم جهت تامین فولاد و س��یمان مورد نیاز پروژه های مس��کن مهر را با وزارتخانه های راه و شهر سازی و بازرگانی 

بعمل آورند تا در سال جاری پروژه های مذکور با کمبود مصالح ساختمانی مواجه نشوند.

پیش بینی وضعیت تولید فولاد در 
سال های آتی از سوی انجمن

پی��رو مکاتبه مدی��ر کل دفتر امور صنای��ع معدنی وزارت 
صنای��ع و معادن با انجمن در خصوص پیش بینی وضعیت 
تولید فولاد در س��ال های آینده تا افق 1404، انجمن طی 
مکاتبه ای این اقدام را انجام داد. انجمن در این نامه ضمن 
تاکی��د بر نقش پ��ر رنگ بخش خصوص��ی در تولید فولاد 
در س��ال های آتی، حمایت ه��ای لازم از این بخش برای 
دس��تیابی به چش��م انداز 1404 را لازم و ضروری دانست. 
لازم به ذکر اس��ت در پیش بینی انجمن، رشد تولید آهن 
اس��فنجی به روش های مختلف در س��ال های آینده مورد 

تاکید قرار گرفته اس��ت.

 آغاز ارسال خبرنامه الکترونیکی به 
شرکت های عضو

در راس��تای گسترش خدمات اطلاع رسانی به اعضای انجمن، 
از ابتدای تیر ماه س��ال جاری ارس��ال خبرنامه الکترونیکی به 
شرکت های عضو آغاز شد. لذا انجمن طی مکاتبه ای از اعضاء 
خود خواس��ت تا آدرس پست الکترونیکی خود به همراه سایر 
اطلاعات لازم را به انجمن اعلام نمایند. برخی از اعضاء نیز فرم 

مربوطه را تکمیل و به انجمن ارسال نمودند.
خبرنامه الکترونیکی انجمن حاوی مهمترین اخبار و اطلاعات 
صنعت فولاد است که هر روز به پست الکترونیکی شرکت های 

عضو ارسال می گردد.

جلسه کمیته راهبری تدوین راهبردهای تامین قراضه
پس از برگزاری جلسه نخست کمیته راهبری »تدوین راهبردهای تامین قراضه صنعت فولاد، مس و آلومینیوم کشور« که نتایج 
آن از طریق کانال های اطلاع رسانی انجمن به اطلاع اعضاء محترم رسید، انجمن در جلسات بعدی این کمیته نیز شرکت داشت 

و با استفاده از نظرات شرکت های عضو، راهکارهایی را پیشنهاد کرد. 
گفتنی اس��ت در جلس��ات مذکور مهندس فاطمیان، مدیر کل دفتر امور صنایع معدنی وزارت صنایع و معادن؛ مهندس اش��رف 
سمنانی، مشاور وزارت صنایع؛ مهندس جعفری، معاون پژوهشی دانشگاه صنایع و معادن، تعدادی از کارشناسان وزارت صنایع و 

دانشگاه صنایع و معادن و نماینده شرکت مشاور )مجری( نیز حضور داشتند.

یک عضو جدید به انجمن افزوده شد
طی ماه های تیر و مرداد س��ال جاری، عضویت تعدادی از 
شرکت های متقاضی عضویت در انجمن در جلسات هیئت 
مدیره مورد بررسی قرار گرفت و در نهایت عضویت شرکت 
زیر به تصویب رس��ید: گروه صنعت��ی پارلو به مدیر عاملی 
آق��ای مهندس بورب��ور به عنوان عضو وابس��ته. گروه پارلو 

تولید کننده انواع ورق های رنگی است.
لازم به ذکر اس��ت عضوی��ت تعداد دیگ��ری از متقاضیان 

عضویت در انجمن تحت رسیدگی می باشد.

اعلام آمادگی انجمن برای شرکت 
در جلسات طرح های توجیهی تولید 

آهن اسفنجی 
پس از جلس��ه اعضای هیئت مدی��ره انجمن با معاون وزیر 
صنایع و معادن، مقرر ش��د انجمن جهت برگزاری جلسه با 
ایمیدرو و سایر سازمان های ذیربط در خصوص توجیه پذیری 
و اقتصادی بودن طرح های تولید آهن اس��فنجی با استفاده 
از ذغال س��نگ حرارتی، با دبیر ستاد فولاد )آقای مهندس 
رشیدی( تعامل لازم را داشته باشد. لذا انجمن طی مکاتبه 
ای با ستاد فولاد کشور، آمادگی خود را برای برگزاری جلسه 

در مورد موضوع مذکور را اعلام کرد. 
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این شماره از بولتن در مجمع عمومی 
انجمن توزیع گردید.

اولی�ن  اصل�ی:  •�گ�زارش 
نشس�ت خب�ري انجمن در 

سال 90 برگزار شد
گزارش مبسوط اولین نشست خبري 
انجمن در س��ال 90 در این شماره از 

بولتن منعکس شد.

س�خن اول: رون�ق صنع�ت ف�ولاد؛ نیازمند همت  �•
بالای دولت 

حمیدرضا طاهری زاده، نایب رئیس انجمن در یادداشت این شماره 
از بولتن گفته اس��ت: شاید بتوان گفت تولیدکنندگان نورد و فولاد 
کش��ور، یکی از اصناف و اقش��ار جامعه هستند که بیشترین فشار 
کاری را برای کنترل بحران های سلس��له  وار در زمینه های متعدد 

تعرفه، ارز، تسهیلات، مواد اولیه و... متحمل می شوند.
ما در انجمن با هم اندیشی اعضاء سعی کرده ایم که مسائل متعددی 
که بر تولید فولاد کش��ور وارد می ش��ود و فش��اری که بر دوش 
تولیدکنندگان سنگینی می کند را به مقامات مسئول در وزارتخانه 

منتقل کنیم و روش ��مان هم این بوده که تا رسیدن به نتیجه قابل 
قبول دس��ت از پیگیری نکش��یم اما هنوز یک مشکل به سرانجام 
نرس��یده که دیگری مطرح می شود؛ مسئله جذب تسهیلات برای 
واحدها حل نگردیده که 4درصد مالیات بر ارزش افزوده ابلاغ شده 
و پس از آن مسائل کمبود و هزینه انرژی گریبانگیر صنایع فولادی 

شده است، در این لحظه هم در شوک افزایش نرخ ارز هستیم. 
راهکار اصلی رش��د صنع��ت فولاد، فراهم آوردن ش��رایطی برای 
رقابت پذیرکردن صنایع اس��ت و اجرای این طرح در گام اول یک 
هم��ت بلند در دولت می خواهد که برای مس��ائلی از جمله تأمین 
نقدینگي، ظرفیت  خال��ي کارخانه  ها و خلاءهای موجود در طرح 

هدفمندی چاره اندیشی کند.

یادداشت: عضو هیئت مدیره جهان فولاد غرب: قصد  �•
ما این است كه شمش در داخل كشور تولید شود

جهاندار ش��کري مدیر عامل ش��رکت جهان ف��ولاد غرب در این 
شماره اظهار داش��ته است: دست یافتن به ظرفیت 300 هزار تنی 
ذوب آهن بیستون در سال هاي اولیه بهره برداري، فصل جدیدي 
را ب��راي جهان فولاد غرب باز کرد. ب��ه دلیل بهره برداري از یک 
واحد نورد با ظرفیت 300 هزار تن تولید تیرآهن، ناوداني و نبش��ي 
و میلگرد، نیاز به شمش داریم که ترجیح دادیم ذوب آهن بیستون 

در گستره اي به وسعت 40 هکتار احداث کنیم.

بولتن

بولتن خبری انجمن وارد دومین سال انتشار خود شد. این رسانه داخلی انجمن توانست در اولین سال انتشار خود به طور منظم در نیمه اول و 
دوم هر ماه در اختیار اعضای انجمن، فعالان بازار و نهادهای مدنی و سازمان های دولتی قرار گیرد. 

بولتن محملی بود که چهره های مطرح صنعت فولاد در آن حضور یابند و به ارائه نظرات و تحلیل های خود در رابطه با مسائل روز صنعت 
فولاد بپردازند. انجمن توانست از تحلیل ها و دیدگاه های متخصصان و مدیران مطرح صنعت فولاد در بخش های »سخن اول« و »یادداشت« 
بهره گیرد. از جمله مدیرانی که با تحریریه نشریه در ارتباط بودند به شرح ذیل است: آقایان مهندس محمد رجایی مدیرعامل سابق فولاد 
مبارکه، صفرعلی براتی مدیرعامل ذوب آهن اصفهان، غلامرضا خلیقی مدیر عامل فولاد غرب آسیا، نصرالله ایزدپناه مدیرعامل صنایع هفت 
الماس، محمدرضا رحیمی زاده مدیرعامل مجتمع فرایند فولاد، عبدالرضا رسولی مدیر عامل گروه ملی صنعتی فولاد، حسن مصیب زاده مدیر 
عامل فولاد البرز تاکستان، جهانبخش شکری رئیس هیئت مدیره جهان فولاد غرب، احمد خوروش مدیر عامل فولاد کویر، محمدعلی رفیعیان 

مدیرعامل فولاد اصفهان، بهروز سلیمانی مدیر عامل گروه صنعتی بازرگانی سلیمانی و اعضای محترم هیئت مدیره انجمن.

در تابستان 90
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سخن اول

90ن نشست خبري انجمن در سال 90ن نشست خبري انجمن در سال 90 برگزار شد ن نشست خبري انجمن در سال ين نشست خبري انجمن در سال ي ينخستينخست

رونق صنعت فولاد؛ نيازمند 
همت فراگير دولت 

نورد و فولاد كشور، يكى از اصناف  بتوان گفت توليدكنندگان نورد و فولاد كشور، يكى از اصناف  بتوان گفت توليدكنندگان نورد و فولاد كشور، يكى از اصناف  شايد
و اقشار جامعه هستند كه بيشترين فشار كارى را براى كنترل 
سلسلههاى سلسلههاى سلسلهوار در زمينه هاى متعدد تعرفه، ارز، تسهيلات، مواد  بحران

و... متحمل مى شوند.اوليه و... متحمل مى شوند.اوليه و... متحمل مى شوند.
به جاى توسعه بازار و پيشرفت سرمايه گذار در اين فضاى غيرحمايتى به جاى توسعه بازار و پيشرفت سرمايه گذار در اين فضاى غيرحمايتى به جاى توسعه بازار و پيشرفت 
صنعت ملى و دست يافتن به بازارهاى جهانى دادن چرخ اقتصاد و صنعت ملى و دست يافتن به بازارهاى جهانى دادن چرخ اقتصاد و صنعت ملى و دست يافتن به بازارهاى جهانى 
ذهن و وقت اش را صرف مديريت بحران هاى متعدد مجبور است ذهن و وقت اش را صرف مديريت بحران هاى متعدد مجبور است ذهن و وقت اش را صرف مديريت بحران هاى متعدد 

به در برد. درون واحدى كند تا از ركود و ورشكستى جان سالم به در برد. درون واحدى كند تا از ركود و ورشكستى جان سالم به در برد. 
سعى كردهما در انجمن با هم انديشى اعضاء سعى كردهما در انجمن با هم انديشى اعضاء سعى كردهايم مسائل متعددى 
بر دوش  وارد مىشود و فشارى كه  توليد فولاد كشور  بر  كه 
كند را به مقامات مسئول در وزارتخانه توليدكنندگان سنگينى مى كند را به مقامات مسئول در وزارتخانه توليدكنندگان سنگينى مى كند را به مقامات مسئول در وزارتخانه 
روشمان هم اين بوده كه تا رسيدن به نتيجه قابل منتقل كنيم و روشمان هم اين بوده كه تا رسيدن به نتيجه قابل منتقل كنيم و روشمان هم اين بوده كه تا رسيدن به نتيجه قابل 
سرانجام قبول دست از پيگيرى نكشيم اما هنوز يك مشكل به سرانجام قبول دست از پيگيرى نكشيم اما هنوز يك مشكل به سرانجام 
براى نرسيده كه ديگرى مطرح مى شود؛ مسئله جذب تسهيلات براى نرسيده كه ديگرى مطرح مى شود؛ مسئله جذب تسهيلات براى 
ابلاغ شده ات بر ارزش افزوده ابلاغ شده ات بر ارزش افزوده ابلاغ شده  ات بر ارزش افزوده يات بر ارزش افزوده ي يدرصد ماليدرصد مال 4واحدها حل نگرديده كه 4واحدها حل نگرديده كه 4
انرژى گريبانگير صنايع فولادى و پس از آن مسائل كمبود و هزينه انرژى گريبانگير صنايع فولادى و پس از آن مسائل كمبود و هزينه انرژى گريبانگير صنايع فولادى 
شده است، در اين لحظه هم در شوك افزايش نرخ ارز هستيم. 
يك توليدكننده در كنار مسائل متعدد چگونه حالا در اين شرايط، يك توليدكننده در كنار مسائل متعدد چگونه حالا در اين شرايط، يك توليدكننده در كنار مسائل متعدد چگونه 
تسهيلات ارزى اش و يا سفارش خريد تجهيزات بايد معوقات و تسهيلات ارزى اش و يا سفارش خريد تجهيزات بايد معوقات و تسهيلات ارزى اش و يا سفارش خريد تجهيزات 

را مديريت كند؟جهت نوسازى را مديريت كند؟جهت نوسازى را مديريت كند؟
سردرگمى شديد سرمايه گذاران صنعتى با اين شرايط، اين دوره را عصر سردرگمى شديد سرمايه گذاران صنعتى با اين شرايط، اين دوره را عصر سردرگمى شديد سرمايه گذاران صنعتى 
بخش خصوصى بايد اين توان را داشته و توليدكنندگان مى دانم. چراكه بخش خصوصى بايد اين توان را داشته و توليدكنندگان مى دانم. چراكه بخش خصوصى بايد اين توان را داشته 
جديد روز صبح كه خورشيد  طلوع مى كند با يك شوك جديد روز صبح كه خورشيد  طلوع مى كند با يك شوك جديد  روز صبح كه خورشيد  طلوع مى كند با يك شوك باشد كه هر روز صبح كه خورشيد  طلوع مى كند با يك شوك باشد كه هر 
و جالب اينجاست كه بايد رو شود و بتواند از عهده آن هم برآيد و جالب اينجاست كه بايد رو شود و بتواند از عهده آن هم برآيد و جالب اينجاست كه بايد  روبه
همكارى كاملى هم با سياستهاى اجرايى بعمل آورد در حالى كه از 

گذاري صنعتي خبر چندانى نيست.هگذاري صنعتي خبر چندانى نيست.هگذاري صنعتي خبر چندانى نيست. هيهي سرماهاي سرماهاي سرما هاي مشوق هاي مشوق 
براى  شرايطى  آوردن  فراهم  فولاد،  صنعت  رشد  اصلى  راهكار 
اجراى اين طرح در گام اول يك همت پذيركردن صنايع است و اجراى اين طرح در گام اول يك همت پذيركردن صنايع است و اجراى اين طرح در گام اول يك همت  رقابت
نگي، ينگي، ينگي،  دولت مى خواهد كه براى مسائلى از جمله تأمين نقدبلند در دولت مى خواهد كه براى مسائلى از جمله تأمين نقدبلند در دولت مى خواهد كه براى مسائلى از جمله تأمين نقد
ها و خلاءهاى موجود در طرح هدفمندى ارخانه ها و خلاءهاى موجود در طرح هدفمندى ارخانه ها و خلاءهاى موجود در طرح هدفمندى  ارخانه كارخانه ك كت  خالي كت  خالي  ت  خالي يت  خالي ي يظرفيظرف
نرخ جهانى مطابقت انديشى كند. براى نمونه اگر نرخ انرژى را با نرخ جهانى مطابقت انديشى كند. براى نمونه اگر نرخ انرژى را با نرخ جهانى مطابقت  چاره
المللى كند و جالب اينجاست مى دهد، نرخ تسهيلات بانكى هم بين المللى كند و جالب اينجاست مى دهد، نرخ تسهيلات بانكى هم بين المللى كند و جالب اينجاست 
منابع انرژى هست اما از آنجا كه خود را كه كشورى كه داراى بيشترين منابع انرژى هست اما از آنجا كه خود را كه كشورى كه داراى بيشترين منابع انرژى هست اما از آنجا كه خود را 
مى كند معرض آسيب پذيرى مى بيند، اقدام به افزايش نرخ انرژى مى كند معرض آسيب پذيرى مى بيند، اقدام به افزايش نرخ انرژى مى كند  معرض آسيب پذيرى مى بيند، اقدام به افزايش نرخ انرژى در معرض آسيب پذيرى مى بيند، اقدام به افزايش نرخ انرژى در 
بالاى تسهيلات و عدم اما انتظار دارد كه توليدكنندگانش در برابر نرخ بالاى تسهيلات و عدم اما انتظار دارد كه توليدكنندگانش در برابر نرخ بالاى تسهيلات و عدم 

جذب تسهيلات و سياست هاى لحظهاى آسيب پذير نباشند!
بخش خصوصى لانه كرده است. در اين شرايط همه فشارها در بخش خصوصى لانه كرده است. در اين شرايط همه فشارها در بخش خصوصى لانه كرده است. 
با نرخ ارز فعلى، مواد اوليه را با  كارخانجات داخلى مى بايست با نرخ ارز فعلى، مواد اوليه را با  كارخانجات داخلى مى بايست با نرخ ارز فعلى، مواد اوليه را با  مثلاً
از خارج بخرند و پايينقيمت بالا از خارج بخرند و پايينقيمت بالا از خارج بخرند و پايينتر از قيمت واقعى بنابر سياستهاى 
نقيضين است. گذارى به فروش برسانند كه اين موضوع جمع نقيضين است. گذارى به فروش برسانند كه اين موضوع جمع نقيضين است.  گذارى به فروش برسانند كه اين موضوع جمع قيمتگذارى به فروش برسانند كه اين موضوع جمع قيمت
در صنعت به اميد تثبيت سياستگذارى هاى صنعتى به خصوص در صنعت به اميد تثبيت سياستگذارى هاى صنعتى به خصوص در صنعت 

فولاد جهت سربلندى صنعت بومى كشور عزيزمان.

خبرنگاران حضور با 90 سال در رانيرانيران ا فولاد نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول انجمن خبري نشست نينين ياولياول
در جاري سال رماهيرماهيرماه يتيت 6 خيخيخ تار در سيما و صدا و هايهايها خبرگزار، خبرگزار، خبرگزار اقتصادي مجلات و روزنامهها

سالنكنفرانسانجمنبرگزارشد. 
لازمهتوسعهصنعتفولاد نينينيكبرنامهبلندمدتاقتصادى؛ تدو

شيشيش افزا به اشاره با خبري نشست نينين ا ابتداي در انجمن سيسيس يرئيرئ بيبيب نا، نا، نا زاده طاهري درضايدرضايدرضا يحميحم
كشور،  در ارز متيمتيمت يقيق درصدي 12 شبه كيكيك و ناگهاني شيشيش افزا: افزا: افزا داشت اظهار ارز نرخ بارهيكبارهيكباره
هكهكه است آورده وجود به بدهيهايارزيدارند كه دكنندگانيدكنندگانيدكنندگانفولاد يتوليتول اديياديياديبراي مشكلاتز

شوند.  روروبهروروبهرو ييييي بالا ارزي بدهي با نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول درصد 90 تا شد باعث مسئله نينين ا
برنامه و نيينييني يبيب شيشيش يپيپ با ارز نرخ شيشيش افزا اگر: اگر: اگر افزود ارزي استياستياست يسيس نينين ا اجراي طرز از انتقاد با وى
دايدايدا يپيپ تبعاتآنرا زييزييزيبرايمواجهشدنبا دكنندگانيدكنندگانيدكنندگانفرصتبرنامهر يتوليتول قبليانجامميگرفت

شدند. نمي فعلي مشكلات دچار و كردند مي
جهت بلندمدت برنامه نينين تدو خواستار ادامه در رانيرانيران ا فولاد نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول انجمن سيسيس يرئيرئ بيبيب نا
مدرن برنامه كيكيك نيينيين ييتعييتع به فولاد صنعت توسعه: توسعه: توسعه گفت و شد شوركشوركشور فولاد صنعت پشبرد

دارد. ازيازياز ينين ارز نرخ ژهيژهيژه و به اقتصادي مختلف مسائل نهينهينه يزميزم در بلندمدت
فيفيف تعر تييتييتي حما هاي بسته اثربخشى و ها ارانهيارانهيارانه هدفمندي موضوع به ادامه در زاده طاهري
متيمتيمت يقيق بود قرار ها ارانهيارانهيارانه هدفمندي قانون اساس بر: بر: بر گفت و پرداخت آن چارچوب در شده
تييتييتي حما هاي بسته و شود واقعي سال 5 عرض در و پلكاني صورت به انرژي هاي حامل
متيمتيمت يقيق كبارهيكبارهيكباره شيشيش افزا اما رديرديرد يگيگ قرار دكنندگانيدكنندگانيدكنندگان يتوليتول ارياريار ياختياخت در ها نهينهينه هز شيشيش افزا جبران براي
دامنگير فشارها تمام هكهكه شد موجب تييتييتي حما هاي بسته نشدن پرداخت كامل و سوخت

نندگانكنندگانكنندگانشود. ديديد يتوليتول
كرد:  بورسخاطرنشان در فولاد اجبارىشركتهاى موضوععرضه به اشاره با زاده طاهري
بورس در تعاملي هاي متيمتيمت يقيق با را مان محصولات تا خواستند ما از عيعيع صنا وزارت مسئولان
وي. وي. وي نشد اتيياتيياتي يعمليعمل متأسفانه هكهكه دادند نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول به را ييييي ها قول مقابل در و ميميم ينين نكنك عرضه
ازهاييازهاييازهاي ينين ابتدا ديديد با، با، با شود نيينيين ييتعييتع دستوري صورت به بورس در فولاد متيمتيمت يقيق اگر: اگر: اگر ردكردكرد تصريح
شود.  برطرف كامل طور به هيهيه ياولياول مواد مناسب هيهيه يتهيته و ديديد يتوليتول موانع رفع منظور به دكنندگانيدكنندگانيدكنندگان يتوليتول

عوامل زنجيره توليد  عوامل زنجيره توليدلزوم اصلاح همه عوامل زنجيره توليدلزوم اصلاح همه
توصيف اي رهيرهيره يزنجيزنج با فولاد كنندگان ديديد يتوليتول انجمن رهيرهيره مد ئتيئتيئت يهيه عضو، عضو، عضو شهرستاني رضا ديديد يسيس
سوخت متيمتيمت يقيق شدن واقعي و ها ارانهيارانهيارانه هدفمندي اجراي: اجراي: اجراي گفت صنعتي هاي تيتيت يفعاليفعال كردن
جاديجاديجاد ا و تعرفه نيينيين ييتعييتع تع، تع،  بانكي و پولي نظام ريرير ينظينظ اقتصادي عوامل گريگريگر د اصلاح بدون انرژي و
نينينروند ا ادامه با بلكه تيتيتاقتصادينميشود يوضعيوضع موجببهبود تنها نه ارز نيينييننرخ ييتعييتع ثباتدر
است قرار اگر كه داد توضيح وي. وي. وي سازد مي مواجه متعددي مشكلات با را صنعت و ديديد يتوليتول
به زيزيز ينين يكيكي كبانكبان بهره ديديد با ميميم ينين نكنك پرداخت جهاني صورت به را انرژي متيمتيمت يقيق هدفمندى قانون بنابر

شود. اصلاح زيزيز ينين اركاركار قانون و شود پرداخت نينينالمللي يبيب صورت
عييعييعي صنا جزو صنعت: صنعت: صنعتفولاد حيحيحكرد تصر كنندگانفولاد ديديد يتوليتول انجمن رهيرهيره ئتيئتيئتمد يهيه نينينعضو ا
نينين بنابرا، بنابرا، بنابرا است اديادياد ز زمان نهينهينه هز صرف مستلزم آن در رييريير ييتغييتغ هرگونه جاديجاديجاد ا كه رود مي شمار به
به و نينين تدو را مدتي دراز برنامه ديديد با انرژي متيمتيمت يقيق و ارز نرخ واردات، تعرفه بحث در دولت
را توليدشان واحدهاى گذاري استياستياست يسيس آن طبق زيزيز ينين صنعتگران تا ندكندكند اعلام نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول
هر شد اعلام نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول به هكهكه طور همان: همان: همان گفت و كرد ذكر اى نمونه وى. وى. وى دهند انجام
مورد در، در، در برسد درصد 8 به تا ميشود اضافه افزوده ارزش بر اتياتيات يماليمال نرخ به درصد يك سال

ارائهشود. بهصنعتگران ساله چند برنامه ديديد با زيزيز ينين گريگريگر مسائلد
تيتيت ريرير مد با و هستند سردرگم كاملا فولاد دكنندگانيدكنندگانيدكنندگان يتوليتول حاضر حال در: در: در افزود شهرستاني

ستيستيست. ينين سريسريسر يميم ديگر امر نينين ا ادامه اما، اما، اما كنند مي اداره را خود واحدهاي، واحدهاي، واحدهاي بحراني
د شمشيد شمشيد شمش براي بخش خصوصي فراهم شود يمجوز و امكان توليمجوز و امكان تول

ردكردكرد كعملكعمل حيحيح ايرانباتشر دكنندگانيدكنندگانيدكنندگانفولاد يتوليتول ريريرانجمن يدبيدب فهيفهيفهسلطاني يخليخل رسول، رسول، رسول نينيننشست درا
ديديدمحصولاتفولادي يتوليتول زانيزانيزان يميم م: م:  سالگذشتهگفت بخشخصوصيدر نندگانكنندگانكنندگانفولاد ديديد يتوليتول
صورت خصوصي بخش توسط آن تن ونيونيون يليل ليلي يميم 4/4/4 4 كه بوده تن ونيونيون يليل ليلي يميم 16 گذشته سال در

گرفتهاست. 
شد وارد شوركشوركشور به فولاد تن هزار و700 ونيونيون يليل ليلي يميم 6 حدود گذشته سال در، در، در انجمن دبير گفته به
فولاد در واردات سهم بيبيب يترتيترت نينين ا به. به. به دارد اختصاص شمش به آن تن ونيونيون يليل ليلي يميم 5 حدود هكهكه

به هيهيه يبقيبق درصد 20 و محصول به آن درصد 30 هكهكه است درصد 50 حدود شوركشوركشور مصرفي
شمشاختصاصدارد.

با هكهكه است جهاني نرخهاي ريرير يتأثيتأث تحت داخلي فولاد متيمتيمت يقيق ق: ق:  كرد خاطرنشان سلطانى خليفه
نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول ضرر به مسئله نينين ا، ا، ا انرژي تيتيت يقميقم شيشيش افزا و ارانهيارانهيارانهها هدفمندي طرح اجراي
از و شود مي نترلكنترلكنترل بورس در محصولات متيمتيمت يقيق طرف يك از فعلي طيطيط شرا در. در. در است داخلي
متيمتيمت يقيق ق، ق،  ارز نرخ درصدي 12 رشد نينين يچنيچن هم و ها ارانهيارانهيارانه هدفمندي طرح اجراي با گريگريگر د طرف
افتهيافتهيافته شيشيش افزا فولاد شده تمام متيمتيمت يقيق ق: ق:  ردكردكرد حيحيح تصر وي. وي. وي است رفته بالا داخل ديديد يتوليتول شده تمام
ضرر به هكهكه نندكنندكنند عرضه جهاني هاي نرخ با را خود محصول مجبورند نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول ولي

بخشصنعتاست. 
نميدهند،  خصوصي بخش به خام فولاد ديديد يتوليتول مجوز عيعيع صنا وزارت هكهكه كنكن نيني ا انيانيان يبيب با انجمن دبير
تعهد او از ندكندكند مي مراجعه عيعيع صنا وزارت به مجوز افتيافتيافت در براي متقاضي يك وقتي: وقتي: وقتي گفت
هكهكه ندينديند ميگو او به نينين ا بر علاوه و ندكندكند نينين يتأميتأم خودش را گاز و برق، برق، برق سنگآهن هكهكه رنديرنديرند يگيگ مي

شد!  نخواهد پرداخت وامي چيچيچ يهيه
خودشان تا ميخواهند نندگانكنندگانكنندگان ديديد يتوليتول از عيعيع صنا وزارت نينين يمسئوليمسئول مسئول: مسئول:  كرد تصريح سلطانى خليفه
هستند دولتي آهن سنگ معادن تمام هكهكه حالي در بزنند روگاهيروگاهيروگاه ينين ايايا و بخرند آهن سنگ معدن
مجوز اگر. اگر. اگر ابديابديابد دست شمش ديديد يتوليتول به نميتواند موانع نينين ا جاديجاديجاد ا با خصوصي بخش واقع در و
باشد فراهم ديديد يتوليتول نينين ا براي لازم اناتكاناتكانات كامكام و شود صادر خصوصي بخش براي شمش ديديد يتوليتول

شد.  خواهد فعال فولاد شمش نهينهينه يزميزم در ديديد جد تيتيت يظرفيظرف تن ونيونيون يليل ليلي يميم 5 حدود
داخلي  آهن  سنگ  از  برخورداري  مزيت  از   خصوصي بخش 

برخوردار نيست
قانون اجراي از پس فولاد صنعت دهيدهيده عد لاتكلاتكلات كمشكمش به انجمن گريگريگر د عضو، عضو، عضو زاده بيبيب يمصيمص حسن
مي محسوب كشور بر انرژي عيعيع صنا از فولاد صنعت: صنعت: صنعت گفت و ردكردكرد اشاره ها ارانهيارانهيارانه هدفمندي

است. داده قرار ريرير يتاثيتاث تحت ادييادييادي ز حد تا را بخش نينين ا ها ارانهيارانهيارانه هدفمندي كه شود
با كشور در انرژي متيمتيمت يقيق هدفمندي قانون در بود بنا كه درحالي: درحالي: درحالي افزود انجمن فعال عضو نينين ا
انرژي متيمتيمت يقيق برابري 2 حدود شيشيش افزا شاهد اجرا از پس اما شود برابر فارس جيجيج يخليخل فوب متيمتيمت يقيق
تومان 30 به گاز عبكعبكعب كمكم متر هر متيمتيمت يقيق نينين تر گران فارس جيجيج يخليخل هيهيه يحاشيحاش شورهايكشورهايكشورهاي در. در. در ميميم بود
بالاتر ارياريار يبسيبس بس، بس،  است برخوردار گازي بالاي ريرير ذخا از هكهكه رانيرانيران ا در رقم نينين ا هكهكه حالي در ميرسد
نميشددر گرفته ارفرماكارفرماكارفرما ارگرانكارگرانكارگراناز مهيمهيمه يبيب درصدحق برنامهچهارم20 در گريگريگر از. از. ازطرفد است
ارفرماكارفرماكارفرما مهيمهيمه يبيب حق و شده برداشته درصدي بخشودگي20 نينين ا جاري سال ابتداي از هكهكه حالي

است.  ديديد يتوليتول بخش ضرر به هكهكه افتهيافتهيافته شيشيش افزا زيزيز ينين
حضور همانند، همانند، همانند اند شده مواجه آن با صنعتگران هكهكه جاري مسائل به اشاره با زاده بيبيب يمصيمص
صورت به بورس در فولادي محصولات و فولاد متيمتيمت يقيق ق: ق:  گفت ارز نرخ شيشيش افزا و بورس در
تيتيت مز دكنندهيدكنندهيدكنندهبخشخصوصيهمانندبخشدولتياز يتوليتول حاليكه در نيينيينميشود ييتعييتع تعاملي
توان و است محروم ديديد يتوليتول هيهيه ياولياول ماده نينين مهمتر عنوان به داخلي آهن سنگ از برخورداري

ندارد.  محصول شده تمام متيمتيمت يقيق در دولتي هاي شركت با رقابت
گرانتر را خود محصول تا داده دستور دولتي فولاد ارخانهكارخانهكارخانههاي به دولت: دولت: دولت داد توضيح وي
ارزان آهن سنگ از دولتي واحدهاي هكهكه است طييطييطي شرا در نينين ا و نفروشند تومان 780 از
بخش ولي است دولت متوجه ضرر نينين ا هم باز نندكنندكنند ضرر اگر حتي و برخوردارند متيمتيمت يقيق
از بالاتر به دشيدشيدش يتوليتول متيمتيمت يقيق ق، ق،  ندكندكند مي نينين يتأميتأم واردات قيقيق طر از را خود هيهيه ياولياول مواد هكهكه خصوصي

ميرسد.  تومان 900

جناب آقاى مهندس خليفه سلطانى

درگذشت والده مكرمه را تسليت عرض نموده و از 
خداوند متعال براى آن مرحومه علو درجات و براى 

بازماندگان صبر و اجر مسئلت مى نماييم.

مديريت و پرسنل انجمن توليدكنندگان فولاد ايران

2(ادامه در صفحه 2(ادامه در صفحه 2)
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گ�زارش اصل�ی: وزیر امور  �•
ب�رق  دارای�ی:  و  اقتص�ادی 
قط�ع  تولی�دی  واحده�ای 

نخواهد شد
قطعی برق، صاحبان صنایع را در برخی 
اس��تان ها با مش��کلات جدی روبه رو 
کرده به گونه ای که این صنایع روزانه 
متحمل خس��ارات میلیاردی می شوند. 
قطعی ناگهانی برق برای صنایع مش��کلات زیادی را به همراه داشته 
که صنعت فولاد از این امر مستثنی نبوده و با مشکلات جدی روبه رو 
شده است؛ که از آن میان می توان به صدمه دیدن دستگاه ها،  آلودگی 
هوا، تعطیلی خطوط تولید و بیکاری کارگران و از بین رفتن محصولات 
در هن��گام انتقال میان خطوط تولید و در نتیجه وارد آمدن خس��ارات 

میلیاردی روزانه به صنایع اشاره کرد.
در این میان وزیر امور اقتصادی و دارایی گفته است که امسال دغدغه 
هایی مانند قطعی برق واحدهای تولیدی جدی نیس��ت و هیچ گونه 

قطعی برق برای واحدهای تولیدی و صنعتی نخواهیم داشت.
سخن اول: مصوبه تقسیط بدهی های واحدهای  �•

تولیدی گامي در جهت رشد صنایع بومی
سخن اول این شماره از بولتن توسط مهندس عبدالرضا رسولي، مدیر 
عامل ش��رکت گروه ملي صنعتي فولاد و عضو هیئت مدیره انجمن 
نگارش شده است. ایشان گفته است: اخیرا نوسانات بازارهای جهانی، 
مش��کلات مربوط به تامین مواد اولیه و نیز تقاضای پایین بازار باعث 
ش��ده بود که برخی از واحده��ای تولیدی نتوانند به موقع به تعهدات 
بانک��ی خود عمل کنند. موضوع معوقه هاي مالي کارخانجات منجر 
به فاصله گرفتن سایر کارخانه ها از سیستم بانکی گردید و این گونه 
بود که بحث بدهی های معوقه به عنوان یک مانع بزرگ بر س��ر راه 

تولیدکنندگان قرار گرفت.
در جلسه اخیر شورای گفتگوی دولت و بخش خصوصی مقرر شد که 
بدهی های واحدهای تولیدی به صورت 5 س��اله تقسیط شود. به هر 
حال این خبر خیلی خوبی براي تولیدکنندگان است اما اجرای آن هم از 
اهمیت زیادی برخوردار است. دسته اي از واحدهای تولیدی که معوقه 
بانکي دارند، در واقع خودشان مقصر نبوده اند و شرایط موجود بازار و 

اقتصاد کشور موجب این امر شده است. 

• )نیمه  بولت�ن ش�ماره 20	
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این ش��ماره از بولتن در مراسم افطاری 
انجمن توزیع شد.

گزارش اصلی: بخشودگي  �•
جرایم معوقات بانكي و تقسیط 

اصل بدهي  واحدهاي تولیدي
رئی��س کل بان��ک مرکزی ب��ا صدور 
بخش��نامه به بانک های عامل، خواستار 
بخش��ودگی جرای��م و تقس��یط بدهی 
صنعتگران شده است. این اقدام پس از تصمیم شورای گفتگوی دولت 

و بخش خصوصی مبنی بر تقسیط بدهی تولیدکنندگان انجام شد.

با دستور محمود بهمني، مدیر کل اعتبارات این بانک در بخشنامه اي 
به کلیه مدیران عامل بانک هاي دولتي، غیردولتي و موسسات اعتباري 
اع��لام کرد که با تایید هیئ��ت  مدیره، جریمه دیرکرد اصل و س��ود 
تس��هیلات سررسید شده و معوق واحدهاي تولیدي، صنعتي، معدني 
و کش��اورزي را ببخشند. براساس این بخشنامه، با تایید هیئت مدیره 
بانک  ها، بدهي معوق واحدهاي تولیدي حداکثر تا پنج سال تقسیط و 
جرایم آنها نیز بخشوده مي شود. این تصمیم بانک مرکزي با استقبال 

صنعتگران روبه رو شده است. 
حسین سلیمي، رئیس انجمن سرمایه گذاري مشترک ایراني از سوي 
بخش خصوصي که پی��ش از این ارزش بدهی های معوق واحدهای 
تولی��دی را 50 ه��زار میلی��ارد تومان اع��لام کرده اس��ت، می گوید: 
»می خواهیم طلب خود از دولت را با بدهی بخش خصوصی به بانک ها 
تهاتر کنیم«. سلیمی افزود: با این توافق، بانک ها بدهی صنعتگران را از 
سرفصل مطالبات سررسید گذشته و معوق خارج می کنند و تا اندازه ای 

نسبت های مالی شان را سروسامان می دهند. 
در همین حال، رئیس اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران گفت: کمیته 
ویژه ای در بانک مرکزی برای پیگیری وصول مطالبات معوق تشکیل 
شد. محمد نهاوندیان تصریح کرد: قرار بر این شد که بانک ها همه شش 
درصد جریمه دیرکرد را ببخشند، اما در مراجعه واحدهای تولیدی به بانک ها 
مشاهده می شود که بانک ها بخشی از این شش درصد را می بخشند در 
حالی که مطابق با بخشنامه و با توافق بانک و بخش خصوصی قرار بر 

این بود که شش درصد دیرکرد به صورت کامل بخشوده شود.
سخن اول: نقش صنایع بزرگ در خصوصی  �•  

سازی صنعت فولاد
دکتر صفر علی براتی، مدیر عامل ذوب آهن اصفهان س��خن اول این 
ش��ماره از بولتن را نگاشته است. وی در این یادداشت به تعامل بخش 
دولتی و خصوصی فولاد کشور اشاره کرده و زمینه این همکاری با بخش 
خصوصی را در ذوب آهن اصفهان مثبت ارزیابی نموده است. مدیر عامل 
ذوب آهن اصفهان در بخش هایی از یادداشت مذکور گفته است: بخش 
خصوصی در کشور یک بخش نوپا محسوب می شود که برای دست 
یابی به توسعه لازم و کسب جایگاه معتبر در اقتصاد کشور نیازمند حمایت 
همه جانبه است. این حمایت به ویژه از سوی صنایع مادر مانند ذوب آهن 
اصفهان می تواند بخش خصوصی را به لحاظ مدیریتی، تکنولوژیک و 

نیروی انسانی آماده رقابت در عرصه های ملی و جهانی کند.
ذوب آهن اصفهان به عنوان یکی از شرکت های مادر صنعت فولاد 
کشور سعی کرده است تعامل مناسبی با بخش خصوصی این صنعت 
داش��ته باشد و در این مس��یر از طریق پرورش نیروهای متخصص و 
کم��ک به اح��داث و راه اندازی دیگر صنایع نقش خود را در توس��عه 
فرهنگ صنعتی در ایران ایفا کرده است. در این بین بخش خصوصی 
نیز از این مجموعه بهره برده و در قالب پیمانکار و شرکت های همکار 
در کنار ذوب آهن اصفهان حضور داشته است. هم اکنون بسیاری از 
نیروهای متخصص شرکت های خصوصی فعال در صنعت فولاد و 
صنایع مرتبط یا از نیروهای بازنشسته ذوب آهن هستند و یا اینکه دوره 

های آموزشی لازم را در این مجتمع عظیم صنعتی گذرانده اند. 
به اعتقاد بنده صنایع بزرگ دولتی کشور می بایست در جهت حمایت 
هرچه بیشتر از بخش خصوصی، در پروژه های مختلف خود از جمله 
طرح های توسعه، بازسازی، نوسازی و غیره فعالان بخش خصوصی را 
در اولویت قرار دهند تا در راستای بومی سازی تکنولوژی و خودکفایی 

نیز گام مهمی برداشته باشند. 

کرده به گونه ای که این صنایع روزانه 

عبدالرضا رسولي 
 مدير عامل شركت گروه ملي صنعتي فولاد
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سخن اول
مصوبه تقسيط بدهى 

واحدهاى توليدى گامي در 
جهت رشد صنايع بومي

اخيراً نوسانات بازارهاى جهانى، مشكلات مربوط به تأمين مواد 
از واحدهاى ن بازار باعث شده بود كه برخى از واحدهاى ن بازار باعث شده بود كه برخى از واحدهاى  ن بازار باعث شده بود كه برخى ين بازار باعث شده بود كه برخى ي يو نيز تقاضاى پاييو نيز تقاضاى پاي و نيز تقاضاى پاياوليه و نيز تقاضاى پاياوليه 
نند. موضوع كنند. موضوع كنند. موضوع  كعمل كعمل  عمل توليدى نتوانند به موقع به تعهدات بانكى خود عمل توليدى نتوانند به موقع به تعهدات بانكى خود 
گرفتن ساير كارخانه ها ارخانجات منجر به فاصله گرفتن ساير كارخانه ها ارخانجات منجر به فاصله گرفتن ساير كارخانه ها  ارخانجات منجر به فاصله كارخانجات منجر به فاصله ك كمعوقه هاي مالي كمعوقه هاي مالي 
گونه بود كه بحث بدهى هاى معوقه از سيستم بانكى گرديد و اين گونه بود كه بحث بدهى هاى معوقه از سيستم بانكى گرديد و اين گونه بود كه بحث بدهى هاى معوقه 

مانع بزرگ بر سر راه توليدكنندگان قرار گرفت.ك مانع بزرگ بر سر راه توليدكنندگان قرار گرفت.ك مانع بزرگ بر سر راه توليدكنندگان قرار گرفت. يبه عنوان يبه عنوان ك يك ي
همچنين كى از الزامات و همچنين كى از الزامات و همچنين  كى از الزامات و يكى از الزامات و ي يارانه ها كه يارانه ها كه  ارانه ها كه يارانه ها كه ي يبه قانون هدفمندى يبه قانون هدفمندى  به قانون هدفمندى با توجه به قانون هدفمندى با توجه 
سوال اين بود كه چگونه ت از توليد است، از مدت ها سوال اين بود كه چگونه ت از توليد است، از مدت ها سوال اين بود كه چگونه  ت از توليد است، از مدت ها يت از توليد است، از مدت ها ي اهداف آن حما
ن مسئله يافت؟ اتاق بازرگاني همگام ين مسئله يافت؟ اتاق بازرگاني همگام ين مسئله يافت؟ اتاق بازرگاني همگام  امي توان راهكارى براى حل ايمي توان راهكارى براى حل يمي توان راهكارى براى حل 
ر كمكير كمكير كمكهاى ارزنده اى داشت و خوشبختانه روز  يمسيمس مسبا دولت در اين مسبا دولت در اين 
بخش خصوصى در گاه اتاق بازرگانى به عنوان پارلمان بخش خصوصى در گاه اتاق بازرگانى به عنوان پارلمان بخش خصوصى در  گاه اتاق بازرگانى به عنوان پارلمان يگاه اتاق بازرگانى به عنوان پارلمان ي جابه روز جابه روز جا
رايرايراً مقام  يه اخيه اخ ه اخكه اخك كو ملاقاتي هم كو ملاقاتي هم  و ملاقاتي هم نظام تصميم گيرى كشور ارتقاء مي يابد و ملاقاتي هم نظام تصميم گيرى كشور ارتقاء مي يابد 
ندگان اتاق بازرگانى داشتند، يندگان اتاق بازرگانى داشتند، يندگان اتاق بازرگانى داشتند،  جمهور با نمامعظم رهبرى و رئيس جمهور با نمامعظم رهبرى و رئيس جمهور با نما

ن مطلب است.ين مطلب است.ين مطلب است. يد ايد ا د ايد اي مو
شد در جلسه اخير شوراى گفتگوى دولت و بخش خصوصى مقرر شد در جلسه اخير شوراى گفتگوى دولت و بخش خصوصى مقرر شد 
تقسيط شود.  ساله تقسيط شود.  ساله تقسيط شود.  5كه بدهى هاى واحدهاى توليدى به صورت 5كه بدهى هاى واحدهاى توليدى به صورت 5
ن مصوبه را به ين مصوبه را به ين مصوبه را به  هفته اك هفته اك هفته ا ك يك ي يبانك مركزى نيز قرار شد كه ظرف يبانك مركزى نيز قرار شد كه ظرف 
از طرفى اتاق بازرگانى نيز موظف شد بانك هاى عامل ابلاغ كند. از طرفى اتاق بازرگانى نيز موظف شد بانك هاى عامل ابلاغ كند. از طرفى اتاق بازرگانى نيز موظف شد 
ق اتاق هاى بازرگانى استان ها واحدهاى يق اتاق هاى بازرگانى استان ها واحدهاى يق اتاق هاى بازرگانى استان ها واحدهاى  يهفته از طريهفته از طر هفته از طركه ظرف سه هفته از طركه ظرف سه 
بانك هاى ت بندى كند و به بانك هاى ت بندى كند و به بانك هاى  ت بندى كند و به يت بندى كند و به ي كه بدهى معوق دارند را اولوتوليدى كه بدهى معوق دارند را اولوتوليدى كه بدهى معوق دارند را اولو

عامل براى اجراى مصوبه بدهند. 
نندگان است اما اجراى كنندگان است اما اجراى كنندگان است اما اجراى  ديديد ين خبر خيلى خوبى براي تولين خبر خيلى خوبى براي تول ن خبر خيلى خوبى براي تولين خبر خيلى خوبى براي تولي ابه هر حال ايبه هر حال يبه هر حال ا
ادى برخوردار است. ما در كشور خبرهاى يادى برخوردار است. ما در كشور خبرهاى يادى برخوردار است. ما در كشور خبرهاى  از اهميت ز از اهميت زيهم  يهم  آن 
ها حتى م اما نحوه اجراى بعضى از آن ها حتى م اما نحوه اجراى بعضى از آن ها حتى  م اما نحوه اجراى بعضى از آن يم اما نحوه اجراى بعضى از آن ي ادى مى شنويادى مى شنويادى مى شنو يارزشمند زيارزشمند ز
اجراى قانون هدفمندى  همين اجراى قانون هدفمندى  همين اجراى قانون هدفمندى  از خود خبر هم مهمتر است. مثلاً
د به يد به يد به  ى كه بايى كه بايى كه با ت هايت هايت ها كمك و حماك خبر خوب بود اما كمك و حماك خبر خوب بود اما كمك و حما ك خبر خوب بود اما يك خبر خوب بود اما ي يارانه ها يارانه ها  ارانه ها يارانه ها ي
ن ين ين  مطابق انتظار نبود. ما در انجمن هم چندتوليدكنندگان مى شد، مطابق انتظار نبود. ما در انجمن هم چندتوليدكنندگان مى شد، مطابق انتظار نبود. ما در انجمن هم چند
ش يش يش  افزان افزان افزا ن ين ي يت ها صورت نگيرد، با ايت ها صورت نگيرد، با ا ت ها صورت نگيرد، با ايت ها صورت نگيرد، با اي ن حماين حماين حما يم كه اگر ايم كه اگر ا م كه اگر ايم كه اگر اي كردبار اعلام كردبار اعلام كرد
انرژى چه حمل و نقل ى كه اتفاق افتاده، چه در حوزه ي انرژى چه حمل و نقل ى كه اتفاق افتاده، چه در حوزه ي انرژى چه حمل و نقل  ى كه اتفاق افتاده، چه در حوزه ي يى كه اتفاق افتاده، چه در حوزه ي ي قيمت ها

م.يم.يم. رو مى شوره واري روبه رو مى شوره واري روبه رو مى شو ره واري روبه يره واري روبه ي يبا مشكلات زنجيبا مشكلات زنج
واحدهاى توليدى به اميدوارم كه مصوبه ي تقسيط بدهى هاى واحدهاى توليدى به اميدوارم كه مصوبه ي تقسيط بدهى هاى واحدهاى توليدى به 
سريع در روند توليد كشور شرفت سريع در روند توليد كشور شرفت سريع در روند توليد كشور  شرفت يشرفت ي يك پيك پ ك پيك پي يخوبى اجرا شود تا موجب يخوبى اجرا شود تا موجب 
ي دارند، كي دارند، كي دارند،  كه معوقه بانكه معوقه بان ه معوقه بانكه معوقه بانك كواحدهاى توليدى كواحدهاى توليدى  واحدهاى توليدى ه دسته اي از واحدهاى توليدى ه دسته اي از  ه دسته اي از كه دسته اي از ك م. چرايم. چرايم. چرا يباشيباش
ط موجود بازار و اقتصاد يط موجود بازار و اقتصاد يط موجود بازار و اقتصاد  در واقع خودشان مقصر نبوده اند و شرا

ن امر شده است. ين امر شده است. ين امر شده است.  اكشور موجب اكشور موجب ا
بانك  از  كه  باشند  افرادى  است  ممكن  است كه  ممكن  است كه  ممكن  ه  اين نكته  اينكك  نكته  كك  ايني نكته  اينيك  نكته  ك  فقط 
ن ين ين  بخش توليد نبرده باشند، ما به اتسهيلات گرفته باشند اما در بخش توليد نبرده باشند، ما به اتسهيلات گرفته باشند اما در بخش توليد نبرده باشند، ما به ا
ي و قضايي خودش مي داند با آنها كي و قضايي خودش مي داند با آنها كي و قضايي خودش مي داند با آنها  كستم بانكستم بان ستم بانيستم باني يو سيو س و سم و سم  م يم ي يافراد كارى نداريافراد كارى ندار
بازارهاي داخلي ه در اثر شرايط بازارهاي داخلي ه در اثر شرايط بازارهاي داخلي  ه در اثر شرايط كه در اثر شرايط ك كند. اما دسته دوم كند. اما دسته دوم  ند. اما دسته دوم كند. اما دسته دوم ك كچگونه برخورد كچگونه برخورد 
هستند و حمايت از ازمند حمايت جدي هستند و حمايت از ازمند حمايت جدي هستند و حمايت از  ازمند حمايت جدي يازمند حمايت جدي ي يو جهاني متضرر شده اند نيو جهاني متضرر شده اند ن
نكه تسهيلات در چرخه توليد ينكه تسهيلات در چرخه توليد ينكه تسهيلات در چرخه توليد  يكى ايكى ا ياين گروه دو ملاك عمده دارد؛ ياين گروه دو ملاك عمده دارد؛ كى ايكى اي
نكه محرز شود كه در اثر مواردى كه عرض ينكه محرز شود كه در اثر مواردى كه عرض ينكه محرز شود كه در اثر مواردى كه عرض  يدوم ايدوم ا دوم انه شده باشد و دوم انه شده باشد و  نه شده باشد و ينه شده باشد و ي يهزيهز

كردم بدهى هاشان معوق شده باشد.

كرده به را در برخى استان ها با مشكلات جدى روبه رو كرده به را در برخى استان ها با مشكلات جدى روبه رو كرده به  را در برخى استان ها با مشكلات جدى روبه رو قطعى برق، صاحبان صنايع را در برخى استان ها با مشكلات جدى روبه رو قطعى برق، صاحبان صنايع 
ميلياردى مى شوند. گونه اى كه اين صنايع روزانه متحمل خسارات ميلياردى مى شوند. گونه اى كه اين صنايع روزانه متحمل خسارات ميلياردى مى شوند. 

صنايع به عنوان موتور محركه پيشرفت و توسعه كشور علاوه بر تامين نيازهاى 
گيرى از اخير تلاش كردند همگام با ديگر بخش ها با بهره گيرى از اخير تلاش كردند همگام با ديگر بخش ها با بهره گيرى از  داخلى در سال هاى 
به خودكفايى رسيده و نيز اقدام به علم روز در توليد محصولات مورد نياز كشور به خودكفايى رسيده و نيز اقدام به علم روز در توليد محصولات مورد نياز كشور به خودكفايى رسيده و نيز اقدام به 

صادرات محصول كنند.
در اين ميان جذب سرمايه گذران خصوصى براى سرمايه گذارى در بخش هاى 
كشور، اشتغالزايى براى شمار زيادى از توليدى، علاوه بر رونق بخشيدن به صنعت كشور، اشتغالزايى براى شمار زيادى از توليدى، علاوه بر رونق بخشيدن به صنعت كشور، اشتغالزايى براى شمار زيادى از 

نيز به همراه داشته است.فارغ التحصيلان كشور را نيز به همراه داشته است.فارغ التحصيلان كشور را نيز به همراه داشته است.
افزايش ماليات بر با مشكلات زيادى نظير عدم نقدينگى، افزايش ماليات بر با مشكلات زيادى نظير عدم نقدينگى، افزايش ماليات بر  با مشكلات زيادى نظير عدم نقدينگى، صنايع در سال هاى اخير با مشكلات زيادى نظير عدم نقدينگى، صنايع در سال هاى اخير 
فوق به اندازه قطعى برق به افزوده و ... مواجه بوده اند اما هيچ يك از مسائل فوق به اندازه قطعى برق به افزوده و ... مواجه بوده اند اما هيچ يك از مسائل فوق به اندازه قطعى برق به  افزوده و ... مواجه بوده اند اما هيچ يك از مسائل ارزش افزوده و ... مواجه بوده اند اما هيچ يك از مسائل ارزش 

انرژى براى سرپا بودن صنايع مهم و كليدى نيست.عنوان مهمترين منبع توليد انرژى براى سرپا بودن صنايع مهم و كليدى نيست.عنوان مهمترين منبع توليد انرژى براى سرپا بودن صنايع مهم و كليدى نيست.
كه صنعت فولاد ناگهانى برق براى صنايع مشكلات زيادى را به همراه داشته كه صنعت فولاد ناگهانى برق براى صنايع مشكلات زيادى را به همراه داشته كه صنعت فولاد  ناگهانى برق براى صنايع مشكلات زيادى را به همراه داشته قطعى ناگهانى برق براى صنايع مشكلات زيادى را به همراه داشته قطعى 
از اين امر مستثنى نبوده و با مشكلات جدى روبه رو شده است؛ كه از آن ميان 
خطوط توليد و بيكارى آلودگى هوا، تعطيلى خطوط توليد و بيكارى آلودگى هوا، تعطيلى خطوط توليد و بيكارى  مى توان به صدمه ديدن دستگاه ها، ،
در هنگام انتقال ميان خطوط توليد و در نتيجه كارگران و از بين رفتن محصولات در هنگام انتقال ميان خطوط توليد و در نتيجه كارگران و از بين رفتن محصولات در هنگام انتقال ميان خطوط توليد و در نتيجه 

آمدن خسارات ميلياردى روزانه به صنايع اشاره كرد.وارد آمدن خسارات ميلياردى روزانه به صنايع اشاره كرد.وارد آمدن خسارات ميلياردى روزانه به صنايع اشاره كرد.
صنايعى كه محصولات را بر اساس روز و ساعت برنامه از طرفى صنايعى كه محصولات را بر اساس روز و ساعت برنامه از طرفى صنايعى كه محصولات را بر اساس روز و ساعت برنامه ريزى كرده و به 
خارج صادر مى كنند در اجراى تعهدات خود با مشكل مواجه شده و متحمل 

مى شوند.خسارتهاى فراوان مى شوند.خسارتهاى فراوان مى شوند.
به گفته وزير امور اقتصادى و دارايى، دغدغه هايى مانند قطعى برق واحدهاى 
توليدى جدى نيست و بى اساس است.  همچنين وى اظهار داشت: هيچ گونه 

براى واحدهاى توليدى و صنعتى نخواهيم داشت.قطعى برق براى واحدهاى توليدى و صنعتى نخواهيم داشت.قطعى برق براى واحدهاى توليدى و صنعتى نخواهيم داشت.
سيد شمس الدين حسينى در نشست حاشيه ششمين جلسه شوراى گفتگوى 
جهاد اقتصادى، و دولتى با اشاره به نامگذارى امسال به عنوان سال جهاد اقتصادى، و دولتى با اشاره به نامگذارى امسال به عنوان سال جهاد اقتصادى،  بخش خصوصى

گفت: برخى از مسائل نيازى به جهاد ندارد و با گفتگو حل مى شود. به عنوان 
واحدهاى صنعتى كه مطرح شده بود كه با قطعى برق تابستان تكليف واحدهاى صنعتى كه مطرح شده بود كه با قطعى برق تابستان تكليف واحدهاى صنعتى  كه مطرح شده بود كه با قطعى برق تابستان تكليف نمونه، زمانى كه مطرح شده بود كه با قطعى برق تابستان تكليف نمونه، زمانى 
كه پس از آن صنعتگران متوجه شدند كه و توليدى چه خواهد شد بايد پاسخ داد كه پس از آن صنعتگران متوجه شدند كه و توليدى چه خواهد شد بايد پاسخ داد كه پس از آن صنعتگران متوجه شدند كه 

در تامين برق واحدهاى خود ندارند.هيچ مشكلى در تامين برق واحدهاى خود ندارند.هيچ مشكلى در تامين برق واحدهاى خود ندارند.
خصوصى و دولتى با بيان اينكه هم اكنون علاوه بر رئيس شوراى گفتگوى بخش خصوصى و دولتى با بيان اينكه هم اكنون علاوه بر رئيس شوراى گفتگوى بخش خصوصى و دولتى با بيان اينكه هم اكنون علاوه بر 
توليد براى صادرات برق اينكه برق مورد نياز واحدهاى توليدى تامين مى شود مازاد توليد براى صادرات برق اينكه برق مورد نياز واحدهاى توليدى تامين مى شود مازاد توليد براى صادرات برق 
اساس، مقرر شده است كه كميته اى براى صادرات نيز داريم، تصريح كرد: بر اين اساس، مقرر شده است كه كميته اى براى صادرات نيز داريم، تصريح كرد: بر اين اساس، مقرر شده است كه كميته اى براى صادرات 

توليد برق ايران به كشور عراق شكل بگيرد.مازاد توليد برق ايران به كشور عراق شكل بگيرد.مازاد توليد برق ايران به كشور عراق شكل بگيرد.
 در اين راستا، دكتر محمد نهاونديان رئيس اتاق ايران با اشاره به مشكل قطعى برق 
واحد هاى توليدى به برخى اخطارها از سوى دستگاههاى مسئول درباره قطع برق   هاى مسئول درباره قطع برق   هاى مسئول درباره قطع برق 
گونه توجيهى  كرد و افزود: قطع گاز و برق صنعت هيچ گونه توجيهى  كرد و افزود: قطع گاز و برق صنعت هيچ گونه توجيهى  واحدهاى توليدى اشاره
ندارد. به گفته نهاونديان، هدفمندى يارانهها در حالى در بخش صنعت اجرايى 
گاز و برق به واحدهاى توليدى داده شده و در شده كه اخطارهايى در مورد گاز و برق به واحدهاى توليدى داده شده و در شده كه اخطارهايى در مورد گاز و برق به واحدهاى توليدى داده شده و در اين 
اخطارها به صراحت عنوان شده كه باتوجه به اولويت بخش توليد در قطع برق، 
دارند كه بدهى خود را پرداخت كنند وگرنه واحدهاى صنعتى 84 ساعت فرصت دارند كه بدهى خود را پرداخت كنند وگرنه واحدهاى صنعتى 84 ساعت فرصت دارند كه بدهى خود را پرداخت كنند وگرنه 
گاز نيز موارد مشابهى وجود ها قطع خواهد شد. وى با بيان اينكه در مورد گاز نيز موارد مشابهى وجود ها قطع خواهد شد. وى با بيان اينكه در مورد گاز نيز موارد مشابهى وجود  ها قطع خواهد شد. وى با بيان اينكه در مورد برق آن ها قطع خواهد شد. وى با بيان اينكه در مورد برق آن 
و گاز واحدهاى توليدى در چنين شرايطى چه توجيهى داشته است،افزود: قطع برق و گاز واحدهاى توليدى در چنين شرايطى چه توجيهى داشته است،افزود: قطع برق و گاز واحدهاى توليدى در چنين شرايطى چه توجيهى 
هاى استخدام جديد تواند داشته باشد؟ نهاونديان با تأكيد بر لزوم تصويب مشوق هاى استخدام جديد تواند داشته باشد؟ نهاونديان با تأكيد بر لزوم تصويب مشوق هاى استخدام جديد  مى
سريع در تهيه و تصويب آيين نامهدر قالب برنامه پنجم، اظهار داشت: اقدام سريع در تهيه و تصويب آيين نامهدر قالب برنامه پنجم، اظهار داشت: اقدام سريع در تهيه و تصويب آيين نامههاى 
مربوط به اين موضوع ضرورى است زيرا بلاتكليفى واحدهاى توليدى به ريزش 

برخى استخدام ها منجر خواهد شد.
در توليد و برق در رابطه با صنايع، ضرورت توجه بيشتر به توازن در توليد و برق در رابطه با صنايع، ضرورت توجه بيشتر به توازن در توليد و  برق در رابطه با صنايع، ضرورت توجه بيشتر به توازن نتايج زيان بار قطعى برق در رابطه با صنايع، ضرورت توجه بيشتر به توازن نتايج زيان بار قطعى 
به اينكه صنايع موتور محركه پيشرفت كشور است؛ كند. با توجه به اينكه صنايع موتور محركه پيشرفت كشور است؛ كند. با توجه به اينكه صنايع موتور محركه پيشرفت كشور است؛  مصرف را ايجاب مى
مشكل با توجه اساسى به منظور كاهش آسيب بر توليد كشور و رفع مشكل با توجه اساسى به منظور كاهش آسيب بر توليد كشور و رفع مشكل با توجه  اساسى به منظور كاهش آسيب بر توليد كشور و رفع يافتن تدابيرى اساسى به منظور كاهش آسيب بر توليد كشور و رفع يافتن تدابيرى 

به دائمى بودن مشكلات تأمين انرژى در  فصل گرما ضرورى به شمار مى آيد.

ى اعضاء يى اعضاء يى اعضاء  گردهما
انجمن در ماه مبارك رمضان

ران در نظر دارديران در نظر دارديران در نظر دارد به منظور بهره مندى هر چه بيشتر از بركات  انجمن توليدكنندگان فولاد ا
د.يد.يد. نينين ماه پر فيض برگزار نما ماه مبارك رمضان، امسال نيز مراسم معنوى افطار را در ا

ران شركت هاى عضو انجمن، مقامات ارشد يران شركت هاى عضو انجمن، مقامات ارشد يران شركت هاى عضو انجمن، مقامات ارشد  ن مراسم همچون سالين مراسم همچون سالين مراسم همچون سال هاى گذشته، مد يدر ايدر ا
ندگان مجلسيندگان مجلسيندگان مجلس شوراى  ران بانك هاى دولتى و خصوصى، نمايران بانك هاى دولتى و خصوصى، نمايران بانك هاى دولتى و خصوصى، نما سازمان هاى دولتى، مد
ى معنوى و صميمى به يى معنوى و صميمى به يى معنوى و صميمى به  ابند ويابند ويابند و در فضا ياسلامى و بازرگانان سرشناس كشور حضور مى ياسلامى و بازرگانان سرشناس كشور حضور مى 

گر مى پردازند. يگر مى پردازند. يگر مى پردازند.  كديكديكد گفت و شنود با

شماره نوزدهم    نيمه اول مرداد ماه شماره نوزدهم    نيمه اول مرداد ماه 13901390

ىيىىيىيييىىى ر امور اقتصادى و داراير امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و داراير امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و داراير امور اقتصادى و دارايييير امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارار امور اقتصادى و دارا وزوزوزوز
 اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت: اظهار داشت:

برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى برق واحدهاى توليدى 
قطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شدقطع نخواهد شد

فرا رسیدن ماه مبارک رمضان، ماه 
عبادت های عاشقانه، نیایش های عارفانه 

و بندگی خالصانه بر صنعتگران عزیز 
مبارک باد 

فرا رسیدن ماه مبارک رمضان، ماه 
های عاشقانه، نیایش های عارفانه 

و بندگی خالصانه بر صنعتگران عزیز 
های عاشقانه، نیایش های عارفانه 

و بندگی خالصانه بر صنعتگران عزیز 
های عاشقانه، نیایش های عارفانه 

صنعتگران شده است. این اقدام پس از تصمیم شورای گفتگوی دولت 

صفر على براتى 
مدير عامل ذوب آهن اصفهان
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نقش صنايع بزرگ در 
خصوصىسازى صنعت فولاد
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بخشودگي جرايم معوقات بانكي و تقسيط 
اصل بدهي  واحدهاي توليدي

44اجراى اصل 44اجراى اصل 44 قانون اساسى و توسعه بخش خصوصى يكى 
از ضروريات شرايط كنونى اقتصاد كشور است كه مورد تاكيد 
مقام معظم رهبرى نيز مى باشد. در اين راستا حمايت از بخش 
خصوصى توسط دولت و همچنين صنايع بزرگ دولتى نقش 

بسزايى دارد. 
بخش خصوصى در كشور يك بخش نوپا محسوب مى شود كه
براى دست يابى به توسعه لازم و كسب جايگاه معتبر در اقتصاد 
كشور نيازمند حمايت همه جانبه است. اين حمايت به ويژه از 
تواند بخش  اصفهان مى  مانند ذوب آهن  مادر  سوى صنايع 
خصوصى را به لحاظ مديريتى، تكنولوژيك و نيروى انسانى 

آماده رقابت در عرصه هاى ملى و جهانى كند.
ذوب آهن اصفهان به عنوان يكى از شركت هاى مادر صنعت 
فولاد كشور سعى كرده است تعامل مناسبى با بخش خصوصى 
اين صنعت داشته باشد و در اين مسير از طريق پرورش نيروهاى 
متخصص و كمك به احداث و راه اندازى ديگر صنايع نقش 
خود را در توسعه فرهنگ صنعتى در ايران ايفا كرده است. در 
اين بين بخش خصوصى نيز از اين مجموعه بهره برده و در 
قالب پيمانكار و شركت هاى همكار در كنار ذوب آهن اصفهان
حضور داشته است. اين ارتباط دو سويه كه در بسيارى از موارد 
موفق و موثر عمل كرده است، نشان از پتانسيل همكارى بالا 
در فعالان بخش خصوصى و دولتى و عزم راسخ براى نيل به 

اهداف مشترك دارد.
هاى  شركت  متخصص  نيروهاى  از  بسيارى  اكنون  هم 
خصوصى فعال در صنعت فولاد و صنايع مرتبط يا از نيروهاى 
بازنشسته ذوب آهن هستند و يا اينكه دوره هاى آموزشى لازم 
را در اين مجتمع عظيم صنعتى گذرانده اند. بنابراين ذوب آهن 
بهره  حمايتى لازم جهت  بسترهاى  است  توانسته  خوبى  به 
ورى و كارآمدى منابع انسانى  بخش خصوصى را فراهم آورد 
و البته همچنان در اين مسير حركت خواهد كرد و از طريق
انتقال تجربيات خود، به توانمندسازى بخش خصوصى صنعت 

كمك خواهد نمود.  
به اعتقاد بنده صنايع بزرگ دولتى كشور مى بايست در جهت 
حمايت هرچه بيشتر از بخش خصوصى، در پروژه هاى مختلف 
خود از جمله طرح هاى توسعه، بازسازى، نوسازى و غيره فعالان 
بخش خصوصى را در اولويت قرار دهند تا در راستاى بومى 

سازى تكنولوژى و خودكفايى نيز گام مهمى برداشته باشند. 
خوشبختانه در سالهاى اخير به تدريج شرايط براى خصوصى 
سازى شركت هاى بزرگ دولتى نيز فراهم شده است و به اميد 
خدا با پيوستن ذوب آهن اصفهان به بورس، شاهد شكوفايى 
هرچه بيشتر صنعت فولاد خواهيم بود و اين شكوفايى، توسعه 
همه جانبه صنعتى و رشد اقتصادى را براى كشور به همراه 

خواهد داشت. 

بولتن انجمن 
ساله شديكساله شديكساله شد
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بولتن خبرى؛ جايى 
براى حرف دل 

همكارانمان
حميدرضا طاهرى زاده

ــر  ــماره بولتن خبرى انجمن منتش ــت كه خبرهاى كوچك و گزارش هاى روز و عمقى دارد و دوره زمانى انتشار آن به گونهاى آنجا كه نشريه چيلان بيشتر رويكردى تحليلى بازار آهن و فولاد بسيار مؤثر واقع خواهد شد. از (نشريه انجمن) جهت اطلاع رسانى شفاف در شد. اين بولتن در كنار نشريه تخصصى چيلان اولين ش ــار بولتن اس ــاپ ندارد، تصميم به انتش ــت كه شكاف اطلاعاتى بين اعضاء را ترميم بولتن خبرى انجمن از اين پتانسيل برخوردار خبرى انجمن گرفتيم. قابليت چ ــرت خواهد بود كه اس ــركت هاى دولتى و خصوصى عضو، اخبار و كند. براى انجمن جاى مس ــان را در بولتن انعكاس دهند. در ش ــورت هم از حال و اوضاع هم باخبريم و مسائل روزش ــن از مديران محترم واحدهاى توليدى هم بازار شايعات شنيدارى را محدود مى كنيم.اين ص ــمند است كه به طور مستقم و يا انجم ــال كنند. با اتخاذ چنين را به طور مرتب براى تحريريه بولتن خبرى (و در ارتباط باشند و اخبار و رويدادهاى واحدشان از كانال روابط عمومى هايشان با بولتن خبرى عضو خواهش ــازار آهن و صد البته چيلان) ارس ــران و فعالان ب ــردى، صنعتگ ــت حرفه اى حضورشان را حفظ مى كنند و مسلماًفولاد كشور در يك محيط دوستانه، صميمانه و رويك ــزار خواهند بود. اعتقاد بنده اين اس ــه عنوان بخش خصوصى بخواهيم تأثيرگ ــته هايمان گَرد فراموشى و بى زبان آوريم نه اينكه در يك سكوت خبرى تمام كنيم بايد حرف هايمان را در جاى درستش به فعالانه در بازار آهن و فولاد كشور نقش آفرينى كه اگر ما ب ــته هايمان گرد فراموشى و بى مسائل و خواس رد فراموشى و بى مسائل و خواس كشور باشيم. كشور باشيم. جمعى مؤثر در رونق بازار آهن و صنعت فولاد صنفى مان را بهتر تشخيص دهيم و انجمن و دستيابى به يك آگاهى و شعور جمعى، مصلحت  حديث هايمان تا صداى همديگر را بشنويم و با بولتن خبرى انجمن محلى است براى حرف و تفاوتى به خود گيرد. 

سخن اول

ــابقه بوده است. به گونهاى كه دولت اقدام به تعطيل نمودن دو روزه اكثر ادارات و در هفته اخير شاهد افزايش گرماى هوا و تداوم آن بوديم. گرمايى كه به گفته مسئولين  ــابقه بوده است. به گونهاى كه دولت اقدام به تعطيل نمودن دو روزه اكثر ادارات و بى س ك يك يك كشور به وجود آمد كه هرساله تكرار مى شود. به گفته معاون وزير نيرو در امور برق و انرژى سازمانهاى دولتى نمود. به دنبال اين گرما، مشكلات قطعى و نوسان برق براى صنايع اى كه دولت اقدام به تعطيل نمودن دو روزه اكثر ادارات و بى س ي پي پ د مصرف برق به صورت ناگهاني شد؛ چراكه معمولايد مصرف برق به صورت ناگهاني شد؛ چراكه معمولايد مصرف برق به صورت ناگهاني شد؛ چراكه معمولاً ــد ــديش ش ــديش ش ش ش ن گرما باعث افزاين گرما باعث افزاين گرما باعث افزا ن اتفاق در خردادماه رقم خورده ين اتفاق در خردادماه رقم خورده ين اتفاق در خردادماه رقم خورده «ا ران در مرداد رخ مييران در مرداد رخ مييران در مرداد رخ ميدهد ولي امسال، ا م رخ مييم رخ مييم رخ ميداد اما مصرف برق در ا ب ملايب ملايب ملا يش مصرف برق در سال هاي گذشته با شيش مصرف برق در سال هاي گذشته با ش ش مصرف برق در سال هاي گذشته با شيش مصرف برق در سال هاي گذشته با شي نكه افزاينكه افزاينكه افزا ــدند. براى مثال گزارشها حاكى از آن است كه دو شركت در اين ميان صاحبان صنايع، در برخى استانها با مشكلات جدى روبرو شده و روزانه امسال به ناگهاني و زودتر از موعد اتفاق افتاد».است. ضمن ا ــارات زيادى ش ــايپا با توجه به قطع مكرر برق در دو متحمل خس ــور يعنى ايران خودرو و س ــاز بزرگ كش ــاعات كارى در خودرو س ــر س ــالانه خود اقدام كنند كه با اين برنامه قرار است خود را كاهش دهند. همچنين بر اين اساس مقرر شده تا كارخانههاى صنعتى در روزهاى در ساعات يا روزهايى كه مصرف برق به اوج خود مىرسد، شركتهاى فولادى مصرف برق مشكلساز شده است. البته به گفته ى ايشان، دولت براى رفع اين مشكل اعلام كرده كه را براى صنعت فولاد ايجاد كرده كه بيشتر در شركتهاى فولاد مباركه و فولاد خوزستان انجمن توليدكنندگان فولاد، افزايش دماى هوا و مصرف برق در صنعت فولاد مشكلاتى صنعت فولاد نيز از اين امر مستثنى نبوده و با مشكلات جدى روبرو شد. به گفتهى دبير نوبت عصر كردند.هفتههاى اخير و با هدف صرفهجويى در مصرف انرژى اقدام به كس ــبت به انجام تعميرات س 15 تير ماه تا 15 تير ماه تا 15 مرداد ماه امسال را صرف تعميرات اساسى سالانه كنند.پرمصرف نس 15ها 15ها 15 ــته كه با توجه كارخانه ــويى ديگر مديرعامل كارخانه فولاد مباركه اصفهان اظهار داش ــاعات از س ــعى كرده برق فولاد مباركه را در س ــاله كاهش توليد كارخانه را نيز به همراه به افزايش گرما و بالا رفتن مصرف برق س ــبكه داشته است.پيك مصرف انرژى كاهش دهد كه اين مس ــى با بيان اينكه 50 درصد برق مورد نياز كارخانه فولاد مباركه از طريق ش ــه نيز از طريق نيروگاه رجاي ــت كه 50 درصد بقي ــرى برق تأمين مىگردد، اظهار داش ــولادى از آن گلايه دارند، قطع خصوصى فولاد مباركه تأمين مىشود.سراس ــه هاى ف ــرى كه صاحبان بعضى از كارخان ــه ديگ نكت

ــكلات ناشى از قطعى برق، مواردى از قبيل تعطيلى خطوط توليد، بيكارى شدند توليدات خود را پايين آورند. واحدهاى ريختهگرى اعلام شده بود اما آنها جايگزين خاصى براى برق نداشتند و ناچار براى شبكه برق سراسرى ندارند. براى مثال با اينكه گويا قطعى برق به واحدهايى نظير ناگهانى و بدون اطلاع برق است. البته بايد توجه داشت كه خيلى از كارخانهها جايگزينى  15ى وزير صنايع و معادن، قطعى برق صنايع تا 15ى وزير صنايع و معادن، قطعى برق صنايع تا 15 مرداد رفع مىشود و برنامهريزى اصولى تمامى نيازهاى برقى كشور خود را تأمين مىكنند. طور مقطعى بلكه هميشه با مشكلات اين چنينى دست و پنجه نرم مى كنند و با يك ساير كشورها از جمله كشورهاى حاشيه خليجفارس با وجود گرماى شديد هوا نه به نمودن آن است. از سوى مسئولين به جاى مقصر دانستن هميشگى گرماى تابستان و بىسابقه توصيف اين معضل نيازمند توجه به زيرساختهاى انرژى كشور، مديريت انرژى و پذيرش مشكل هر چند تدابيرى نظير قطعى موقت و ساعتى برق تا اندازهاى مىتواند راهگشا باشد اما آن خواهيم شد. كارگران، صدمه ديدن دستگاهها را اضافه كنيم، متوجه خسارات هنگفت روزانه ناشى از اگر به مش شور به صورت روزانه رصد و نسبت كشور به صورت روزانه رصد و نسبت كشور به صورت روزانه رصد و نسبت وزير صنايع در اين وزارتخانه داير گرديده است. از طرفى به گفته سميعىنژاد معاون وزير است تا ميزان قطعىها را در حوزه توليد و صنعت كاهش دهد و اين كارگروه به دستور در اين راستا وزارت صنايع و معادن با تشكيل كارگروه مشترك با وزارت نيرو در تلاش اين بار به گفته ك استان ك استان  ع را در يع را در يع را در 30 لات برق صناكلات برق صناكلات برق صنا لات اقدام ميكلات اقدام ميكلات اقدام ميشود.كصنايع، تمامي مشكصنايع، تمامي مش ــود با اجراى قانون هدفمند كردن كبه رفع مشكبه رفع مش ــى از آن در مصرف انرژى؛ «تابستان سال جارى همچنين به گفتهى وزير صنايع، پيشبينى مىش ــور و رفع مشكل با توجه به دائمى بودن توجه است.ولى با توجه به اينكه صنايع موتور محركه پيشرفت كشورند يافتن تدابيرى و پياده سازى راهكارهايى از قبيل تغيير ساعات كارى با توجه به زمان پيك مصرف درخور كاهش مصرف برق در مصارف خانگى، همكارى صنايع در كاهش مصرف، مديريت انرژى در اين زمينه بايد اذعان داشت كه تلاشها و فرهنگسازىهاى صورت گرفته از جمله آخرين فصل محدوديت در برق صنايع باشد».يارانهها و صرفهجويى 20 درصدى ناش ــى به منظور كاهش آسيب بر توليد كش مشكلات تأمين انرژى در فصل گرما ضرورى به شمار مىاساس
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۱۵ شعبان سالروز ولادت امام زمان (عج) بر صنعتگران عزیز مبارک باد

ــور و رفع مشكل با توجه به دائمى بودن توجه است.ولى با توجه به اينكه صنايع موتور محركه پيشرفت كشورند يافتن تدابيرى  ــى به منظور كاهش آسيب بر توليد كش مشكلات تأمين انرژى در فصل گرما ضرورى به شمار مىآيد.اساس

كشور باشيم. جمعى مؤثر در رونق بازار آهن و صنعت فولاد صنفى مان را بهتر تشخيص دهيم و انجمن و 
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بانكرئيس كل بانك مركزى با صدور بخشنامه به بانكرئيس كل بانك مركزى با صدور بخشنامه به بانكهاى عامل، خواستار بخشودگى 
جرايم و تقسيط بدهى صنعتگران شده است. اين اقدام پس از تصميم شوراى 
و بخش خصوصى مبنى بر تقسيط بدهى توليدكنندگان انجام شد. گفتگوى دولت و بخش خصوصى مبنى بر تقسيط بدهى توليدكنندگان انجام شد. گفتگوى دولت و بخش خصوصى مبنى بر تقسيط بدهى توليدكنندگان انجام شد. 
مركزى موظف در هفتمين جلسه شوراى گفتگوى دولت و بخش خصوصى بانك مركزى موظف در هفتمين جلسه شوراى گفتگوى دولت و بخش خصوصى بانك مركزى موظف 
شد تا ظرف يك هفته بخشنامه مورد نياز براى بخشش جرايم و تقسيط بدهى 

كند.معوقات بانكى را ابلاغ كند.معوقات بانكى را ابلاغ كند.
براي استمهال بدهي صنعتگران تا اي براي استمهال بدهي صنعتگران تا اي براي استمهال بدهي صنعتگران تا  زي از ابلاغ بخشنامهكزي از ابلاغ بخشنامهكزي از ابلاغ بخشنامه ك مرك مر كدر اين راستا بانكدر اين راستا بانك
ميزي داده ميزي داده ميشود  زي داده كزي داده ك ك مرك مر كس كل بانكس كل بانك س كل بانيس كل باني يخبر در حالي از سوي رئيخبر در حالي از سوي رئ خبر در حالي از سوي رئن خبر در حالي از سوي رئن  ن ين ي پنج سال خبر داد. ا
ه مجموع بدهي صنعتگران حدود كه مجموع بدهي صنعتگران حدود كه مجموع بدهي صنعتگران حدود  كاند كاند  ردهكردهكرده كن برخي منابع خبري اعلام كن برخي منابع خبري اعلام  ن برخي منابع خبري اعلام ين برخي منابع خبري اعلام ي ش از ايش از ايش از ا يه پيه پ ه پكه پك

است.ون تومان است.ون تومان است. ون تومان يون تومان ي يليل ليلي 50 تر
ه يه يه  يليل لكلك كاي به كاي به  در بخشنامه كن بانكن بانك ن بانين باني ل اعتبارات اكل اعتبارات اكل اعتبارات ا كر كر  ر ير ي  با دستور«محمود بهمني»، مد
د يد يد  يه با تاييه با تاي ه با تايكه با تايك كرد كرد  رد كرد ك كردولتي و موسسات اعتباري اعلام كردولتي و موسسات اعتباري اعلام  ردولتي و موسسات اعتباري اعلام يردولتي و موسسات اعتباري اعلام ي يغيغ غهاي دولتي، غهاي دولتي،  هاي دولتي، ك هاي دولتي، ك  ك ران عامل بانك ران عامل بان ران عامل بانيران عامل باني مد
معوق واحدهاي د شده و معوق واحدهاي د شده و معوق واحدهاي  د شده و يد شده و ي يلات سررسيلات سررس لات سررسيلات سررسي يرد اصل و سود تسهيرد اصل و سود تسه رد اصل و سود تسهكرد اصل و سود تسهك كركر ريري مه ديمه ديمه د ره، جريره، جريره، جر ئتيئتيئتمد يهيه

شاورزي را ببخشند.كشاورزي را ببخشند.كشاورزي را ببخشند. كدي، صنعتي، معدني و كدي، صنعتي، معدني و  دي، صنعتي، معدني و يدي، صنعتي، معدني و ي يتوليتول
دي يدي يدي  يواحدهاي توليواحدهاي تول واحدهاي تولها بدهي معوق واحدهاي تولها بدهي معوق  ها بدهي معوق ك ها بدهي معوق ك  ك ره بانك ره بان ره بانيره باني ئت مديئت مديئت مد يد هيد ه د هييد هيي ن بخشنامه، با تاين بخشنامه، با تاين بخشنامه، با تا ابراساس ابراساس 
كم بانكم بانك م بانيم باني ين تصمين تصم ن تصمين تصمي ز بخشوده مييز بخشوده مييز بخشوده ميشود. ا ينين نم آنها نم آنها  م آنها يم آنها ي ط و جرايط و جرايط و جرا يثر تا پنج سال تقسيثر تا پنج سال تقس ثر تا پنج سال تقسكثر تا پنج سال تقسك حدا
برقراري ها از برقراري ها از برقراري  ه سالكه سالكه سال كرو شده است. صنعتگران كرو شده است. صنعتگران  صنعتگران روبهزي با استقبال صنعتگران روبهزي با استقبال صنعتگران روبه زي با استقبال كزي با استقبال ك كمركمر
ش اعتبار و يش اعتبار و يش اعتبار و  گشالات گشالات گشا لات كلات ك كجانبه دولت، مشكجانبه دولت، مش جانبه دولت، مشيكجانبه دولت، مشيك يكهاي يكهاي  استياستياست يهاي تجاري، اعمال سيهاي تجاري، اعمال س ميميم تحر
داشتهه داشتهه داشتهاند، به زودي تحقق اين مژده را به چشم  ه يه ي دشواري نقل و انتقال ارز وجه گلا

خواهند ديد.
راني يراني يراني و خارجى از سوي  هيهيهگذاري مشترك ا س انجمن سرمايس انجمن سرمايس انجمن سرما يمي، رئيمي، رئ مي، رئيمي، رئي ين سلين سل ن سلين سلي يحسيحس
نيينييننامه استمهال  ي آيي آيي آ ن نهاين نهاين نها رد: پس از تدوكرد: پس از تدوكرد: پس از تدو كن رابطه اعلام كن رابطه اعلام  ن رابطه اعلام ين رابطه اعلام ي بخش خصوصي در ا
نيينييننامه براي تمام اتاقهاي بازرگاني استانها فرستاده  ن آين آين آ يصنعتي، ايصنعتي، ا صنعتي، ابدهي واحدهاي صنعتي، ابدهي واحدهاي 

ري شود.يري شود.يري شود. يگيگ ميميم يبراي استمهال آن تصميبراي استمهال آن تصم براي استمهال آن تصمخواهد شد تا اگر واحدي بدهي معوق دارد، براي استمهال آن تصمخواهد شد تا اگر واحدي بدهي معوق دارد، 
اين نماينده بخش خصوصى كه پيش از اين ارزش بدهىهاى معوق واحدهاى 
توليدى را 50 هزار ميليارد تومان اعلام كرده است، مىگويد: "مىخواهيم طلب 
خصوصى به بانكخود از دولت را با بدهى بخش خصوصى به بانكخود از دولت را با بدهى بخش خصوصى به بانكها تهاتر كنيم." به گفته وى در 
ه از دولتكه از دولتكه از دولت طلب دارند و در مقابل به  كي كي  ي يي ي شنهاد شده واحدهايشنهاد شده واحدهايشنهاد شده واحدها آيين نامه مذكور 
ا مهلت پرداخت يا مهلت پرداخت يا مهلت پرداخت  يب يب  ب يب ي ين ترتين ترت ن ترتين ترتي رند تا به ايرند تا به ايرند تا به ا يقرار گيقرار گ قرار گارند، مورد بررسي قرار گارند، مورد بررسي  ارند، مورد بررسي كارند، مورد بررسي ك كي بدهكي بده ي بدهكي بدهك كستم بانكستم بان ستم بانيستم باني يسيس
توسط دولت پرداخت ن بدهي به صورت تهاتري توسط دولت پرداخت ن بدهي به صورت تهاتري توسط دولت پرداخت  ن بدهي به صورت تهاتري ين بدهي به صورت تهاتري ي ه اكه اكه ا كنكن نيني ا ايا ايا ا يد شود يد شود  د شود يد شود ي آنها تمدبدهي آنها تمدبدهي آنها تمد
شود. عضو هيئت مديره انجمن مديران صنايع در خصوص واحدهاى توليدى كه 
ه كه كه  ك شده اند نيز گفت: واحدهاي داراي بدهي معوق ك شده اند نيز گفت: واحدهاي داراي بدهي معوق  با مشكل گشايش اعتبار روبرو
ن ين ين  رده و مبلغ وام در اكرده و مبلغ وام در اكرده و مبلغ وام در ا كنه كنه  نه ينه ي ه تعهد داشتهكه تعهد داشتهكه تعهد داشتهاند هز كاي كاي  افت شده را در پروژهيافت شده را در پروژهيافت شده را در پروژه وام در
شيشيش اعتبار  م ها نتوانستهيم ها نتوانستهيم ها نتوانستهاند گشا ل مختلف مانند تحريل مختلف مانند تحريل مختلف مانند تحر پروژه ثبت شده، اما به دلا
رند. يرند. يرند.  يگيگ نند، مورد بررسي قرار ميكنند، مورد بررسي قرار ميكنند، مورد بررسي قرار مي ك وارد ك وارد  از خود راياز خود راياز خود را يالاي مورد نيالاي مورد ن الاي مورد نكالاي مورد نك كنند و به موقع كنند و به موقع  نند و به موقع كنند و به موقع ك
سليمى افزود: با اين توافق، بانكها بدهى صنعتگران را از سرفصل مطالبات سررسيد 
نند و تا اندازه كنند و تا اندازه كنند و تا اندازهاى نسبتهاى مالى شان را سروسامان  گذشته و معوق خارج مى
مىدهند. براساس بخشنامه بانك مركزى، هيئت مديره بانكها مختار به استمهال، 
نيينيين نامه استمهال بدهي  ن آين آين آ تقسيط و بخشودگى جرايم صنعتگران شدهاند .با تدو
ت آنها تا يت آنها تا يت آنها تا 5 سال  ي وضعي وضع ان مهلت دهي به صنعتگران براساسكان مهلت دهي به صنعتگران براساسكان مهلت دهي به صنعتگران براساس كنندگان امكنندگان ام نندگان امكنندگان امك ديديد يتوليتول

فراهم ميشود. 
نينين اظهار كرد: «البته اين موضوع در قانون به عنوان يك تكليف براى  يوى همچنيوى همچن
سيستم بانكى ديده نشده بلكه عنوان شده كه بانكها مىتوانند در اين خصوص 
بخشش داشته باشند.» عضو هيئت مديره انجمن مديران صنايع با بيان اينكه 
استمهال بدهى واحدهاى صنعتى به منظور مهلتدهى براى آغاز زمان پرداخت 
اقساط وام است، گفت: «به اين ترتيب ممكن استاقساط وام است، گفت: «به اين ترتيب ممكن است به يك واحد صنعتى يك ماه، 

شش ماه و يك سال مهلت داده شود و پس از گذشت اين زمان، پرداخت اقساط وام 
آغاز شود اما در كل، زمان مورد نظر نبايد بيشتر از پنج سال باشد و به عنوان مثال 
اگر به واحدى يك سال مهلت داده شود اقساط وامش بايد در 4 سال بازپرداخت 
ن اضافهين اضافهين اضافه كرد: مدت زمان استمهال بدهى واحدهاى صنعتى بر  يشود.» وى  همچنيشود.» وى  همچن

اساس شرايط هر واحد مشخص مىشود.
در همين حال، رئيس اتاق بازرگانى و صنايع و معادن ايران گفت: «كميته ويژهاى

در بانك مركزى براى پيگيرى وصول مطالبات معوق تشكيل شد.» محمد نهاونديان 
تصريح كرد: حمايت از واحدهاى توليدى سياست كلان كشور است و همه بايد 
سهم خود را در اين زمينه ايفا كنند. همچنين بانك مركزى نيز بايد به جهت

محدوديت منابع مالى بانكها مشوقهاى لازم را در اين زمينه اعمال كند. نهاونديان 
در مورد بخشنامه بانك مركزى در مورد بخشودگى جرايم بانكى نيز ادامه داد: «قرار 
بر اين شد كه بانكها همه شش درصد جريمه ديركرد را ببخشند، اما در مراجعه 
واحدهاى توليدى به بانكها مشاهده مىشود كه بانكها بخشى از اين شش درصد 
را مىبخشند در حالى كه مطابق با بخشنامه و با توافق بانك و بخش خصوصى قرار 

بر اين بود كه شش درصد ديركرد به صورت كامل بخشوده شود.»
اسداالله عسگر اولادى، از اعضاى هيئت نمايندگان اتاق ايران هم با مثبت ارزيابى   اسداالله عسگر اولادى، از اعضاى هيئت نمايندگان اتاق ايران هم با مثبت ارزيابى   اسداالله عسگر اولادى، از اعضاى هيئت نمايندگان اتاق ايران هم با مثبت ارزيابى 
بانك ها جهت استمهال بدهى  كردن استمهال بدهى هاى صنعتگران گفت: چنانچه
هاى صنايع همكارى كنند، كمك بزرگى به بخش صنعت مى شود. وى با اشاره به 
اين كه با اجراى اين كار ممكن است عده اى از شرايط موجود براى فرار از پرداخت 
بدهى هاى خود سوء استفاده كنند، درباره شناسايى واحد هايى كه واقعا به كمك 
نياز دارند خاطرنشان كرد: براى شناسايى افراد خوش حساب و بد حساب از يكديگر 
در  دقيقا مورد بازرسى قرار گيرد تا تنها كسانى كه وام خود را بايد حساب هاى آن ها
اضافه  صنعت هزينه كرده اند از اين حمايت بهره مند شوند. عسگر اولادى همچنين
كرد: عده اى با وام دريافتى به خريد ماشين آلات و مواد اوليه براى كارخانه خود 
با مشكل مواجه شده و از بازپرداخت اقساط وام خود  اما در ادامه راه اقدام كرده اند
بازمانده اند. در اين بين كسانى هم هستند كه وام دريافتى را در جايى به غير از 
هزينه كرده اند كه به اين دسته از وام  توليد و صنعت مانند خريد زمين و مسكن

گيرندگان نبايد كمكى تعلق گيرد.
و عضو هيئت مديره انجمن ر عامل گروه ملي صنعتي فولاد و عضو هيئت مديره انجمن ر عامل گروه ملي صنعتي فولاد و عضو هيئت مديره انجمن  ر عامل گروه ملي صنعتي فولاد ير عامل گروه ملي صنعتي فولاد ي عبدالرضا رسولي، مد
لي خوبي يلي خوبي يلي خوبي  ين خبر خين خبر خ ن خبر خين خبر خي اظهار داشت: به هر حال ان خصوص اظهار داشت: به هر حال ان خصوص اظهار داشت: به هر حال ا ن خصوص ين خصوص ي نندگان فولاد در اكنندگان فولاد در اكنندگان فولاد در ا ديديد يتوليتول
دوارم يدوارم يدوارم  ياست. امياست. ام است. امادي برخوردار است. امادي برخوردار  ادي برخوردار يادي برخوردار ي ت زيت زيت ز ينندگان است اما اجراي آن هم از اهمينندگان است اما اجراي آن هم از اهم نندگان است اما اجراي آن هم از اهمكنندگان است اما اجراي آن هم از اهمك ديديد يتوليتول تولبراي تولبراي 
يكبه خوبي اجرا شود تا شاهد يكبه خوبي اجرا شود تا شاهد يك به خوبي اجرا شود تا شاهد دي به خوبي اجرا شود تا شاهد دي  دي يدي ي يط بدهي هاي واحد هاي توليط بدهي هاي واحد هاي تول ط بدهي هاي واحد هاي توليط بدهي هاي واحد هاي تولي يه مصوبه تقسيه مصوبه تقس ه مصوبه تقسكه مصوبه تقسك

ه كه كه  كدي كدي  دي يدي ي يهاي توليهاي تول هاي توله دسته اي از واحد هاي توله دسته اي از واحد  ه دسته اي از واحد كه دسته اي از واحد ك كم چرا كم چرا  م چرا يم چرا ي يشور باشيشور باش شور باشكشور باشك كد كد  د يد ي يروند توليروند تول روند تولع در روند تولع در  ع در يع در ي شرفت سريشرفت سريشرفت سر يپيپ
ط موجود بازار و اقتصاد يط موجود بازار و اقتصاد يط موجود بازار و اقتصاد  نبوده اند و شراي دارند در واقع خودشان مقصر نبوده اند و شراي دارند در واقع خودشان مقصر نبوده اند و شرا ي دارند در واقع خودشان مقصر كي دارند در واقع خودشان مقصر ك كمعوقه بانكمعوقه بان
لات يلات يلات  ي ها تسهي ها تسه كبانكبانك بانه از بانه از  ه از كه از ك كن است افرادي باشند كن است افرادي باشند  ن است افرادي باشند كن است افرادي باشند ك كن امر شده است. ممكن امر شده است. مم ن امر شده است. ممين امر شده است. ممي اشور موجب اشور موجب ا شور موجب كشور موجب ك
ستم يستم يستم  يم و سيم و س م و سيم و سي اري نداركاري نداركاري ندار كن افراد كن افراد  ن افراد ين افراد ي باشند ما با اد نبرده باشند ما با اد نبرده باشند ما با ا د نبرده يد نبرده ي يگرفته باشند اما در بخش توليگرفته باشند اما در بخش تول
ه در اثر كه در اثر كه در اثر  كاما دسته دوم كاما دسته دوم  اما دسته دوم ند اما دسته دوم ند  ند كند ك كي خودش مي داند با آنها چگونه برخورد كي خودش مي داند با آنها چگونه برخورد  ي خودش مي داند با آنها چگونه برخورد يي خودش مي داند با آنها چگونه برخورد ي و قضاي و قضاي و قضا ي كي ك كبانكبان

ت جدي هستند .يت جدي هستند .يت جدي هستند . ازمند حمايازمند حمايازمند حما يو جهاني متضرر شده اند نيو جهاني متضرر شده اند ن و جهاني متضرر شده اند نط بازار هاي داخلي و جهاني متضرر شده اند نط بازار هاي داخلي  ط بازار هاي داخلي يط بازار هاي داخلي ي شرا
بر  صنعتى  واحدهاى  با  مركزى  بانك  موافقت  اگرچه  گران،  تحليل  گواه  به   
قانون برنامه هاى واحدهاى صنعتى براساس حكم قانون برنامه هاى واحدهاى صنعتى براساس حكم قانون برنامه  سرتقسيط و بخشودگى بدهى
اين «توافق بزرگ» در نوع خود بزرگجارى است، اما به هر حال اين «توافق بزرگ» در نوع خود بزرگجارى است، اما به هر حال اين «توافق بزرگ» در نوع خود بزرگترين  جارى است، اما به هر حال بودجه سال جارى است، اما به هر حال بودجه سال 
توافق ميان بانكداران و صنعتگران است كه در تاريخ بانكدارى ايران ثبت شده 
توافق بانك مركزى با صنعتگران كه هاى خصوصى و دولتى از اين توافق بانك مركزى با صنعتگران كه هاى خصوصى و دولتى از اين توافق بانك مركزى با صنعتگران كه  است. آيا بانك
ندارد استقبال مىتكليف قانونى براى آنها ندارد استقبال مىتكليف قانونى براى آنها ندارد استقبال مىكنند؟ آيا قلم گرفتن از مطالبات لاوصول 
اندازه تقسيط پنج ساله بدهى ها به اندازه تقسيط پنج ساله بدهى ها به اندازه تقسيط پنج ساله بدهى  و مشكوك الوصول در صورتهاى مالى بانك

صنعتگران براى بانكداران مىارزد؟ 
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جلسه مجمع عمومی انجمن با تلاوت آیاتی از قرآن کریم و هم سرایی 
س��رود جمهوری اسلامی ایران آغاز ش��د. در ابتدای مراسم و پس از 
درخواس��ت مهندس رجایی از حاضرین، هیئت رئیسه مجمع با نظر 
جمعی انتخاب شد و آقایان رجایی به عنوان رئیس، ایزد پناه و محمد 
زمانی به عنوان ناظر و ظهیر پور به عنوان منشی مجمع معرفی شدند. 
پس از استقرار هیئت رئیسه، اعضای هیئت مدیره به تشریح عملکرد 

انجمن در سال 89 پرداختند.
مهندس رجایی، رئیس هیئت مدیره انجمن به کلیه حاضرین خوشامد 
گفت و ضمن مثبت ارزیابی کردن فعالیت های انجمن در س��ال 89 
گفت: خوشبختانه در س��ال قبل انجمن در جلسات تصمیم گیری 
های مهم صنعت فولاد حضور فعالی داشت که نتیجه این فعالیت ها 
م��واردی مثل افزایش عوارض صادراتی قراضه و جلوگیری از کاهش 
سود بازرگانی میلگرد بود. رجایی اضافه کرد: در سایر حوزه ها هم به 

فراخور وضعیت، انجمن فعالیت داشته و به دفاع از حقوق اعضاء خود 
مشغول بوده است. وی سپس از سایر اعضای هیئت مدیره خواست تا 

عملکرد انجمن در سال 89 را تشریح کنند. 
حمید رضا طاهری زاده، نایب رئیس انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران 
ضمن خوش��امدگویی به اعضای انجمن و میهمانان جلسه، برخی از 
مهمترین اقدامات انجمن را برشمرد و گفت: یکی از مهمترین اقداماتی 
که انجام گرفته است، تأس��یس شرکت »تعاونی حمایت فولاسازان 
معین« است. این تعاونی با کمک اعضای محترم انجمن تأسیس شد و 
تاکنون توانسته ایم قرارداد خوبی با وزارت مسکن و شهرسازی داشته 

باشیم که سود مناسبی هم عاید اعضای این تعاونی شد.
طاهری زاده به انتقادات و تردید هایی که برخی ممکن است بر تأسیس 
و آغاز بکار تعاونی داشته باشند، پاسخ داد و اظهار داشت که تأسیس 
تعاونی نه تنها انجمن را ضعیف نمی کند بلکه تعاونی به نفع انجمن 

گزارش تفصیلی چیلان از برگزاری مجمع عمومی انجمن:

مجمع عمومی و فوق العاده انجمن
 در سال 90 برگزار شد

مجمع عمومی عادی و فوق العاده انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران در تاریخ پانزدهم تیرماه سال جاری در هتل همای تهران و با 
حضور اکثریت اعضاء انجمن، مدیر امور تشکل های اتاق بازرگانی و صنایع و معادن ایران و تنی چند از مدیران بانک های خصوصی و 
دولتی برگزار شد. گزارش کلی این جلسه از طریق بولتن خبری و خبرنامه الکترونیکی انجمن به اطلاع اعضاء انجمن رسید و اکنون 

در نشریه چیلان گزارش مشروح آن به سمع و نظرتان می رسد:
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است و در جهت سربلندی و حمایت از انجمن گام بر می دارد. وی با 
ذکر این که تعداد اعضای تعاونی27 و اعضای انجمن 66 عضو هستند 
تصریح کرد: تعاونی یک ش��رکت کاملاً جداگانه است که هر یک از 
دوستان می توانند سهام آن را بخرند و این خرید بلااشکال است. سید 
رضا شهرس��تانی، عضو هیئت مدیره انجمن هم در تأیید گفته های 
طاهری زاده گفت: تعاونی در جهت حمایت از تولیدکنندگان شکل 
گرفته شد که به جای حجم بالای واردات محصول به کشور، بیلت و 
قراضه وارد کند. وی در ادامه افزود: یک مقدار از سود تعاونی هم برای 
انجمن تخصیص می یابد. سید رسول خلیفه سلطانی، دبیر انجمن نیز 
پرداخت بخشی از سود تعاونی به انجمن را تأیید کرد و گفت: یک نگاه 
جدی در حمایت از انجمن وجود دارد و تصمیم بر این گرفته شده که 
بخشی از سود حاصل از تعاونی به انجمن برسد تا حداقل محلی برای 
ساختمان انجمن خریداری شود. خلیفه سلطانی در ادامه افزود: باید 
توجه داشت که برای تأسیس تعاونی از تمامی اعضا در چندین نوبت 

و به رویه ای دموکراتیک دعوت بعمل آمد. 
موضوع بعدی که نایب رئیس انجمن به آن پرداخت، انتشارات انجمن 
بود. طاهری زاده اظهار داشت: اطلاع رسانی دقیق و شفاف تخصصی 
رس��الت و وظیفه بسیار خطیری است که بر دوش انجمن می باشد. 
انجمن در این دو ساله جهت دست یافتن به این امر مهم تلاش کرد 
که نشریه چیلان را تقویت کند که خدا را شکر این نشریه با محتوای 
مناس��ب به طور منظم منتشر می شود و برای تمامی اعضاء و سایر 
دس��ت اندرکاران صنعت فولاد ارسال می گردد. نایب رئیس انجمن، 
بولتن خبری را دومین انتشارات انجمن دانست و گفت: دومین انتشار 
در زمان هیئت مدیره جدید که کار جالب توجه و نویی است، خبرنامه 
انجمن می باش��د که از یک سال پیش در 4صفحه روزنامه ای و هر 
دو هفته یکبار راه اندازی شد. طاهری زاده که خود از سیاستگذاران 
بولتن خبری است در رابطه با سبک و سیاق انعکاس اخبار در خبرنامه 
گفت: ما خیلی س��عی کردیم که در آن جا خلاصه نویس��ی کنیم و 
خبرهای مهم را به اطلاع تمامی دوستان برسانیم که این نشریه نیز به 
دلیل استقبال خوبی که از آن شد، علاوه بر اعضای انجمن به دست 

وزارتخانه های مهم هم می رسد و تا حدودی هم در بازار توزیع می 
گردد. 

نایب رئیس انجمن در ادامه س��ومین کانال اطلاع رس��انی انجمن را 
س��ایت انجمن )استیل ایران( دانست که در فضای مجازی به اطلاع 
رسانی تخصصی می پردازد. وی گفت: یکی از خدمات سایت، ارسال 
خبرنامه اینترنتی اس��ت که هر روز از طریق ایمیل برای علاقمندان 
فرستاده می شود. طاهری زاده افزود: سایت انجمن اطلاعات درخوری 
دارد که این خبرنامه به بخشی از اخبار روزانه صنعت فولاد توجه دارد 
و ب��ه ایمیل اعضاء و وزارتخانه ها هم ارس��ال می گردد. نایب رئیس 
انجم��ن به موضوع فعالیت روابط عمومی در انجمن هم وارد ش��د و 
گفت: بخش دیگر کار انجمن در روابط عمومی بوده اس��ت که سعی 
ما در این بخش این بوده اس��ت که در همایش ها و نمایش��گاه های 
تخصصی ش��رکت داشته باش��یم و همواره تلاش داشته ایم تا شأن 
فولادی های کش��ور و انجمن فولاد را حفظ کنیم. وی تصریح کرد: 
همیشه تلاش داشته ایم بهترین نمایشگاه ها و همایش ها در سراسر 
کشور را رصد کرده و به اعضای محترم اطلاع رسانی کنیم و شرایط 

را برای حضور آنها فراهم سازیم. 
حمید رضا طاهری زاده در پایان سخنانش با انتقادپذیر ارزیابی کردن 
خود و س��ایر اعضای هیئت مدیره گفت: هر عیب و ایرادی در روند 
کارهای انجمن بوده به ما منعکس کنید و مطمئن باشید که ما انتقاد 

پذیر هستیم و همواره سعی در اصلاح امور داریم. 
سپس مهندس عبدالرضا رسولی، یکی دیگر از اعضای هیئت مدیره 
با برش��مردن اهم فعالیت های انجمن، مهمترین اقدامات انجمن در 
سال 89 را در حوزه تصمیم گیری های مهم دانست و اظهار داشت: 
خوشبختانه انجمن در سال 89 توانست در جلسات مهم و حساس، با 
اظهار نظرهای کارشناسی و با منطق مستدل نتایج خوبی برای اعضای 
خود به ارمغان بیاورد. وی افزود: امیدواریم امس��ال نیز با همراهی و 
مشارکت بیشتر اعضاء بتوانیم در مسیر حمایت از تولیدکنندگان فولاد 

گام برداریم.
س��ید رضا شهرس��تانی نیز در ادامه نطق کوتاهی ای��راد کرد و از 
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اعضای انجمن خواست که فرم های ارسالی در خصوص مشخصات 
کامل اعضاء را تکمیل و در زمان مناس��ب به انجمن عودت دهند. 
شهرس��تانی گف��ت: فرم های ارس��الی به اعض��اء گاه دیر و ناقص 
برمی گردد و این مس��ئله کار را برای ما مشکل می کند. ما صدای 
خود اعضا هس��تیم و تا ندانیم که اعضا چه مس��ائل ویژه ای دارند 
نمی توانی��م ب��رای آن برنامه درخوری ت��دارک ببینیم و به گوش 

ارگان های مسئول برسانیم.  
سید رسول خلیفه سلطانی، دبیر انجمن نیز به مهمترین فعالیت های 
انجمن در س��ال جاری اش��اره کرد و گفت: اهم فعالیت هایی که بر 
آن متمرکز بودیم به این ترتیب اس��ت: سود بازرگانی میلگرد؛ وضع 
عوارض بر صادرات قراضه؛ تمرکز بر س��تاد طرح تحول اقتصادی که 
از زمان طراحی طرح هدفمندی در جلسات مختلف آن ستاد حضور 
داشتیم. بحث دیگر، موضوع تنظیم بازار بوده است یعنی اثرگذاری بر 
تصمیماتی جهت کنترل بازار. در این مسئله سعی کردیم تعادلی بین 
خواست ما و خواست مسئولین دولتی برقرار شود. تمرکز دیگر ما در 

انجمن موضوع تسهیلات ارزی بوده است. 
دبیر انجمن به تشریح هر یک از موارد فوق پرداخت. ایشان کارهای 
انجمن را به دو دسته کارهای ایجابی و نفیای تقسیم کرد و اشاره کرد 
که یکی از کارهای  نفیای که انجمن توانست در آن موفق شود، بحث 
سود بازرگانی میلگرد بود. ما چندین بار در کمیسیون های ماده یک 
حضور داشتیم و جلوی تصمیمات دولتی ها را گرفتیم. ما دو بار در 
جلسات کارشناسی ماده یک و یکبار هم در کمیته اصلی رأی جلسه 
را برگردانیدیم. خلیفه س��لطانی وضع 70 درصد عوارض بر قراضه را 
یک موفقیت برای صنعت فولاد خواند و به کم اظهاری قراضه در بنادر 
انتقاد کرد و تصریح کرد: اخیراً در موضوع کم اظهاری در گمرکات با 

همکاری سازمان حمایت پیگیری های مجدانه ای داشته ایم.
دبی��ر انجمن، تمرکز دیگر انجمن تولیدکنندگان فولاد در طول یک 

س��ال گذشته را فعال بودن در س��تاد طرح تحول اقتصادی خواند و 
گفت: از آنجا که فولاد جزء صنایع پرمصرف و انرژی بر اس��ت، طی 
مذاکرات متعدد س��عی شد تا قیمت های انرژی تصاعدی بالا نرود و 
ممکن بود وضعیت قیمت انرژی از آن چیزی که فعلاً هست، بسیار 
بدتر می ش��د. وی یادآور شد که آقای فاطمی امین در اخبار منتشر 
شده در رسانه ها اظهار داشت که با انجمن فولاد و انجمن سیمان در 
حال انعقاد تفاهم نامه هستیم. این گفته نشان دهنده اثرگذاری حضور 

انجمن در جلسات طرح تحول اقتصادی بوده است. 
خلیفه س��لطانی در ادامه به نقش انجم��ن در کنترل نقش نظارتی 
وزرات بازرگان��ی ب��ر کارخانجات پرداخت و گف��ت: انجمن در بحث 
تنظیم بازار یک نقش دوجانبه بازی کرد. در مرحله اول ما آن چه آن 
ها درخواست می کردند به اطلاع اعضای محترم می رساندیم و از آن 
طرف در جلسات مختلف- که در گزارش عملکرد اشاره شده- شرکت 
داشتیم و در آن جلسات تلاش کردیم از اقدامات نابهنگام جلوگیری 
بعمل آوریم. سازمان های تعزیراتی سعی کردند با ابزارهای کنترلی بر 
کارخانجات نظارت سنگین داشته باشند که یکی از توفیقات انجمن 
جلوگیری از این برخورد بود و نظارت آنها بیشتر محدود به انبارهای 

تجار شد و کارخانجات را شامل نشد.
دبیر انجمن به موضوع تس��هیلات ارزی هم پرداخت و گفت: انجمن 
چندین سال است که تلاش دارد تسهیلات ارزی جهت تأمین مواد 
اولیه تولیدکنندگان تدارک ببیند. در این رابطه چندین بار با وزارتخانه 
های بازرگانی و صنایع مذاکراتی صورت گرفت که نامه وزرات بازرگانی 
جهت مشکل ریفاینانس کارخانجات فولادی که برای اعضای محترم 

ارسال شد، نمونه ای از این پیگیری ها است.
خلیفه س��لطانی در پایان صحبت هایش به جلسات مرتب انجمن با 
آقایان محرابیان، نهاوندیان و مس��ئولین وزارت بازرگانی اشاره کرد و 
گفت با تغییر و تحولاتی که در وزارتخانه های مربوطه شکل گرفته 
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اس��ت، هم چنان ارتباطات فعال و متراکم در حال انجام اس��ت. وی 
تصریح کرد: انجمن در این دوره یک ساله فعالیت های متعدد و خوبی 
داشت. اعتقاد ما بر این است که انجمن فولاد، انجمن فراگیری است و 
در زمره چند انجمن سرآمد در صنعت کشور است که امید است این 
بالندگی را حفظ و تقویت کنیم. وی ابزار امیدواری کرد که انجمن در 
سال های آینده سهم بسیار بیشتری در تصمیم گیری های صنعت 

فولاد داشته باشد. 
مهندس محمد رجایی دوباره مدیریت جلس��ه را در دس��ت گرفت 
و خواس��تار به رأی گذاش��تن چندین بند شد؛ حسابرس مستقل و 
بازرس قانونی به رأی گذاشته شد. در این رأی گیری، حسابرس قبلی 
انجمن دوباره توسط اعضاء انتخاب شد. در رأی گیری بازرس انجمن، 
جهاندار شکری عضو هیئت مدیره جهان فولاد غرب به عنوان بازرس 
اصلی و محمدعلی رفیعیان مدیر عامل فولاد اصفهان به عنوان بازرس 

علی البدل انتخاب ش��دند و دنیای اقتص��اد و اطلاعات هم به عنوان 
روزنامه های کثیرالانتشار انجمن برگزیده شدند. 

در ادامه جلس��ه پیش��نهاد هیئت مدیره در خصوص ش��یوه جدید 
ح��ق عضویت اعضای انجمن مطرح ش��د. دبیر انجمن در این رابطه 
اظهار داشت: تاکنون حق عضویت بر مبنای یک صدم درصد فروش 
کارخانجات بوده است و ما چون آمار دقیق فروش تمامی شرکت ها 
را نداریم، سعی کردیم روش جدیدی را در پیش بگیریم که بر روی 
ظرفیت تولید متمرکز باشد. به نظر ما روش جدید ظرفیت تولید یک 
ملاک مناسب تری است و در صورت موافقت اعضاء، رویه مناسب تری 
در گرفتن حق عضویت اتخاذ می شود. وی جدولی را تشریح کرد که 
آمار جدید حق عضویت ها  در آن مشخص بود. در این جدول علاوه 
بر تعیین حق عضویت سالانه اعضای پیوسته و وابسته، پیشنهاد شده 
بود که حق عضویت اعضاء در زمان قبل از بهره برداری پنجاه درصد 
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مبلغ تعیین شده اخذ شود.
بدی��ن ترتیب مجمع عمومی عادی س��الانه با تصویب جدول جدید 
حق عضویت سالیانه اعضای انجمن برای اجرا از نیمه دوم سال 90 به 
پایان رسید و جلسه مجمع عمومی فوق العاده در ادامه آغاز بکار کرد. 
در جلسه فوق العاده پیشنهاد هیئت مدیره مبنی بر اصلاح ماده )8( 
اساسنامه در خصوص عضویت اعضاء وابسته انجمن  به رأی گذاشته 
ش��د. این پیشنهاد بدان سبب مطرح شد که انجمن تولیدکنندگان 
فولاد فراگیر شده و متقاضیان جدیدی خواستار عضویت در آن شده 
اند. بدین ترتیب پس از اظهار نظر اعضاء و بحث و تبادل نظر فراوان، 
مقرر شد بند )ب( ماده )8( با لحاظ نمودن نظر اعضاء انجمن اصلاح 

گردد. 
آخرین بخش این جلسه، بحث آزاد و تبادل نظر بر روی دغدغه های 
عمومی صنعتگران و تولیدکنندگان بود. این نگرانی ها مورد بحث قرار 
گرفت و هر یک از افراد نظرات و تجربیات خودشان را با سایر اعضای 
حاضر در جلسه در میان گذاشتند. از مسائلی که در این بخش مورد 
بررسی و تبادل نظر قرار گرفت، می توان موارد زیر را نام برد: تأمین 
س��رمایه در گردش واحدهای صنعت��ی-  تنظیم بازار و جلوگیری از 
قیمت گذاری دستوری- قیمت گذرای محصولات فولادی در بورس 
و مکانیس��م انجمن برای مدیریت این قضیه- پتانسیل صادراتی در 
بازارهای افغانستان و عراق و امتیاراتی که ما اکنون در شرق و غرب و 
جنوب کشور داریم- هدفمندی یارانه ها و افزایش حامل های انرژی- 

افزایش نرخ ارز و ...
مهن��دس رحیمی زاده در رابطه با افزایش نرخ ارز ابراز نگرانی کرد و 
گفت: ما بزرگترین استفاده کنندگان از ریفاینانس در بحث مواد اولیه 
هس��تیم که لازم اس��ت به نرخ ارز توجه بیشتری داشته باشیم و در 
اثر این تغییر ناگهانی، خیلی از تولیدکنندگان که سررسید داشتند، 
دچار ضرر و زیان شدند. انتظار ما از هیئت مدیره این است که در این 

خصوص حساسیت بیشتری از خود نشان دهند. حمید رضا طاهری 
زاده در پاس��خ ایشان گفت: در این رابطه، جلساتی با وزرات صنایع و 
بازرگانی داشته ایم و یک نشست خبری هم در همین موضوع افزایش 
یکباره نرخ ارز برگزار کردیم که انعکاس خوبی در بین رسانه ها داشت. 
مهندس خلیفه سلطانی در ادامه این بحث افزود: با دکتر غضنفری، 
وزیر جدید وزرات صنایع و بازرگانی جلس��ه خوبی داشتیم و تحلیل 
جامعی از این موضوع ارائه دادیم و در بحث نرخ ارز، کمبود کالا مثل 
ش��مش در بنادر و هزینه تمام ش��ده فولاد بحث مفصلی داشتیم و 
ایش��ان نیز رویکرد مثبتی داشتند. جلسه ای هم با آقای میراخورلو 

داشتیم که به نظر می رسد نتایج مثبتی داشته باشد.
جهاندار ش��کری، عضو هیئت مدیره جهان فولاد غرب هم با مطرح 
نمودن مسائلی همچون نوسانات بازار از کافی نبودن جوایز صادراتی 
گلایه کرد و گفت: باید زمینه ای فراهم ش��ود که اگر تولیدکنندگان 
در بازارهای داخلی با مشکل مواجه شدند، رو به صادرات بیاورند. وی 
اضافه کرد: از مزایای صادرات، توجه بیشتر به کیفیت محصول است 
و با بسترسازی مناس��ب امکان رقابت تولیدات داخلی با محصولات 

خارجی فراهم می شود.
تجلی زاده، معاون فروش فولاد خوزستان نیز با کافی ندانستن سهمیه 
بندی شمش گفت: روش نادرست سهمیه بندی شمش باعث شده 
برخی تولیدکنندگان از توزیع ش��مش توسط فولاد خوزستان گلایه 
داشته باشند. در ادامه پیشنهاد شد انجمن یا کنسرسیومی از اعضای 
انجمن موضوع خرید شمش از فولاد خوزستان یا یکی از طرح های 

هشتگانه را با جدّیت دنبال کنند. 
آقایان قنات��ی، رفیعیان، جعفری و برخی دیگر از اعضای انجمن نیز 
ب��ه بیان دغدغه های خود پرداختند ک��ه هیئت مدیره انجمن قول 
داد مسائل آنان را از طرق مختلف پیگیری کند.  بحث نمایندگان و 
مدیران عامل ش��رکت های فولادی عضو انجمن به موضوع آمارهای 
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غلط و ظرفیت نمایی نادرس��ت هم کشیده شد و حاضرین خواستار 
برخورد انجمن با این آمار غیرواقعی شدند.

در ادامه جلسه، مهندس رجایی ضمن اشاره به تجربه تأسیس و راه 
اندازی فولاد مبارکه در سال های اوج انقلاب و مسائل جنگ تحمیلی، 
تریبون را به مهندس عرفانیان یکی از پیش��گامان و تلاشگران فولاد 
مبارکه داد و از وی خواست به ایراد سخن بپردازد. عرفانیان با اشاره 
به چگونگی راه اندازی فولاد مبارکه و خاصیت فولاد در زندگی مردم 
و اقتصاد کشور اظهار داشت: سازمان برنامه و بودجه ما را مدام تحت 
فش��ار قرار می داد که توجیه فنی- اقتصادی فولاد مبارکه چیست؟ 
در حالی که ما آن را بخش��ی ضروری از زندگی هر انسانی در کشور 

می دانستیم. 
وی با انتقاد بر این که قوانین کش��ور بیش از این که به نفع صنعت 
باشد، حامی تجارت است گفت: باید به صنعت فولاد بهای بیشتری 
داد. پایه رش��د بیشتر کشورها از جمله امریکا و روسیه، چین، هند و 
...صنعت فولاد بود اس��ت و فولاد وزنه سنگینی در این کشورها دارد. 
اگر کمی دقیق شویم این وزن سنگین در کشور ما هم قابل مشاهده 
اس��ت، مثلاَ وزن و قدرت راه آهن کش��ور به جابجایی سنگ آهن و 
محصولات آهنی است نه مسافران. در مورد نیروگاه ها هم همین طور 
است؛ بالانس برق کشور توسط فولادی ها صورت می گیرد. دانشگاه 
هم به خاطر فولاد اقتصادی است و بخش عظیمی از قشر دانشگاهی 
توسط صنعت فولاد بکار گرفته می شوند. بنابراین همه بخش های 
مملکت، با فولاد توجیه اقتصادی دارد. عرفانیان افزود: خداوند جایگاه 
فولاد را بالاتر از س��ایر صنایع دانس��ته و آهن را ابزار اقامه قسط می 
داند. ساختار صنعت فولاد کشور برای ابزار اقامه قسط شدن و تأمین 
عدالت اجتماعی و ش��کوفایی کشور فراهم است و ما فولادی ها هم 
باید جایگاه و شأن خود را درک کنیم و از آن غافل نشویم. عرفانیان به 
صحبت هایش با این جمله خاتمه داد: چه چیزی بالاتر از اقامه قسط 

در مأموریت های دولت مطرح است؟
پس از صحبت های ایشان، حسن مصیب زاده مدیر عامل فولاد البرز 
تاکس��تان موضوع دیگ��ری را مطرح کرد و از وضعی��ت و روش ارائه 
تسهیلات توسط بانک ها به صنایع فولادی انتقاد کرد و مبنای فروش 
واحدها در مسئله تامین مالی توسط بانک ها را مشکل دیگر سیستم 

بانکی عنوان کرد.
نعمت الهی، عضو هیئت مدیره بانک صنعت و معدن در مقام پاسخ به 
وی اظهار داشت: بانک ها منابعی که برای تأمین نقدینگی یا سرمایه 
در گ��ردش واحدهای تولیدی می توانن��د ارائه کنند، چیزی برابر با 
پنجاه درصد فروش سال گذشته آن هاست. البته در سال 90 بانک 
ها می توانند60 درصد بیش��ترین فروش سه سال گذشته را تأمین 

مالی می کنند. 
این عضو هیئت مدیره بان��ک صنعت و معدن یکی دیگر از خدمات 
بانک ها را استفاده از LC داخلی جهت تأمین مالی واحدها دانست 
که آقای مصیب زاده در جواب گفت: تولیدکننده ش��مش بزرگ در 
داخ��ل نداریم که بتوانی��م از طریق آن LC داخل��ی باز کنیم و 95 
درصد شمش ما توسط تجار تأمین می شود. در این خصوص نعمت 
الهی پیشنهاد کرد که انجمن از طریق اعتبار اسنادی ارزی به واردات 

شمش بپردازد تا بخشی از این مشکل رفع شود. 
در پایان این گفت و شنود، مهندس خلیفه سلطانی با اظهار مسئولیت 
بان��ک صنعت و مع��دن در قبال صنایع گفت: م��ا از بانک صنعت و 
معدن که یک بانک توس��عه صنعتی است انتظار یک رویکرد فعال و 

غیرمحافظه کارانه در قبال صنعت فولاد داریم.
جلس��ه مجمع عموم��ی انجمن با صرف ش��ام و گرفتن عکس های 

یادگاری به پایان رسید. 
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آقای سلیمانی، این روزها بحث الزام شرکت های 
فولادی برای عرضه در بورس داغ است، به نظر شما الزام 
عرض�ه محصولات فولادي در ب�ورس به نفع تولیدکننده 

است و باعث شفاف سازي قیمت ها مي شود؟ 
قیمت ها در بورس بر اس��اس عرضه و تقاضا ش��کل مي گیرد و به نوعي 
قیمت ها آزادسازي مي شود. تولیدکننده با این مسئله مشکلي ندارد اما اینکه 

تعیین قیمت ها در بورس دس��توري باشد، مثلًا الزام به 
ارائ��ه محصولات فولادي در ب��ورس با نرخ ثابت 770 
تومان به ضرر تولید کننده است. چون هزینه هاي تولید 
مواد اولیه بیشتر از این مبلغ است. لذا تولید کننده متضرر 
مي ش��ود و توان رقابت با واحدهاي تولیدي بزرگ را از 
دست مي دهد. به بیانی دیگر بخش خصوصي بیشترین 

ضرر را در این میان مي کند.
آق�اي مهندس، به نظر می رس�د 
مس�ئله افزای�ش ن�رخ ارز توجه ه�ا را به 
س�مت خود س�وق داده و به مس�ئله روز 

فولادی ها تبدیل شده است. چند ماه اخیر افزایش قیمت 
ارز، متقاضی�ان را غافلگی�ر ک�رد و تاثیر زی�ادي را بر روي 
بازارهاي مختلف گذاش�ت. بی تردید ب�ازار فولاد یکی از 
تأثیرپذیرترین آن ها بود. ش�ما این تأثیر را چطور ارزیابي 

مي کنید؟
بله، درست است.  کشور ما نیاز به واردات دارد و بسیاری از مواد اولیه تولید فولاد 
و تجهیزات تولیدی وارداتی اس��ت. وقتی نرخ ارز افزایش پیدا کرد، حدود 12 
درصد بر هزینه ها اضافه شد و از طرفی قیمت ها ثابت ماند؛ این موضوع باعث 
شد تولید کننده متضرر شود، خصوصاً در شرایطی که حذف یارانه حامل های 

انرژی، خود معضل بزرگی پیش روی تولیدکنندگان فولاد قرار داد.

آقای سلیمانی، شاید جنابعالی و سایر همکاران تان 
در عرصه تولید فکر می کردند پس از هدفمندی یارانه ها 
مسائلی این چنینی دیگر مطرح نشود، اما به نظر می رسد 
موضوعات عرضه در بورس و افزایش نرخ ارز در راستای 
طرح هدفمندی اجرا ش�ده اس�ت. آیا جنبه حمایتی طرح 
هدفمندی توانسته شما را در برابر تغییرات متعدد صنعتی 
در بعُد انرژی، مواد اولیه، خرید خارجی و... 
بیمه کند و میزان ریس�ک را در بین ش�ما 

کاهش دهد؟
بیش��تر انتقاد ما بر ضعیف بودن جنبه های تشویقی و 
حمایتی در اجرای این طرح است که دست تولیدکننده 

را بسته است.

ب�رای مث�ال، بس�ته ه�ای حمایت�ی 
پیوس�ت ش�ده در طرح هدفمن�د کردن 
یاران�ه ها توانس�ت ت�ا ح�دی افزایش نرخ 

انرژی را تعدیل کند؟
این بسته هاي حمایتي اصلًا جوابگو نیست. تاکنون به میزان اندکی از محل 
حذف یارانه انرژی به صورت وام از س��وی وزارت صنایع و معادن دریافت 
کرده ایم. ما فقط مبل��غ 200 میلیون تومان وام گرفتیم که 4درصد کارمزد 
دارد و تا پایان سال باید تأدیه نماییم. پیشنهاد ما همان پیشنهاد ریاست اتاق 
بازرگانی و صنایع و معادن ایران اس��ت که این حمایت ها همانند پرداخت 

نقدی به خانوارها، به تولید نیز پرداخت شود.

به نظر جنابعالي مهمترین مش�کل و درخواس�ت 
تولیدکنن�دگان محصولات ف�ولادی در همی�ن زمینه ها 
اس�ت و یا اینکه مس�ائلی دیگ�ری نیز ارجحی�ت دارد که 

اکثر واحدهاي تولیدي با مشکل سرمایه در 
گردش روبرو هستند

مهندس بهروز سلیماني، رئیس هیئت مدیره شرکت نورد فولاد کرمانشاه و عضو فعال انجمن تولیدکنندگان فولاد است. 
سلیمانی در گروه صنعتي بازرگاني سلیماني فعالیت صنعتی گسترده ای را آغاز کرده است که از جمله آن ها می توان به 
شرکت مجتمع ذوب  آهن فرامان کرمانشاه، شرکت شهرک صنعتي برسیان نوید پارس و صنایع فولاد سازه برسیان اشاره 
کرد. آقای بهروز سلیمانی در گفت و گو با نشریه انجمن به این موضوع اشاره کرد که می بایست بخشی از دغدغه های 

صنعت فولاد را از طریق رسانه ها به گوش مسئولین برسانیم.

رئیس هیئت مدیره نورد فولاد کرمانشاه در گفتگو با چیلان عنوان کرد:

قیمت ه�ا در بورس بر اس�اس 
عرضه و تقاضا شکل مي گیرد. 
اینک�ه تعیی�ن قیم�ت ه�ا در 
ب�ه  باش�د  ب�ورس دس�توري 
ضرر تولید کننده اس�ت، چون 
هزینه ه�اي تولید م�واد اولیه 

بیشتر از این مبلغ است
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ارگان های دولتی به آن اهتمام بورزند؟
تقویت بس��ته های حمایتی و فشار وارد نکردن بر 
تولیدکننده در زمینه بورس، ارز و ... برای واحدهای 
صنعتی خیلی اهمیت دارد اما یکی از مس��ائلی که 
اولوی��ت بس��یار بالایی دارد این اس��ت که در حال 
حاضر بیش��تر تولیدکننده ها با مش��کل سرمایه در 
گردش روبه رو هستند. دولت باید تسهیلاتي را براي 
تولیدکنندگان در نظر بگیرد تا مشکل تولیدکنندگان 

در تأمین سرمایه در گردش حل شود.
آقاي مهندس، در وضعیت فعلی 
چه چی�زی به عن�وان فرصت ی�ا تهدید 

پیش روي تولیدکنندگان  است؟
 از جمله مهم ترین مس��ئله اي که هم اکنون براي 
تولیدکنن��دگان وجود دارد نرخ بهره  بالاس��ت، چرا 
کش��ورهای دیگر مثل ترکیه و کشور های اروپایی 
که نه س��نگ آه��ن دارند و نه ان��رژی ارزان، توان 
رقاب��ت با ما را دارند. دلیل اصلی  آن هم نرخ بهره 
پایین در این کشورهاس��ت. اما در اینجا متأس��فانه 
نرخ بهره به حدود 30 درصد بالغ می گردد. فرسوده 
ش��دن خطوط تولید هم یکی دیگر از دغدغه های 
تولیدکنندگان اس��ت. از این رو یکی از مش��کلات 
اساس��ی بخش صنعت فولاد مربوط به هزینه  های 
بهس��ازی تکنولوژی این خطوط اس��ت. دولت می 
تواند با پرداخت تس��هیلات ارزان قیمت از صندوق 
توس��عه ملی به تولیدکنندگان کمک کند تا خطوط 
تولید را بهس��ازی ک��رده و به��ره وری را افزایش 

دهند.
آقای مهندس سلیمانی مثل اینکه 

شما طرح های توسعه ای هم در دست اجرا دارید؟
بله، برای اولین بار در کش��ور مجوز ش��هرک صنعتی خصوصی را اخذ و 
ش��هرک صد هکتاری را در فاز اول آماده س��ازی نمودیم. این شهرک در 
ش��عاع 40 کیلومتری شرق اصفهان ایجاد ش��ده و هدف از ساخت و راه 
اندازی این ش��هرک ایجاد اشتغال پایدار در منطقه محروم شرق اصفهان 
می باشد که در صورت همکاری دستگاه های اجرایی، طرح توسعه شهرک 
را نیز اجرا خواهیم کرد. طرح احداث ذوب آهن فرامان کرمانش��اه را داریم 
و منتظر دستورالعمل های صندوق توسعه ملی برای ارائه تسهیلات ارزی 
هس��تیم. با بهره برداری از طرح توس��عه ذوب آهن فرامان کرمانشاه 400 
هزار تن مقاطع فولادی و 400 هزارتن شمش فولادی تولید خواهد شد. 

در اج�رای طرح ه�ای تولیدی که اش�اره کردید 
آی�ا زیر س�اخت ه�ای صنعتی مناس�بی برای ش�ما ایجاد 
ش�د؟ چراکه بخش مهمی از حمایت س�ازمان های دولتی 
به کارآفرین و س�رمایه گذار صنعتی به ایجاد زیرساخت 

انرژی، تسهیلات بانکی و این قبیل مسائل بر می گردد.
زیر ساخت شامل دو بحث است. اول، مجوزها و تأمین زیربناها در استان 
و دوم تأمین مواد اولیه. در استان جناب مهندس هاشمی استاندار محترم 
کرمانش��اه و معاونین و مدیران اس��تانداری و مدیران و کارشناسان برق 
منطقه ای و توزیع برق اس��تان و همچنین مدیران ش��رکت گاز استان و 
سازمان صنایع و معادن استان همکاری و حمایت قابل توجهی نموده اند 

که جا دارد من از این فرصت استفاده کنم و از همه این عزیزان قدردانی 
کن��م. در بخ��ش تامین مواد اولیه اقداماتی توس��ط ش��رکت انجام و لی 
همکاری صمیمانه و مستمر وزارت صنعت، معدن و تجارت و شرکت های 
تابعه را نیاز داریم که در صورت تحقق این امر بالغ بر 1000 نفر اش��تغال 

مستقیم و بیش از 12.000 نفر غیر مستقیم ایجاد خواهد شد.

آقای س�لیمانی، ش�ما در جلس�ه مجم�ع عمومی 
انجم�ن حضور داش�تید. جا دارد از ش�ما این پرس�ش را 
مطرح کنم که انجمن چه نقشی در حل مسائل و مشکلات 
تولیدکنندگان فولاد داشته است و آیا این تشکل صنعتی 
توانس�ته است دغدغه تولیدکنندگان را به خوبی پیگیری 

کند؟
خوشبختانه در این دو سال انجمن شکل دیگری گرفته است و بسیار فعال 
تر از گذش��ته شده است. با حضور آقایان مهندس رجایی، طاهری زاده و 
خلیفه س��لطانی یک تحولی در انجمن فولاد ایجاد ش��د. اعضای هیئت 
مدیره با دید باز کار می کنند و درد تولید را متوجه می شوند. ان شاا... با 
راهکارهایی که دارند و مشاوره هایی که از متخصصان می گیرند، انجمن 

هر روز اوضاع بهتری برای صنعت فولاد رقم زند.

با تش�کر از جنابعالی که وقت ای�ن مصاحبه را در 
اختیار ما گذاشتید.

از شما نیز در نشریه و انجمن متشکرم.
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مهدي غضنفري در جلسه بررسي مشکلات صنعت تاکید کرد: موضوع 
هدفمندي و آث��ار آن یکي از دغدغه  هاي مهم دولت در بخش صنعت 
بوده است، به طوري که از زمان وزیر قبلي نیز 25 رشته صنعتي از 140 
رش��ته موجود به عنوان رشته هاي آس��یب پذیر معرفي شده که نیازمند 

مراقبت صنعتي هستند.
وي افزود: افزایش نرخ حامل هاي انرژي در حوزه هاي صنعتی محدودتر 
از س��ایر حوزه ها صورت گرفت که به معن��اي حمایت از بخش صنعت 
اس��ت به طوري که قیمت تعرفه برق از 20 تومان به ازاي هر کیلووات 
به 40 تومان رس��ید که میزان افزایش آن در بخش خانگي بالاتر بوده 

است.
وزی��ر صنعت و معدن و تج��ارت، همچنین گفت: در حوزه کش��اورزي 
کمترین میزان افزایش قیمت صورت گرفت و پس از آن کمترین میزان 

افزایش در بخش صنعت بوده است.
غضنف��ري هم چنین از پرداخت 50 توم��ان یارانه به ازاي هر لیتر نفت 
ک��وره خب��ر داد و گفت: به ازاي هر متر مکعب گاز مایع نیز 300 تومان 

یارانه پرداخت شده است و 50 درصد نفت گاز هم با قیمت 150 تومان 
به بنگاه هاي صنعتي عرضه ش��ده است که بدین وسیله مراقبت از 25 
رشته صنعتي به گونه اي که با کاهش سرمایه روبه رو نشوند در دستور 

کار قرار گرفته است.
وزیر صنعت، معدن و تجارت همچنین از تدوین دو بس��ته حمایتي خبر 
داد و گفت: بسته بازسازي کوچک و بزرگ تدوین شده که بسته کوچک 
با پرداخت مبالغي براي تغییر تکنولوژي در بنگاه ها صورت گرفته است. 
تاکن��ون 1000 میلیارد توم��ان به عنوان خط اعتبار ان��رژي به 3 هزار 
و750 واحد پرداخت شده و به 500 بنگاه نیز سه میلیارد تومان پرداخت 

صورت گرفته است.
مهدی غضنفري با اش��اره به سیاس��ت واقعي ک��ردن قیمت ها گفت: 
هرچند افزایش قیمت حامل هاي انرژي صورت گرفته است، اما سازمان 
حمای��ت از مص��رف کننده و تولید کننده نیز ب��ه آن بخش از واحدهاي 

صنعتي که توجیه افزایش قیمت داشته، پاسخ مثبت داده است.
غضنف��ري همچنی��ن از توق��ف تزریق ف��روش منابع ف��ولاد در حوزه 

صنعت از نگاه وزیر 
صنعت،  معدن و تجارت

با ادغام وزارتخانه های بازرگانی و صنایع و معادن، یک نگرانی برای صنعتگران ایجاد شد که صنعت در برابر تجارت 
رنگ ببازد و کار مشقت انگیز صنعتی در برابر سود بالای کار بازرگانی به حاشیه رود. اما اکنون که دکتر غضنفری 
رئیس وزارتخانه صنعت، معدن و تجارت ش�ده به این نگرانی پی برده اس�ت و به جایگاه صنعت در اقتصاد کشور 
واقف است. غضنفری اکنون وزیر وزارتخانه ای شده است که هم کار صنعت را انجام می دهد و هم کار بازرگانی را 
سامان می بخشد. وزیر صنعت، معدن و تجارت با حضور در جلسه بررسي مشکلات صنعت، از تدوین طرح توسعه 

استراتژیک صنعت با تعامل مجلس و اتاق بازرگاني تا پایان امسال خبر داد. 
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هدفمن��دي خبرداد و گفت: از زماني که به عنوان سرپرس��ت در وزارت 
صنعت و معدن و تجارت آغاز بکار کردم، صرف بخشي از منابع فروش 
ف��ولاد هرمزگان در حوزه هدفمندي را متوقف ک��ردم که 300 میلیارد 

تومان نیز از فروش در حوزه توسعه صنعت بازگشته است.
وي ه��م چنین با اش��اره به آثار هدفمندکردن یاران��ه  ها بر تولید گفت: 
ظرفیت س��ازي هاي صورت گرفته به گونه اي بوده است که در 4 ماهه 
نخس��ت امسال در بس��یاري از تولیدات صنعتي با افزایش روبه رو شده 
ایم، به طوري که تولید فولاد در حوزه دولتي و خصوصي با 16/4 درصد 

رشد روبه رو شده است.
غضنفري در ادامه با اشاره به فعالیت هاي صورت گرفته وزراي قبلي در 
وزارتخانه تاکید کرد: طرح توس��عه استراتژیک صنعتي مورد جمع بندي 
قرار گرفته و با تعاملي که با اتاق بازرگاني و کمیس��یون صنایع خواهیم 

داشت، تدوین این طرح را تا پایان سال نهایي خواهیم کرد.
وزیر صنعت،  معدن و تجارت تاکید کرد: تدوین این اس��تراتژي با استناد 
به صنایع بالادستي صورت خواهد گرفت تا در عرصه صنعت و تجارت 

همسویي بین تجارت و بازرگاني پدید آید.
وي هم چنین از انتش��ار لیس��تي مبتني بر واردات کالاهایي که منوط به 
صادرات کالاهاي داخلي است خبر داد و گفت: تلاش مي شود واردات کالاها 

براساس ارز هاي به دست آمده از صادرات بخش تولید صورت گیرد.
غضنفري با اشاره به افزایش قیمت  هاي حامل هاي انرژي تصریح کرد: 
بع��د از اجراي قانون هدفمندکردن یارانه ها پروژه هاي مربوط به اصلاح 
قیمت  ها را بررس��ي کردیم و اقدامات لازم را براي تعادل قیمت حامل 
ه��ای انرژي انجام دادی��م. غضنفري با تأکید بر اینکه سیاس��ت دولت 

تثبیت قیمت ها نبوده اس��ت، خاطرنش��ان کرد: دولت تلاش کرده است 
 با مدیریت مناس��ب بازار، قیمت  ها را کنترل کند تا به نوعي تعادل بین 
تولیدکنن��ده و مصرف کننده برقرار ش��ود. وزیر صنعت، معادن و تجارت 
همچنین گفت: تا اواسط تیر 6 هزار و 700 تصمیم براي رفع مشکلات 

صنایع گرفته شده است.
وزی��ر صنعت، معدن و تجارت در ادامه اذعان کرد که واحدهای صنعتی 
ب��ه رقم 10 هزار میلیارد تومان س��هم صنعت از صندوق توس��عه ملی 
نزدیک می شوند و در گام اول، دو هزار میلیارد تومان به متقاضیانی که 
بده��ی معوق بانکی ندارند، تخصی��ص می یابد. وی اعلام کرد: در گام 
اول، دو میلیارد دلار طرح صنعتی برای استفاده از منابع صندوق توسعه 
ملی معرفی ش��دند. غضنفری با تاکید بر ضرورت بررس��ی روند اعطای 
وام از س��وی صندوق توسعه ملی به بخش  خصوصی گفت: با توجه به 
تصمیمی که گرفته ش��ده، خود صندوق توسعه ملی به صورت مستقیم 
نمی توان��د ب��ه بخش خصوصی وام ده��د؛ بلکه باید مناب��ع را در اختیار 
بانک ه��ای عامل قرار ده��د تا روند ارائه اعتبارات از س��وی بانک  های 

عامل دنبال شود.
غضنفری در پاسخ به این سوال که از ده میلیارد دلاری که سهم بخش 
صنعت از منابع صندوق توسعه ملی است، چه میزان تاکنون معرفی شده 
است؟ خاطرنش��ان کرد: آن دسته از فعالان بخش خصوصی که از قبل 
در بانک صنعت و معدن تش��کیل پرونده داده بوده و نیاز ارزی داش��تند 
را جهت اخذ تس��هیلات به صندوق توسعه ملی معرفی کرده ایم. بر این 
اساس، تاکنون نزدیک به دو میلیارد  دلار پرونده بخش خصوصی برای 

استفاده از منابع صندوق توسعه ملی معرفی شده اند.
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تجربه اقتصاد مقاومتي در صنعت 
فولاد کشور

چیلان- با وقوع انقلاب اسلامی تغییر بنیادینی در همه عرصه های سیاسی، فرهنگی و اقتصادی کشور رخ 
داد. وقوع جنگ تحمیلی بر پیچیدگی فعالیت های سیاسی و اقتصادی افزود و صنعت کشور در این برهه 
تاریخی با نوسانات شدیدی روبه رو گردید. این گزارش در صدد است که با نگاهی تاریخی به صنعت فولاد 
در سال های پس از انقلاب و جنگ هشت ساله، تجربیات مدیریتی آن دوران را مرور کند؛ شاید که چراغی 
برای امروز و آینده مدیریت فولاد کش�ور باش�د. از آن جا که این ش�ماره از نشریه در شهریور ماه منتشر 
می شود، تصمیم گرفتیم که گزارشی از وضعیت صنعت فولاد در زمان جنگ تحمیلی داشته باشیم؛ جنگی 

که در شهریور 1359 آغاز شد و تا سال 1367 ادامه داشت...
با پیروزي انقلاب اسلامي ایران تغییرات اقتصادی و صنعتی بنیادینی 
شروع ش��د و س��نخ این تغییرات زیربنایی با خیلی از انقلاب ها در 
سایر کشورهای جهان متفاوت بود. به  خاطر دارم که در انقلاب مردم 
زیمباب��وه به رهب��ري رابرت موگابه که به س��رنگوني حکومت »یان 
اسمیت« منجر شد، موگابه به توصیه نلسون ماندلا رهبر جنبش ضد 
آپارتاید در آفریقاي جنوبي، چندین س��ال تغییري در مدیریت  هاي 
کلان اقتص��ادي به  وجود نیاورد و اجازه داد تا همان مدیران س��ابق، 
بنگاه  هاي اقتصادي شان را اداره کنند. در انقلاب روسیه هم در ابتدا 
برنامه  هاي اقتصادي منش��ور »نپ« که تا سال 1930 اجرا مي  شد، 
چندان تغییري در ساختارها و مدیران اقتصادي ایجاد نکرد و براي آن 

 که بحران زودرس به وجود نیاید، محافظه  کاري پیشه شد.
اما در کش��ور ما از یک طرف س��رمایه  داران وابس��ته و شرکت  هاي 
بیگانه فرار کردند و طبیعي بود که ما به  سرعت با خلاء هاي اقتصادي 
و بح��ران  هاي داخلي و خارجي مواجه ش��ویم و این امر راهکارهاي 
مناس��ب را مي طلبی��د که بنا به تفکر جه��ادي و انقلابي ما به مرور 

طراحي و اجرا شود.
با افزایش برق  آساي قیمت نفت در سال  های 52 و 53 )جهش اول 
قیمت  ها( و درآمد بالاي نفتي کش��ور و همچنین با توجه به منابع 
غني گاز در کشور - که پیش از این بلااستفاده بود و در کنار چاه هاي 
نفت س��وزانده مي شد - تصمیم بر این شد که واحدهاي فولاد گازي 

هم با تکنولوژي امریکایي   ها احداث شود؛ لذا مجتمع فولاد اهواز با 
ظرفیت 1/5 میلیون تن با حضور شرکت midRex آمریکا و همین 
 طور فولاد بندرعباس با همین ظرفیت، توسط ایتالیایي  ها و همکاري 
شرکت بریتیش استیل انگلس��تان مورد بررسي قرار گرفت. شرکت 
هیونداي کره هم کار اس��کله  سازي تخلیه مواد معدني و زیرساخت 
 هاي بندري آن را به عهده گرفت. در خراس��ان هم که س��نگ آهن 
تایباد و منابع گاز سرخس وجود داشت قرار بود فولاد احداث شود که 
با وقوع انقلاب متوقف شد. در چنین شرایطي تنها میراثي که از رژیم 
قبل در صنعت فولاد به ما رس��ید، کوره بلند اول ذوب  آهن اصفهان 
بود که با فولاد خام در ظرفیت حدود 600 - 700 هزار تني، میلگرد 
و تیر آهن تولید مي کرد. به  جز این، واحدهایي در اهواز وجود داشت 
که بعضي از محصولات فولادي را از ش��مش تولید مي کردند. تولید 
فولاد ما تا قبل از انقلاب همین  موارد بود و واحدهاي کوچکي هم در 

ساوه و قزوین وجود داشت.

صنعت فولاد پس از انقلاب ��
پس از انقلاب و در اوایل سال 58، اعتصابات و شورش  هاي کارگري 
به تحریک گروهک  هاي چپ  گرا در بندرعباس رخ داد که سبب شد 
شرکت کره اي مستقر در آن جا پروژه را رها سازد. در اهواز هم به  دلیل 
شروع جنگ، پروژه ها متوقف شد. مطالعات روي معدن سنگ آهن 

 باقر دزفولي 
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گل گهر س��یرجان هم در این هنگام متوقف شد و برخي تجهیزات 
معدني آن به  ناچار به معدن زغال سنگ کرمان انتقال یافت. مطالعات 
روي معدن آهن چادرملو نیز معلق شد. در نتیجه ما تنها ذوب  آهن 
اصفهان را داش��تیم و معادن وابس��ته به آن که با حضور روس  ها به 
فعالیت خود ادامه مي داد. بنا به مش��کلات رخ داده در بندرعباس و 
دیگر ملاحظات سیاس��ي، شوراي انقلاب تصویب کرد که کل پروژه 
فولاد بندرعباس که در مرزهاي آبي ما قرار داشت به مبارکه اصفهان 
منتقل شود. تجهیزات وارداتي عظیم فولاد بندرعباس در اسکله روي 

زمین مانده بود و به  مرور به مبارکه منتقل مي شد.

صنعت فولاد در دوران دفاع مقدس ��
با توجه به محدودیت هاي ارزي و فش��ارهاي دوران جنگ، س��رعت 
اجراي پروژه  هاي مهم انقلاب و از جمله فولاد مبارکه کاهش یافت. 
در آن زمان دفتري در نخست  وزیري، متولي طرح  هاي مهم انقلاب 
و از جمله فولاد مبارکه بود که مسئول اصلي پیگیري پروژه هاي مهم 

انقلاب به شمار می رفت.
جبهه  هاي جنگ هم به  شدت نیازمند سازه  هاي فولادي بود. بنابراین 
حجم زیادي از تولیدات فولاد که در بخش مسکن به آن نیاز بود، به 
جبهه  ها سرازیر مي شد. در نتیجه در حدود سال 1363 - 1362 ما 
مجبور به واردات آهن  آلات ش��دیم، به  نحوي که در یک سال حدود 
یک میلیون تن آهن وارداتي در اس��کله بندرعباس انباش��ته شده و 
منتظر تخلیه بود. به همین دلیل در آن س��ال  ها اسم بندرعباس را 
گذاش��ته بودند »مدینه الحدید« چراکه تنها اسکله ما اسکله شهید 
باهنر با چهار پنج پست تخلیه بود و اسکله شهید رجایي و تعدادي 
از بنادر در بوشهر هم هنوز افتتاح نشده بود. در خوزستان هم بعد از 
سقوط بندر خرمشهر، بندر امام باقي مانده بود که زیر بمباران شدید 
دش��من روي بندر و خور موس��ي، کارایي آن به  شدت کاهش یافته 
بود. فقط بعضي از هم  پیمانان و دوستان ایران از جمله شرکت  هاي 
شیعي پاکستان حاضر بودند کشتي  هاي  شان را با بیمه سنگین به 

آن  جا ببرند. 
مش��کلات دیگري هم وجود داش��ت، مثلا وقتي مي خواستیم نوعي 
آهن با مقاومت بالا را براي پروژه هاي صنعتي  مان وارد  کنیم، عمده 
تولیدکنندگان فولاد مي گفتند که این  ها را براي جنگ مي خواهید و 
بنابراین به شما نخواهیم داد. لذا ما براي دور زدن تحریم  ها چند راه 
پیش  رو داشتیم، یکي استفاده از کشورهاي واسطه مثل ترکیه بود که 
مثلا تجهیزات و ماشین  آلات معدني و برخي مواد خام فولادمان را از 
طریق ترکیه از شرکت  هاي اروپایي مي گرفتیم و مي بایست درصدي 

را به آن  ها بپردازیم.
راهکار دیگر اس��تفاده از ارزهاي تهاتري ب��ود؛ فروش نفت به برخي 
کشورها و از جمله کشورهاي لهستان، بلغارستان و... در بلوک شرق و 
در مقابل خرید برخي کالاها یا استفاده از ارزهاي BTC )نوعي ارز که 
در ازاي فروش نفت به حساب خاصي واریز مي شود( و در ازاي فروش 

نفت از برزیل آهن وارد مي کردیم.
در زمینه خدمات ریلي هم مشکلات زیادي داشتیم که چون آمریکایي  
ها به ما قطعات یدکي نمي دادند، کشنده  هاي GM را از روماني وارد 
کردیم که البته به پاي لوکوموتیو هاي آمریکایي نمي رسید و کار را 
سخت مي کرد. مثلا ما باید سنگ معدن را از بافق به اصفهان مي  بردیم 
که بعضي از مواقع آن  چنان در شرایط اضطراري قرار مي گرفتیم که 
هر لحظه ممکن بود کوره ذوب  آهن خاموش شده و دود آن متوقف 
ش��ود، چراکه دود ذوب  آهن نماد پویایي صنعت کشور است. ممکن 
بود واگن ها در اطراف اصفهان مثلا در کاشان متوقف شود، اما این  ها 
از دفتر نخست  وزیري پیگیري مي شد و شرایط اضطراري را گزارش 
مي دادند و تک  تک واگن  ها را به هر ترتیب به اصفهان مي رساندند. 

در حالي  که تعداد کامیون  ها اندک بود و ترافیک شدیدی در اسکله 
 ها و پایانه  ها دیده می  شد، بالاخره مواد خام را به اصفهان مي رساندند. 
البته با راه  اندازي خط آهن بافق - بندرعباس مشکلات ما کمتر شد و 
سپس فازهاي بعدي اسکله رجایي افتتاح شد و بندرعباس به  صورت 

بندر حیاتي کشور در  آمد.
پروژه  هاي فولاد با توجه به محدودیت  هاي مالي کشور به آرامي پیش 
مي رفت. اما با بهبود روابط با کشورهاي اروپایي و نیز تثبیت شرایط 
ایران در جنگ به  عنوان کشوري که علي  رغم محدودیت مالي دیون 
خود را به  موقع پرداخت مي کند، ش��رکت  های خارجی بر س��رعت 
کار افزودن��د. کمپاني هاي ایتالیایي مث��ل »ایتالین پي  ان  تي« که با 
ما همکاري خوبي داش��تند و چندان مشکل  ساز نمي شدند، به مرور 
مابقي تجهیزات فولاد مبارکه را فرستادند. پیمانکارهاي جدیدي هم 
در ایران جلو آمدند و به کمک تجربه کارکنان ذوب  آهن اصفهان در 

فولاد تازه  تأسیس مبارکه و... پروژه به اتمام رسید.
در اهواز هم در زیر بمباران شدید صدام، مجتمع فولاد اهواز و فولاد 
کاویان پیگیري ش��د. مجتمع کاویان که 60 - 70 درصد پیش��رفت 
داش��ت، به این بهانه که در آن  جا قایق هاي تندرو س��اخته مي شد، 
چندین  بار مورد حمله واقع ش��د. اما مجدداً تجهیزات آن از شرکت 
SMS آلمان و تجهیزات الکتریکي از ش��رکت SIEMENS وارد و 
نصب ش��د. مجتمع کاویان در واقع نورد تکمیلي فولاد اهواز بود که 
همگام با آن تکمیل شد. به  جز این  ها ما هنوز 1 میلیون و 500 هزار 
تن نورد دیگر لازم داش��تیم که با تأسیس پنج واحد جدید در میانه 
آذربایجان، نیشابور خراسان )300 هزار تن(، کردستان، طرح توسعه 
ذوب  آه��ن )صباي اصفهان( و... با اس��تفاده از وام  هاي خارجي و از 

 جمله از دولت ایتالیا انجام شد.

حمایت از صادرات ��
به  لحاظ ریس��ک سیاسي و تجاري، کش��ورهاي دنیا را در هفت رده 
دس��ته  بندي مي کنند که در زمان جنگ ریس��ک ما هفت بود که 
بالاترین ریس��ک ممکن است و در نتیجه شرکت  هاي خارجي براي 
ارائه خدمات به ما بالاترین حق بیمه را طلب مي کردند تا محصولات و 
خدمات را بیمه کنند. الان هم اگر در سایت صندوق ضمانت صادرات 
وارد ش��وید، درجه  بندي کشورها را بر حسب ریسک سرمایه  گذاري 
مي بینید. ریس��ک ما تا چند سال پیش چهار بود که بدون دلیل آن 
را به پنج تغییر دادند و س��ال بعد هم به ش��ش، که این رقم به هیچ 
وجه واقعي نیست. همان زمان جنگ هم به  رغم مشکلات مالي وجود 
داشت، از آن  جا که ما متعهد به اصول اخلاق اسلامي بودیم، تعهدات 
 مان در قبال این شرکت ها و کشورهاي طرف قرارداد را به  موقع انجام 
مي دادیم و بنابراین آن  ها هم به س��رمایه  گذاري در ایران علاقه  مند 

شدند.
در ابت��دا ب��راي ما ارزهاي یوزانس 180 روزه و ش��ش ماهه را مطرح 
کردند اما به مرور با ما ارزهاي یوزانس یک ساله را اجرا کردند، یعني 
در ازاي صادرات کالا به ایران، ما یک سال وقت داشتیم که پول  شان 
را بپردازیم. اما بنا به روابط اقتصادي ما با کشورهاي بلوک شرق، غربي 
 ها هم به طمع افتادند که بازار ما را از دست ندهند و بنابراین خودشان 

تحریم  ها را نادیده گرفتند. 
در مجموع مي توان گفت صنعت فولاد ایران در دوران جنگ با همت 
و ت��لاش مضاعف صنعتگران و مدیران مس��یر رش��د را پیموده و به 
نقطه کنونی رس��یده اس��ت. اکنون نیز ما براساس الگوي فکر دیني 
که مي گوید: »ان مع العسر یسرا« و »فرج بعد الشده« باید در مقابل 
این تحریم  هاي جدید مقاومت کنیم. اقتصاد مقاومتي که مقام معظم 
رهبري مطرح فرمودند، ممکن نخواهد بود مگر با بازگش��ت به تفکر 

جهادي، جهاد اقتصادی و خودکفایي دوران جنگ.



44

در تولید 
میلگرد، 

استاندارد 
مصرف 

انرژی را 
رعایت 

کرده ایم

آقای دهاقی�ن، آیا در حال حاض�ر، مهمترین 
مس�ئله برای واحد صنعتی شما نیز هم چون برخی از 

واحدهای عضو انجمن، افزایش نرخ ارز است؟
بله، ما نیز هم چون سایر فولادی ها دچار این شوک شدیم. مقوله افزایش 
نرخ ارز، یک بدهی س��نگینی را برای ما رقم زد، چراکه تأمین ش��مش ما 
از طری��ق واردات صورت می گیرد و این افزایش تأثیر منفی بر روند کار 
ما گذاشته است. در این شرایط ما در تأمین شمش دچار مشکل هستیم. 
بحث نرخ ارز و تأمین مواد اولیه که رابطه مستقیمی با هم دارند، بیشترین 

دغدغه را برای ما ایجاد کرده است. از طرف دیگر ما توان افزایش قیمت 
را نداریم و سیاس��ت دولت سرسختانه در جهت پایین نگه داشتن قیمت 
اس��ت. در این میان ما چگون��ه باید افزایش هزینه ه��ای خود را جبران 

کنیم؟
از ط�رف گروه�ی این موضوع مطرح ش�ده 
است که افزایش نرخ ارز می تواند فرصت جدیدی 
در ص�ادرات صنعتی ایجاد کن�د و صنعت فولاد می 
تواند از این فرصت جهت توانمند س�ازی و کس�ب 

مهندس علي دهاقین، مدیرعامل و عضو هیئت  مدیره مجتمع فولاد شاهین بناب در گفت و گو با چیلان 
از مش�کلاتی که افزایش نرخ ارز برای مجتمع آن ها پیش آورده گفت و با افتخار اظهار کرد که »س�بد 
تولید« مجتمع شان بی نظیر است. وی چیلان را نشریه ای دانست که درددل همه تولیدکنندگان از هر 

زوایه دیدی در آن هست...

مدیرعامل مجتمع فولاد شاهین بناب:

کنیم؟
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بازارهای�ی در خ�ارج از مرزها بهره گی�رد. آیا این 
مزی�ت احتمالی ک�ه مورد ادعای حامی�ان افزایش 
نرخ ارز اس�ت آنقدر ارزش�مند اس�ت که بتواند 
ضرر و زیان ه�ای وارده بر صنعت فولاد را جبران 

کند؟
به نظر من بس��تری به موازات آن ایجاد نش��ده اس��ت. این مسئله به 
یک برنامه ریزی زمان��ی نیاز دارد که صنایع ملی در همه ابعاد بتوانند 
هماهنگ با هم جلو بروند. برای صادرات، خیلی از آیتم ها را نیاز داریم 
که ابتدا باید آن ها را فراهم کنیم. یکی از این آیتم ها، مقوله »کیفیت 
محصول« اس��ت که به ما امکان رقابت پذیری با س��ایر شرکت های 
خارج��ی را می دهد. البته در ش��رکت ما به ای��ن مقولات توجه کافی 
شده اس��ت و اگر برگردیم سراغ موضوع اصلی که همان افزایش نرخ 
ارز اس��ت، به نظر من خیلی عجولانه و سریع اتفاق افتاد و در وضعیت 
فعلی یک شوک شدیدی ایجاد کرده است و باید به این موضوع توجه 
داشته باشیم که این گونه شوک ها به ثبات پذیری صنایع بومی ضربه 

می زند. 

در این ش�رایط ارزی، شما چه سیاستی در 
واحد صنعتی خود دنبال می کنید؟

 ما داریم برای این مش��کل چاره اندیش��ی می کنیم. مثلًا می توانیم 
شمش هایمان را ترخیص کنیم اما این کار را نمی کنیم چون نمی دانیم 
ک��ه قیمت ارز بالا یا پایین می رود و از طرف دیگر قیمت محصولات 
مان س��یر نزولی گرفته اس��ت. در این شرایط ما تصمیم گرفته ایم که 
برای عبور از این مرحله بحرانی، سیاست تولید با سقف پایین را اتخاذ 

کنیم.

یعن�ی ظرفی�ت تولی�د کارخان�ه را کاهش 
داده اید؟

نه به این ش��کل. اما خب ببینید وقتی نمی توانیم ش��مش هایمان را 
ترخیص کنیم، بالطبع خطوط تولیدمان هم کار نمی کند. این مشکلات 
هس��ت دیگر. مثلًا ما الان در مجتمع ف��ولاد بناب، خط ذوب مان در 
ش��رف راه اندازی اس��ت. یا دو خط احیای 150 تنی داریم که با توجه 
به افزایش نرخ ارز، مش��کلات تحریمی و... بالطبع در تهیه دس��تگاه و 

ماشین آلات دچار مشکلاتی می شویم.

آی�ا در مجتم�ع ف�ولاد بن�اب ب�رای مقوله 
افزایش نرخ ارز یک چاره اندیش�ی و آینده نگری 
بلندمدت صورت گرفته است و یا اینکه هم چنان 
سیاس�ت کاهش تولید و صبر و انتظار را در پیش 

می گیرید؟
در بحث��ی که داش��تید، ما می توانیم با دول��ت همراهی کنیم اما این 
دولت است که باید سیاست های مناسبی اتخاذ کند. بنابراین صنایع 
ب��ه تنهایی نمی توانند از پ��س این بحران ها برآیند. ما برای این که 
بتوانی��م در بازار داخل و خارج رقابت کنیم، »س��بد تولید« داریم. در 
ح��ال حاضر تن��وع تولید میلگرد ما از 8 تا 32 اس��ت و می توانیم در 
عرض 24 ساعت آن را در اختیار خریدار قرار دهیم. این به ما امکان 
رقاب��ت می دهد چرا که ما می توانیم در کوتاه ترین زمان ممکن هر 
محصولی را که سفارش می گیریم در سبد تولید قرار دهیم و خریدار 

را به سمت خود جذب کنیم. 

ت�ا آنجا که م�ا اط�لاع داریم، خطوط ش�ما 
جزء خطوط پیش�رفته است. به نظر می رسد این 
زیرس�اخت تکنولوژیکی به ش�ما ام�کان مدیریت 
انرژی را داده باش�د. بنابرای�ن در فصل گرما و با 
افزایش هزینه های انرژی نباید مش�کل خاصی در 

بحث انرژی داشته باشید؟
ش��ما خودتان بر این امر واقف هس��تید که صنع��ت فولاد جزء صنایع 
انرژی بر اس��ت و مصرف انرژی بالایی دارد. ما از هیچ کدام از بس��ته 
های حمایتی دولت در رابطه با انرژی اس��تفاده نکرده ایم، اما از طرف 
خودم��ان قبل از اجرای طرح هدفمند کردن یارانه ها و افزایش قیمت 
ان��رژی اقدامات بس��یار خوبی انج��ام داده ایم که تولی��د میلگرد را با 
استاندارد مصرف انرژی تطبیق دهیم. خط های جدید ما هم به روش 
مدرن و غیر س��نتی احداث می ش��ود تا بتوانیم تولید باصرفه ای را در 
بخش خصوصی داش��ته باشیم. در خطوط قدیمی هم تغییرات اساسی 

دادیم تا مشکلی از بابت هدررفت انرژی نداشته باشیم. 

مش�کل قطع�ی ب�رق در فص�ل گرم�ا هم 
ندارید؟ 

چرا. ما در فصل تابستان با وزارت نیرو هماهنگ هستیم که در ساعات 
اوج مص��رف بتوانیم خطوط مان را بخوابانیم تا مش��کلی برای تأمین 
برق شهری ایجاد نشود. هنوز هم در ساعت های مشخص هماهنگی 
داریم. مثلًا س��ال پیش یک س��اعات جلوتر به ما اعلام می کردند که 
مش��کل تأمین برق داریم و 50 درصد کاهش مصرف داشته باشید که 
ما نیز به سرعت برخی از خطوط را بر اساس نیازمان متوقف می کردیم 

تا مشکل وزارت نیرو هم حل شود. 

با توجه به وضعی�ت آب و هوایی تبریز، باز 
هم شما مش�کلات کارخانجات فولادی در مناطق 
جنوب و مرکزی کش�ور را نداری�د. چراکه گرمای 

هوا به آن درجه نمی رسد که فشار وارد کند؟
بله، اما به جای آن ما در زمس��تان ها مش��کل تأمین س��وخت داریم. 
مش��کل تأمین گاز در زمس��تان را همچنان داریم. مثلًا مازوت را که 
می توانیم با قیمت خیلی پایین تر از پالایشگاه تبریز بخریم، مجبوریم 
از اراک تهی��ه کنیم که مابالتف��اوت آن حداقل 700 هزار تومان در هر 

ماشین است. 

برای جنابعالی، مجتمع فولاد شاهین بناب و 
مجموعه عظیم فولاد بناب آرزوی موفقیت داریم 
و خوش�حال می شویم تعامل بیشتری با هم داشته 

باشیم.
من هم به نوبه خود از شما متشکرم. انجمن در صنعت فولاد تأثیرگذار 
عمل می کند. نش��ریه انجمن هم خوب پیش می رود. من که چیلان 
را خوان��دم، می توانم بگویم که درددل همه تولیدکنندگان از هر زوایه 
دیدی در آن هس��ت و به همه جوانب پرداخته ش��ده اس��ت که جای 

تقدیر دارد.

 متشکریم.



ضیافت افطاری انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران امسال نیز همچون سال های گذشته با حضور مدیران شرکت های عضو انجمن، 
مقامات ارشد سازمان های دولتی، مدیران بانک های دولتی و خصوصی، نمایندگان مجلس شورای اسلامی و بازرگانان سرشناس 

کشور در تاریخ 90/05/19 در هتل همای تهران برگزار شد. 

گزارش تصویری مراسم افطاری انجمن تولیدکنندگان فولاد ایران
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پتانس�یل ها، زمینه ها و راهکارهای 

با تأکید ب�ر بازارهای 
منطقه ای 

ديدگاه

با تأکید ب�ر بازارهای 
صادرات فولاد کشور

بر اساس  پیش بینی پایگاه تحلیل فولاد خاورمیانه )MESD (، جمهوری اسلامی ایران در سه ماهه سوم سال 2012 به یک صادر کننده خالص 
فولاد )Net Steel Exporter ( مبدل خواهد شد . به عبارت دیگر حجم صادرات محصولات فولادی از واردات آن پیشی خواهد گرفت. 

در شرایط فعلی ایران یک صادر کننده بزرگ مواد 
اولیه و از س��وی دیگر یک وارد کننده بسیار بزرگ 
فولاد به ش��مار می آی��د. در واقع با 14 میلیون تن 
صادرات س��الیانه س��نگ آهن ما مقام هشتم را در 
س��طح جهان به خود اختصاص داده ایم و از همین 
رتبه ه��م در واردات جهانی فولاد بر خورداریم.  بر 
اساس آمار منتشره از سوی گمرک کشور، بیشترین 
حجم و ارزش صادرات غیر نفتی کشور را سنگ آهن 
تش��کیل می دهد و این روند مناسبی برای توسعه 

صنعت فولاد ایران نیست.
ایران به عنوان یک صادر کننده از سه مزیت مهم بر 

خوردار است :
موقعیت لجستیکی : در حال حاضر خاور میانه بزرگترین منطقه وارد کننده فولاد در جهان است. اولین،  دومین، سومین و چهارمین وارد  1 .
کننده مهم محصولات طویل فولادی در این منطقه قرار دارند. ده وارد کننده از بیس��ت وارد کننده بزرگ محصولات فولادی جهان در 
فاصله ای نزدیک به جمهوری اسلامی ایران قرار دارد و خطوط منظم کشتیرانی میان بنادر ایران و بازارهایی که اهداف بالقوه فولاد سازان 

هستند، وجود دارد.
مزیت تولید : علیرغم اینکه فولاد در دیگر کشور های منطقه نیز تولید می شود، اما ایران تنها تولید کننده کامل فولاد در خاور میانه و شمال  2 .
آفریقاست. منظور از تولید کننده کامل ، تولید کننده ای است که تمام عوامل تولید را در اختیار داشته باشد. ترکیه، بزرگ ترین تولید کننده 
فولاد در منطقه،  به واردات حجم عظیمی از آهن قراضه و همچنین گاز طبیعی وابسته است و کشور های جنوب خلیج فارس نیز سنگ 
آهن و یا گندله مورد نیاز خود را از مناطق دیگر وارد می کنند. به عبارت دیگر در مورد مزیت تولید، ما در منطقه منحصر به فرد هستیم.

با این همه برای ورود به بازار های جدید ما با سه چالش مهم رو برو هستیم : 
. 1 کنترل ارزش ریال : حمایت از پول ملی، هر حسنی که داشته باشد به نفع صادرات نیست. در واقع جهت گیری اقتصاد ایران به سمت 

Iran steel production and consumption trend 
2010-2025  (mt/y)
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واردات تمایل دارد تا صادرات . حمایت از پول ملی در تعارض با افزایش ارزش صادرات می باشد.
. 2 پیمان های اقتصادی منطقه ای : در این حوزه با سه مسئله روبرو هستیم. نخست آنکه کشور های حوزه جنوبی خلیج فارس در یک 
پیمان اقتصادی منطقه ای قرار دارند که موجب  می گردد بیشترین حجم تجارت منطقه ای فولاد میان کشور های عضو پیمان اقتصادی 
صورت گیرد. دومین مسئله مهم، پیمان کاهش تعرفه میان کشور های عضو اتحادیه عرب می باشد که به تولید کنندگان مصری آزادی 
عمل بیشتری نسبت به کشور های غیر عرب می دهد و سومین دیوار دفاعی، موافقتنامه های اقتصادی میان ترکیه  و دولت مرکزی عراق 

و اقلیم کردستان است. 
تأخیر در بهره برداری از طرح های توسعه ای : به دلایل مختلف و البته بیش از هر عامل دیگر ساختار دولتی یا شبه دولتی صنعت فولاد  3 .
ایران، واحد های جدید فولادی با تأخیری چند ساله وارد بازار می گردند و این تأخیرها موجب می گردد که بازار های منطقه ای به دست 

رقبای ما بیافتد.
اما اگر بخواهیم در موضوع مورد بحث، بر بازارهای بالقوه فولاد در منطقه تمرکز کنیم، باید بازار عراق را بزرگ ترین فرصت منطقه ای به شمار آوریم.  
عراق سومین وارد کننده بزرگ فولاد هاي ساختماني در جهان است. تحلیل گران صنعت فولاد معتقدند که در صورت توقف درگیري هاي فرقه 
اي، افزایش میزان استخراج نفت و البته بهبود سیستم بانکي و اعتباري که زمینه ساز سرمایه گذاري هاي خارجي در این کشور خواهد بود، عراق 
به بزرگترین وارد کننده فولاد در جهان مبدل خواهد شد و این مقام را براي مدت سه تا پنج سال حفظ خواهد کرد. شاید کشور عراق تا رسیدن 
به آرامش واقعي فاصله زیادي پیش رو داشته باشد اما با این حال در شرایط فعلي نیز بازار فولاد این کشور مشابه بازار کشور هاي جنوب خلیج 
فارس در دهه های قبل میلادي است . در واقع ما از بازار  بسیار بزرگي صحبت مي کنیم که با روش هاي بسیار سنتي اداره مي شود و حجم 

زیادي از معاملات فولاد در این کشور صورت مي گیرد و این روندي است که هنوز هم رو به افزایش است. 
طي سال 2010 حدود یک و نیم میلیون تن محصول طویل به عراق وارد شد که 250 هزار تن از آن تیر آهن بوده است. هنوز آمار رسمي از 

سال جاري منتشر نشده است اما برآورد هاي اولیه حاکي از رشد صد در صدي این حجم از واردات در سال 2011 مي باشد. 
در عراق علیرغم ناآرامي هاي موجود، تقاضا در بخش ساختمان رو به افزایش  است. بهبود توانایي عراقي ها در استخراخ و صدور نفت و همچنین توسعه 

تدریجي سیستم هاي بانکي و اعتباري موجب رشد میزان مصرف در بخش مصالح ساختماني از جمله سیمان، میلگرد و پروفیل شده است. 
در شرایط حاضر به جز محموله هایي که به صورت جسته و گریخته از سوي تولیدکنندگان ایراني و چیني به بازار عراق ارسال مي گردد، سه بازیگر 

اصلي در این کشور وجود دارد که در آینده نیز حرف اول را در این بازار خواهند زد: اربیل استیل در شمال عراق، تولیدکنندگان اکراین و ترکیه.
اربیل استیل کارخانه کوچکي است که در شمال عراق با استفاده از شمش وارداتي از ترکیه به نورد محصولات پر طرفدار براي بازار محلي مي 
پردازد . اهمیت این شرکت نه به دلیل حجم تولید آن بلکه بیشتر به لحاظ پتانسیل بسیار بالاي آن است. اربیل استیل در شرایط کنوني به 
گسترش ظرفیت توجه دارد تا گسترش بازار و از سوي دیگر تلاش مي کند با ایجاد ظرفیت تولید فولاد واردات شمش از خارج را متوقف کند. 
در واقع نگاه اربیل استیل بسیار به سیاست واحد هاي نوردي ترکیه طي دهه 90  شبیه است و از این رو مي توان انتظار داشت که فرآیند هاي 
تولید فولاد از طریق ذوب قراضه در کوره هاي القایيInduction Furnace   را دنبال کند. این فرآیند به سرمایه زیادي نیاز ندارد و از سوي 

دیگر سالیان سال جنگ هاي طولاني در کشور عراق حجم قابل توجهي از قراضه هاي آهني را براي این کشور به ارمغان آورده است. 
با این حال ایجاد ظرفیت تولید فولاد در اربیل استیل احتمالاً موجب کاهش کیفیت محصولات این شرکت به دلیل نوع تکنولوژي مورد استفاده 

خواهد بود. 
 اما اکراین، کشوري در دور دست سیاست مشخصي را در قبال بازار عراق ادامه مي دهد. تولید کنندگان اکرایني با توجه به اینکه داراي یکي از 
پایین ترین قیمت هاي تمام شده محصولات نهایي در میان کشور هاي مختلف هستند، محصولات خود را با بهایي کمتر از رقباي دیگر به بازار 
عراق ارسال مي نمایند. آنها کم و بیش قادر هستند میلگرد را با قیمتي در حدود بهاي تمام شده شمش به دست توزیع کنندگان عراقي برسانند 
و از این رو اربیل استیل به ایجاد تعرفه هاي بازدارنده اصرار مي ورزد. بهاي پایین میلگرد هاي اکراین نه به دلیل کیفیت پایین آن بلکه به خاطر 
پایین بودن هزینه تولید در این کشور و فرآیند تولید متمرکز فولاد از سنگ آهن تا محصول نهایي است. به جز نوع بسته بندي و شکل ظاهري 
آن )که نقطه ضعف همه تولیدات کشور هاي حوزهCIS  مي باشد( محصولات کشور اکراین حتي با کیفیتي بهتر از محصولات ترکیه اي به 
مصرف کنندگان عراقي عرضه مي شود. با این حال اکراین در شمال عراق حضور کمرنگ تري دارد و در شرایط حاضر به دلیل شرایط خاص 

کشور سوریه با مشکلات لجستیکي در انتقال محموله هاي خود به بخش هایي از عراق دست به گریبان است.
سیاست تولید کنندگان میلگرد در ترکیه قرار گرفتن در بالاترین شاخص قیمتي است. ترک ها تجربه بسیار موفقي در تأمین نیاز کشور امارات 
متحده عربي به میلگرد طي دهه گذشته میلادي دارند و این سیاست را در بازار عراق نیز دنبال مي کنند. واقعیت این است که 90% از تولید 
کنندگان میلگرد در ترکیه از روش ذوب قراضه استفاده مي کنند. آنها هزینه هاي بالاتري در تولید محصول متحمل مي شوند بنابراین بر روي 
نوع بسته بندي، نحوه عرضه و حضور در بازار و همچنین سیاست هاي اعتباري تکیه مي کنند. تولید کنندگان ترکیه اي به دلایل مختلف از 
جمله گواهي هاي کیفیتي و ظاهر محصول معمولاً در بالاترین بخش بازار قرار دارند. ممکن است تصور کنیم که میلگرد کالایي نیست که بتواند 
با شکل ظاهري خود مشتریان بیشتري جذب کند اما به نظر مي رسد این گونه نیست. بیشترین میزان ساخت و ساز هاي عظیم دبي با استفاده 
از میلگرد هاي وارداتي از ترکیه صورت گرفته است که همیشه فاصله قیمتي بین 5 تا 15 دلار با رقباي خود داشته است. با تأسیس فولاد امارات، 
ترکیه از بازار این کشور تقریباً خارج شده است اما فولاد سازان ترک معتقدند که با پایان درگیري هاي فرقه اي در کشور عراق و افزایش ظرفیت 

تولید نفت، بازار این کشور  به بزرگ ترین بازار جهان مبدل خواهد شد. 
با توصیفات فوق به نظر می رسد تغییر نگاه تولیدکنندگان داخلی نسبت به صادرات منطقه ای موضوعی ضروری است. به عبارت دیگر تمرکز 
فولادسازان کشور بر بازارهای منطقه ای خصوصا عراق، نه تنها موجب تقویت جریان مالی آنها می گردد بلکه نقش ایران در تعاملات اقتصادی و 

صنعتی منطقه را نیز پررنگ تر می نماید.   
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به اطلاع مخاطبان گرامی می رساند که آقای مهندس فقیه خراسانی 
یادداشت ذیل را در زمانی که تصدی سمت مدیرعامل شرکت فولاد 
آلیاژی ایران را عهده دار بودند، به نش��ریه چیلان ارائه نمودند. برای 

ایشان آرزوی موفقیت داریم.
تجربیات موفق کش��ورهای نوپای صنعتی طی س��ه دهه گذش��ته 
آش��کارا نشان داده است که پدیده توسعه و پیشرفت های اقتصادی 
� اجتماعی و فرآیند نزدیک ش��دن به موقعیت کشورهای پیشرفته 
و برت��ر صنعتی در تمامی وجوه آن، ناگزیر در گرو حرکت توس��عه 
صنعتی وگس��ترش ص��ادرات و به ویژه ص��ادرات کالاهای صنعتی 

است.
صادرات و تجارت خارجی یکی از مس��ائل مه��م اقتصادی در تمام 
کش��ورها می باش��د و هر کش��وری فارغ از موانع و محدودیت های 
تعرفه ای و غیرتعرفه ای، برای حداکثر کردن س��ود تجاری خود به 
دنبال ش��ناخت مزیت نس��بی خود در تولید و صادرات آن کالاها و 
خدمات است. کشور ما نیز از این قاعده مستثنی نیست؛ هر چندکه 
ثروت نفتی ما باعث کم توجهی به امر صادرات غیرنفتی شده است. 
در ای��ن میان محصولات معدن��ي و از جمله فولاد در ایران از مزیت 

نسبی در تولید و صادرات برخوردار هستند.
 اس��تراتژی های تجاری � صنعتی راهبر جریان توس��عه در کش��ورهای درحال توسعه، در مراحل اول و دوم بر رویکردهای »جایگزینی 
واردات« با نقش غالب دولت و اتخاذ رهیافت های درون گرا و تحول آن به سیاست توسعه صادرات با هدایت و همکاری دولت وایفای 
نقش غالب توس��ط بخش خصوصی و با ماهیتی برون گرا اتکا داش��ته اس��ت. درعصرکنونی الگوی توسعه برمحورهایی چون آزادسازی 
اقتصادی، مش��ارکت بازار و دولت، توس��عه سرمایه انس��انی، ارتقاء ظرفیت های فناوری ونوآوری، رشد پیوسته مهارت ها، تمرکززدایی، 
ورود در شبکه ها و زنجیره های فنی، تولیدی و تجاری بین المللی، تغییر نقش دولت از کارگزار و بازیگر اصلی توسعه به عامل راهبردی 
ایجاد ش��رایط مناس��ب برای ارتقاء رقابت پذیری ملی در عرصه بازارجهانی و تسهیل کننده جریان ارتباط بنگاهها و نهادهای فراملی و 

پیوند آن با بخش خصوصی وبنگاههای داخلی استوار شده است. 

راهکارهای افزایش تولید:
الف( آموزش: یکی از مس��ائلی که می تواند کمک قابل توجهی به افزایش راندمان تولید فولاد در کارخانه هاي کش��ورنماید، تسهیلات 
آموزش عمومی و تخصصی می باش��د. به خصوص در مورد بحث هایي مانند کاهش س��رانه مصرف انر ژي ، افزایش کیفیت محصولات 

ریخته گري ، شش سیگما و مدیریت بهره وري. 
ب( سرمایه گذاری های زیربنایی: امور متعددی در افزایش قیمت فولاد در صادرات تأثیرگذار است که مهم ترین آن هزینه های ناشی 
از حمل و نقل و انبارداري در بنادر می باشد که می توان با ایجاد جاده های مناسب، افزایش بستر بارگیري حمل و نقل ریلي و اعطاي 
تسهیلاتي در رابطه با سوخت حمل و نقل جاده اي این هزینه ها را کاهش داد. در بنادر نیز اعطاي برخي مجوزهاي بارگیري وهمچنین 
اختصاص محوطه هایي براي انبارداري به کارخانجات فولادي که در امر صادرات فعال هستند، مي تواند سبب از بین رفتن واسطه ها 

و کاهش هزینه هاي تمام شده محصول گردد.

راهکارهای افزایش صادرات:
علاوه بر راهکارهای مختلفی که در بالا برای افزایش تولید بیان شد که به طور طبیعی می تواند نقش مؤثری در افزایش صادرات این 
محصول نیز داشته باشد، نیاز به یک سری سیاست ها است که بتواند منجر به افزایش صادرات فولاد گردد که به اختصار به آنها اشاره 

می نماییم:
ال��ف( بازاریاب��ی: محصولات فولادي و فولادهاي آلیاژي به طور خ��اص به دلیل برخی ویژگی ها نیاز به بازاریابی دقیق و علمی دارند از 
جمله این که به دلیل اینکه مصرف این گونه فولادها پس از یک س��ري مطالعات مهندس��ي و شناخت مواد در قطعات مصرفي صورت 
مي پذیرد، نیاز به معرفي محصول به قش��ر تحصیل کرده و مهندس��ین کارخانجات قطعه سازي است و این مهم نیاز به بازاریابان فني 
دارد که حداقل س��ابقه مش��اوره چند س��اله را در کارنامه خود را داشته باشند. از طرفي به دلیل زنگ زدگي و از بین رفتن سطوح آن، 
باید محاس��به دقیقی جهت انجام اموری نظیر بس��ته بندی و حمل و نقل و انبارداري آنها صورت گیرد. همچنین به دلیل تنوع گرید و 

خصوصیات فیزیکي، بحث چیدمان آن در انبار بندر و کشتي مطرح مي گردد. 
ب( توجه به س��لیقه مش��تریان خارجی: توجه به نیاز و سلیقه مشتریان در امر صادرات بسیار مهم و حیاتی است، چون برخی کشورها 
نوع خاصي از فولاد را به دلیل برخي خصوصیات فیزیکي که در ایران هزینه کمتري دارد انتخاب مي کنند. در عوض برخی کش��ورها 
کیفیت بالا و داشتن گواهینامه هاي معتبر بین المللي را مورد تاکید قرار می دهند که لازم است نیاز هر مصرف کننده را طبق خواست 

او برآورده سازیم.

محمد مهدی فقیه خراسانی
مدیرعامل اسبق شرکت فولاد آلیاژی ایران
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رونق فضای کسب و کار یکی از عوامل بهبود شرایط اقتصادی هر کشور 
اس��ت. به واقع امروزه اقتصاد در مفهوم بسته و خود کفا کار آمد نبوده و 
نمی تواند زمینه ساز پیشرفت باشد. حضور تدریجی کشورها در سازمان 
تجارت جهانی نش��ان می دهد که برای داش��تن اقتصادی پویا عضویت 
در این سازمان و تعهد به مقررات بین المللی تعرفه و تجارت از شرایط 

اجتناب ناپذیر بوده و زمینه ساز رشد و توسعه خواهد بود.
برای حضور در عرصه تجارت جهانی بایس��تی با شرایط لازم و کافی آن 
همراه بود و با ش��ناخت مزیت های نس��بی خود، تولید را در بخشی که 

توانایی بیشتری در آن وجود دارد هدایت نمود.
اهمیت توسعه و گس��ترش صادرات غیرنفتی در شکل گیری اقتصادی 
سالم و متکی بر توانایی های داخلی بر کسی پوشیده نیست و ما اگر تا 
کنون نتوانسته ایم حضور جدی در بازارهای جهان داشته باشیم، امروز 

موظف به شناخت راه های ورود به این عرصه هستیم.
نفوذ قابل استمرار و بادوام کالاهای تولیدی ما در بازارهای خارجی جهان 
نیازمند ش��ناخت موانع و مش��کلات موجود است و پس از آن همکاری 
بخ��ش های دولت��ی و خصوصی در حل و فصل معض��لات و رفع موانع 
تضمین کننده آینده ای روشن برای اقتصاد کشور می باشد. نتایج حاصل 
از مدل های برآورد شده نشان می دهد که بایستی بخش صنعت به عنوان مساعدترین زمینه برای افزایش صادرات غیرنفتی مورد توجه قرار 

گیرد؛ زیرا حضور در بازارهای جهانی بیشتر با صدور کالاهای صنعتی معنی دار و توجیه پذیر است.
در شرایط حاضر کشورهای عراق و افغانستان به دلیل تمرکز فعالیت های خود بر بازسازی نیاز به محصولات فولادی در مقاطع مختلف دارند. 
وجود این دو کشور در همسایگی ما مبادلات تجاری را برای صادرکنندگان ایرانی تسهیل نموده و امکان بالقوه مناسبی را در اختیار ما قرار می 
دهد. اکنون کشور ما بخشی از نیازهای بازار دو کشور را تأمین می نماید و بقیه نیاز آنان از کشورهای ترکیه، اکراین و روسیه و چین تدارک 

می گردد.
با توجه به مرز مشترک طولانی در شرق و غرب کشور با دو همسایه یاد شده که بالغ بر یک هزار کیلومتر می گردد، داشتن بیشترین سهم 
از بازارهای عراق و افغانستان دور از دسترس نیست و تلاش ما برای توسعه روابط بازرگانی و تجاری مسلماً منجر به تحقق حقوق منطقی ما 

خواهد شد.
ما برآنیم که اهم موانع موجود در مسیر صادرات فولاد را برای همه عزیزانی که در ارتباط با این مقوله اند برشماریم، باشد که با همت والا و 

تلاش لازم جهت رفع مشکلات و موانع موجود به عمل آید:
رقابت در صادرات یکی از فاکتورهای اصلی است و ما در شرایطی موفق خواهیم بود که اولاً محصولی با کیفیت مطلوب و استاندارد عرضه  1 .

نماییم و ثانیاً قیمت تمام شده واحد محصول پایین تر از محصولات مشابه حاضر در بازار هدف باشد.

جهاندار شکری
مدیر عامل ذوب آهن بیستون

ج( تبلیغات: یکی از امور بس��یار مهمی که امروزه در تغییر ترجیحات و س��لیقه مصرف کننده در مورد یک کالا مؤثر می باشد تبلیغات 
است که در این زمینه تلاش کمی صورت گرفته است. با تبلیغات می توان دامنه استفاده از محصول را افزایش داد. بنابراین تبلیغات می 
تواند منحنی های مطلوبیت کشورهای مختلف را به سمت این کالا متمایل نماید که باعث کم شدن و واکنش کمتر مشتریان نسبت 
به افزایش قیمت آن خواهد بود. برای مثال شرکت فولاد آلیاژي ایران در این راستا تبلیغات در مجلات تخصصي خارجي و شرکت در 

نمایشگاه ها را انتخاب کرده است.
د( کنترل کیفیت ورعایت استانداردها: یکی از مواردی که در افزایش صادرات این محصول تأثیرگذار است، رعایت موارد مختلف تست 
در هنگام تولید می باش��د تا کیفیت فولاد محفوظ بماند و مطابق اس��تانداردهای تعریف شده بین المللی تولید گردد و به بازار مصرف 

عرضه شود.
بخش صادرات ایران به علت عدم وجود یک سیس��تم بازاریابي و بازرگاني مناس��ب و کارا نتوانسته است به خوبي توسعه یابد. به طوري 
که در اغلب موارد کالا و خدمات صادراتي ما با وجود برخورداري از کیفیت مطلوب و حتي فراتر از استانداردهاي جهاني به دلیل نبود 
یک سیس��تم مناس��ب تبلیغاتي و اطلاع رساني در بخش مبادلات خارجي جایگاه شایسته خود را در بازارهاي جهاني به دست نیاورده 
است. امیدواریم با رفع موانع و اتخاذ سیاست های مناسب، صادرات فولاد کشور در جایگاه مطلوبی قرار گرفته و یکی از الزامات جهش 

اقتصادی و صنعتی کشور را فراهم سازد.  
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• اما نگاهی به نرخ سود تسهیلات بانکی و قیاس آن با هزینه مشابه سایر رقبا نشان می دهد که تأمین منابع پولی برای ما گرانتر از  	
رقبا تمام می شود و این از مقولات مهم و اساسی است که باید در آن دقت نظر کافی نمود.

• بهای سوخت و انرژی یکی از مزیت های قابل اتکا برای تولید کننده و عرضه کننده ایرانی بود. زیرا هم هزینه تولید و هم حمل و نقل  	
بر اساس آن پایین تر از رقبا بود. اما با اجرای قانون هدفمند سازی یارانه ها این مزیت مطلوب از تولید کننده و بازرگان ایرانی گرفته 

شد و اکنون این هزینه با تعرفه های جدید موجب افزایش قیمت تمام شده محصولات ما می شود و رقابت را مشکل می نماید.
. 2 عدم وجود سیستم بانکی یا سیستم امن دیگری برای ترانسفر کردن پول در کشورهای هدف موجب کاهش معاملات و مبادلات شده و 
عدم اطمینان به خریداران کالا به لحاظ عدم شناخت کافی یکی دیگر از معضلات تولید کنندگان ایرانی است که البته نیازمند آن است 

که مسئولین راه حل مطمئن برای رفع این معضل جویا شوند.
. 3 وجود بوروکراسی در ادارات و سازمان های مرتبط با صادرات و کند بودن گردش کار از جمله موانع موجود در صادرات است. ضمن اینکه 
وجود مقررات دست و پاگیر و گاه مقررات تأویل پذیر نیز در عدم انجام سریع امور اثر بسزایی دارد که حل و فصل آن با همت دولتمردان 

دلسوز دور از دسترس نیست.
. 4 پرداخت به موقع جوایز صادراتی در بسیاری از موارد می تواند هزینه تأمین پول را کاهش داده و به تولید کننده امکان رقابت بیشتر 
را اعطاء نماید.  به طور قطع اندیشیدن تمهیداتی برای پرداخت سریع و به موقع جوایز می توانند انگیزه های صادرکنندگان را تقویت 

نماید.
. 5 حضور مستمر تولیدات ما در بازارهای هدف موجب می شود ذائقه و سلیقه مصرف کننده به کالای ما عادت نموده و همواره مصرف 
کنندگان وفاداری برای کالای خود به دست آوریم. اما این حضور دائمی و بی وقفه در گرو رفع سایر موانع صادرات است تا به طور مستمر 

خریداران خارجی از امکان تحویل به موقع سفارش خود اطمینان داشته باشند.
. 6 اثرات نرخ تورم بر قیمت تمام شده و تغییرات قیمت موجب می شود که خریداران خارجی به ثبات قیمت کالای ما اطمینان نداشته و 

کمتر رغبت برای محصولات ایرانی نشان دهند.
. 7 نوسان نرخ ارز و عدم ثبات ارزش برابری ریال و ارزهای مختلف موجب کاهش رغبت صادرکنندگان به صدورکالا می شود زیرا هنگامی 

که نرخ ارز پس از صدور کاهش می یابد، صادرکننده را با زیان مواجه می سازد.
. 8 صنعت فولاد کشور امکان صدور اکثر مقاطع را به کشورهای متقاضی دارد اما متأسفانه تولید واحدهای نورد داخل کشور به دلیل کمبود 
شمش در بسیاری اوقات توان پاسخگویی به همه تقاضا را ندارد. سهمیه شمش داخلی براساس میزان عرضه در بورس تعیین و تخصیص 
می یابد و همین میزان نیز بایستی در بورس کالا عرضه گردد و تولید کننده مازادی برای صدور ندارد. چنانچه تخصیص سهمیه شمش 

معادل کالای صادراتی به علاوه عرضه در بورس صورت گیرد، جمع شمش داخلی امکان صادرات کالا را میسر خواهد نمود.
هر چند همۀ مشکلات و موانع موجود محدود به همین موارد نیست، اما نظر خواهی از سایر دست اندرکاران می تواند در حل و فصل مشکلات 

مؤثر واقع شود.
به طور کلی می توان گفت که جهاد اقتصادی نیازمند افزایش تولید و کاهش واردات و افزایش صادرات است و عمل کردن به این فریضه از 
وظایف اصلی و اولیه همه مسئولین و دست اندرکاران و تولید کنندگان و تجار و صادرکنندگان است. بنابراین هر یک از ما که در قبال اهداف 
جهاد اقتصادی احساس مسئولیت می کنیم، موظف هستیم که شاخص های اقتصادی از جمله صادرات را بهبود بخشیده و تا آنجا که برایمان 

امکان پذیر است در پیشرفت اقتصاد کشور مؤثر باشیم.
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در فاصله اول تیرماه تا انتهای مرداد ماه سال جاری خریداران رغبتی به خرید محصولات فولادی در بورس کالا نداشتند. به طوری که در 
طول این بازه زمانی محصول بعضی از کارخانجات عموما خریداری نداشتند یا به تعداد اندک معامله شدند. در زیر لیستی از شرکتهایی که 
محصولاتشان از حجم معاملات کمتری برخوردار بودند ارائه شده است. گفتنی است این شرکت ها از مجموع 20 شرکتی هستند که در این 

بازه زمانی محصولات خود را در بورس عرضه کرده اند.

نوسان قیمتی که در این دو ماه در بازار محصولات فولادی وجود داشت و همچنین بیشتر بودن قیمت تمام شده خرید های بورسی از قیمت 
بازار این محصولات باعث این حجم کم معاملات در بورس کالا گردید به گونه ای که عرضه بعضی از شرکت ها مانند فولاد خراسان که در 
ماه های قبل و پر معامله بورس به دلیل ش��دت تقاضا و عدم توان پاس��خگویی تولید کننده بین خریدار تسهیم به نسبت می شد، یا بدون 

تقاضا بوده و یا با حجم اندکی معامله می شد.
اما محصولات شرکت ذوب آهن اصفهان همچنان پر طرفدار بوده و در این بازار کم معامله در بعضی موارد با حجم بالایی معامله می شد. در 
معاملات محصولات این شرکت در دو مورد امکان رقابت آزاد در اختیار کارگزاران قرار گرفت و کارگزاران بعد از مدت ها توانستند طبق روال 

فرهاد ایزدی
کارشناس  ارشد بورس کالا

رصد بورس کالا در تابستان 90: 

بازار سرد معاملات فولاد در بورس 

بورس

تعداد دفعات نام کارخانه
عرضه در بورس

حجم خریداری 
ارزش ریالیدفعات خریدشده )تن(

102200417،859،600،000البرز تاکستان

1333012،640،000،000ذوب آهن ارومیه

2060024،924،000،000فولاد آلیاژی ایران

822011،786،400،000فولاد امیرکبیرخزر

691430312،127،500،000فولاد سیادن ابهر

1164025،196،800،000فولاد کرمان

2000فولاد میبد

1000مجتمع فولاد الیگودرز

1000مجتمع نورد فولاد کرمانشاه

4000مجتمع نورد فولاد گیلان

11110028،426،000،000نورد آریان فولاد
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قبل و معمولی که باید در بورس فراهم باشد، با یکدیگر بر سر قیمت رقابت کنند. در مجموع شرکت ذوب آهن اصفهان توانست دراین 
بازه مقدار 437 هزار تن محصولات خود به ارزش ریالی 3،889،268،840،000ریال را به فروش برساند. این در حالی است که تقاضا برای 

این محصولات بیشتر از این بود.
علی رغم اختلاف قیمت ناچیز اغلب محصولات معامله ش��ده در بورس با قیمت بازار، محصولات ش��رکت فولاد مبارکه اصفهان اختلاف 
قابل توجهی با قیمت های بازاری داشتند؛ به طوری که گاهی اختلاف قیمت ورق های گرم c به بیش از 200 تومان نیز می رسید. این 
اختلاف قیمت به دلیل فشار های موجود برای حفظ سطح قیمت این محصولات در بورس و همچنین به دلیل وجود محدودیت های 
خاص برای خرید محصولات این شرکت می باشد. از جمله این محدودیت ها می توان به فروش صرفا به شرکت های دارای پروانه بهره 

برداری مورد تایید فولاد مبارکه و فروش حداکثر 110 تن به هر یک از این شرکت ها اشاره کرد.
از جمله موارد قابل توجه در این زمان، عرضه برخی از محصولات در رینگ صادراتی بود؛ هر چند که برای این محصولات هیچ تقاضایی 

برای خرید وجود نداشت.

جدول 1 - آمار عرضه های صادراتی محصولات فولادی در بورس کالای ایران

در مجموع حجم کل معاملات فولاد در ماه های تیر و مرداد در بورس کالای ایران بالغ بر 1121670 تن می باشد که ارزش ریالی آن 
9،103،219،140،000 ریال است. این معاملات به تفکیک جدول زیر توسط شرکت های مختلف انجام شده است:

روند تغییرات هفتگی معاملات بورس کالا هم به شرح زیر می باشد:

ارزش ریالی)هزار ریال(تناژشرکت فروشنده
4372303889268840ذوب آهن اصفهان

فولاد مبارکه ) مجموع فروش عمومی و 
خارج از بورس(

5813304360033400

14740125290000فولاد خراسان
30440247172800مجتمع فولاد کویر

57930481454100سایر
11216709103219140جمع

ارزش ریالیحجم خرید )تن(تعداد دفعات عرضهنوع محصولشرکت فروشنده
400سبد میلگردذوب آهن ارومیه
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تحلیل و مقاله

مهدي سرلک 
)کارشناس بازار جهاني فولاد ذوب آهن اصفهان(

قطر 
بازاری مهم 

برای صادرات 
فولاد ایران

شاید قطر از لحاظ مساحت و جمعیت کشور کوچکي باشد اما در زمینه اقتصادي 
در شرف تبدیل شدن به یکي از کشورهای مهم خاورمیانه و جهان است. این 
کش��ور با جمعیتی کمتر از یک میلیون نفر در حال برنامه ریزي براي تبدیل 

شدن به مرکزی توریستي، اقتصادي و آموزشي مي باشد.
دارا بودن جایگاه س��وم جهان از لحاظ ذخایر گازي، داش��تن بالاترین سرانه 
تولید ناخالص ملي در منطقه خاورمیانه و میلیون ها دلار پروژه در حال اجرا 
مخصوصاً در صنعت ساختمان جهت میزباني جام جهاني فوتبال در سال 2022 
میلادی و شرایط باثبات سیاسي، این کشور را به موقعیتي طلایي برای سرمایه 
گذاران تبدیل کرده اس��ت. با توجه به بح��ران هاي مالي جهانی و رکود روز 
افزون فعالیت هاي اقتصادي در س��ایر مناطق، قطر فرصت مناسبی جهت 

برنامه ریزی صادراتی است.
در دنیاي تجارت کامیابي از آن کسي است که در وهله اول فرصت را بشناسد، 
در گام بعدي برنامه ریزي مناسبي براي بهره بردن از آن داشته باشد و در مرحله 
پایان��ي بتواند کارها را مطابق برنامه ریزي به پیش برد. آنچه در این گزارش 
به آن پرداخته شده، فرصتي استثنایي در کشور قطر است که حداقل طي ده 
سال آینده تجار، صنعتگران و صادرکنندگان ایرانی از مزیت های بالایی جهت 
حضور در این بازار جذاب برخوردارند. از س��وي دیگر اخیراً میزباني قطر براي 
جام جهاني فوتبال 2022 مسجل شده و ما در صورت داشتن تمایل براي بهره 

برداري از این فرصت از سایر کشورها عقب نیستیم.
در فاصله باقیمانده تا بازي هاي جام جهاني فوتبال در سال 2022  که فرصتي 
در حدود ده س��ال مي باش��د، این کش��ور قصد دارد 250 میلیارد دلار جهت 
میزباني شایسته مهمترین مسابقات جهان هزینه کند. نیمي از این مبلغ یعني 
125 میلیارد دلار بایستي در 5 سال آتي صرف ساخت و تجهیز بنادر، جاده، 
فرودگاه و به طور کلي طرح هاي زیربنایي شود. بنا به اعلام مراجع رسمي در 
قطر، این کشور قصد دارد 55 میلیارد دلار صرف ساخت تعدادي هتل مدرن 

و 12 ورزشگاه نماید. 
قطر با پیش بیني رش��د 18/5 درصدي در سال 2011 و 16درصدي در سال 
2012 به صورت ویژه پیگیر کارهاي آماده سازي خود براي جام جهاني مي 
باشد و عمده این طرح ها به صورت ساخت و ساز است. تجار و صادرکنندگان 
ایراني در بخش محصولات ساختماني و به ویژه فولاد بایستي براي به دست 

آوردن سهم مناسب بازار قطر از هم اکنون برنامه ریزي داشته باشند. 
عمده نیاز فولادسازان براي ورود به این کشور بر پایه دارا بودن استاندارهاي 
قابل قبول این همسایه حاشیه خلیج فارس )استانداردهاي اجرایي شرکت قطر 
اس��تیل( مي باشد که به طور معمول نماینده اي جهت کنترل تولید و نمونه 
برداري )قبل از ارسال کالا به قطر( به کشور تولید کننده اعزام مي شود. سري 
استانداردهاي آمریکایي )American Standards( و سایر استانداردهاي 

معتبر بین المللي معمولًا مورد تایید این بازرسان قرار مي گیرد.
 پی��ش بیني هزینه کردن 86 میلیارد دلار در مدت یک ماه رقابت هاي جام 
جهاني در قطر براي امور رفاهي، تغذیه و سایر امور اجتماعي نیز فرصت بسیار 
مغتنمي براي شرکت هاي ایرانی که امکان استفاده از چنین بازار مناسبي دارند 
را فراهم آورده است که نیازمند برنامه ریزي و هدف گیري این بازار و تدوین 
برنامه اي هوشمندانه مي باشد. البته هیچ گاه امور اقتصادي یک کشور بدون 
حمایت نهادهاي سیاسي آن کشور نمي توانند موفقیت قابل توجهي بدست 
آورد و از همین رو برنامه ریزي هاي دولتي نیز بایس��تي هماهنگ با بخش 
خصوصي براي کسب سهم مناسب صنعت کشور از این رویداد ویژه صورت 
پذیرد و این تلاش مي تواند در سفر امیر قطر و هیئت همراهش به کشورمان 

و یا دیپلماسی فعال با کشور قطر به نحو مناسبی انجام شود.
هم اکنون که قطر همچون فرصتي طلایي در همس��ایگي ما مي درخش��د 
به خوبي آن را مغتنم ش��ماریم تا فردا دیگر افسوس فرصت از دست رفته را 

نخوریم.
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چکیده

ایتالیا کشوری است که به س��رزمین نواحی )خوشه های( صنعتی 
معروف اس��ت. این کش��ور مهد خوش��ه  ه��ای صنعتی اس��ت و از 
دهه1970 توجه صاحب  نظران را به خود جلب کرده است. مشخصه 
سیس��تم اقتص��ادی ایتالیا تا قبل از ده��ه  ه��ای50 و60 دوگانگی 
آش��ک�ار آن بی�ن من�اطق عقب افتاده روستایی و مناطق پیشرفته 
صنعتی این کشور بود. این دوگانگی بین شرکت های بزرگ و کوچک، 
بعدها ذهن محققینی چون گرتزیانی را از دوگانگی شمال- جنوب 
به خود معطوف ساخت. طبقه  بندی شرکت  های کوچک با توجه به 

میزان استقلال شان از شرکت  های بزرگ به صورت زیر بود:
ش��رکت  های کوچک حاشیه ای: استفاده از موقعیت  های  1 .
مناس��ب بازار که از سوی شرکت  های بزرگ نادیده گرفته 

شده است.
ش��رکت  های کوچک پیرامونی: تخص��ص در بخش  های  2 .

کارمحور و انعطاف  پذیری بالا.
شرکت   های کوچک وابس��ته : وابستگی شدید به شرکت  3 .

 های بزرگ و عدم تماس مستقیم با بازار.
تمرکز جغرافیایي موجب گسترش مهارت هاي تخصصي، نهادها و 

اتحادیه ها مي گردد.

مقدمه
خوشه های صنعتی، مجموعه ای از بنگاه های مرتبط و مشابه هستند 
که در یک محدوده جغرافیایی واقع اند و در ارتباط با هم، موجب ایجاد 
مزیت رقابتی برای اعضاء خوش��ه و اقتصاد محلی می شوند و اعضای 
خوشه های صنعتی ممکن است از نظر روابط خرید- فروش، همکاری 
بین بنگاهی برای توس��عه محصول، بازاریابی یا تحقیقات در ارتباط 

باشند و یا در خدمات تخصصی و بازار نیروی کار سهیم گردند.  

استراتژی های موجود در صنعت فولاد عبارتند از :
تدوین معیارهای مصرف سوخت و برق در صنعت فولاد  1 .

تدوین استانداردهای مصرف انرژی در دو بخش واحدهای  2 .
موجود و واحدهای جدیدالتأسیس

حمایت از پروژه های ممیزی انرژی و استقرار واحد مدیریت  3 .
انرژی در واحدهای فولاد کشور

حمایت از پروژه های پژوهشی در زمینه های بهینه سازی  4 .
مصرف سوخت

با توجه به اس��تراتژی های مذکور، خوش��ه های صنعتی می تواند 
راهکاری برای پیشبرد استراتژی های فوق باشد. 

روش های پیشرفت خوشه ها به شرح ذیل می باشد:
سازماندهی روابط عرضه و تقاضا 1 .

انطباق علمی خوشه ها با انتقال فناوری 2 .
ایجاد یک ش��بکه منطقه ای از آزمایشگاه های تحقیقات  3 .
صنعتی و مراکز نوآوری و یک جامعه دانشی و منطقه ای. 

نقش خوشه های اقتصادی در بازار:
در واقع خوش��ه ها در باز شدن بازار ملی به روی رقبای بین المللی 
نقش کلیدی دارند و از بنگاه های بزرگ نقش شان پررنگ تر است.

نتیجه باز ش��دن بازار ملی، اصلاح ساختاری و سازگاری بنگاه های 
کوچک با شرایط رقابت آزاد و دور از بحران های محلی است. بنابراین 
توسعه خوشه ها یکی از الزامات تعیین کننده برای مدیریت موفقیت 

آمیز فرآیند باز شدن بازارها از جمله بازار ملی و بین المللی است.
نقش خوش��ه ها در س��امانه اقتصادی – اجتماعی حیاتی بوده و با 
بس��یج نیروهای محلی و رقابت برای س��اختن بنگاه های کوچک و 
متوسط و ایجاد زمینه مشارکت گسترده در فرآیند توسعه و تأمین 
سطوح بالایی از اشتغال در سطح منطقه و تضمین ثبات اجتماعی 
و توزیع بهینه جمعیت منطقه می توانند رقابت مندی، همبستگی 
اجتماعی و توازن منطقه ای را با نظارت انجمن های تولید کننده و 

صادرکننده به هم پیوند دهند.
در واق��ع منظ��ور ما از رقابت، یک رقابت پویا و س��الم با صرفه های 
درونی و بیرونی است. انجمن تولیدکنندگان در رشد و بهبود تولید و 

خوشه های صنعتی 
در صنعت فولاد 

سید محمد عظیمی
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عرضه مناسب و تثبیت اقتصادی و سرمایه گذاری خصوصی توسط 
ایجاد بنگاه ها و کوچک کردن شرکت های تولید کننده محصولات 
فولادی می تواند تاثیر بسزایی داشته باشد، در حالی که شرکت های 
تشکیل شده و خوش��ه های تولیدی به آن اعتماد کامل داشته و با 
عضویت در آن به انجمن این امکان را بدهند تا انجمن بتواند فعالیت 
های خود را در عرصه فناوری اطلاعات و توسعه خوشه های وابسته 
به محصولات فولادی گس��ترش ده��د و کارخانه های تولیدی را با 

تکنولوژی های روز پیوند دهد.
و اما اقداماتی که خوش��ه ها می توانند جهت توسعه شبکه پژوهش 

صنعتی و انتقال فناوری انجام دهند به شرح ذیل می باشد:
آزمایشگاه تحقیقاتی شبکه شده 1 .

پارک های فناوری و نوآوری 2 .
هماهنگی شبکه ای 3 .

ارتقای پروژه های تحقیق و توس��عه با مشارکت محققان  4 .
جدی��د و همکاری با دانش��گاه های ذیرب��ط با محصولات 

فولادی
نمودار مربوط به بخش فوق در پیوست شماره»1« موجود است.

حال که با رابطه انجمن با خوشه های صنعتی و بنگاه های کوچک 
آش��نا شدیم به سوی جهانی ش��دن قدم می گذاریم و یک ساختار 
تجاری همراه با اهداف خوشه ها و انجمن در راستای جهانی شدن 

محص��ولات فولادی تولید ش��ده در ایران عزیز و 
صادرات محصولات به کش��ورهای دیگر از جمله 
کشورهای همس��ایه ایجاد کنیم. در واقع از دیگر 
توانمندی های انجمن، ایج��اد رقابت با بازارهای 
خارجی توس��ط بهره گیری از فناوری های جدید 

تولید و عرضه محصولات فولادی است.
یک سری از مدل های الگوی مدیریتی در انجمن 

های تولیدکننده به شرح ذیل می باشد:

مدل برنامه ریزی استراتژیک:  1 .
در این مدل ش��رکت های کوچک تر وظیفه اجرای بخش های 
مختلف طرح اصلی را بر عهده دارند که در اینجا طرح اصلی به 
مفهوم طرحی که نهایتاً به پروژه قابل اجرا تبدیل شده و به اجرا 

می گراید. 
نمودار ارتباطات سازمانی انجمن در مدل برنامه ریزی استراتژیک 

در پیوست شماره »2 « موجود است.

مدل کنترل مالی: 2 .
نقش انجمن در کنترل مالی به تعیین اهداف اقتصادی، ارزیابی 
کارآیی و مداخله ب��رای اصلاح بازار مالی و توانایی ایجاد ارزش 
اف��زوده به فعالیت ه��ای تجاری مختلف با ایجاد اس��تانداردها 
مح��دود می گردد. نمودار ارتباطات س��ازمانی انجمن در مدل 

کنترل مالی در پیوست شماره »3 « موجود است.

مدل کنترل استراتژیک: 3 .
این مدل بین دو مدل قبلی قرار می گیرد و بیش��تر س��ازمان 
ه��ا و انجمن ه��ای دنیا از آن بهره می گیرند و در واقع یک پل 
ارتباطی میان برنامه ریزی اس��تراتژیک و کنترل مالی است. در 
این مدل، انجمن ش��کل دهنده اس��تراتژی ها است که حداقل 
نقش های انجمن به عنوان یک ش��رکت م��ادر به صورت زیر 

تعریف می گردد:
تعریف و ش��کل دهی استراتژی های کلان انجمن به  1 .

خصوص در تخصیص منابع و کنترل روش ها
تعریف فعالیت های متعادل برای شرکت ها و مأموریت  2 .

هر یک در راستای رسیدن به این هدف
تعریف و کنترل سیاست های سازمانی 3 .

پرورش نوآوری ها و یادگیری های سازمانی 4 .
تعریف اس��تانداردها و ارزیابی بهره وری شرکت های  5 .
تابع��ه و ایج��اد تغییرات لازم س��ازمانی ب��رای ارتقاء 

بهره وری
در کنترل اس��تراتژیک، خدمات و مش��اوره ارائه ش��ده توسط 
انجمن بیشتر جنبه اختیاری خواهد داشت و موفقیت این سبک 
مدیریت وابس��ته به رفتار یکسان واحدها و شرکت های تحت 
پوشش انجمن است. نمودار ارتباطات سازمانی انجمن در مدل 

کنترل استراتژیک در پیوست شماره»4 « موجود است.

ساختار مبتنی بر فرآیند توسعه همکاری 
همکاری و مش��ارکت انجمن با خوشه ها با توجه به نظریه های زیر 

تعریف می گردد:
نظریه مبتنی بر هزینه داد و ستد: مشارکت، مؤثرترین  1 .
شکل سازمانی خوشه ها و انجمن است که هزینه 

های ثابت و متغیر داد و ستد را کاهش می دهد.
نظریه مبتن��ی بر منابع: وقتی ش��رکتی به  2 .
منابع زیادتری نیاز دارد و نمی تواند آن ها را از بازار 
تهیه کند یا با قیمت، ریس��ک و زمان قابل قبول 
تهیه کند، مشارکت مطرح می شود. مشارکت ها 
اساساً وس��یله ای برای گسترش توانایی های یک 
شرکت از طریق ارتباط با شرکت های دیگر است 
که پل ارتباطی این ش��رکت ه��ا می تواند انجمن 
باشد. بنابراین مشارکت برای توسعه منابعی است که 
ایج��اد ارزش می کند و ش��رکت ها به تنهایی قادر به 

ایجاد آن ها نیستند.
نظریه مبتنی بر دانش: بهترین مشارکت برای ایجاد  3 .
ارزش از طری��ق تبادل یا ترکیب دانش های پراکنده 
اس��ت. در واقع ب��ا ارتق��اء دانش فن��ی و اقتصادی، 
پیش��رفت خوشه ها در بهبود توس��عه آن ها و ارتقاء 
سطح مالی آن ها و رقابت با بازار بین المللی بیش از 

پیش خواهد بود.
نظریه مبتنی بر شبکه : هدف از این نظریه، شبکه ای  4 .
ش��دن همکاری های روابط شرکت ها یا خوشه های 
تش��کیل شده است و شرکت مادر که در اینجا منظور 
انجمن اس��ت به عنوان یک حام��ی و ناظر در بخش 
همکاری های شبکه اس��ت و تغذیه کننده اطلاعات 
جانب��ی به عنوان یک رابط قوی بین ش��بکه ها عمل 
می کند. در این نگرش، تأ کید بر یکپارچگی سازمانی 
و تعهد منابع اس��ت که به واسطه اعتماد و تفاهم نامه 
های فی مابین افزایش می یابد در حالی که در نگرش 

قدیمی تأکید بر کنترل بوده است.  
حال که صحبت از شبکه ای شدن همکاری ها و روابط به میان آمد، 
مشارکت اس��تراتژیک در طول زنجیره ارزش به صورت زیر تقسیم 

خوشه های صنعتی، مجموعه ای 
از بنگاه ه�ای مرتبط و مش�ابه 
هس�تند که در ی�ک محدوده 
جغرافیایی واقع اند و در ارتباط 
با هم موجب ایجاد مزیت رقابتی 
ب�رای اعضاء خوش�ه و اقتصاد 

محلی می شوند



64

بندی می گردد:
مشارکت شبکه ای در تحقیقات که به دلیل افزایش رقابت و جهانی 
سازی در چند سال اخیر زیادتر شده و خیلی از شرکت ها برای تولید 
ایده و نوآوری نمی توانند به منابع داخلی خود اتکاء کنند و به دنبال 

شرکت های کوچکتر و خلاق تر هستند. 
أ. مش��ارکت در تکوین محصول: هدف اساس��ی بسیاری از 
مش��ارکت ها، افزایش کیفیت تکوی��ن محصول/ خدمت 
اس��ت. این گونه مشارکت باعث دسترس��ی شرکت ها به 
ن��وآوری در فناوری محصول، یکپارچگی الگوهای طراحی 
در انتهای طراحی محصول و نیز پرهیز از مش��کلات پیش 
بینی نشده می گردد. با مشارکت راهبردی با شرکت هایی 
که نیروی فروش مکمل دارند، وسیله ای مؤثر و کم هزینه 
برای گس��ترش فروش است. در این نوع از مشارکت ها هر 
دو شریک به واسطه اهداف دسترسی به مشتریان بیشتر، 
افزای��ش توجه نیروهای فروش به مش��تریان، تمرکز روی 
مش��تریان جدید و سوق یافتن در محیط های جغرافیایی 

جدید می توانند از مشارکت سود برند.
ب. مش��ارکت در تولی��د: این نوع مش��ارکت با ه��دف تولید 
محصولات با هزینه بهینه و نیز کاهش زمان ورود محصول 
به بازار صورت می گیرد. شرکت های کوچک تر به کمک 
مش��ارکت ش��رکت های توانمند در حوزه خارج از قابلیت 
های اساسی خودشان، می توانند ریسک های مالی مربوط 
ب��ه بازاریابی محصولات جدید را کاه��ش دهند. به عنوان 
مثال یک تولیدکننده محلی ممکن است از تعرفه و مالیات 
معاف شود و یا در بخش هایی از زنجیره تأمین صرفه جویی 
داشته باش��د )مانند هزینه های توزیع ( که با ورود به این 
مشارکت ها می توانند ش��رکت های توانمندی که منابع 

مکمل خود را به مشارکت گذاشته اند، تقویت کنند. 

ج. مش��ارکت در توزیع: به علت گرانی ایجاد شبکه توزیع در 
یک بازار جدید، این نوع مش��ارکت انجام می شود. به طور 
مثال؛ ش��رکتی که می خواهد یک ن��وع محصول فولادی 
برای مشتریان تولید کند، پیش بینی استفاده از آن مشکل 
و هزینه تولید هم زیاد اس��ت لذا ممکن است تشکیل یک 
کنسرسیوم بدهد که در این حالت هر یک از شرکت ها از 
منابع خود اس��تفاده بهینه کرده و میزان سرمایه گذاری را 

کاهش می دهند.

نتیجه گیری :
همکاری های بین انجمن ها و خوش��ه ه��ای صنعتی می تواند در 
تحقق اهداف رش��د یا بازگشت مالی، جهانی شدن، بهبود محصول/ 
فرآیند/ خدمت/ نوآوری و ارتباطات در کل شبکه، صورت پذیرد که 

فرآیند توسعه این همکاری ها به 5 مرحله تقسیم می گردد:
تعریف اهداف، انتخاب ش��ریک، تعیین ساختار سازمانی و حقوقی 

مناسب، مدیریت مشارکت و اختتام مشارکت.     
نمودار مربوط به اهداف مشارکت ها در پیوست شماره »5 « موجود 

است. 

مراجع
گزارش های مفاهیم و تعاریف خوش��ه های صنعتی و شرکت های 

مادر )اندیشگاه نانو و صنعت(

پیوست ها 
نمودارهای س��ازمانی روابط خوشه ها و انجمنخوشه های صنعتی، 
مجموعه ای از بنگاه های مرتبط و مشابه هستند که در یک محدوده 
جغرافیایی واقع اند و در ارتباط با هم موجب ایجاد مزیت رقابتی برای 

اعضاء خوشه و اقتصاد محلی می شوند
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ورزش

آخرین اخبار از ورزش فولادی ها
راحله حسینی

شروع خوب فولادی ها در لیگ برتر
یازدهمین دوره رقابت های لیگ برتر فوتبال ایران از 11 مرداد س��ال 1390 آغاز ش��د. هر سه تیم فولادی 
حاضر در این دوره، لیگ را با تساوی شروع کردند اما در هفته های بعدی و با هماهنگی بیشتر بین بازیکنان 
جایگاه خود در جدول را بهبود بخشیدند. سپاهان، مدافع عنوان قهرمانی پس از پایان هفته چهارم در پله 
چهارم جدول قرار دارد و دیگر تیم های فولادی یعنی ذوب آهن و فولاد خوزستان پشت سرآن در رده های 
پنجم و ششم قرار گرفته اند. هر سه تیم از امیدهای کسب عنوان قهرمانی به شمار می روند و در این میان 
ذوب آهن و فولاد که تغییرات کمتری را به خود دیده اند، امیدوارند هماهنگی بیشتری از خود نشان دهند 

و از سایر رقبا پیشی بگیرند.
گفتنی است در هفته پنجم لیگ برتر سپاهان میزبان نفت تهران است؛ ذوب آهن در انزلی به مصاف ملوان 

می رود و فولاد خوزستان در اهواز از استقلال پذیرایی خواهد کرد.

هندبالیست های فولادی حریفان خود را شناختند
قرعه کشی رقابتهای هندبال جام باشگاه های آسیا در محل فدراسیون هندبال عربستان انجام شد و تیم های 

سپاهان و ذوب آهن به ترتیب در گروه های یک و دو مسابقات قرار گرفتند.
بر این اساس تیم هندبال سپاهان )قهرمان ایران( در یکی از گروه های دشوار این رقابت ها  با السد لبنان )قهرمان 
آسیا(، المطهر عربستان ) قهرمان عربستان و میزبان مسابقات(، الاهلی قطر، الفهیل کویت و الاهلی امارات در 
گروه یک این رقابت ها همگروه شد. دیگر تیم فولادی یعنی ذوب آهن اصفهان نیز با تیم های الخلیج سعودی 

عربستان، نفت عراق، جیش قطر، الشباب کویت و الصداقه لبنان در گروه دو این مسابقات جای گرفت.
چهاردهمین دوره رقابتهای هندبال جام باشگاه های آسیا از بیست آبان 1390 در شهر دمام عربستان برگزار 

می شود.

پیروزی تیم ملی نوجوانان با گلزنی دو فولادی
تیم ملی فوتبال نوجوانان کشورمان با گلزنی دو بازیکن فولادی تیم نوجوانان ارمنستان را شکست داد.

ب��ه گزارش چیلان به نقل از س��ایت رس��می باش��گاه ف��ولاد خوزس��تان، تیم ملی نوجوان��ان که در اردوی ارمنس��تان 
 به س��ر می ب��رد، در دومین دیدار دوس��تانه خود با تی��م ملی فوتبال نوجوانان این کش��ور به برتری 2-3 دس��ت یافت.

سیدمجید حسینی ، عرفان وجدانی و رضا کرملاچعب سه گلزن ایران در این دیدار بودند. وجدانی و کرملاچعب دو بازیکن 
ملی پوش عضو تیم نوجوانان فولاد خوزستان هستند.

تیم ملی نوجوانان کشورمان در نخستین بازی دوستانه خود در برابر تیم نوجوانان ارمنستان هم به تساوی 2-2 رسیده بود.
ملی پوشان نوجوانان ایران پس از بازگشت به تهران و استراحتی پنج روزه ، از 30 مرداد تا 5 شهریورماه نیز در این کشور اردو 
می زنند. این تیم سپس روز هفدهم شهریور عازم اربیل عراق خواهد شد تا در مرحله مقدماتی مسابقات قهرمانی آسیا که 

دروازه ورود به جام جهانی نوجوانان نیز هست شرکت کند.
گفتنی است تیم ملی نوجوانان ایران در گروه اول این مسابقات ، با تیم های عراق ، بنگلادش ، قطر ، سریلانکا و فلسطین 

همگروه است.



سرمربي فولاد خوزستان:

بازي خوبي ارائه دادیم و شایسته پیروزي بودیم
مجید جلالي در کنفرانس پس از بازي تیم هاي ذوب آهن و فولاد با بیان این مطلب گفت: بازي خوبي ارائه دادیم و 
شایسته پیروزي بودیم اما روي یک توپ ساده گل خوردیم و تلخي این باخت بسیار زیاد است چون موقعیت هاي زیادي 
روي دروازه  ذوب آهن خلق کردیم ولی نتوانستیم از این فرصت ها استفاده کنیم. اگر پنالتي نوروزي گل مي شد، نتیجه 

دیگري رقم مي خورد اما به هر صورت شانس با ما یار نبود.
به گزارش چیلان به نقل از سایت رسمی باشگاه فولاد خوزستان، سرمربی فولاد افزود: باید بگویم وقتي جلوي تیم 
قدرتمندي همچون ذوب آهن این گونه بازي مي کنیم ، بدون شک در آینده بهتر خواهیم شد و این ناکامي را جبران 
مي کنیم.وي در مورد تعویض هاي خود نیز گفت:  قبل از اینکه گل بخوریم روند متعادلي داشتیم و اگر به ترکیب دست 

مي زدم ممکن بود تعادل به هم بخورد اما زماني که گل خوردیم ، مجبور شدم تغییراتي براي بهبود نتیجه انجام بدهم.
جلالي افزود: ما تیمي هستیم که فصل گذشته بهترین خط حمله لیگ را داشتیم اما امسال هنوز به آن آمادگي کامل 
نرسیده ایم.وي همچنین اظهار داشت: در این فصل مي خواهیم جایگاهي بهتر از فصل گذشته داشته باشیم اما باید بگویم 
که ظرفیت تیم ما براي کسب سهمیه آسیایي کافي نیست. با این حال تمرینات را به گونه اي دنبال مي کنیم که این 

مشکلات زیاد به چشم نیاید و بتوانیم موفق شویم.
سرمربی فولاد در عین حال خاطرنشان کرد: سیاست باشگاه فولاد خوزستان ، جوانگرایي است و مطمئنم که در آینده 

حرف هاي بیشتري براي گفتن خواهیم داشت.

فولاد خوزستان در جام حذفی حریف فولاد مبارکه سپاهان شد
قرعه کشي مسابقات جام حذفي برگزار شد و تیم فولاد خوزستان نخستین حریف خود را شناخت.

به گزارش چیلان به نقل از سایت رسمی باشگاه فولاد خوزستان، بر اساس برنامه ریزی انجام شده از سوی 
سازمان لیگ حرفه ای فوتبال کشور ، این رقابت ها با عنوان یادواره آزادسازی خرمشهر از روز پنجشنبه هفدهم 

شهریورماه شروع می شود.
در مراحل ابتدایی این دوره از رقابت ها ، تیم های قهرمان استان ها و همچنین تیم های حاضر در لیگ های 
دسته اول و دوم به مصاف یکدیگر می روند تا برندگان این مرحله ، در مراحل بعدی به دیدار تیم های لیگ 

برتری بروند.این در حالی اس��ت که برخلاف س��ال های قبل، قرار است فینال این مسابقات تا پیش از پایان 
مسابقات لیگ برتر یازدهم برگزار شود تا برخی شائبه های موجود در این زمینه برطرف گردد.

بر اس��اس قرعه کش��ی انجام شده، تیم فولاد خوزستان در دور یک شانزدهم نهایی این پیکارها با تیم فولاد 
مبارکه سپاهان اصفهان روبرو می شود.

بسکتبال نوجوانان ذوب آهن نایب قهرمان استان 
اصفهان شد

سرمربي تیم بسکتبال نوجوانان باشگاه فرهنگي ورزشي ذوب آهن اظهار داشت: تیم ذوب آهن در رقابتي 
نفس گیر با 12 تیم حاضر در این رقابتها به فینال رقابتهاي استان راه یافت. 

به گزارش چیلان یه نقل از سایت رسمی باشگاه ذوب آهن، تقی گلستانه افزود: مسابقات بسکتبال استان 
بین 7 تیم استان و 6 تیم شهرستاني انجام شد و در پایان تیم هاي ذوب آهن وتینا )فولاد ماهان( به فینال 
این مسابقات صعود کردند. وی درادامه گفت: رقیب ما در فینال "تیم تینا" که از تلفیق سه گروه بازیکنان 
راه و ترابري، دانشگاه آزاد و بازیکنان شهرستاني تشکیل گردیده است تا انتهاي مسابقه نیز از ما عقب بود 
تا اینکه بازي به وقت اضافه کشیده شد و ما در نهایت نتیجه این دیدار را به تیم تینا واگذار نمودیم. وي 
با بیان این نکته که بازي چشمگیر اعضاء تیم ذوب آهن مورد توجه اکثر کارشناسان و پیشکسوتاني که 
از نزدیک شاهد مسابقه بودند واقع گردید، اضافه کرد: بر خلاف تیم حریف ما تنها براي گرفتن نتیجه به 

میدان نیامده بودیم و هدف اصلي ما ارائه یک بازي اصولي بارعایت همه قواعد بود. 
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Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p
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reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China

7171

Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel

Markets
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China

71717171
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Iron and steel

SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel

Markets
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus

Iron and steel
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p

LEVEL

reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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SINGAPORE

Billet importers lie low 
in SE Asia

Billet importers 
in Southeast Asia are 
lying low ahead of the 
December holidays, 

with no bookings reported in the 
past week.

Offers have narrowed to $590-600 
per tonne cfr for billet from Taiwan, 
South Korea and Russia, from 
$585-600 cfr previously, said mill 
and trading sources.

Mills in Malaysia, the region’s only 
major billet exporter, are keeping 
offers unchanged at $585-590 fob 
or $605-610 per tonne cfr for the 
rest of Southeast Asia.

“Suppliers have not flinched. 
They are not cutting prices,” said a 
mill official in Singapore.

Two weeks ago, billet import 
bookings were at $570-580 per 
tonne cfr.

Demand in Vietnam is dead due 

to high stocks.
“Most mills already have enough 

stocks for production in 
December,” said a mill official in 
Ho Chi Minh.

“Other buyers who want to buy 
will check the local market first 
where billet is trading more 
cheaply at $570-580 per tonne 
based on the black market 
exchange rate of 20,000-20,500 
dong against dollar,” he said.

LONDON

UAE rebar consumers 
re-enter Turkish 
market on higher 
domestic offer prices

Higher domestic rebar 
prices in the UAE have 
forced consumers to 
return to the Turkish 

rebar market after several weeks of 
inactivity, market sources said. 

Deals have been completed to the 
UAE at $620-625 cfr Persian Gulf for 
December shipment, up from the 
previous price of $610-620 last 
week, according to Persian Gulf 
market sources. 

“Emirates Steel Industries 
increased its offer prices to $660 per 
tonne exw, so buyers returned to 
the Turkish market and bought at 
$620-625 cfr because it’s cheaper. 
Turkish mills are offering $630 cfr,” a 
Dubai-based trade said. 

Most consumers have been 
buying rebar locally – with the main 
suppliers in the UAE being Emirates 
Steel Industries and Qasco Dubai.

“There have been some bookings 
to Dubai at $620-625 cfr from 
Turkey,” a second trader said. 

“Emirates Steel Industries and 
Qasco Dubai control 85% of the 
domestic rebar market in the UAE. 
Most people do not have the cash 
flow to buy from Turkey; if they do 
buy, then its needs to be large 
tonnages,” he said. 

“[But buyers] don’t want to get 
tied up with letters of credit, so it’s 
easier for them to buy one or two 
truckloads of rebar when they 
need to from local suppliers. 
There’s less risk,” he added. 

LONDON

Rebar exporters in 
southern EU get higher 
prices as W African 
buyers restock

Rebar exporters in 
Southern Europe have 
increased prices for 
West-Africa bound 

rebar as buyers replenished stocks. 
Sales were made at $610-620 per 

tonne fob for rebar rolled this 
month, up from sales they made at 
$600-620 last week, they told MB. 

“The export market is doing 
really well,” said one export sales 
representative at a mill. 

Spotlight ‘Taigang is tired of making weekly price policies’

Taigang pricing shift flags change in focus
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Unsurprisingly, unhappiness 
among traders had been growing.

“The weekly prices punish 
traders heavily. When the price is 
increasing, Taigang responds 
quickly but when prices fall down, 
Taigang is unwilling to cut prices,” 
said the Wuxi source.

Taigang’s return to monthly 
prices, and therefore, monthly 
deliveries, will also give traders the 
flexibility to respond to market 
movements and manage 
inventory more effectively.

“The market is not changing as 
rapidly as in late 2008 and early 
2009, so it is reasonable that 
Taigang switches back,” said an 
analyst in Shenzhen.

Taigang introduced weekly 
pricing on March 9, 2009, to try to 
better master market volatilities in 
the wake of the global financial 
crisis.

“Taigang wanted to control the 
market by weekly prices, but it has 
shown that market cannot be 
controlled by anyone,” said a 
trader in Wuxi. 

SHANGHAI
Taigang Stainless Steel’s return to 
monthly pricing next year should 
come as no surprise to anyone, 
given that market volatility,  
the reason for the introduction  
of weekly prices in 2009, has 
eased.

Besides, China’s largest stainless 
steel producer has other more 
important issues to focus its 
energies on, now that the global 
markets are looking up again.

“Taigang is tired of making 
weekly price policies, which is 
distracting and taking up too much 
energy. It may want to focus more 
on production issues such as 
improving the quality of its 
products,” said a market source in 
Jiangsu province’s  
Wuxi city, the main spot market for 
stainless trade in the  
country.

Taigang is counting on its 
distributors to open up new 
markets for its products, such as 
duplex, so keeping these traders 
happy is paramount — another 

p

p
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reason for its resumption of 
monthly prices.

MB understands that Taigang 
had been compensating its agents 
on and off when market prices fell 
to loss-making levels, though it is 
unclear how much of the shortfall 
was borne by the mill.

Besides, such compensation, if 
offered, was only available to 
agents with an unbroken record of 
buying the minimum volume 
stipulated by Taigang — given the 
market volatility since 2009, the 
list of qualifying agents must be 
rather short.

The seven-stand 
finishing mill at 
Shanxi Taigang 
Stainless Steel, 
Taiyuan, China
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